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FORORD

Inom lantméstar- kandidatprogrammet ar det majligt att ta ut tva examina en
lantméstarexamen (120 hp) och en kandidatexamen (180 hp)

En av utbildningens obligatoriska moment &r att genomfora ett eget arbete som ska
presenteras med en skriftlig rapport och en muntlig presentation vid ett seminarium.
Detta arbete har genomférts under andra aret motsvarar minst 6,7 veckors heltidsstudier
(10 hp) per student.

Véxtodling och spannmal som handelsvara har varit ett amne som vi bada varit
intresserade av eftersom vi har en bakgrund dar vi jobbat pa lantbruksféretag som
sysslar med just detta.

I samrad med Handelsbanken och var handledare kom vi fram till att det skulle vara
intressant att gora en studie som tar upp om lantbrukaren har ndgon strategi nar denne
handlar med optioner for att hantera sin ravarurisk.

Ett varmt tack riktas till Marten Grinneland och Tua Martensson pa Handelsbanken skog
och lantbruk som varit behjalpliga med information och kontakter med spannmalsodlare.
Vi vill &ven rikta ett stort tack till de lantbrukare som stéllt upp for intervjuer och gjort
det mojligt att genomfora denna studie.

Ett tack riktas aven till var handledare universitetsadjunkt Jan Larsson for hjélp med rad,
tips och granskning. Universitetslektor Erik Hunter har varit examinator.

Alnarp maj 2014

Henrik Nilsson och Olof Jonsson
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SAMMANFATTNING

Léngre tillbaka i tiden sa var lantbrukarna garanterade ett pris for vetet de producerade
genom statlig reglering. Nar marknaden slapptes fri sa tillkom prisrisken pa det man
producerar da marknaden prissatter varan genom tillgang och efterfragan. Detta innebar
att man utdver vaderrisken aven har fatt in en prisrisk i sitt foretag vilket leder till
fluktuerande intékter fran ett ar till ett annat.

Ett av de instrument som idag star till buds att anvanda for att minska svangningarna av
intakterna mellan aren &r att anvanda optioner som en forséakring, vilket innebér att man
ar garanterad ett lagsta pris for veten man producerar men samtidigt &r med pa en
eventuell uppgang i vetepriset.

Syftet med arbetet var att ta reda pa om de lantbrukare som idag anvander veteoptioner
har en uttalad strategi och om de i sa fall foljer den. Arbetet &r avgransat till att enbart
innefatta lantbrukare fran Skane. For att komma i kontakt med lantbrukare som
anvander optioner som instrument for prissakring sa har vi varit i kontakt med
Handelshanken som formedlat lantbrukare som skulle kunna téanka sig stélla upp pa en
intervju.

Resultaten ar hamtade fran materialet vi fatt genom intervjuerna fran atta stycken
lantbrukare som visar att det inte alltid finns nagra klara strategier nar man handlar med
optioner.

Foljer strategi varje ar kontra hur stor del av
skorden som prissakras
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Strategi kontra prisséakring

Diagramet ovan visar att de som har en strategi och foljer den prissakrar mer varje ar.
Av de intervjuade sa har enbart halften en strategi for sin prissakring av vetet de
producerar.

Man kan inte heller se nagon koppling mellan liten lagringsmajlighet och stor grad av
prissédkring som man skulle kunna tro.



SUMMARY

In former times farmers were guaranteed a set payment for the wheat they produced,
through national regulation. With deregulation, a risk came into the picture regarding the
payoff on what was produced, since the market is pricing the product through supply
and demand. This means that beyond the risk of bad weather, there is a second risk in
the company regarding payoff, which leads to fluctuated income from one year to
another.

One of the instruments that can be used today, to decrease the fluctuation of income
between the years, is to use options as an insurance. This means that you have a
guaranteed lowest price for the wheat that is produced, but still are able to receive a
better price in case of a possible increase in price on the market.

The object with this diploma work was to find out if the farmers that today are using
wheat options have a specific strategy, and if they are following it strictly. The work has
been limited to only include farmers from the southern part of Sweden, called Skane. To
be able to contact the farmers using options as instrument for rollback, we got enormous
help from Handelsbanken, which contacted and conveyed farmers that wanted to stand
for an interview.

Following strategy each year versus how much
of the harvest that is hedged
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The diagram above shows that those who have a strategy and follow it hedgs more each
year.
Of those interviewed, only half have a strategy for it hedging the wheat they produce.

The connection between small storage capacity and high degree of hedging was less
than anticipated.



INLEDNING

Bakgrund

Under de senaste aren har forsaljningspriset pa spannmal svangt kraftigt och for att
kunna fa en mer stabil intakt till sitt foretag ar fran ar bor man vara medveten om att det
finns l6sningar for riskhantering. 1 och med att lantbruksféretagen blir storre och storre
genom rationalisering och pa sa satt brukar fler och fler hektar blir de mer beroende av
att kunna prissakra sin produktion ( Rosenqvist H 2014).

Skordarna av hostvete har inte stigit mycket mellan 2005 till 2013 och ligger runt 7500
kilo/ha medan avréakningspriset svangt mellan 90 6re/kg till 190 6re/kg (SJV 1, 2014 &

SIV 2 2014).

Diagramen nedan visar fordelningen fran ar till ar.
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Figur 1. Genomsnittlig hostveteskord Skane, kg/ha
(SJv, statistikdatabas, 2014. Egen bearbetning)

Figur 2. Genomsnittligt avrakningspris hostvete, kr/kg
(SJv, statistikdatabas, 2014, Egen bearbetning)

Detta gor att man bor ha en strategi for hur man hanterar prissvangningarna pa
marknaden da det &r avrakningspriset som till storsta del paverkar den totala intékten i
foretaget och inte antalet kilo/ha man producerar som manga tror enligt Rosenqyvist.
Troligtvis kommer svangningarna pa grédan man saljer i framtiden oka (Rosenqvist H

2014).

Ovanstaende kraftiga svangningar i avrakningspriset i vete visar hur viktigt det ar att
prissakra i nagon form. Da det har gjorts manga arbeten pa terminshandel, sa har vi i
detta arbetet tittat ndrmare pa optioner, da detta ar relativt nytt och ett valdigt intressant

alternativ att anvanda vid prissékring.

Vi har valt att titta narmre pa hur skanska lantbrukare lagger upp sina strategier vid
utnyttjande av en av losningarna for riskhantering namligen optioner. Ovanstaende
volatilitet i vetets avrakningspris visar tydligt att det &r viktigt att hantera sin prisrisk.




Mal

Vart mal med detta arbete &r att ta reda pa om de skanska lantbrukare som prissékrar sitt
vete med optioner har en strategi, och hur denna strategi ser ut om de har nagon. Vi vill
aven ta reda pa om det finns nagot samband mellan lagringskapacitet, storlek pa
lantbruk, risktagande och tidigare erfarenhet av anvandning av terminer som
riskreducerande instrument vid handel av optioner.

Syfte

Vart syfte med detta arbete ar att undersoka om det finns nagra klara uttalade strategier
bland lantbrukare vad galler optionshandel med spannmal bland de som aktivt handlar
med optioner.

Avgransning

Arbetet begransas till att bara ber6ra optionshandel for lantbrukare i Skane. Da
optionshandel forekommer i fler sektorer inom lantbruk avgransas arbetet till att bara
behandla ravaruoptionshandel med héstvete som underliggande vara.

Vi har dven valt att bara undersoka strategier for kdpare av salj/kop optioner eftersom
det inte finns nagra lantbrukare i Skane som sysslar med att stélla ut optioner
(Grinneland, 2014).

Arbetet avgransas ocksa till att bara behandla de lantbrukare som har en fysisk vara att
salja och behandlar inte djurproducenter som behdver sakerstélla inkop av spannmal.



LITTERATURSTUDIE

Ravarurisk

Ravarurisk ar en finansiell risk som uppstar vid kop, forsaljning eller lagerhallning av
ravaror. Risken beror pa att priserna pa ravaror svanger och att det framtida
marknadsvardet pa varan ar oviss. Detta gor att det blir svart att bedoma foretagets
resultat.

Hantering av ravarurisken innebar en sékring av foretagets intékter och kostnader med
hjélp av finansiella, bérshandlade kontrakt.

Losningar for ravarurisk kan vara terminer eller optioner nar en fysisk vara ska séljas
eller kopas (Handelsbanken, 2014).

Terminer

Terminshandel &r ett riskhanteringsinstrument som gor att man kan férsékra sig mot
svangande priser pa ravarumarknaden.

Né&r man tecknar kontraktet bestimmer man till vilket pris varan ska saljas/kopas och till
ett specifikt datum.

Skillnaden mellan terminer och optioner &r att vid tecknandet av en termin binds bade
utstéllaren av terminen och tecknaren att genomféra affaren vid ett bestamt datum.
Priset for den fysiska varan faststalls samma dag som terminen séljs (SJV 3, 2008).

Optioner

Vid handel med optioner ar det endast utstéllaren av optionen som ar skyldig att fullfolja
sina ataganden medan tecknaren kan vilja att utnyttja optionen om priserna t.ex. faller
och tecknaren innehar en séljoption som ger honom/henne mojlighet att salja sin fysiska
vara till ett bestamt pris. Skulle priset daremot stiga &r han/hon inte skyldig att fullfélja
affaren utan kan sélja den fysiska varan pa marknaden till marknadspris.
(Handelsbanken, 2014) Vid tecknandet av ett optionskontrakt betalar kdparen ett
overenskommet pris till séljaren, detta kallas premie. Priset som férhandlats fram har
grund i det pris terminen har som optionen avser handlas till. All handel gar via en
ravarubors sasom exempelvis Matif-borsen i Paris déar kopare och utfardare av
optionerna kopplas samman. Utstallare av optionerna kan vara exempelvis banker och
kvarnar (Grinneland, 2014).

Forutom terminens underliggande pris har &ven tiden till optionens slutdatum en stor
paverkan pa premien som utfardas vid kop av optionen. En option med ett kort datum
har inte samma vérde som en med ett langt datum, dven volatiliteten i den underliggande
terminen har en paverkan pa premiekostnaden(German, 2004).



Lantbrukare som tecknar sig for séljoptioner sakrar sig mot fallande priser men kan
samtidigt vara med pa uppgangen om priserna stiger. Man kan jamfora lantbrukarens
ravarurisk med risken for en brand i ett hus. Denna risk minimeras da man kan kopa en
brandforsékring som ger forsakringstagaren ratt till ekonomisk ersattning fran
forsakringsholaget. Innehav av optioner kan pa samma sétt ge skydd mot kraftigt
fallande vetepriser och ger lantbrukaren rétt till ekonomisk ersattning, optionen blir en
typ av forsakring (Ektander & Westman, 2011).

For att ge en tydligare bild av hur man kan utnyttja en séljoption sa visas nedan ett
exempel.

En spannmalsproducent vill sékra delar av sin veteskérd och koper da saljoptioner med
slutdatum mars manad som ger honom ratt att sélja sitt vete till 200 EUR/ton.
Premiekostnaden for detta ar 13 EUR/ton

Vid fallande priser pa vete séljer lantbrukaren den fysiska varan i mars till marknadspris
160 EUR/ton och véljer samtidigt att utnyttja sin saljoption eftersom priset pa
underliggande termin sjunkit fran 200 EUR/ton som lantbrukaren tecknade optionen till,
till 170 EUR/ton eftersom marknadspriserna nu &r lagre.

Resultatet for hela afféaren redovisas i tabellen nedan.

Koper séljoptioner (premie) -13EUR/ton
Saljer termin till 16senpris 200 EUR/ton

och koper tillbaka for 170 EUR/ton ~ +30 EUR/ton
Séljer den fysiska varan +160 EUR/ton

Totalt +170 EUR/ton

Vid stigande priser da vetet gar upp till 220 EUR/ton
valjer lantbrukaren att inte utnyttja sin saljoption och
gar da minus de 13 EUR/ton som han betalat i

premie.

Koper séljoptioner -13 EUR/ton
Saljer den fysiska varan +220 EUR/ton
Totalt +207 EUR/ton

(Handelsbanken, 2014, egen bearbetning)



| figur 3 visas vardet for kdparen som innehar en séljoption. Vid innehavande av en
saljoption sa uppnar man breakeven nar marknadspriset ar lika med lésenpriset minus
premien. Den maximala forlusten for en séljoption &r den betalda premien. Ju lagre
priset ar pa underliggande vara ju hogre ar vardet pa innehavd option.

Virde frén SALJOPTION
optionen (Kr) —
ul sanpris Marknadspris

Underliggande vara

Marlmadspris = ( Losenpris - Premis)

Figur 3. Vardet fran en saljoption for koparen av optionen.(Ektander & Westman, 2011)

Strategier

Det finns manga olika strategier nar man hanterar sin ravarurisk med hjalp av optioner i
sitt foretag. Nedan presenteras ett urval som kan vara till hjalp vid uppréttande av en
strategi i det egna foretaget. Avser skord 2014,
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Call it

Vid denna strategi sa saljer man halften av sin skord i september 2013, da man samtidigt
koper en kdpoption pa samma volym. Képoptionen man véljer har slutdatum i november
2014. Via kopoptionen kan man vara med pa en framtida uppgang pa spannmalspriset.
Nésta forsaljning gér man i mars 2014, man séljer tjugofem procent av férvéntad skord
samtidigt som man kdper en képoption pa motsvarande volym. Kopoptionerna vid bada
tillfallena ar tecknade till underliggande terminspris. De resterande tjugofem procenten
av den totala skdrden saljer man efter det att den &r bargad (Veit, 2013). Denna strategi
innebar att man ar med pa en prisuppgang pa sjuttiofem procent av sin skord men enbart
exponerad pa nedsidan till tiugofem procent (Veit, 2014).

Catastrophe Pete

Denna strategi har samma uppldagg som Call it med den skillnaden att man har lagt en
hogre niva pa kopoptionen i forhallande till underliggande terminspris. Fordelen med
detta ar att premien man betalar for optionen blir lagre. Nackdelen ar att vetepriset maste
stiga mer innan man far en utvaxling pa de kopta kdpoptionerna (Veit, 2013). Denna
strategi medfor liknande som Call it att man ar med pa en prisuppgang pa sjuttiofem
procent av sin skord men enbart exponerad pa nedsidan till tjugofem procent (Veit,
2014).

White Collar

| denna strategi sa saljer man sjuttio procent av sin skérd i oktober 2014. For att hantera
sin risk pa nedsidan sa valjer man att kopa en saljoption som ger ratten att salja till ett i
forbestamt pris, for denna réttighet betalar man en premie. For att minska sin kostnad for
kopet av saljoptionen sa véljer man ocksa att vara utfardare av en kdpoption, vilket
innebdr en intakt for foretaget. De finansiella optionerna inforskaffas i september 2013. 1
exemplet har man valt att lagga saljoptionen pa ett l6senpris av 148 pund per ton medan
den utfardade képoptionen har ett 16senpris pa 188 pund per ton. I denna strategi har
man darmed Iast in sig i en korridor bade pa ned och uppsidan. Har &r det viktigt att
optionerna stangs samtidigt som spannmalen sljs. Resterande trettio procent av skorden
saljs av mellan december 2014 till april 2015, da man gor tre olika forséljningar for att
uppna ett bra medelpris for den avyttrade spannmalen (Veit, 2013). Denna strategi
medfor att man ar med pa en prisuppgang pa hundra procent av sin skord men enbart
exponerad pa nedsidan till trettio procent (Veit, 2014).
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Kopoption -strategi for de som inte har nagon lagringsmajlighet

Manga lantbrukare har idag ingen egen méjlighet till att lagra sin spannmal hemma och
sedan sélja langre fram da priset pa veten forhoppningsvis ar hogre.

Tror man som foretagare att priset pa vete kommer att stiga efter det man har salt den
fysiska veten sa kan man kopa en kdpoption som ger ratten men inte skyldigheten att
kopa vete till ett i forvag bestamt pris. Inget fysiskt vete hanteras via optionerna utan en
eventuell mellanskillnad betalas ut i pengar vid anvéndning av optionen.

Tabell 1. Utfall vid kop av kdpoption vid ett I6senpris pa 1600 SEK.(Handelsbanken
egen bearbetning)

Losenpris Premie Prisutveckling Utfall
1600 98 -20% (1280) -98
-10% (1440) -98
0% (1600) -98
+10% (1720) +62

+20% (1920) +222

Handelsbanken, egen bearbetning

Vid ovan namnda exempel s maste vetepriset stiga med 6,1 procent innan man kommer
att ga plus pa optionen, (1.600 + 98)/1.600 = 1,061.

Fordelen med ovanstaende upplagg jamfort med de som lagrar in och séljer spannmalen
langre fram ar att den enda kostnaden man har ar premiekostnaden foér optionen.

De som lagrar in veten hemma tar en storre risk om man lagrar in hemma och har en
marknads-tro pa stigande priser och marknadspriset i stéllet faller. UtGver prisrisken sa
har man &ven en risk i att lagervarans kvalitet kan forsdmras. Kostnader for hantering
och finansieringskostnader for anlaggningen tillkommer ocksa (Persson, 2014).

Séljoption — strategi med hjalp av séljoption

Nar man vill sakerstélla ett lagsta forsaljningspris pa sitt vete som man dnnu inte har salt
eller producerat sa tar man hjalp av saljoptioner. Om man ska riskreducera sin veteskaord
med hjélp av séljoptioner finns det inget givet svar pa. Man far titta pa vetets prisniva
och premien man betalar for optionen (Persson, 2014).
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Tabell 2. Utfall vid kop av saljoption november 2014 vete MATIF med I6senpris 1.725
SEK (Handelsbanken egen bearbetning)

Pris pa termin 20141015 Resultat av optionsaffar | Pris fysisk vara Totalt
(SEK/ton)

1380 (-20%) +231 (1725-1380-114) | 1380 1661
1725 (+-0) -114 1725 1611
2070 (+20%) 114 2070 1956

Handelsbanken, egen bearbetning

Sammanfattning av litteraturstudien

Av de strategier som vi fann genom var litteraturstudie sa koper man silj eller kop
optioner i fyra av dessa. Den femte med namn White Collar & man &ven utstéllare av en
option, vilket dr en betydligt stérre risk om man inte hanterar det pa ratt satt. De som ar
kunder i Handelsbanken staller idag inte ut nagra optioner utan ar enbart kopare, vilket
gor att White Collar inte dr nagon strategi som ar aktuell i dagslaget. De fardiga
upplaggen avseende strategier kommer fran R.Veit och Handelsbanken och vi har inte
funnit nagra fardiga strategier avseende veteoptioner nagon annan stans. Nar vi
komponerade vara intervjufragor sa hade vi inte nagon storre nytta av det vi lart oss i
litteraturstudien p.g.a. optionsafférer fortfarande ar relativt nytt och de fardiga
strategierna vi fann ar hogt troligt helt okénda for de skanska lantbrukarna.
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MATERIAL OCH METOD

Val av metod

Uppsatsen gar ut pa att fa fram om det finns uttalade strategier vid prissakring av vete
hos dem som anvander optioner i sin riskreducering. For att fa en bredare bild har vi valt
att genomfdra en rad kvalitativa semistrukturerade intervjuer. For att utforma
intervjuenké&ten har vi tagit hjalp av boken forskningsmetodikens grunder. Namnda
metod innebar att man har fragor dar man har bade fixa och 6ppna svarsalternativ(Patel,
Davidsson, 2012). Vi sokte efter fardiga fragor men fann inga utan fick sjalv komponera
fragor som var relevanta for arbetet.

Intervju
Nedan beskrivs tillvagagangssattet vid gjorda intervjuer

Intervjuerna har genomforts med atta stycken lantbrukare fran Skane som idag anvander
optioner pa vete for att minska den finansiella risken i sitt foretag. Detta har skett
genom telefonintervjuer dér de svarande kommer att behandlas konfidentiellt i redovisat
arbete. Metoden valde vi for att tiden som vi har till férfogande ar begréansad, men &ven
for att inte ta upp for mycket tid av dem vi intervjuar med anledning av att de vid
intervjutillfallet var upptagna med allehanda dagliga sysslor, framst vaxtskyddsatgarder i
grodorna. Detta ledde till att de intervjuade inte hade sa mycket tid att svara pa vara
fragor.

Huvuddelen av fragorna var utformade med fixa svarsalternativ med indelning i olika
intervall eller gardering fran 1 — 10. Intervallerna delar upp lantbrukarna i
brukningsareal, lagringsmojlighet och procentandel av veteskdrden som de prissakrar.
Garderingen dér ett innebar "inte alls” medan tio innebar "helt”. Frageformuler och svar
finns i bilagorna.

Metodkritik

Handel med optioner som prissékring ar i Skane fortfarande i sin linda, vilket har gjort
att urvalet ar begransat. Kontaktuppgifterna till de aktiva lantbrukarna har vi fatt av
Handelsbanken varfor lantbrukare i andra banker inte & medtagna i denna
undersokning. Dessutom har vi bara tillgang till dem som har valt att stalla upp i denna
undersodkning vilket kan vara de som har lyckats med sina optionsaffarer.

Vid telefonintervjuer kan man inte ldsa av hur personen reagerar pa stalld fraga genom
visat kroppssprak. Vid uppringningen far man ingen personlig kontakt som vid ett
hembesok, vilket dr bade en for- och nackdel. Fordelen &r att man som intervjuare inte
traffar dem och kan da inte paverka dem som nar man sitter ansikte mot ansikte.
Nackdelen dér att det kan finnas stérande moment runt omkring. Det maste dven vara
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korta fragor sa att personen kommer ihag hela fragan innan man ar klar(Morén &
Nilsson 2007).

Da vi inte hittade nagra intervjufragor sa har vi sjalva komponerat dessa utifran vad vi
tycker ar relevant for att utfora studien.
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RESULTAT

Lagringsmojlighet kontra prissakring

Lantbrukarna fick svara pa hur stor lagringskapacitet av veteskérden de hade hemma pa
garden. De fick dven svara pa hur stor del av skorden de prissakrade.

For de lantbrukare vi fatt formanen att intervjua sa visar sammanstallningen i figur 4 att
de som idag anvénder optioner som ett instrument att reducera prisrisken i sitt foretag
aven till stor del har tillgang till att lagra in hela sin skord hemma pa garden. De som
sarskiljer sig ar lantbrukare d som inte har nagon lagringsmdjlighet alls medan
lantbrukare e har en begrénsad egen lagringsmdjlighet i intervallet upp till 25 procent.
Man kan inte se nagot direkt koppling mellan liten lagringskapacitet och hog grad av
prissakring. Pa fragan hur stor deras lagringskapacitet ar, sa har de som svarat att den ar
mer &n 76 procent informerat om att den uppgar till 100 procent av vetet de producerar.

Man kan tro att de som inte har nagon lagringsméjlighet hemma pa garden skulle
prissakra mer, da de ar tvungna att sélja till det pris som rader vid skordetillfallet. Da vi
enbart har intervjuat atta lantbrukare sa kan man inte dra nagra slutsatser om detta, da
antalet som har Iag lagringsmajlighet enbart utgor tva av de intervjuade.

Lagringsmojlighet kontra procentuell pris
sakring
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Figur 4: Lagringsmojlighet kontra prissakring.
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Storlek pa gardarna som anvander optioner for pris-sakring

Vi stéllde fragan till lantbrukarna hur mycket mark de brukar och i intervjuunderlaget
fanns det fasta intervall. Féljande intervall fanns. Upp till 100 ha, 101 ha till 250 ha, 251

ha till 500 ha, 501 ha till 1000 ha och 6ver 1001 ha.

| Skane finns det 444.368 hektar akermark som brukas av 8.281 foretag, vilket gor att

snittarealen per foretag ar 53,6 hektar(Olsson, 2014).

Pa fragan hur mycket mark gardarna brukar sa svarade 75 procent att de brukar mer an
501 hektar, vilket gor att man kan dra slutsatsen att det ar de storre gardarna som idag

tagit till sig att anvanda optioner for riskreducering av sin prisrisk.

Storleken pa gardarnai intervjun angiva
i procent

upp till 1000 ha  +101-250ha =501-1000 ha X over 1001 ha

-
” +
o \
o e
e od 4
e *
e e |
Io-6564 .
e *4
.\\ r1etesbetetded

Figur 5: Storlek pa gardarna i hektar
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Risktagande kontra uppnadda mal och tidigare erfarenhet

Pa tre fragor har lantbrukarna garderat fran 1 till 10 om risktagande, om de har uppnatt
sina mal med optionshandeln och om de har tidigare erfarenhet av terminshandel via
bank eller spannmalsforetag, dar 1 ar inte alls och 10 ar helt. De som har mindre
erfarenhet av att prissakra med terminer anser sig i hogre grad ha uppnatt sina mal med
optionshandel &n de som har storre erfarenhet av prissakring med hjélp av terminer
antingen via bank eller via spannmalshandlare. Risktagandet har inget samband med
varken uppnadda mal eller tidigare erfarenhet vid anvandning av terminer for reducering
av prisrisken i foretaget. Generellt anser sig samtliga intervjuade lantbrukare dverlag
vara risktagande personer.

I nedanstaende figur kan man utlasa att lantbrukare e sticker ut. Detta beror pa att hans
optionsaffarer inte har gett ndgon ekonomisk forbattring av hans resultat.

Risktagande kontra uppnadda mal och tidigare

erfarenhet
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Figur 6: Risktagande kontra uppnadda mal och tidigare erfarenhet
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Strategier

Pa fragan om de har en uttalad strategi for forsaljning av vete sa svarade halften att det
finns en tydlig strategi om hur de ska hantera sin prisrisk pa spannmal avseende hur stor
del av skorden som ska prisséakras. Pa fragan om de foljer sin strategi fran ar till ar fick
de gradera fran 1 till 10 dar 1 &r inte alls och 10 ar helt. Av de som prissékrar sa kan man
utlasa att ju mer man haller sig till sin strategi ju storre del av forvantad skord ar man
benégen att prissakra.

Foljer strategivarje ar kontra hur stor del av
skorden som prissakras

90%

80%

70%

60% - L.
50% m Foljer strategi varje ar
40%

30% == Procent av veteskdrden
20% som prissakras

10%

0%

helt

= NWR UON 0 WL O

inte alls, 10

1=

C e f g
Lantbrukare

Figur 7: Strategi kontra prissakring.

Kommentarer kring strategier
Strategi lantbrukare C

Denna strategi gar ut pa att prissakra minst 20 -25 procent av sin forvantade skord.

Den har strategin innebar aven att skorden maste vara bargad och inlagrad innan
prissakringen sker.” Kan tanka mig att ligga lange pa spannmal for att véanta in bra
priser” Lantbrukaren som har mgjlighet att lagra in hela sin skord kan dven tanka sig att
overlagra skorden for att fa ett sa bra pris som majligt.

Infor sina beslut om forsaljning/prissékring av spannmalen sa foljer lantbrukaren
lantbrukspress och évrig media. Har dven en bekant pa Nya Zeeland som radfragas om
hur veteskorden ser ut pa den delen i vérlden.
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Strategi lantbrukare E

Denna strategi gar ut pa att prissakra nar priset ar "bra, jag utgar fran mina
produktionskostnader”.

Infor sina beslut om forsaljning/prissékring av spannmalen tar lantbrukaren hjélp av
marknadsbrev fran HIR (Hushallningssallskapet), Lantméannen och fran Handelsbanken.
Foljer &ven dagligen CBOT (Chicago Board of Trade) och Matif borsen.

Strategi lantbrukare F

Grunden i denna strategi ar att man I6pande sakrar upp 50 procent av sin férvantade
skord, men vid extra gynnsamma forséljningspriser i férhallande till
produktionskostnaden sa prissakrar man mer.

Infor sina beslut om forsaljning/prissékring foljer lantbrukaren ravarupriserna via
banken och Agronomics.

Strategi lantbrukare G

Strategin hér ar att man l6pande sékrar upp 80 procent av sin forvéantade skord.
Foretaget har ocksa mojlighet att lagra dver spannmalen vid ogynnsamt forsaljningspris.
’Pa den delen av vetet som inte ar prissakrad sa finns mojlighet att 6verlagra och vanta
in hogre priser om vetepriset ar lagt™.

Infor sina beslut om forsaljning/prissakring foljer lantbrukaren bankernas
informationsbrev men aven kolleger i Sverige och i utlandet. Gar aven pa sin egna tro
och magkansla.

SLUTSATS

Efter att ha gjort denna studie sa har vi kommit fram till att det idag 6verlag inte kan
sagas att alla som bedriver optionshandel har nagon uttalad strategi for hur de ska agera
for att reducera ravarurisken i sitt foretag. Det finns aven lite information att finna
angaende olika strategier. Optionshandeln som ett instrument att prissakra sin spannmal
har annu inte tagit fart i nadgon stérre omfattning, da den inte har marknadsforts i nagon
storre omfattning forran under ar 2012 da Handelsbanken borjade skriva om optioner i
sina veckobrev.

Det vi har kommit fram till &r att lantbrukarna som intervjuats har anvant saljoptioner i
sin strategi och inte anvant sig av kopoptioner, vilket man maste gora for att félja nagon
av de strategier vi hittade i var litteraturstudie.
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DISKUSSION

Syftet med vart arbete var att ta reda pa om de lantbrukare som handlar med optioner har
nagon uttalad strategi och ifall de foljer denna fran ar till ar. Vi har dven tittat pa hur stor
del av skdrden de prissakrar och ifall detta har nagon koppling till bl.a.
lagringsmajlighet och strategi.

Vid anvandning av optioner som prissakringsinstrument i sitt lantbruksforetag, sa kan
man jamstélla denna med en brandforsakring. Manga av de som vi har intervjuat har
namnt detta med forsékring att kunna prissékra en del av veteskdrden, detta stammer val
overens med tanken hur optioner ska anvéndas. Man betalar en premie for att sékerstélla
ett lagsta pris pa vetet man har att sélja. Skulle vetepriset vara lagre &n optionens
I6senpris sa utnyttjar man "forsakringen”. Man har inte last in ett pris som man gér med
en termin utan man har mojlighet att vara med pa en eventuell uppgang samtidigt som
man har ett garanterat lagsta pris for vetet man séljer.

Fordelen for lantbrukaren att prissdkra med hjalp av en option jamfért med en termin &r
att nar man betalt premien for denna sa tillkommer inga 6vriga kostnader, vilket kan bli
fallet om man prissakrar med hjélp av en termin och priset pa den underliggande varan
gar upp. Vid prissakring med hjélp av en termin sa kraver banken dven en sakerhet i
form av spérrade medel pa ett konto eller annan godtagbar sakerhet for eventuella
framtida kostnader vid stangning av terminen.

Materialet till litteraturstudien var svart att hitta, da detta ar en valdigt ny marknad i
Sverige. De strategier vi har hittat kommer fran England och fran Handelsbanken.

Var avgransning har varit atta skanska lantbrukare som idag anvander optioner som
prissakringsinstrument. Av dessa anvander endast fyra en uttalad strategi. Detta gor det
svart att jamfora vara resultat med de strategier vi fick fram via litteraturstudien. Svaren
vi fatt ar inte heller sa sakra eftersom det ar Handelsbanken som har tilldelat oss de som
var villiga att uttala sig om sin optionshandel. Troligtvis &r det de som Overlag ar n6jda
med sin optionshandel som har varit mer villiga att delta i intervjuerna. P.g.a.
banksekrettesen sa har vi inte lyckats fa en total randomisering av de som varit villiga att
stalla upp i denna studie. Med anledning av géllande banksekrettes sa anser vi att det ar
svart att valja ut lantbrukare pa annat satt for denna undersokning.

I med att svaren varierat kraftigt bland de intervjuade géllande strategi gallande
forsaljning sa kan man inte dra nagon slutsats att de som handlar med optioner har en
klar uttalad strategi. Det kan vara allt fran magkansla, diskussion med kollegor till
konkreta rad fran radgivare pa bank och olika radgivningsforetag inom lantbrukssektorn.

Det som skulle kunna goras battre for att fa ett bredare underlag ar att bredda
undersokningen till ett storre omrade innefattande exempelvis hela Gétaland eller hela
Sverige. Man skulle aven kunna stalla fragorna till de som odlar raps. Man kan dven
kontakta andra banker och andra foretag som erbjuder optionshandel och inte avgrénsa
sig till Handelsbanken forslagsvis kvarnar och spannmalshandlare sasom Lantménnen,
Svenska foder och spannmalsformedlare for att fa en bredare kundgrupp.
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I denna studie sa har ingen hansyn tagits till lantbrukarnas ekonomiska status, som kan
vara val intressant i forhallande till strategierna. Detta kan vara spannand att folja upp i
en ny undersokning.
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Bilaga 1

BILAGOR
Fragor till lantbrukare som anvander optioner via bank.

Lantbrukare A

Allménna fragor

1.

2.

Nér startade du ditt lantbruksforetag?

2010

Vilken areal brukar du?

-100ha() 101-250 ha ( X) 251-500 ha ( )501-1000 ha ( ) 1001-
ha ()

Hur manga hektar vete odlar du?

70 ha

Har du egen lagringsmojlighet pa garden av vete? Procent av skord?
Nej()Ja-25% () Ja26-50% ( )Ja51-75% ( )76 % - ( X)

Din utbildning och alder?

3 arigt lantbruksgymnasium och ekonomi delen pa gardsméstare programmet, 27
ar
Ser du dig sjalv generellt som en risktagande person?

Intealls1 2 3456 ] 89 10 Helt

Handel

1.

Varfor borjade du handla med optioner?
For att kunna sprida/minska risken och kunna sakra en del av skérden
(forsakring). Trots att man sékrar en del av skorden ar det mycket lockande att
kunna vara med pa en eventuell uppgang.
Hade du tidigare erfarenhet av handel med terminer via bank eller
spannmalsforetag innan du bdrjade med optioner
Intealls1 2 3456 | 89 10 Stor erfarenhet

Hur stor del av veteskorden pris-sékrar du?
Ingenalls( ) -20% (X) 21-40% () 41-60% () 61%-()

Anser du att du har kontroll pa vad produktionskostnaden ar for vete som du
producerar?
Intealls1 2 3 4 5 6 7 8 9 B8 Helt

Vet priset per kg vete néstan dnda ner till 6ret, mycket intresserad av att géra
efterkalkyler

Var far du dina tips och rad ifran infor dina beslut/strategier?

Dagligen inne pa Agrimoney.com dar man kan studera diagram och tabeller éver
den globala vete marknaden. Andra lantbrukare som ocksa pris sakrar ar bra att
diskutera med.

Har du ndgon uttalad strategi for forsaljning av vete, om ja, hur ser den ut?

Ingen direkt strategi men pris sakrar nar priset &r bra d.v.s. nar priset &r minst
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7.

8.

Over produktionskostnaden. Fungerar bra i och med att man vet sin
produktionskostnad sa bra.

Foljer du din lagda strategi varje ar?

Intealls12 3 4 5 6 7 8 9 10 Helt
Ingen strategi

| hur stor grad anser du att du hittills uppnatt dina mal med optionshandeln
Intealls12 3 4 5 6 7 8 8 10 Helt
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Lantbrukare B
Allmanna fragor

1. Nar startade du ditt lantbruksforetag?
1990

2. Vilken areal brukar du?
-100ha () 101-250 ha ( )251-500 ha ( )501-1000 ha (X) 1001- ha ()

3. Hur manga hektar vete odlar du?
120 ha

4. Har du egen lagringsmojlighet pa garden av vete? Procent av skord?
Nej()Ja-25% () Ja26-50% ( )Ja51-75% ( )76 % - (X)

5. Din uthildning och alder?
Tva ars grundutbildning pa lantbruksgymnasium, darefter last till driftsledare. 49
ar

6. Ser du dig sjalv generellt som en risktagande person?
Intealls1 23456 ] 89 10 Helt

Handel
1. Varfor borjade du handla med optioner?
Mojligheten att kunna sakra ett lagsta pris samtidigt som man kan vara med pa
en eventuell uppgang pa vetepriset.

2. Hade du tidigare erfarenhet av handel med terminer via bank eller
spannmalsféretag innan du boérjade med optioner
Intealls123 4 B 6 7 8 9 10 Stor erfarenhet

3. Hur stor del av veteskdrden pris-sakrar du?
Ingenalls () -20% () 21-40% () 41-60% (X) 61%-()

4. Anser du att du har kontroll pa vad produktionskostnaden &r for vete som du
producerar?
Intealls1 2 3 4 5 B 7 8 9 10 Helt

5. Var far du dina tips och rad ifran infor dina beslut/strategier?
Foljer ravaruborsen dagligen. Tar del av marknadsbrev fran banken, Lantméannen
och den egna magkénslan.

6. Har du nagon uttalad strategi for forsaljning av vete, om ja, hur ser den ut?
Har idag ingen uttalad strategi for forsaljning av vete, men pris-séakrar alltid vid
pris 6ver 2 kr/kg, da risken torde vara storre att priset gar ner an att det gar upp
ytterligare.
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7. Foljer du din lagda strategi varje ar?
Intealls12 3 4 5 6 7 8 9 10 Helt
Eftersom ingen uttalad strategi finns sa kan han inte svara pa denna fraga.

8. | hur stor grad anser du att du hittills uppnatt dina mal med optionshandeln?
Intealls1 2 3 4 5 6 7 8 9 B8 Helt
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Lantbrukare C

Allmanna fragor

1.

2.

Handel

Nér startade du ditt lantbruksforetag?

1987

Vilken areal brukar du?

-100ha ()  101-250 ha ( )251-500 ha ( )501-1000 ha ( X)) 1001-ha ()

Hur manga hektar vete odlar du?

300 ha

Har du egen lagringsmajlighet pa garden av vete? Procent av skord?
Nej()Ja-25% () Ja26-50% ( )Ja51-75% ( )76 % - ( X)

Din utbildning och alder?

40 veckors grundutbildning och en hel del sma ekonomi kurser som arrangerats
av SLA(skogs- och lantarbetsgivareforbundet). 46 ar

Ser du dig sjalv generellt som en risktagande person?

Intealls1 23456 7§ 9 10 Helt

1. Varfor borjade du handla med optioner?

Intressant finansiellt instrument att prova pa och se hur det fungerade. Bra att
kunna sakra en del av skorden men samtidigt vara med pa en uppgang.

Hade du tidigare erfarenhet av handel med terminer via bank eller
spannmalsféretag innan du borjade med optioner

Inteallsfl 234 5 6 7 8 9 10 Stor erfarenhet

Hur stor del av veteskorden pris-sakrar du?
Ingenalls () -20% () 21-40% (X)) 41-60% () 61%-()

Anser du att du har kontroll pa vad produktionskostnaden ar for vete som du
producerar?
Intealls1 2 3 4 5 6 | 8 9 10 Helt

Var far du dina tips och rad ifran infor dina beslut/strategier?

Foljer lantbrukspress och dvrig media. Har en bekant pa Nya Zeeland som jag
diskuterar med ibland, han haller koll pa vete odlingen pa den sidan av jorden
och man kan fa valdigt intressanta reflektioner darifran. F6ljer dven ravaruborsen
pa banken. Magkanslan spelar ocksa in.

Har du nagon uttalad strategi for forsaljning av vete, om ja, hur ser den ut?
Sakra minst 20-25 % men forst efter att skorden &r bérgad. Kan tdnka mig att
ligga lange pa spannmal for att vanta in bra priser.
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7.

8.

Foljer du din lagda strategi varje ar?

Intealls12 3 4 B 6 7 8 9 10 Helt
Blir som strategin jag har ungefar vartannat ar.

I hur stor grad anser du att du hittills uppnatt dina mal med optionshandeln
Intealls1 2 3 4 5 6 7 | 9 10 Helt
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Lantbrukare D
Allmanna fragor

1. Nar startade du ditt lantbruksforetag?
1984
2. Vilken areal brukar du?
-100 ha ( X) 101-250 ha ( )251-500 ha ( )501-1000 ha ( ) 1001-ha ()

3. Hur manga hektar vete odlar du?
13 ha

4. Har du egen lagringsmojlighet pa garden av vete? Procent av skdrd?
Nej ( X) Ja-25% () Ja26-50% ( )Jab51l-75% ( )76 % - ()

5. Din utbildning och alder?
Utbildad lantméstare, 66 ar

6. Ser du dig sjéalv generellt som en risktagande person?
Intealls1 23456 ] 89 10 Helt

Handel
1. Varfor borjade du handla med optioner?
Intressant att prova pa, nyfiken pa att se hur det fungerade
2. Hade du tidigare erfarenhet av handel med terminer via bank eller
spannmalsforetag innan du bérjade med optioner
Intealls@23 4 5 6 7 8 9 10 Stor erfarenhet

Déremot erfarenhet av liknande instrument géllande aktier
3. Hur stor del av veteskdrden pris-sakrar du?
Ingenalls () -20% () 21-40% () 41-60%(X) 61%-()

4. Anser du att du har kontroll pa vad produktionskostnaden &r for vete som du
producerar?
Intealls12 3 4 5 6 | 8 9 10 Helt

5. Var far du dina tips och rad ifran infor dina beslut/strategier?
Marknadsbrev fran HIR(hushallningssallskapet) och Handelsbanken men &ven
personlig radgivning fran Torsten Thuresson som ekonomisk radgivare pa HIR i
Kristianstad.

6. Har du nagon uttalad strategi for forsaljning av vete, om ja, hur ser den ut?
Nej

7. Foljer du din lagda strategi varje ar?
Intealls12 3 4 5 6 7 8 9 10 Helt

8. | hur stor grad anser du att du hittills uppnatt dina mal med optionshandeln
Intealls1 2 3 4 5 6 7 8 8 10 Helt
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Lantbrukare E
Allmanna fragor

1. Nar startade du ditt lantbruksforetag?
1977
2. Vilken areal brukar du?
-100 ha( ) 101-250 ha ( )251-500 ha ( )501-1000 ha ( X) 1001- ha ()

3. Hur manga hektar vete odlar du?
200 ha

4. Har du egen lagringsmajlighet pa garden av vete? Procent av skord?
Nej ( )Ja-25% (X)) Ja26-50% ( )Ja51-75% ( )76 % - ()

5. Din utbildning och alder?
Utbildad lantméstare, 63 ar
6. Ser du dig sjalv generellt som en risktagande person?
Intealls1 2 3456 ] 89 10 Helt
Handel
1. Varfor borjade du handla med optioner?
Roligt att prova nagot nytt. Kunna sakra del av skorden men samtidigt vara med
pa en eventuell uppgang.
2. Hade du tidigare erfarenhet av handel med terminer via bank eller
spannmalsforetag innan du barjade med optioner
Intealls1 234 5 6 7 B 9 10 Stor erfarenhet

3. Hur stor del av veteskdrden pris-sakrar du?
Ingenalls () -20% () 21-40% (X)) 41-60% () 61%-()

4. Anser du att du har kontroll pa vad produktionskostnaden &r for vete som du
producerar?
Intealls12 3 4 5 6 7 B 9 10 Helt

5. Var far du dina tips och rad ifran infor dina beslut/strategier?
Marknadsbrev fran HIR(hushallningssallskapet), lantmannen och handelshanken.
Dagligen inne och tittar pdA CBOT(Chicago Board of Trade) och Matif borsen.

6. Har du nagon uttalad strategi for forsaljning av vete, om ja, hur ser den ut?
Att sdlja nar priset ar bra, utgar fran produktionskostnaden nar priset ar bra eller
inte.

7. Foljer du din lagda strategi varje ar?
Intealls12 3 4 5 6 | 8 9 10 Helt

8. | hur stor grad anser du att du hittills uppnatt dina mal med optionshandeln
Intealls1 B 3 4 5 6 7 8 9 10 Helt
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Lantbrukare F

Allmanna fragor

1. Nar startade du ditt lantbruksforetag?

Vill inte svara ansag inte att fragan var relevant!

. Vilken areal brukar du?

-100ha ()  101-250 ha ( )251-500 ha ( )501-1000 ha ( ) 1001- ha (X)

Vill inte svara ansag inte att fragan var relevant! Brukar 6ver 1001 ha enligt
information pa natet.

Hur manga hektar vete odlar du?
Vill inte svara ansag inte att fragan var relevant!

Har du egen lagringsmojlighet pa garden av vete? Procent av skord?
Nej()Ja-25% () Ja26-50% ( )Ja51-75% ( )76 % - (X)

Din utbildning och alder?
Stallde aldrig fragan eftersom F ansag att de flesta allmanna fragorna inte var
relevanta.

. Ser du dig sjalv generellt som en risktagande person?

Intealls1 23456 7§ 9 10 Helt
Ar man inte riskbenagen s ska man inte halla pA med lantbruk med anledning av
ravarurisken och vaderrisken.

Handel

1. Varfor borjade du handla med optioner?

Ser optionerna som ett bra instrument da man vill séakra ett lagsta pris men
samtidigt har en tro pa ett hogre pris. Mgjligheten att fa del av en uppgang pa
vetepriset.

Hade du tidigare erfarenhet av handel med terminer via bank eller
spannmalsforetag innan du bérjade med optioner
Intealls123 4 5 6 7 8 | 10 Stor erfarenhet

Hur stor del av veteskdrden pris-sakrar du?
Ingenalls () -20% () 21-40% () 41-60% (X) 61%-()

. Anser du att du har kontroll pa vad produktionskostnaden &r for vete som du

producerar?

Intealls12 3 4 5 6 7 8 8 10 Helt
Foljer upp sin produktionskostnad med hjalp av dataprogram dér insatta atgarder
registreras. Har mycket god kontroll pa sin produktionskostnad.

. Var far du dina tips och rad ifran infor dina beslut/strategier?

Foljer ravarupriserna veckovis och dagligen. Infor sina beslut inhamtas
information fran banken, Agronomics m.fl. och egen erfarenhet.
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6. Har du nagon uttalad strategi for forsaljning av vete, om ja, hur ser den ut?
Man har idag en strategi som innebér att man sakrar upp 50 procent av den
forvantade skorden. Vid extra gynnsamma avrékningspriser sékrar man upp mer.

7. Foljer du din lagda strategi varje ar?
Intealls1 2 3 4 5 6 7 8 9 B8 Helt

8. | hur stor grad anser du att du hittills uppnatt dina mal med optionshandeln?
Intealls1 2 3 4 5 6 7 B 9 10 Helt
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Lantbrukare G
Allmanna fragor

1. Nar startade du ditt lantbruksforetag?
1991

2. Vilken areal brukar du?
-100ha () 101-250 ha ( )251-500 ha ( )501-1000 ha ( ) 1001- ha (X)

3. Hur manga hektar vete odlar du?
400 hektar

4. Har du egen lagringsmojlighet pa garden av vete? Procent av skord?
Nej()Ja-25% () Ja26-50% ( )Ja51-75% ( )76 % - (X)

5. Din uthildning och alder?
Lantbruksgymnasium, darefter driftsledarutbildning, 52 ar

6. Ser du dig sjalv generellt som en risktagande person?
Intealls1 2 3 4§ 6 7 8 9 10 Helt

Handel
1. Varfor borjade du handla med optioner?
For att kunna sakra in ett lagsta pris samtidigt som man kan vara med pa en
uppgang. Ansag att priset pa optionen var réatt i forhallande till terminspriset.

2. Hade du tidigare erfarenhet av handel med terminer via bank eller
spannmalsféretag innan du boérjade med optioner
Intealls1 23 4 5 | 7 8 9 10 Stor erfarenhet
Har erfarenhet av pris-sakring med terminer bade via bank och via
spannmalsforetag.

3. Hur stor del av veteskdrden pris-sakrar du?
Ingenalls () -20% () 21-40% () 41-60%() 61%-(X)
Pris-sakrar med hjalp av terminer, optioner och via spannmalshandlare.

4. Anser du att du har kontroll pa vad produktionskostnaden &r for vete som du
producerar?
Intealls12 3 4 5 6 7 B 9 10 Helt

Foljer upp insatta atgarder via dataprogram plus egen erfarenhet. Har full
kontroll pa de fasta kostnaderna

5. Var far du dina tips och rad ifran infor dina beslut/strategier?
Via bankers informationsbrev, kollegor i Sverige och i utlandet. Egen tro.
Tidigare dven via Agronomics som numera har stangt ner sin tjanst.
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6. Har du nagon uttalad strategi for forsaljning av vete, om ja, hur ser den ut?
Strategin ar att l6pande pris-sékra skorden sa att man alltid har sakrat upp 80
procent av forvéantad skord.

7. Foljer du din lagda strategi varje ar?
Intealls12 3 4 5 6 7 8 8 10 Helt

8. | hur stor grad anser du att du hittills uppnatt dina mal med optionshandeln?
Intealls12 3 4 5 6 7 B 9 10 Helt
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Lantbrukare H

Allmanna fragor

1.

2.

5.

6.

Naér startade du ditt lantbruksforetag?

2011

Vilken areal brukar du?

-100ha () 101-250 ha ( )251-500 ha ( )501-1000 ha (X) 1001-ha ()

Hur méanga hektar vete odlar du?

200 ha

Har du egen lagringsmoéjlighet pa garden av vete? Procent av skord?
Nej()Ja-25% () Ja26-50% ( )Jab51l-75% ( )76 % - (X)

Din uthildning och alder?

Civilekonom, 25 veckors grundkurs i Svalov, 47 ar
Ser du dig sjalv generellt som en risktagande person?
Intealls1 23456 7§ 9 10 Helt

Handel

1.

Varfor borjade du handla med optioner?
Tron om att begransa risken. Vara med pa en eventuell uppgang. Ar vil insatt i
hur optionen prissatts och kan réakna pa detta och fa fram om optionen ar
kopvard.
Hade du tidigare erfarenhet av handel med terminer via bank eller
spannmalsfoéretag innan du borjade med optioner
Intealls123 4 5 6 7 8 8 10 Stor erfarenhet

Hur stor del av veteskdrden pris-sakrar du?

Ingenalls () -20% () 21-40% () 41-60%() 61%-(X)
Anser du att du har kontroll pa vad produktionskostnaden ar for vete som du
producerar?

Intealls12 3 4 5 6 | 8 9 10 Helt

Uppfoljning databaserad via SLA-analys.

Var far du dina tips och rad ifran infor dina beslut/strategier?
Har huvudsakligen kontakt med kollegor utanfor Sverige. | huvudsak i
Vaésteuropa.
Har du ndgon uttalad strategi for forsaljning av vete, om ja, hur ser den ut?
En tanke finns, men ingen lagd strategi.

Foljer du din lagda strategi varje ar?
Intealls12 3 4 5 6 7 8 9 10 Helt
Ingen strategi finns som man foljer fran ar till ar.

| hur stor grad anser du att du hittills uppnatt dina mal med optionshandeln?
Intealls1 2 3 4 5 | 7 8 9 10 Helt
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