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Abstract

A deregulated market has led to new opportunities for trade in cereals. Swedish farmers now
have a greater opportunity to determine in advance the selling price based on the cereals
market fluctuations. A globalized market where prices are determined by supply and demand
conditions also give the smaller farmers additional incentives to actively monitor market
changes.

This study intends to evaluate small-scale farmers in the Malardalen region and their
approach to sign contracts for commodities. In the analysis of decision-making, risk attitudes
constitute a significant factor in the study.

In the study, four in-depth interviews with small-scale farmers were conducted. All farmers
operate similar activities. Conventional crop production for the open market and a production
area which does not exceed 150 hectares has been the basic criteria.

The internal factors for contracts have proven to be storage capacity and economic conditions
for a postponed sale. Past experience and individual risk attitude also affect hedging
decisions. The small-scale farmers in the case study proved to be very well informed on both
the domestic and the international grain market. Unlike the theory proved neither education
nor age pose crucial factors in information acquisition and choice of sales method.



Sammanfattning

En avreglerad marknad har lett till nya forutsattningar for handel med spannmal. Svenska
jordbrukare har numera storre mojlighet att sjalva paverka forséljningspriset utifran
spannmalsmarknadens fluktuationer. En globaliserad marknad dar prissattningen styrs av
utbud och efterfragefoérhallanden ger dven de smaskaliga jordbrukarna storre incitament att
aktivt folja prisforandringarna.

Denna studie amnar utvardera smaskaliga lantbrukare i malardalsregionen och deras
installning till att teckna kontrakt pa ravaror. Vid analys av beslutsprocessen har riskattityder
utgjort en betydande faktor for studien.

| studien har fyra grundliga intervjuer med smaskaliga lantbrukare genomforts. Samtliga
jordbrukare har liknande forutsattningar och bedriver liknande verksamheter. Konventionell
vaxtodling for forsaljning och brukningsareal vilken inte dverstiger 150 hektar har utgjort
grundkriterierna.

De interna faktorer som paverkar infor ett tecknande av kontrakt har visat sig vara
lagerkapacitet och ekonomiska forutsattningar for en uppskjuten férséljning. Tidigare
erfarenheter och individuell riskinstallning paverkar ocksa prissakringsbesluten. De
smaskaliga lantbrukarna i fallstudien visade sig vara mycket vélinformerade pa saval den
inhemska som den internationella spannmalsmarknaden. Till skillnad fran teorin visade sig
varken utbildning eller alder utgtra nagra avgorande faktorer vid informationsinhamtning och
val av forséljningsmetod.



Vi



Innehallsforteckning

L INLEDNING ..ottt sttt b et b et et s b et b e e e be e b et e b e e b e st e b st e Rt e be st e st e be st e seebe st e ne et st ene et tns 1
1.1 PROBLEMBAKGRUND .....utiiuttttiattattasteasteattasseesteessesssessssassessseastaaseasseassesssasssessesssesssssssssssssssssseansesnsesnsessenssenns 1
L2 PROBLEM ....ttitiette ittt ettt sttt ettt s ek e bt e bt e ke ekt e Re e 4 he £ £he £ b £ £ bt 2m b £ 2R b e eE £ e eE £ e e b e e ke e Re e Re e ehe e eRe e Rt e beenbeanbentrenbeea 2
IR )4 2 1 =TT OO TP P PR TURUPRUPRURN 3
1.4 AVGRANSNINGAR ....euteuetaueeateeattaateesteastesseesteesbeesbe s eeaseeaheeehe e abe2abeam b e eh b e eh b e eb e e nb e e ke e e e easeeheeebeeebeenbeenbeanbenbeenbeen 3

2 TEORETISK IMODELL ...ocuiiiiiit ettt bbbt sb e et b ettt b e et sbe et b 4
2.1 ATTITYDER TILL RISKBENAGENHET ....ututitiititesiatetesestestestasesseseasesseseasessessasessensasessensasessensesessensesessensesessensens 4
2.2 ALDERS- OCH UTBILDNINGSPAVERKAN.........ovvuversieiersistessssessessesss st s sessessss s s s s ssssses s ss s sssn s s sensanss 4
2.3 BESLUTSPROCESSER. ... .c.vetttestetestestesessesseseasessesessessesessessessasessessasessensasessensasestensasessensasessensasessensesessensasessensans 6
2.4 HYPOTESER ... ettitttetestestetestestese sttt st st se bt es bt es bt e s bt e s e e b b s b b s e b e ke R e bt b et e bt e bbbt s bt e bt s be e b e st e e 7

3LITTERATURGENOMGANG .........coviieieieceeeteeee e ee st es s 8
3.1 BAKGRUND ....euttitteuttauteesteattesteesbeesbeesbeabesseeshe e ehe e abe 2 bt ea bt eh b e eh e £ eE £ e Ab £ e ke e s b e oAb e e RE e 4R e £ ebe e b e e m b e eRb e eb b e nb e e nbe e ke e beenneennas 8

3. 1.1 RISK OCH OSBKEINEL. ...t bbbttt b et bbbt e et b e 8
B L2 PFISSAKIING ...ttt bbbt bbb bRt R b e bbbt b e Rt n e et b et e e 9
3.2 RISKER INOM JORDBRUKET ......titttttteiteattaustaueeaueeaseaaseasseassesssessessseesseassesssssssssssssssanseansesssesssessesssesssesssesssesnns 9
3.2 L INSEIULIONEIT FISK ...t b et bbbt e e bbb e 9
3.2.2 PrOAUKEIONSTISK ...ttt bbbt bbbt bbb e b e b e bt eb et ene e b et et eaenes 9
B.2.3 MATKNAASIISK ...ttt ettt b e et b e ekt b ekt s bttt s bkt e bt ekt b et e bt et re e 9

4 GENOMFORANDE OCH METOD ....ooiiiiiieiieieiceiet ettt st 10
4.1 KVALITATIV INTERVIU ..ottt et ettt sttt be st es bt s bbbttt b bbbttt s e et et ene st n e 10
4.2 EMPIRISK FALLSTUDIE ...ttittsteteitetesesteseesestassesessesseseasessesessessessasessessasessessasessensasessensesessensasessensesessensenessensans 10

4.2.1 TillVAGAGANGSSAE FOF INTEIVJUBT .....vvieeeeee ettt ettt e e sttt ettt n st et see 10
4.2.2 GENOMIOFANE ... e ettt e e bbbt bt bbb e e et et sb e et e bt e b e e e et e e sbeneas 11
4.2.3 PrOBIBMALIK ...ttt b bbbt b e bbbt b e bbbt e et b e e 11

L3 =11V 1= OSSR 12

ST €7 ] 1 OSSOSO 12
5.1.2 Lagringskapacitetens betydelse for kontraktering av spannmal ............ccccoeovviviiiiiececccieiene e 12
5.1.3 SPANNMAISMAIKNAGEN ......cviviiiiereicicietetee ettt bbbt bbb e e e bbbttt et be e s bbb bans 12
5.1.4 Instéllning till handel Med KONIrakt ...........cooiiiiiiiicecce e 13

B2 GARD 2 ..ttt et b b £ R R £ R R £ R R R R R R R bR Rt bR R e bt b n b b st bt enes 13
5.2.1 Lagringskapacitetens betydelse for kontraktering av Spannmal ............cccceveveveveveveeeveeceeeeee e 13
5.2.2 SPANNMAISMATKNAGEN ......cveveeevieieieicieteteee e e ee ettt ettt ee s st e s st e bt et ese e s e s ssstesetesesetesere s s snssasasane 13
5.2.3 Installning till handel Med KONIrakt ...........ccoiiiiiiii i 14

BB GARD 3 .. ittt ettt bbb e R R £ R R £ Rt R R R Rt R R bR Rt R R Rt Rt bRt R et n bt enes 14
5.3.1 Lagringskapacitetens betydelse for kontraktering av spannmal ............ccccooovviviiiiicicecccieieie e 14
5.3.2 SPANNMAISMAIKNAGEN ......cveviiiiieictcieteee ettt bbb bbb b e e e e bbbt bbbt b e e s s b b bans 14
5.3.3 Instéllning till handel Med KONTraKL ..ot e 15

LR 7 ] OSSOSO 15
5.4.1 Lagringskapacitetens betydelse for kontraktering av spannmal ............ccccoeevviviiiiecccccieieie e 15
5.4.2 SPANNMAISMATKNAGEN ......cveveeeiieieieieieteteeeee e e ettt ettt ee s s s st e s et e bt et esese s e s st ssssetesesetesese e s snasasasane 15
5.4.3 Installning till handel Med KONrakt ...........cocooiiiiiii i 16

5.5 SAMMANSTALLNING AV RISKBEDOMNING | VERKSAMHETERNA ......ovitiiiriitiieiesieneesesieseesesseseesessessesesseseenes 17

5.6 SAMMANSTALLNING AV HYPOTESER.....c.cettitttetesteeetesteseesessessesessessesessessesessessesessessesessessesessessessssessessssessenes 18

B ANALYS OCH DISKUSSION.....c.coitiiiitiiieiietsie ettt sttt et sb et sttt bt sbe b et st sbene b nne 19

TECKNANDE AV KONTRAKT ...cttttettateteseatessesessessesessesseseasesseseasessessasessessasessessasessensasessensesessensasessensesessensesessensens 19
(=T [=] e o= o | (=] OO R OSSPSR 19
OSBKEINEE OCN FISK ...ttt ettt bbbt bbbt et e e neesb e e beebe et e e bt ene e b e b e nbesae s 19
Alders- 0ch UthildNINGSPAVEIKAN ...........c.cvveivecieeieicieee ettt sttt 20

T SLUTSATSER ..ottt sttt sttt s b et b et e bbb s b e st e b e s b et e b e s b e st e bt e st e be st e s e e be st e st et st eneebeeans 21

Vii



REFERENSLISTA e e r bbbttt e b e bbb et et e e snenrenne 22

Y1 =] (| USSR 22
[ 1] 010 T SR 23
=T 0 1< T TP P RSP SU PP 23
e S0 ] 10T (0 = L A 23
BILAGA 1: INTERVIUGUIDE ......ociiiiiitt ettt b bbbt st nn s 24

viii



1 Inledning

Denna studie behandlar beslutsprocessen vid prissékring av spannmal. Olika strategier
diskuteras ur lantbrukarens perspektiv. | foljande kapitel presenteras arbetets problem och
problembakgrund samt fragestallningar, syfte och valda avgransningar.

1.1 Problembakgrund

Statistik fran jordbruksverket visar att brukningsarealen per lantbruksenhet stadigt har dkat de
senaste 20 aren. (SCB, 2012). Samtidigt har antalet aktiva lantbrukare blivit farre.
Undersokningen visar att andelen lantbruksforetag med en areal Overstigande 100 hektar
nastintill har férdubblats sedan 1990.

| en studie av SJV (2008) framgar det att strax dver hélften av den brukade jordbruksmarken i
Sverige aterfinns hos gardar som understiger 100 hektar i storlek. Totalt fanns det 71 091
stycken jordbrukare i Sverige ar 2008. 64 635 stycken av dessa driver mindre an 100 hektar
akerareal. Enbart 6 456 producenter brukar mer an 100 hektar aker. (SCB, 2012)
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Figur 1: Bilden visar ett diagram 6ver dollar per ton (SJV, 2008)

Marknaden for spannmal har forandrats for svenska jordbrukare de senaste artiondena. Fran
att tidigare verkat pa en skyddad marknad dar staten historiskt har prisgaranterat
spannmalsproduktion, till att allt mer ga mot en Oppen marknad dar priset ar rorligt och
tidigare subventioner reduceras. (SJV Rapport, 2008)

Den allt mer globaliserade marknaden har idag lett till att handel med spannmal ar en viktig
del i verksamheten. Det finns ett mervarde for lantbrukarna som ger incitament att handla
med kommande skordar. (www.Lantmannenlantbruk.se, 2012)
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Forwardkontrakt &r ett prissékringsverktyg dar lantbrukaren forbinder sig att leverera en viss
mangd spannmal vid en given tidpunkt och med en forutbestamd kvalitet. Det &ar i dag
vanligaste formen av kontrakt med spannmal. Detta &r den enklaste form av prissakring for
jordbrukaren men det &r inte ett helt sakert satt att garantera arets inkomst. Om jordbrukaren
misslyckas med att leverera antingen kvalitet eller kvantitet, aligger det honom att ersatta
skillnaden (www.Lantmannenlantbruk.se, 2012-11-23). Antingen genom att Dbetala
mellanskillnaden eller att kdpa in rdvara i motsvarande méangd enligt kontraktet. Det ar upp
till den enskilda jordbrukaren att ta stéllning till vilken omfattning av skdrden som bor
prissakras. | Sverige ar det framst Lantmannen och Svenska Foder som tillhandahaller
forwardkontrakt.

Utdver forwardkontrakt erbjuds svenska lantbrukare att handla med futurekontrakt. Ett
futurekontrakt sarpraglas av att en specifik ravara kops och saljs till en given kvantitet och
kvalitet vid ett pa forhand forutbestamt datum. Samtliga forutsattningar for ett tecknat
kontrakt &r avtalat bortsett fran slutgiltig prissattning. Prissattningen i sin tur sker pa en bors
vilken kontrolleras av marknaden. Att det finns en marknad med ett stort antal aktiva kopare
och sdljare ar en forutsattning for att handel med futurekontrakt ska fungera. Om antalet
aktorer pd marknaden inte ar tillrackligt manga riskerar enskilda forséljningar av poster
drastiskt inverka pa radande prissattning. Den signifikanta skillnaden mellan forwardkontrakt
och futurekontrakt ar saledes att vid kontraktets slutdatum levereras ingen fysisk vara. Vid
den tidpunkten kdps eller séljs kontraktet tilloaka och resultatet baseras pa det pris som
tecknats pa kontraktet. En fungerande marknad for futurekontrakt leder till att fluktuationerna
for den fysiska marknaden pa ravara hammas (SJV rapport, 2008).

Det &r majligt att avsluta ett futurekontrakt innan I6ptiden gatt ut. Ett kontrakt avslutas genom
att tidigarelagga forsaljning av posten. En sadan forséljning leder till att det uppsagda
kontraktet kvittas mot ett nytecknat. En bérsméklare skoter kvittningen och mellanskillnaden
krediteras eller kvittas pa ett marginalsékerhetskonto (SJV rapport, 2008).

Det finns olika anledningar att tillampa prissakring. Framforallt anvands prissakring for att
sékra ett potentiellt pris. Genom att prissékra kan man undvika risk som bland annat
prisforandringar medfor. Prissakring paverkar inte produktionsrisk eller prisfluktuationer for
insatsvaror i verksamheten. Produktionsrisken utgors av problematiska vaderforhallanden och
paverkningar fran omvarlden vilka &r svara, om inte omdjliga, att forutse. Detta gor att
prissakring av spannmal inte alltid ger ett 6nskat resultat for lantbrukarna. (Mills, S., 2003)

1.2 Problem

Riskbenagenheten styr beslutsprocessen, vilka faktorer en jordbrukare maste ta i beaktande
innan han prissakrar sin skord ar forvantningar pa spannmalspriset i framtiden, paverkan av
vader och vind samt lagringskapacitet for varan. Utdver dessa faktorer styr dven ekonomiska
forutsattningar daribland mojligheten att vanta in ett fordelaktigt pris. Malséttningen blir
hogst individuell dar inkomsttrygghet stélls mot en eventuell vinstmaximering (Pennings, J. et
al, 2004). Aldern péverkar vilka riskhanteringsverktyg han anvander i beslutsprocessen
(Musser, W. et al., 1996).
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1.3 Syfte

Studien amnar analysera hur spannmalsproducenter med 150 eller farre hektar véxtodling
resonerar angaende prissakring. Hur lantbrukarna forhaller sig till beslutsfattandet i
verksamheten samt ifall alder och utbildning paverkar besluten.

For att tydligare visa syftet i studien har dessa fragor utformats:

e Utgor alder en avgorande faktor vid beslutsfattandet av kontraktering?

e Utgor utbildning en avgérande faktor vid beslutsfattandet av kontraktering?

e Ar tillgdng till lagerkapacitet en avgorande faktor vid beslutsfattandet av
kontraktering?

e Vilka incitament finns for en smaskalig lantbrukare att aktivt folja prisforandringar av
spannmal?

1.4 Avgransningar

Studien avgréansas till att enbart beréra spannmalsproducenter som bedriver konventionell
vaxtodling. Producerad kvantiteten antas séljas och saledes inte anvandas inom den egna
verksamheten exempelvis till foder for egen djurhalining. Brukningsarealen Gverstiger inte
150 hektar och samtliga gardar i fallstudien skall vara beldgna i mélardalsregionen. Aldern pa
lantbrukarna i studien bor ej dverstiga 65 ars alder. Studien behandlar enbart prissakring i
form av forwardkontrakt.

Den risk studien belyser handlar om institutionell risk, marknadsrisk och produktionsrisk for
spannmalsproduktion. Annan forekomst av risk kommer inte att berdras i den har uppsatsen.



2 Teoretisk modell

2.1 Attityder till riskbendagenhet

Riskattityder kan delas in i tre olika typer, riskavers, riskbenagen och riskneutral.

Riskaverta individer karaktariseras genom att vara avhallsamma till riskfyllda investeringar
och om mojligt valja mindre riskfyllda alternativ. Riskbendgna personer ar positivt instéllda
till risk och ar mer 6ppna for riskfyllda affarsalternativ. En individ som agerar riskneutralt
valjer det alternativ som ger hogst avkastning utan hansyn till risktagande (Pennings J. et al,
2004).

En individs beslut varierar beroende pa sammanhang. | en viss fraga kan en individ agera
riskalskade for att i nasta inneha en riskavers installning. Kunskap inom omradet utgor en
betydande faktor vid ett beslutsfattande likaledes storleken pa investeringen (Boehlje, M.,
Eidman V,R, 1984, sid 442,443). Installning till risk ar individuellt och skiljer sig saledes
mellan beslutsfattare. Nyttoteorin anvands vid redogdrelse for riskattityder utifran enskilda
individers nyttofunktioner. Den nytta som avses ar férvantad nytta och inget annat.

Nytta, U

Riskbensgen

Riskneutral

Riskavers

Inkomst, Y

Figur 2, Individens nyttofunktion, (egen bearbetning)

2.2 Alders- och utbildningspaverkan

Enligt Pennings studie &r aldre jordbrukare mindre bendgna att teckna kontrakt pa spannmal.
For varje ar som jordbrukaren aldras okar forsaljning till spotpris istéllet for forséljning via
kontrakt (Pennings, J. et al. 2012). Inldrningskostnaden for att boérja med kontraktering av
spannmal ar enligt Musser for hog for att dldre jordbrukare ska tycka att det ar vart att borja
med. Aldre lantbrukare ar niarmare pension och har saledes firre ar att skriva av sina
etableringskostnader for tillampning av riskhanteringsverktyg. Yngre jordbrukare ar mer
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valvilligt installda till kontraktering pa grund av att dem planerar for en mer langsiktig framtid
I sina verksamheter. Alternativt &r aldre jordbrukare generellt mer motvilliga att anamma nya

forséljningsmetoder (Musser, W. et al, 1996).

Nytta, U

Tid
Inkomst, Y

Figur 3, En individs forvantade riskpreferenser i forhallande till alder, (egen bearbetning)

Utbildning har visat sig vara en avgorande faktor vid beslutsfattande om kontraktering. Om
jordbrukaren har en akademisk utbildning & han mer bendgen att bérja med forwardkontrakt

(Musser, W. et al, 1996).

Skulder | Tillgangar

ALDER

—=
yYYyVvy

Brukningsareal

Riskattityd I II"'-.\ /

Figur 4, Pennings., J et al 2012, model 1, (egen bearbetning)




2.3 Beslutsprocesser

Studier har genomforts som explicit behandlar lantbrukares beslutsfattande och saledes inte
hela kedjan for beslutsprocess. | en studie publicerad 1998 studerar Ohlmér et al en teoretiskt
linjar process sett fran lantbrukarnas perspektiv. Ohlmér et al visar i studien att den linjara
teoretiska modell som prévas inte dverensstammer med verkligheten och behdver omarbetas.
Vad som foreslds ar att istillet anvanda en matris med fyra baser vilka bestar av
problemidentifiering, analys av problem, val och slutligen implementering. Beslutsprocessen
hos en lantbrukare kannetecknas av standig uppdatering med ett kvalitativt tillvagagangssatt
och stréavan efter ett smidigt beslutsfattande. For att sékerstélla resultatet av beslutsfattandet
far mindre betydelsefulla beslut ofta agera test samt att en grundlig kontroll genomfors vid
implementering.

I samma studie framkommer det att majoriteten av lantbrukarna inte har formulerat kvalitativa
malsattningar. De har istéllet valt att anvanda tidigare erfarenheter och resultat for att skapa
realistiska malsattningar och forvantningar. Den angivna anledningen till detta beror pa
osaker data. Med ej tillforlitlig data att tillga anser lantbrukarna att det ar smidigare att halla
malsattningar i huvudet for att kvickare kunna uppdatera dem i den takt tillganglig data
forandras.

En beslutsprocess utgors av ett flertal steg som ligger till grund for ett beslut. Ohlmér et al
(2000) har definierat dessa moment och delat in beslutsprocessen i sex steg. Problem
definition, observation, analys, beslut, handling och ansvarsbarande.

Figur 5: De sex stegen, (egen bearbetning)

En kvalitativ metod ligger ofta till grund for en lantbrukares beslutsprocess. Stegvis
implementering sker genom insamling av information, ett uppskattande av konsekvenser och
ett uppbyggande av forvantningar nar problemet d&r sammanbundet med aktuella situationer.
Den stegvisa implementeringen samt mindre prévningar anvéands framst for att undvika risk.
Under implementeringsfasen inhdmtas information kontinuerligt for att relatera detta till
lantbrukarens forvantningar. Nar ett beslut inte langre ar aktuellt for verksamheten minskar
incitamentet for lantbrukaren att ta del av informationsflodet. (Ohlmér, B. et al., 2000)



2.4 Hypoteser

« Lagringskapacitet ar avgorande vid kontraktering av spannmal.

« Ensmaskalig lantbrukare foljer inte prisforandringar kontinuerligt.

« En smaskalig lantbrukare ar riskavert installd till att teckna kontrakt pa annu ej
skordad groda.



3 Litteraturgenomgang

| det har kapitlet presenteras relevanta teorier med anknytning till problemformulering och
syftet med uppsatsen. De teorier som presenteras har berdr beslutsmodellen och optimal
hedgeandel vid kontraktering av spannmal. Syftet ar att ge en grundlaggande forstaelse for
riskvardering och beslutsfattande vid kontraktering av spannmal genom forwardkontrakt. En
faktor som inte beaktas ur teorin &r lagringskapacitetens betydelse. Tidigare studier &r
baserade pa storre jordbruk och framst jordbruk i USA. For amerikanska lantbrukare utgor
lager en grundforutsattning, vilket inte galler for mindre lantbruk i Sverige.

3.1 Bakgrund

Om en lantbrukare anvander sig av forwardkontrakt foreligger en osakerhet i storlek pa skord
(Mark D. et al, 2008). De flesta valjer darfor att enbart sékra upp en del av den forvéantade
skorden innan skordetid for att inte riskera att behdva betala mellanskillnaden om man skulle
misslyckas med att na upp till forvantningarna (Liu, X. et al, 2005). Av den anledningen star
manga bonder med osald ravara direkt efter skordens slut. Det val som lantbrukarna star infor
ar att antingen sékra priset vid en framtida tidpunkt genom t. ex. forwardkontrakt, salja direkt
till radande spotpris alternativt lagra och félja spotprisets upp- och nedgangar och sélja vid en
mer fordelaktig tidpunkt (Mark D. et al, 2008).

3.1.1 Risk och osékerhet

Ett foretag som foljer olika marknadsstrategier dr sannolikt att ha olika grundldggande
kompetenser, malsattningar och attityder till sitt risktagande. Av den anledningen anvander de
sig av olika forséljningsplaner (McLeay, F. et al, 1998).

Osdkerhet ar en standigt forekommande riskfaktor inom lantbruket som paverkar
beslutsfattandet i verksamheten. Utan prisrisk i produktion finns det inte nagon risk. Vid
bearbetning av risk géller det att hitta en kombination av strategi, sdkerhet och risk som ger
ett fordelaktigt utfall. Riskbeddémning inom lantbruket utgér fundamental och oumbarlig del i
verksamheten (Mark D. et al, 2008). Investeringar, forsaljningar och inkép behdver samtliga
analyseras noga for att ge tillrackligt med information for avgora vilket beslut som &r mest
fordelaktigt.

De flesta producenter foredrar forwardkontrakt framfor futures av den anledningen att de
undviker den underliggande risken, samt minskar behovet av likvida medel for att klara
marginalerna (Mark D. et al, 2008).

Spannmalsproducenter maste gora omfattande och langsiktiga investeringar i bade mark och
maskiner. Tillsammans med ovisshet av kommande skorderesultat leder det till att
forwardkontrakt & mindre effektiva att skydda lantbrukare fran de risker dem moter i sin
produktion (Mark D. et al, 2008).



3.1.2 Prisséakring

Storre spannmalsproducenter med hogre andel sysselsatt kapital i verksamheten och mer
erfarenhet av optionsmarknad &r troligare att se futurekontrakt som ett gynnsamt alternativ till
forwardkontrakt (Mark D. et al, 2008). Lantbrukare som inte dr medvetna om
prissékringsalternativ, alternativt inte kanner sig bekvdma med att teckna den typ kontrakt, ar
mer bendgna att avsta fran all form av tillgangliga riskhanteringsverktyg. De kommer saledes
vara helt utsatta for risker i prissattning (Mark D. et al, 2008).

3.2 Risker inom jordbruket

3.2.1 Institutionell risk

Forandringar i lagstiftning som paverkar produktionen kan ha omfattande inverkan pa
Ionsamheten (Hardaker, J.B. 2004, sid 1). Institutionell risk gestaltas genom politik i den
mening oférdelaktiga policyforandringar paverkar lantbruket.

Risker uppstar i relationer mellan handelspartners, detta kallas for relationsrisk och innefattas
under begreppet institutionell risk. 1 moderna lantbruk &r det ofta manga led i
handelskedjorna. Det utgor en risk ifall ndgon bryter sina l6ften och ataganden. Detta ar en
risk som &r svar att gardera sig mot men som bor tas i beaktning (Hardaker, J.B. 2004, sid 1).

3.2.2 Produktionsrisk

De snabba forandringarna inom lantbruket resulterar i 6kad risk och osékerhet néar framtiden
ar svaroverskadlig och faktorerna som paverkar osdkerhet standigt forandras och fornyas.
Produktionsrisk som generellt sett har en 1ag risk att intraffa men som innebar omfattande
konsekvenser &r en viktig komponent i beslutsfattningen (Boehlje, M. et al, 2005). | ett
lantbruksforetag beror produktionsrisk pa externa faktorer som lantbrukaren inte sjalv kan
paverka. Vaderforhallanden &r ett exempel pa en faktor som har stor betydelse for
verksamheten men som lantbrukaren inte kan styra 6ver (Boehlje, M. et al, 1984).

3.2.3 Marknadsrisk

Marknadsrisk eller osékerhet &r vanligvis definierat som den underliggande osékerheten i
firman oavsett vilken business risk firman an har. De huvudsakliga faktorerna &r
of6rutsagbara skiftningar i tillgang och efterfrdgan av bade insatsvaror och ravaror.
Tillsammans utgor de orsaker till osakerhet i pris. Sdsongsbaserade forandringar ar till viss
del forutsagbara, men &r svara att vardera och utgdr saledes en kalla till marknadsrisk
(Boehlje, M, Eidman, V,R, 1984, sid 442). For en lantbrukare innebdr detta en standig
osakerhet och kommer paverka beslutsfattandet.



4 Genomfoérande och Metod

Vi har valt att gora en kvalitativ intervju undersokning med ett urval av lantbrukare i
malardalsregionen. Kvalitativa intervjuer var en lamplig metod for att besvara vara
fordjupningsfragor. Vi var mana om att tillskansa oss en djupare forstaelse for smaskaliga
lantbrukares information vid tecknande av kontrakt pa spannmal.

Intervjuerna utfordes om majligt pa plats med personliga méten alternativt med utforliga
telefonintervjuer med lantbrukarna for att fa mojlighet till en Oppen diskussion.
Forekommande svarigheter med den hér typen av kvalitativ undersokning &r att resultatet
riskerar att bli problematiskt att generalisera. Den faktiska rackvidden av studien blir
begrénsad och individuella objekts roll riskerar att éverbetonas (Héger, B., 2001).

4.1 Kvalitativ Intervju

Syftet med en kvalitativ intervju ar att spegla dagliga forutsattningarna ur ett objektets egen
synvinkel. Strukturen liknar en vardaglig konversation, men innefattar ett specifikt
tillvagagangssatt och en sarskild formuleringsteknik. Den hér typen av intervju ar lamplig for
att fa en semi-strukturerad bild av objektets erfarenheter och kunskaper inom det aktuella
omradet (Kvale, S. et al., 2009).

Det ar viktigt att fokusera pa materialet som framkommer av intervjun har tillforlitlighet och
det maste vara majligt att kritiskt kunna granska resultaten. Restriktiv tolkning av samtalet
maste tas i beaktande darfor att intervjuobjekt ofta tenderar att lyfta fram framst positiva
egenskaper hos sig sjélva och sin egen verksamhet (Alvesson, A. et al, 2008).

4.2 Empirisk fallstudie

En fallstudie med strategiskt utvalda undersékningssubjekt. En mindre grupp har valts ut med
forvantan om kvalitativa data och en teoretisk generalisering. Kvalitativ metodik med
omfattande information om varje urvalsobjekt dar flera olika dimensioner och kategorier
beaktas for att ge en flexibel studie i stéllet for att vara strikt standardiserad.

4.2.1 Tillvagagangssatt for intervjuer

| fallstudien halls intervjuerna semi-strukturerade dar forutbestamda amnen styr forloppet.
Det Iamnas majlighet till fordjupningar samt utrymme for att &ndra ordningen och eventuellt
lagga till fragestallningar. For att sakerstalla att inte ga miste om nagon vasentlig information
spelas samtliga intervjuer in med ljud om intervjuobjektet tillater, detta for att forenkla
sammanstallning av insamlad data. Eftersom anonymitet och diskretion av samtliga deltagare
ar av betydelse lagras inte av det inspelade materialet efter bearbetning. Under intervjuerna
stravar vi efter aktivt deltagande for att sedan i efterhand bearbeta det insamlade materialet.
Block och penna anvéndas vid behov. Ljudinspelning och anvandning av anteckningsblock
har olika fordelar och darfér anpassas respektive metod efter radande situation.
Ljudinspelning ar fordelaktigt darfor det ar mojligt att ga tillbaka och analysera vad personen
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sade vid intervjun. Nackdelen &r att det riskerar paverka tempot i intervjun och darav ga miste
om relevant information (Héger, B., 2001).

”Pennan paverkar tempot i intervjun. Den intervjuade kommer att formulera sig mera
noggrant och eftertanksamt, snegla pa blocket och se om man hinner med.” (citat, Jan
Guillou, Intervjuteknik, Bjorn Hager, s139, 2001)

4.2.2 Genomforande

Forst och framst uppréttades grundforutsattningar for de deltagare som studien @mnade
behandla. Produktionsinriktning och foretagens omfattning i from av gardsspecifika data
daribland areal och lokalisering utgjorde grunden. Darefter bestdmdes att dven lantbrukare
med véxtodling som sidosysselséttning skulle inkluderas. For att ytterligare snéva av urvalet
begransades gruppen till att enbart lantbrukare med konventionell véxtodling skulle inga i
studien.

Vi kontaktade Svenska Foder, LRF, SpmO (Foreningen Sveriges Spannmalsodlare) och bad
om hjalp att komma i kontakt med lantbrukare. Genom dessa organisationer erholl vi ett
underlag med ett dussin lantbrukare i regionen som ansags vara lampliga att inga i var studie.
Darefter kontaktades lantbrukarna via telefon och vi presenterade oss var studie. Vi fragade
om de vore intresserade att stalla upp pa en intervju dar de ombads svara pa fragor om sina
verksamheter och hur de resonerar angaende kontraktering av spannmal. I storsta mojliga man
forsokte vi traffa lantbrukarna pa plats och genomfora intervjuerna. Som hjalpmedel anvéndes
en intervjuguide med en forutbestdimd ordning for intervjun for att sékerstélla att inget
vasentligt forsummades. (Se bilaga)

Intervjuerna holls relativt strikta for att sakerstélla tydliga svar pa vara fragestallningar medan
resten holls Oppen for fri diskussion kring &mnet. Vi avslutade genom att belysa de centrala
punkterna som framkommit for att forsdkra oss om att deras svar uppfattats korrekt.

4.2.3 Problematik

Vid initial kontakt med foretagen hade det varit fordelaktigt om ett brev som presenterade

arbetet hade sants ut i forvéag. Vi hade problem med att fanga intresset hos de lantbrukarna
som kontaktades direkt via telefon. Dessvarre lamnade inte tidsplaneringen nagot utrymme
for ett brevutskick i detta arbetet men det ar nagot att 6vervaga i kommande studier.
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5 Empiri

| detta kapitel presenteras de lantbruksforetag som deltagit i var studie. En kort presentation
om varje foretag dér deras verksamhet beskrivs. Darefter deras forutsattningar samt deras
riskinstéllning till kontraktering av spannmal.

5.1 Gard 1

Garden ar lokaliserad strax soder om Uppsala i narheten av Knivsta. Den egna arealen uppgar
till 100 hektar dar konventionell spannmalsproduktion ar karnan i verksamheten. Foretaget
drivs av en person i 35 arsaldern. Jordbruket utgjorde heltidssysselsattning fram till 2009,
darefter sades arrenden upp och den totala spannmalsproduktionen minskade fran 300 hektar
till 100 hektar. Idag utgor verksamheten deltidssysselséttning och lantbrukaren arbetar heltid
pa ett foretag i Uppsala.

Jordbrukaren gick pa ett lantbruksgymnasium och tog Gver driften av garden direkt efter
avslutad gymnasial utbildning. Dock saknar han sjélv att han inte har en akademisk
utbildning, ”Det fanns helt enkelt inte tid till det.”

Véxtodlingen bestar framst av hostvete och oljevéxter. Hostvete utgor ca hélften av den
odlade arealen och oljevéaxter ca 25 — 30 hektar i den man vaxtféljden tillater. Utover
oljevaxter odlas aven for regionen vanligt forekommande strasadsorter. Lagringskapaciteten
utgors utav egen tork och spannmalsfickor. Sammanlagd lagringsmajlighet pa garden ar 300
ton.

Agarforhéllandena for garden ar sddana att lantbrukaren enbart ager en attondel utav gérden
medan resterande del &gs utav néra slaktingar. Dock driver han garden helt sjalvstandigt och
behover inte konsultera de andra deldgarna om verksamhetens drift.

5.1.2 Lagringskapacitetens betydelse for kontraktering av spannmal

For jordbrukaren &r lagringskapaciteten av stor betydelse, darfoér han ytterst séllan saljer
nagon spannmal som &nnu ej ar skordad. Anledningen till detta ar att han har brént sig vid ett
tidigare tillfalle da kvalitetskraven inte uppfylldes. Han &r beredd att sélja all spannmal som
skordas, pa kontrakt nar han &r saker pa kvalitet och kvantitet. Han beskriver sjalv det som
laskigt att salja rdvara som inte finns i lager. Jordbrukaren ser till att fylla sitt lager pa 300 ton
efter skord och siktar pa att sélja allt genom kontraktering efter nyar nar priserna oftast ar mer
gynnsamma. Jordbrukarens ekonomiska forutsattningar tillater honom att lagra spannmalen
under en langre period, vilket ar en forutsattning for att kunna teckna kontrakt enbart under
perioder da skorden redan ar bargad.

5.1.3 Spannmalsmarknaden

Jordbrukaren har daglig uppféljning pa prisforandringar hos Lantméannen rérande termin- och
spotpriser. Anledningen ar inte enbart ekonomisk vinning utan ocksa av intresse for
marknaden. Spannmalsbérser som Matif och CBOT undersoks inte dagligen, men
kontrolleras lite da och da darfor lantbrukaren tycker det ar intressant att folja dven vad som
forsiggar pa varldsmarknaden. Intresset har dock svalnat sedan jordbruket numera endast
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utgoér en sidoinkomst. Han kontrollerar fortfarande frekvent prisférandringar dven om det inte
ar i samma utstrackning som tidigare.

5.1.4 Installning till handel med kontrakt

Lantbrukaren &r nagot reserverad mot kontraktering innan skord, da han brant sig vid ett
tidigare tillfalle. Dock ser han en marknadsmaéssig fordel att kontraktera ifall han skulle utdka
lantbruket vid ett framtida tillfalle. Da lantbrukaren ar mer involverad i forsaljningen har han
storre mojlighet att paverka resultatet. Han menar ocksa pa att det ar fordelaktigt for
marknaden att banker intresserar sig for spannmalshandeln. Ju fler aktorer att handla med
desto béttre for Sveriges lantbrukare.

Lantbrukaren anser sig sjalv som en riskavers person som foredrar trygghet i verksamheten
framfor en potentiellt 6kad vinst. Han anser sjalv att han har for liten areal for att 4gna sig at
kontraktering innan skord, dock skulle han kunna tanka sig att gora det ifall akerareal uppgick
emot 300 hektar eller mer.

5.2 Gard 2

Garden &r lokaliserad strax soder om Uppsala, i narheten av Knivsta. Den brukade arealen
uppgar till 140 hektar dar konventionell odling av spannmal bedrivs. Verksamheten drivs av
en dldre man i 60 arsaldern som har varit aktiv lantbrukare pa garden sedan tidigt 80-tal.
Lantbrukaren arbetade fram 2002 vid sidan av jordbruket inom en av statlig myndighet pa
halvtid. Lantbrukaren gick pa Alnarp och &r utbildad Lantmastare.

Véxtodlingen bestar av mestadels strasad med inslag utav oljevaxter. Jordbrukaren ar inriktad
pa dels utsadesproduktion av korn och glutenfri havre. Utover det sa forsoker han odla ca 40
procent hostvete. Vallproduktion finns pa garden och odlas i storleksordningen runt 12 hektar
per ar. Vallproduktionen &r inriktad pa grasfro i forsta hand. Sammanlagd lagringskapacitet i
spannmalsfickor &r ca 300 ton. Utdver det kan han lagra ca 50 ton i spannmalskarror.

5.2.1 Lagringskapacitetens betydelse for kontraktering av spannmal

Lagringskapaciteten dr en begransande faktor for lantbrukaren. | forsta hand lagras redan
kontrakterat korn och havre, vilket utgér en begrdansning for att kunna lagra hostvete.
Jordbrukaren sag att det skulle vara I6nsamt att kunna lagra just vete for att kunna kontraktera
vid ett senare tillfalle. Han hade uppmarksammat att vid skord, som &r det framsta tillfallet da
vetet saldes, lag avrakningspriset betydligt lagre for att sedan efter nyar vara mer lukrativt.
Lantbrukaren havdade att han skulle kunna tillgodogdra sig en storre lagringskapacitet i
verksamheten, men det skulle innebdra en alltfor omfattande investering.

5.2.2 Spannmalsmarknaden

Jordbrukaren har daglig kontroll pa spannmalspriserna, en som han sjéalv uttrycker det som
nastan sjuklig uppfoljning. Det ar framst Lantmé&nnens avrakningspriser som féljs upp men
aven de storre spannmalsborserna Matif och CBOT kontrolleras sporadiskt. Den avgorande
anledningen till detta &r att lantbrukaren har samtliga sina utsddeskontrakt liggandes hos
Lantmannen.
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Huvudinkomsten har under en langre tid kommit ifran lantbruket och detta har bidragit till ett
fortsatt starkt intresse for de standiga spannmalsprisforandringarna oavsett en tidigare
sidoinkomst fran en halvtidstjanst vid sidan av den egna jordbruksverksamheten.

5.2.3 Installning till handel med kontrakt

Lantbrukaren &r positivt installd till handel med spannmalskontrakt, forwardkontrakt i
synnerhet. Han har en uttalat riskavert installning till handel direkt mot spannmalsbérserna
men anser att det troligtvis ar framtiden for ett konkurrenskraftigt foretagande. Om han drev
ett storskaligt lantbruk skulle han definitivt dvervéga att borja med optioner pa spannmal, men
han anser sig som for liten for det under radande omstandigheter. Osakerheten for sadan
handel i dagslaget skulle bli alltfor pafrestande och darfér foredrar han trygghet framfor en
eventuell vinstmaximering. Han beréttar sjalv att han har en avhallsam installning till
risktagande. ”Om jag inte kan sova gott om ndtterna utan att stdndigt fundera Gver priserna
har jag tagit en for hog risk”.

5.3 Gard 3

Garden &r beldgen nordvast om Uppsala precis i narhet till staden. Den brukade arealen
uppgar till 100 hektar och de huvudsakliga grédorna som odlas ar konventionellt hostvete,
maltkorn och varoljevéxter. Garden drivs av en man i dvre trettiodrsaldern utan dvriga aktiva i
driften. Forutom jordbruket arbetar lantbrukaren inom en entreprenadverksamhet i Uppsala
samt har tva av traktorerna fran garden uthyrda till snérojning under vinterhalvaret.

Lantbrukaren tog 6ver driften for jordbruket ar 2000. Han har ingen formell utbildning inom
jordbruk utan &r autodidakt och har fatt sin utbildning utav vanner, grannar och slakt allt
eftersom. Utover det har han kompletterat med diverse ekonomikurser for att underlatta
driften av foretaget.

Lagringskapaciteten pa garden uppgar till ca 80 procent av forvantad skord, att lagra hela
skorden ar majligt "med lite krangel”. Det finns tillgang till egen tork pa garden.

5.3.1 Lagringskapacitetens betydelse for kontraktering av spannmal

Den kontrakterade spannmalen saljs efter nyar och brukar levereras runt mars manad, darfor
ar det helt nodvandigt med lagringsmojlighet. Den kontrakterade volymen brukar uppga till
mellan 30 och 40 procent av total skord. Lantbrukaren har ingen formellt uttryckt strategi for
kontraktering forutom att folja prisforandringarna. Pristopparna brukar oftast intraffa under
vintermanaderna med leverans i slutet av vintern. Den valdimensionerade lagerkapaciteten ger
lantbrukaren en storre frihet att kunna lagra for uppskjuten forsaljning istallet for att tvingas
sdlja till spotpris vid skord. Den val tilltagna lagerkapaciteten ger ocksa lantbrukaren en stérre
frihet att kunna salja vid flera olika tidpunkter i forsok med att traffa pristopparna pa
spannmalsmarknaden.

5.3.2 Spannmalsmarknaden

Lantbrukaren kontrollerar prisférandringarna hos Lantmannen dagligen. Han foljer &ven
Matif och CBOT sporadiskt for att folja de internationella prisvariationerna med hopp om att

14



traffa gynnsamma forsaljningstidpunkter. Framst foljs termin- och spotpriser, ingen
futurehandel med spannmal &r intressant i dagslaget. Lantbrukaren betonar att det ar en
Overhangande risk med att handla med kontrakt ifall kvaliteten och kvantiteten inte lyckas
uppfyllas. Darfor tecknas ogarna kontrakt innan skorden &r bargad. Kontrakten omfattas
frémst utav hostvete och maltkorn.

5.3.3 Installning till handel med kontrakt

Lantbrukaren ar villig till att ta en kalkylerad risk for att kunna na ett hogt avrakningspris.
Dock ar han restriktiv till att teckna kontrakt innan skord darfor han anser att det utgor onddig
risk for en begransad brukningsareal ifall inte kvaliteten och kvantiteten uppfylls.
Lantbrukaren &r positivt installd till att fordjupa sina kunskaper inom handel med spannmal.
Lantbrukaren har en riskneutral installning till verksamheten och forsoker i storsta mojliga
man na ett hogt resultat med reservation for dumdristigt risktagande. En form av balansgang
mellan trygghet och risktagande ar genomgaende inom verksamheten.

5.4 Gard 4

Garden ar belagen vaster om Uppsala i narhet till Enkoping. Den brukade arealen uppgar till
ca 85 hektar. De sédesslag som odlas ar framst havre, vete och korn. Jordbruket &r
konventionellt och brukas av lantbrukaren sjalv. Lantbrukaren har ingen formell utbildning
inom jordbruk utan &r sjalvlard ifran egen erfarenhet och med hjélp av grannar och goda
vanner. Han bdrjade driva eget jordbruk 1980 och har drivit det sedan dess i befintlig storlek
som nu. Jordbrukaren ar en man i 60 arsaldern och bedriver en maskinserviceverksamhet.

Det finns ingen torkningsmojlighet eller lagringskapacitet av betydelse pa garden och inga
sadana investeringar ar patankta infor framtiden.

5.4.1 Lagringskapacitetens betydelse for kontraktering av spannmal

Darfor det inte finns nagon lagringskapacitet for spannmal pa garden utnyttjas inte nagon
kontraktering i den bemarkelsen att han anvander sig utav nagon form av forwardkontrakt.
Déremot séljs korn och havre som foder till ett par nérbeldgna grannar med
animalieproduktion. Lantbrukaren anvéander sig ocksa utav en mellanhand som koper upp
resterande mangder av spannmal till det rddande spotpriset. Mellanhanden forser ocksa
lantbrukaren med torkningsmajlighet.

Langt avstand till spannmalsdepa utgor en betydande problematik for lantbrukaren i sitt val av
hantering med den fardiga ravaran. Darfor har han specialiserat sin produktion pa foder som
levereras direkt till lokala producenter och av den anledningen &r inte kontraktering utav
spannmal intressant for verksamheten.

5.4.2 Spannmalsmarknaden

Spannmalsmarknadens prisforandringar &r inte intressant for lantbrukaren att félja dagligen
darfor hans verksamhet inte kan lagra eller torka spannmal. Lantbrukaren kan inte
tillgodogora sig spannmalsmarknadens fluktuationer i prisforandringar under aret av den
anledningen att spannmalen maste avyttras vid skord. For att undvika problematiken med att
behova investera i lagrings- och torkkapacitet har jordbrukaren anammat en alternativ
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forséljningsstrategi. Istéllet for att leverera till Lantmannen séljer han grddan till lokala
producenter direkt vid skord och undviker saledes ett kostsamt investeringsbehov.

5.4.3 Installning till handel med kontrakt
Radande omstandigheter for verksamheten innebar att handel med kontrakt inte ar gynnsamt i

dagslaget. Langt avstand till narmsta spannmalsdepa samt brist pa lagerkapacitet utgér den
huvudsakliga problematiken for lantbrukaren.
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5.5 Sammanstallning av riskbeddmning i verksamheterna

For att fa en uppfattning om foretagarnas personlighetsdrag och riskattityd presenterades fyra
pastaenden dar lantbrukarna sjalva fick gradera hur val det stimde in pa dem.

Fraga 1:
"Jag satter stor tillit till min egen kunskap och férmaga nar det galler att fatta ratt beslut”

Fraga 2:
”Jag ar forst ut med att préva nya produktionsmetoder och/eller ny teknik”

Fraga 3:
"Jag ar villig att ta en hogre risk for att na ett hogre resultat”

Fraga 4:
"Jag anser att jag hanterar min produktionsrisk pa ett effektivt satt”

Personlighetsdrag hos féretagaren, Ekholm, C. et al. 2011

5
4
M Fragal
3 - M Fraga?2
= Fraga3
2 m Fraga 4
1 -
0 _

Gard 1 Gard 2 Gard 3 Gard 4
Figur 6, Lantbrukarnas egna uppfattningar om sina personlighetsdrag, (egen bearbetning)

Enligt Pennings blir lantbrukare mindre benagna att teckna kontrakt och far lagre incitament
till att soka information ju &ldre lantbrukaren blir. Musser visade att utbildning paverkar
beslutsprocessen med att en lantbrukare utan utbildning & mer sannolik till att inte teckna
kontrakt. Denna undersokning som genomférts med en muntlig intervju utav fyra olika
lantbrukare med olika bakgrund, alder och utbildning visar en relativt homogen
svarsfrekvens. Vilket skulle strida mot vad Pennings och Musser kom fram till. Studien ger en
overskadlig bild 6ver lantbrukarnas installning till produktionsrisk. For att fa ett mer konkret
svar pa dessa fragor kravs en kvantitativ undersokning med fler deltagare.
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5.6 Sammanstallning av hypoteser

Hypotes 1: ” Lagringskapacitet ar avgorande vid kontraktering av spannmal.”

Hypotes 2: ” En smaskalig lantbrukare féljer inte prisforandringar kontinuerligt.”

Hypotes 3: ” En smaskalig lantbrukare ar riskavert installd till att teckna kontrakt pa annu ej
skordad groda.”

Jordbrukare Hypotes 1 Hypotes 2 Hypotes 3

Ja Ja

Figur 7, Sammanstéllning hypoteser

Samtliga lantbrukare uppger att lagringskapacitet utgor en avgorande faktor for deras
beslutsprocess. Lagringskapacitet ger storre frihet att skjuta upp forsaljning av spannmal. Om
det inte finns mojlighet att lagra innebédr det ett omfattande investeringsbehov for
verksamheten.

De tre lantbrukare som tecknar kontrakt pa spannmal, lantbrukare ett, tva och tre, ar val
insatta i spannmalsmarknaden. Framforallt den marknad de sjalva agerar inom men &ven
internationellt. Den fjarde lantbrukaren har ingen lagringskapacitet och saljer all sin ravara
direkt till lokala animalieproducenter. Han anser sig darfor inte behova kontrollera
spannmalspriser mer an vid sjélva leveranstillfallet.

Samtliga lantbrukare &r riskavert instéllda till att teckna avtal innan grodan &r skordad. Detta
dels pa grund av tidigare negativa erfarenheter samt risken att kvantitet och kvalitet inte
uppfylls. De tre lantbrukare med lagringsmdjlighet kan ténka sig att kontraktera 100 procent
av den redan skdrdade grédan ndr priset ar gynnsamt.



6 Analys och diskussion

I det har analys- och diskussionskapitlet kommer studiens empiriska material kopplas
samman med den teoretiska referensramen. De resultat som framkommit analyseras och
diskuteras utifran de observationer som iakttagits i empirin. Forst kommer betydelsen av
spannmalskontrakt for smaskaliga spannmalsproducenter presenteras och darefter kommer
fallgardarnas agerande stallas mot vad teorin pavisat. Tillsammans kommer de ge en
tillforlitlig bakgrund for att ta stéllning till hur uttalade hypoteser Overensstammer med
verkligheten.

Tecknande av kontrakt

| studiens teori och empiri presenteras saval fordelar som nackdelar med att teckna kontrakt.
Teorin belyser framst de ekonomiska aspekterna utifran relationen till osékerhet och vikten av
framtida sékrade intdkter. Empirin visar att anvandningen av riskhanteringverktyg i form av
kontrakt pa ravara ofta tenderar att influeras av tidigare erfarenheter samt lantbrukarnas
individuella synsétt till hantering av risk och osékerhet Overlag i sina respektive
verksamheter. Genomgaende visar empirin att lantbrukare med goda forutsattningar att
effektivt tillampa spannmalshandel med kontrakt ocksa nyttjar dessa, dock i varierande
utstrackning. De personer som ingar i fallstudien skiljer sig vad galler alder, utbildning,
yrkeserfarenhet och produktionsforutsattningar. Gemensamt for de som anvander kontrakt &r
att de ar val insatta i spannmalmarknadens fluktuationer och foljer prisforandringarna mer
eller mindre dagligen aret runt.

Lagerkapacitet

For lantbrukarna innebar lagerkapacitet och egen torkanlaggning tva avgorande faktorer for
att kunna skjuta upp forsaljning och invéanta ett mer gynnsamt prislage. Gemensamt for
lantbrukarna med egen lagringsmojlighet &r att samtliga valjer att lagra 100 procent av
tillganglig kapacitet for att sedan salja efter arsskiftet. For att detta ska vara mojligt maste de
ekonomiska forutsattningarna tillata lantbrukarna att invanta en framtida intakt. Inkomster
ifran sidosysselsattning minskar likviditetsproblematiken. Tre av lantbrukarna i studien har
sysselsattning vid sidan av det egna jordbruket vilket underlattar deras mojlighet att
senareldagga forsaljning utifran ett likviditetsperspektiv.

Lantbrukarna bemaéter marknadsrisken genom att handla med den lagrade spannmalen efter
skord snarare &n innan skord. Men de mater i alla fall en risk i form av lagringskostnader. Om
priset pa spannmal ar ofdrandrat dver hela lagringsperioden har lantbrukaren de facto gjort en
forlust i form av en alternativkostnad.

Osakerhet och risk

Riskben&genheten hos lantbrukarna ar relativt homogen och de &r inte benégna att utsatta sig
for risk. Den forste lantbrukaren svarade i frageformuléaret att han var riskavers. Under
intervjun framgick att han snarare var riskneutral. Han var villig att ta det alternativ som gav
hogst utdelning. De ar villiga att ta en kalkylerad risk for att fa ett forvantat hogre resultat,
men &r inte beredda att ta onddiga risker for att nd en eventuell vinstmaximering. Det har
framgar av deras beslutsprocess for kontraktering av spannmal. En del av lantbrukarna har
haft negativa erfarenheter av kontraktering och har som de sjélva beskriver det ~brént sig”.
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Darfor ar de mer forsiktiga och foredrar saledes att teckna kontrakt nar de vet vad resultatet
fran skorden blir.

En forutsattning for att kunna bedriva denna sort av riskhantering ar lagerkapacitet. Om
lagringskapaciteten inte redan finns pa garden kravs investeringar i form av nya eller
uppgraderade ekonomibyggnader.

Andra grunder for osakerhet for lantbrukarna aterfinns i form av institutionella risker av
forandrade marknadsforutsattningar. Bade nationell, internationell och EU-lagstiftning
paverkar den institutionella risk foretagen utsétts for. Lagar och férordningar reformeras
standigt for att styra marknaden och kan paverka jordbrukssektorn bade positivt och negativt i
varierande utstrackning.

Externa faktorer som bildar osakerhet for lantbrukaren utgor tillsammans med riskbendgenhet
i beslutsprocessen grund for produktionsrisk. Vaderforhallanden ar en extern faktor som
lantbrukaren inte sjélv styr Over vare sig lokalt, nationellt eller internationellt. En global
marknad innebar ett mer patagligt samband mellan nationellt pris och internationell
prisséttning.

Alders- och utbildningspaverkan

Enligt Pennings teoretiska modell &r aldre jordbrukare mindre benéagna att teckna kontrakt pa
spannmal. Inlarningskostnaden for att borja med kontraktering av spannmal ar enligt Musser
for hog for att aldre jordbrukare ska tycka att det ar vart att borja med. Empiriskt har studien
inte kunnat pavisa nagot som stodjer deras resonemang. Tvart om visar empirin att varken
alder eller uthildning paverkar de smaskaliga jordbrukarnas agerande vid kontraktering av
spannmal.
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7 Slutsatser

Malet med studien har varit att analysera smaskaliga lantbrukares installning och synsatt till
prissakring av spannmalsproduktion. Tydliga avgransningar for begreppet smaskaliga
lantbrukare har utgjort grunden fér studiens utformning. Grundkriterierna har varit bruksareal,
geografiskt omrade och enbart konventionell spannmalsproduktion for avsalu. Onskvirda
egenskaper har aven varit sidoinkomster och lantbrukare som &nnu ej uppnatt statlig
pensionsalder.

Undersokningen visar tydligt pa lagerkapacitetens och torkningsmajligheternas betydelse for
smaskaliga lantbrukares verksamheter. Det &r en forutséttning for att bedriva kontraktering
utav spannmal vare sig det ror sig om forséljning innan eller efter skord. Fallstudien pavisade
en stark ovilja hos lantbrukarna att teckna kontrakt pa annu ej skordad groda.

Smaskaliga lantbrukare har starka incitament for att aktivt kontrollera fluktuationer i pris pa
spannmalsmarknaden. De lantbrukare som tecknar kontrakt pa spannmal i studien har
samtliga tat uppfoljning av spannmalspriserna, mer eller mindre dagligen. Deltagarna visade
aven intresse for internationella spannmalsborserna CBOT och Matif d&ven om uppfdljningen
inte var lika frekvent.

Till skillnad fran Pennings och Musser lyckades inte den har studien pavisa nagot samband
mellan dlder och utbildning kopplat till kontraktering utav spannmal.
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Bilaga 1: Intervjuguide
Grundlaggande foretagsinformation

Om foretagaren
Namn
Alder
Familj
Utbildning

Om foretaget
e Yrkeserfarenhet inom lantbrukssektorn?
e Hur lange har du/ni drivit eget lantbruk?
e Hur ser fortagsstrukturen ut?
o Anstallda? Vilka &r aktiva i driften?
Om garden
e Total areal
0 Fordelning av areal
o0 Egen mark
o Arrenderad mark

Véxtodling
e Vaxtfoljd
o huvudsaklig groda

Prissakring
e Nyttjar du/ni nagon form av prissakring i verksamheten?
e Vad har du for kunskaper om prissakring av spannmal?
e Hur resonerar du/ni runt de standiga svangningarna av spannmalspriserna?
o Foljer du/ni aktivt det aktuella priséndringarna?
e Har ni nagon forséljningsstrategi for spannmalen?
o Vilken i sa fall?
o Lagerkapacitet?
o Ekonomiska mojligheter att skjuta upp forsaljning for att invanta ett mer
lukrativt avrakningspris?

Forwardkontrakt
e Vad vet du/ni om forwardkontrakt?
e Har ni tecknat sadana, eller annan typ av kontrakt?
e Vad skulle kravas for att du skulle engagera dig mer i den fragan?
e Vad har du for installning till sddana kontrakt?

Riskinstallning
e Vad ar malsattningen med produktionen
o Trygghet?
o Okad vinst?
e Vilka ser ni som de storsta farorna med spannmalsproduktionen?
o Utsédespris, forséljningspris, bekd&mpningsmedel, gddning
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o Vilket paverkar beslutsfattandet mest?

e Framtidsutsikter?
o Skulle en utokad brukningsareal paverka din installning till prissakring av
spannmal?

"Jag satter stor tillit till min egen kunskap och formaga nar det galler att fatta ratt beslut”
0 1 2 3 4 5

”Jag ar forst ut med att préva nya produktionsmetoder och/eller ny teknik”

0 1 2 3 4 5

"Jag ar villig att ta en hogre risk for att na ett hogre resultat”

0 1 2 3 4 5

"Jag anser att jag hanterar min produktionsrisk pa ett effektivt satt”

0 1 2 3 4 5
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