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Sammanfattning

Syftet med studien var att undersdka om investeringsbeslut i nya jordbruksmaskiner
i Gotaland fattas rationellt ur ett beteendeekonomiskt perspektiv. Studien
genomfordes med  hjdlp av en kvantitativ  enkdtundersokning  dér
lantbruksforetagare fick besvara fragor om sitt eget och andra lantbruksforetagares
beslutsfattande vid investeringar. Det teoretiska ramverket utgick frin
beteendeekonomiska teorier om bland annat social paverkan, begrénsad rationalitet
och heuristiker.

Resultatet visar att investeringsbeslut inte enbart grundas pa ekonomisk l6nsambhet,
utan ocksa av tidigare erfarenhet, trygghet och sociala normer inom branschen.
Studien visar ocksa att den enskilda lantbrukaren tenderar att uppfatta sina egna
beslut som mer rationella &n andra lantbrukares beslut. Slutsatsen av studien &r att
investeringsbeslut i jordbruksmaskiner pdverkas av rationella ekonomiska
overviganden och beteendeekonomiska faktorer.

Studien visar pa att ett rationellt ekonomiskt beslutsfattande inte fungerar vid
investeringar i nya jordbruksmaskiner for en lantbruksforetagare. Den visar dven
pa att den enskilda lantbruksforetagaren har 6verkonfidens och tror sig ha ett mer
rationellt ekonomiskt beslutsfattande @n andra lantbruksforetagare i branschen.
Resultatet som uppstod vid utford studie kan anviandas for att studera vidare pa hur
individer paverkas av andra inom samma branscher och hjilpa till att forstd hur
investeringsbeslut verkligen tas.

Nyckelord: Beslutsfattande, Investeringar, Beteendeekonomi, Rationellt



Abstract

The purpose of this study was to investigate whether decisions regarding new
agricultural machinery in Gotaland are made rationally from a behavioural
economics perspective. The study was conducted using a quantitative survey in
which farmers answered questions about both their own and other farmers decision
making processes regarding investments. The theoretical framework was based on
behavioural economics theories concerning, among other things, social influence,
bounded rationality, and heuristics.

The results show that investment decisions are not based solely on economic
profitability, but are also influenced by previous experiences, security and social
norms within the industry. The study also shows that individual farmers tend to
perceive their own decisions as more rational than those of other farmers. The
conclusion of the study is that investment decisions in agricultural machinery are
influenced by both rational economic considerations and behavioural economic
factors.

The study shows that rational economic decision-making does not function
effectively when a farm business owner invests in new agricultural machinery. It
also demonstrates that individual farm business owners exhibit overconfidence and
believe that their own economic decision-making is more rational than that of other
farm business owners in the industry. The results of the study can be used for further
research on how individuals are influenced by others within the same industry and
to help improve our understanding of how investment decisions are actually made.

Keywords: Decision making, Investments, Behavioural economics, Rationality.



Forord

Dagens lantbruksforetagande ar en sérskild tuff bransch med mycket som kan
paverka alla de dagliga besluten. Aven om det ir en inhemsk produktion har alla de
globala hindelser direkt paverkan pa vara svenska lantbruksforetagare. Under en
standigt fordndrande omvirld dr det svart att agera helt rationellt vilket vi sett sjdlva
1 lantbruksforetag som vi dr delaktiga inom. Detta gor oss extra intresserade av vilka
faktorer som kan vara avgorande for en lantbruksforetagare vid investeringsbeslut.
Vi tackar alla medverkande lantbruksforetagare for sin tid och kunskap samt vara
kurskamrater for stodet.

Vi vill dven sdrskilt tacka var handledare Torbjorn Jonasson, SLU Alnarp som har
hjalpt oss under examensarbetets gang.

Alnarp, Maj 2026

Oskar Dahlstrom och Victor Torle
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1. Introduktion

I detta kapitel beskrivs bakgrunden till studien och problematiken lyfts. Malet med
detta kapitel ar att introducera lasaren till syftet samt de fragestéllningar som d&mnas
besvaras med denna studie.

1.1 Bakgrundsbeskrivning

Investeringsbeslut 1 nya jordbruksmaskiner dr komplexa och det visar Savaliya
(2025) 1 sin artikel pa hur investeringsbeslut paverkas av psykologiska och
beteendemaéssiga faktorer, snarare dn enbart rationella ekonomiska dvervdganden.
Artikeln visar dven att investerare ofta styrs av subjektiv riskuppfattning samt
kinslor och tidigare erfarenheter vilket i sin tur kan leda till systematiska
snedvridningar i beslutsfattandet. Sérskilt lyfts beteendebiaser som Overdriven
sjdlvsdkerhet samt flockbeteende och forlustaversion fram som viktiga forklaringar
till varfor investerare inte alltid agerar rationellt.

Tidigare studier har visat att lantbrukares beslutsfattande vid investeringsbeslut kan
paverkas av fler faktorer dn enbart ekonomisk l6nsamhet. Andersson & Troédng
(2023) framhaller att erfarenheter, rddgivning och péverkan fran omgivningen kan
ha stor betydelse i beslutsprocessen. Darfor blir det relevant att underséka om
investeringsbeslut i nya jordbruksmaskiner verkligen fattas rationellt eller om dven
dessa péaverkas av beteendeckonomiska faktorer i beslutsfattandet.

Det finns mycket som kan paverka investeringsbesluten i nya jordbruksmaskiner
dér till exempel utvecklingen for maskinerna har fordndrats mycket genom aren.
Med tiden har det tillkommit nyare teknik, komfort, kvalitet och prestanda nir man
kollar pa maskiner, vilket har bidragit till att man pa olika sétt kan utveckla sin
verksamhet mot att bli mer effektivt och mer konkurrenskraftig pd marknaden
(Nilsson 2024).

Som Jordbruksverket (2026) skriver i sin undersdkning for maskindret 2024 ar att
det &r en fluktuation mellan aren 2024 och 1970 i investeringsattityden hos
lantbruksforetagare. Ar 2024 var investeringarna i lantbruket 25 % mindre in de
var ar 1970. Ar 1976 var investeringsviljan som storst da de uppgick till 28 490
miljoner kronor i dagens valuta och som minst var det 6 409 miljoner &r 1993. Efter
ar 1993 okade investeringarna fram till millennieskiftet. Sedan dess har det pendlat
mellan cirka 9 000 och 13 000 miljoner kronor per ér.



Priserna pd dagens maskiner har 6kat markant under de senaste aren vilket kan
ha fatt paverkan vid investeringsbeslut i jordbruksmaskiner for lantbruksforetagare.
Med fluktuerande valutakurser och héndelser som paverkar tillgéngligheten for
vissa révaror Okar osdkerheten for tillverkare och priserna dkar for att kunna sta
emot smadllar i form av hojda priser pa komponenter och annat som behovs i
tillverkningen (Nilsson 2024). Detta i sin tur paverkar kunderna av maskinerna som
inom denna studie avser de svenska bonderna.

Det ér inte bara maskinpriserna som 6kar, utan alla andra insatsvaror i lantbruket
paverkas ocksa av omvérldsldget. Detta &r ytterligare saker som kan péverka hur
investeringsbeslut tas for en lantbruksforetagare. Med en minskad efterfrigan pa
maskiner pdverkas maskintillverkarna vilket i sin tur kar priserna ytterligare i sin
tur for att upprétthalla produktionskostnader for dem. Priserna varierar ofta fran ar
till &r men nédr man slar ut kostnaderna over flera &r ser man att det star sig jaimt och
investeringsformégan finns da tillgénglig (Holmer & Svensson 2025).

Samtidigt som det har presenterats ny teknik har det ocksa blivit en marknad som
ar sa stor att det dr svart att jimfora skillnader och orientera sig mellan alla
produkter. Darfor har det blivit svarare for lantbrukaren att gora investeringar och
samtidigt veta vad som &r bést for sin verksamhet. Vad dr det man ska kdpa och vad
finns det for andra alternativ som fungerar lika bra eller vad ar det som gor att man
kan betala mer for vissa mirken och modeller, dr prestandan olika eller vad &r det
egentligen som motiverar till vissa investeringar?

Dagens investeringsbeslut 1 nya jordbruksmaskiner pa lantbruksforetag i Gotaland
antas fattas rationellt. Som tidigare ndmnt &r det manga faktorer som gor en
maskininvestering svar och oséker, darfor ar det viktigt att alla beslut tas rationellt
for att minska risken for att ta en ekonomisk forlust.

1.2 Syfte

Syftet med denna studie &r att undersoka om investeringar i jordbruksmaskiner 1
Gotaland verkligen dr rationella ur ett beteendeekonomiskt perspektiv, och da
analysera vilka faktorer som kan paverka lantbruksforetagarens investeringsbeslut.

1.3 Fragestallningar

- Tas alla investeringsbeslut i nya jordbruksmaskiner ekonomiskt rationellt?

- Finns det andra faktorer &n de ekonomiska som paverkar ett
investeringsbeslut?

- Vilken betydelse kan psykologiska faktorer ha vid investeringsbeslut?
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- Hur péverkar andra inom samma bransch den enskilda
lantbruksforetagarens beslut vid nyinvesteringar i jordbruksmaskiner?

1.4 Utvalda deltagare

I studien &r deltagarna valda genom att de har en koppling till lantbruket. Studien
kommer vara gjord sé att den som svarar pa enkéten har ett lantbruksforetag dir det
bedrivs nagon form av produktion pa eller har en roll som beslutsfattande inom ett
lantbruksforetag.

Deltagarna kommer att véljas ut slumpméssigt av de som har koppling till
lantbruket vilket innebér att varje individ i populationen har lika stor chans att bli
inkluderad i studien. Urvalet gors utan hinsyn till faktorer som élder och kon eller
andra demografiska variabler. Syftet med detta dr att minska risken for systematiska
bias och dka studiens objektivitet.

Det geografiska urvalet dr endast lantbruksforetagare som &r verksamma i
Gotaland, detta eftersom jordbruksforutsittningarna dér kan antas vara relativt
homogena jamfort med Gvriga Sverige.

1.5 Avgransningar

Studien genomfors som en kvantitativ undersokning baserad pé enkétdata. Detta
innebdr att det inte dr nagra djupgaende intervjuer med enskilda lantbrukare som
genomfors, da begrdnsas mdjligheten for att fi nagra fordjupade svar kring
lantbrukarens investeringsbeslut. Analysen bygger i stillet pd strukturerande
svarsalternativ som mojliggdr statistisk bearbetning. Studien riktar sig mot att
undersodka investeringsbeslut for jordbruksmaskiner och dirfér kommer det inte att
genomforas nagra analyser om dvriga investeringar inom lantbruksforetaget, detta
for att studien har blivit {or stor.
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2. Teoretiskt ramverk

I denna studie anvinds en artikel av Kahnemans (2003) Maps of Bounded
Rationality som en av de utvalda artiklarna till det teoretiska ramverket. Artikeln
anvéndes till hjélp for att analysera hur lantbruksforetagare fattar investeringsbeslut
av nya jordbruksmaskiner och hur dessa beslut paverkas av olika kognitiva
processer och psykologiska faktorer. De kognitiva processerna dr mentala
aktiviteter vilket individer tar emot, bearbetar, lagrar samt anvénder information.
Medan de psykologiska faktorerna dr inre mentala och emotionella faktorer som
paverkar hur individer tinker, kinner och agerar. Till skillnad fran de vanliga
ekonomiska teorierna som antar att individer alltid agerar fullt rationellt, visar
Kahneman (2003) 1 sin studie att beslutsfattande i praktiken préglas av systematiska
avvikelser fran rationalitet. En annan tidigare studie gjord av Sinom (1955) 4
behavioral model of rational choice hjilper till att forstd varfor det ar svart att uppna
ett rationellt beslutsfattande.

Ytterligare teoretiska ramverk kommer fran Kahneman & Tversky (1979). Prospect
theory: An analysis of decision under risk och frn Thaler & Sunstein (2008).
Nudge: Improving decisions about health, wealth, and happiness samt dven
Wuepper, D et al. (2023). Behavioral agricultural economics. Dessa artiklar visar
hur ett rationellt nationalekonomiskt perspektiv utgar fran antagandet om att den
enskilda individen fattar beslut i syfte att kunna maximera nytta eller vinst. Inom
jordbruksekonomi kan detta antagande ddremot vara begrinsat d& en
lantbruksforetagares beslut ofta priglas av osdkerhet samt komplexitet.
Beteendeekonomin har tillkommit som ett komplement till den traditionella
ekonomiska teorin for att kunna forklara de sociala och psykologiska faktorerna
inom ekonomin. Genom att kunna integrera de olika psykologiska och sociala
faktorerna mojliggor detta 1 sin tur ett perspektiv av en bittre forstaelse om hur
beslutsfattande 1 lantbruksforetagandet egentligen fungerar enligt Wuepper et al.
(2023).

2.1 Begransad rationalitet

En central podng i Kahnemans (2003) studie ar att individers rationalitet &r
begrinsad av kognitiva resurser. Detta innebdr att individer inte alltid kan bearbeta
all den tillgéngliga informationen eller att konsekvent kunna fatta optimala beslut.
I stéllet sd anvinder de sig av olika forenklade strategier for att kunna hantera
komplexa beslutssituationer enligt Simon (1955). Som Kahnemans (2003) visar 1
sin studie dr individers begrdnsade rationalitet kan leda till systematiska och
forutsdgbara avvikelser fran ett rationellt beteende mer dn de slumpmissiga
felaktigheter som uppstér som individen inte kan styra over.

12



Beslut kan dven komma att baseras pa tidigare erfarenheter samt redan inpriantade
arbetssitt eller genom att helt enkelt kopiera andra lantbruksforetagare. Sddana
strategier kan fungera i mer komplexa miljoer men kan ocksa leda till systematiska
avvikelser fran rationella modeller enligt Wuepper et al. (2023).

2.2 Dual process teorin

I artikeln skriven av Kahneman (2003) beskrivs det att beslutsfattande dr ett resultat
av tva olika kognitiva system. System 1 &r snabbt och intuitivt samt sker
automatiskt och fungerar genom olika associationer samt tidigare erfarenheter.
System 2 &ar diremot ldngsamt mer analytiskt och krdver mer medveten
anstrangning av individen. System 1 generar kontinuerligt méanga snabba
beddmningar och olika forslag till beslut medan system 2 dr mer dvervakande och
hjalper till att korrigera de snabba besluten i system 1. Detta innebér i sin tur att en
stor del av det individuella beslutsfattandet styrs av olika intuitiva processer och
inte av ett mer analytiskt tinkande.

Vid nya investeringar av jordbruksmaskiner kan beslut paverkas av snabba samt
intuitiva bedomningar sérskilt 1 tidspressade situationer som uppstir. Mer
omfattande investeringar kan dven involvera fler analytiska Overvdganden. I
praktiken samverkar dessa tvd system med varandra vilket innebdr att dven
kalkylbaserade beslut kan paverkas av intuition.

2.3 Heuristiker

Heuristiker dr sa kallat olika mentala genvigar eller tumregler som individer
anvander for att fatta olika beslut snabbt och effektivt eller bara gora olika
bedomningar utan att behdva analysera all den givna informationen i detalj men
detta kan ocksa leda till systematiska fel enligt Kahneman (2003).

Det finns tre centrala heuristiker diar den fOrsta dr representativheuristiken som
innebdr att sannolikheter beddms utifrn likhet snarare &n frin insamlad statistisk
information. Detta kan i sin tur leda till att den insamlade statistiken ignoreras enligt
Kahneman (2003). Den andra é&r tillgdnglighetsheuristiken som innebdr att
sannolikheter beddms utifran hur latt ett exempel kommer till individens minne.
Detta gor att hindelser som kan kédnnas ovanliga men redan uppméarksammade kan
overskattas av individen. Den sista dr ankring och innebér att beddmningar
paverkas av redan insamlad information dven fast den kan vara irrelevant for
beslutet enligt Kahneman (2003).
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Vid investeringar i nya jordbruksmaskiner kan lantbruksforetagare exempelvis
paverkas av nyligen intraffade handelser (tillgdnglighet) eller tidigare erfarenheter
av liknande maskiner (representativitet) eller tidigare prisnivaer och erbjudanden
(ankring) vilket allt kan péverka hur investeringsbesluten tas i lantbruksforetagen.

2.4 Kognitiva bias

Heuristiker kan ge upphov till det kognitiva biaset, detta innebdr 1 sin tur att
systematiska snedvridningar kan uppsté i bedomningar och beslut enligt Kahneman
(2003). Ett viktigt exempel dr 6verkonfidens dir individer dverskattar sin kunskap
och férméga av att gora korrekta bedomningar. Ett annat &r hindsight bias vilket ar
efterklokhetseffekten dir individer i efterhand upplever att utfall varit mer
forutsdgbara dn de faktiskt var. Inramnings effekter innebér att individers val
paverkas av hur olika alternativ har presenterats snarare dn vad det dr for objektivt
innehall i alternativen. I studien av Kahneman (2003) visas det att de bias som
uppstér inte dr slumpmassiga utan att de uppkommer systematiskt och dairmed gor
det mojligt att studera och forutsiga.

De bias som uppstar kan innebéra att lantbrukare kan dverskatta sin formaga att
beddma investeringarnas lonsamhet eller pédverkas av  hur olika
investeringsalternativ presenterats eller héller fast vid tidigare beslut baserat pd hur
de 1 efterhand har tolkat ett utfall.

2.5 Risk och osakerhet

Lantbrukssektorn dr en sektor som kénnetecknas av hog osékerhet till exempel
kopplad till olika viderforhéllanden eller varierande skordar samt marknadspriser
som stindigt paverkas av omvarldsldget. Den traditionella ekonomiska teorin antar
ofta att individen jobbar med stabila och rationella riskpreferenser (Marshall 1890)
medan beteendeekonomisk forskning visar att dessa varierar olika mellan individer
(Kahneman 2003). Aven att individer har stabila och rationella riskpreferenser samt
fattar endast beslut for att maximera sin nytta enligt Marshall (1890).

Prospect Theory som dr utvecklad av Kahneman & Tversky (1979) visar ett annat
alternativt pa hur man ska forstd beslutsfattande under risk. Enligt denna teori dr
individer mer kénsliga for forluster 4n for motsvarande vinster. Detta ar ett fenomen
som dven &r kallat for loss aversion vilket betyder att man undviker forluster. Beslut
paverkas dven av olika inldrda hédndelser som uppstatt samt subjektiva
sannolikhetsbedomningar vilket i sin tur innebdr att risk inte uppfattas objektivt
enligt Kahneman & Tversky (1979) och Wuepper et al. (2023).
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2.6 Sociala normer

Beslutsfattande inom lantbruket sker ofta 1 olika socialt ssmmanhang dar normer
och nétverk spelar en vildigt central roll (Wuepper et al. 2023). Begreppet sociala
normer beskriver hur individers beteende péverkas av vad som uppfattas som
socialt accepterat eller 6nskvirt 1 andra individers gon.

Sociala nétverk fungerar som viktiga kanaler for informationsspridning och ldrande
for alla individer. Lantbruksforetagare paverkas ofta av andra aktorers erfarenheter
samt beteenden som i sin tur kan bidra till bade spridning och motstand av
innovation. Detta innebér att ekonomiska beslut inte enbart &r individuella utan
dven péaverkas mycket av det sociala enligt Wuepper et al (2023).

2.7 Psykologiska och icke-kognitiva faktorer

Utover de kognitiva begrinsningar och sociala influenser visas det utifrdn en
beteendeekonomisk synvinkel att vikten av de psykologiska faktorerna som
motivation och identitet samt sjdlvfortroende dr mycket centrala. Dessa faktorer kan
paverka individers bendgenhet att fatta egna beslut samt ta risker eller att bara
anpassa sig till forandringar Kahneman & Tversky (1979.

Till exempel kan en stark yrkesidentitet hos en lantbruksforetagare paverka viljan
av att adoptera nya teknologier eller idéer sidrskilt om dessa uppfattas som
oforenliga med redan etablerade normer i verksamheten. Darmed breddas analysen
frén att enbart fokusera pa ekonomiska incitament till att inkludera individens olika
psykologiska forutséttningar enlig Wuepper et al (2023).

2.8 Nudging

Nudging innebdr att beslutsmiljon utformas for att padverka individers beteende utan
att begransa deras valfrihet. Forskning visar att sddana atgirder ofta kan vara mer
effektiva dn enbart ekonomiska incitament (Thaler et al. 2008) och (Wuepper et al.
2023).

Inom lantbruket kan nudging anvéndas for att paverka individer till att géra nigot
(Wuepper et al. 2023) till exempel frimja mer hallbara odlingsmetoder. Med hjélp
av olika digitala rddgivningssystem kan mojligheter utformas sd att miljovénliga
vaxtskyddsalternativ presenteras som standardval eller rekommenderas forst.
Lantbruksforetagarna kan da behalla sin valfrihet men beslutsmiljon utformas for
att 0ka sannolikheten for att gora hallbara beslut.
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3. Metod

3.1 Val av metod

I denna studie anvédndes en kvantitativ metod for att fa en bredare svarsfrekvens 1
undersokningen (Grovers et al. 2011). Det valdes fragor 1 form av
rangordningsfragor dir de svarande kommer kunna rangordna svarsalternativen
och péd sa vis skapa en uppfattning hur de svarande tinker om sitt eget
beslutsfattande samt hur de tror andra i branschen tinker vid beslutsfattande och
dérefter bygga analysen pé det.

En kvantitativ enkétstudie valdes dven for att fa en bra forutsattning for att kunna
studera dmnet 1 frdga genom att {4 ut s mycket data som mojligt under den tiden
studien gors for att sedan studera och analysera. Den kvantitativa enkdtmetoden &r
anviandbar eftersom den gor det mojligt att samla in empiriska data pa ett
strukturerat sitt. I stillet for att basera slutsatser pa antaganden kan anvéndaren av
metoden fraga ett storre antal personer och dirmed f& en mer tillforlitlig bild av
verkligheten. En annan viktig styrka med enkéter &r att de ofta bygger pa urval som
kan representera en storre population, detta gor i sin tur att resultaten kan
generaliseras. Enkdtmetoden gav mdjlighet att samla in svar fran flera
lantbruksforetagare med olika forutsittningar och bakgrund. Detta minskade risken
for felaktiga slutsatser jaimfort med mer begrdansade undersokningar enligt Hagevi
atel. (2016).

Eftersom svaren i enkéter omvandlas till siffror blir de ldtta att analysera statistiskt.
Det gor det mojligt att jimfora olika grupper och uppticka monster samt samband.
Enkiter dr ocksa en effektiv metod for att samla in data frin ménga personer pa kort
tid, sérskilt 1 digital form (Hagevi at el. 2016).

3.2 Konstruerande av enkat

Vid konstruerande av frageformuléret fokuseras det pd att skapa ett tydligt och
enkelt formuldr for att géra det mer attraktivt for lantbrukare att svara. Forst
specificeras enkdten och sedan delas det in 1 olika grupper ddr man ser vilken typ
av lantbrukare det dr som har svarat genom vilken produktion hen bedriver samt
aven vilken alder och vart deras lantbruksforetag dr placerad 1 Goétaland. Detta
hjélper till att fa en mer precis bild av vad som kan skilja med olika forutsittningar
som lantbruksforetagare, det vill siga om alder, kon eller storlek pé foretaget samt
foretagets placering kan spela stor roll i hur man ser pd en investering i nya
jordbruksmaskiner. Sedan anvénds frdgor som dr anpassade for att stodja eller
motbevisa tesen med hjilp av ett rangordningssvar.
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Fragorna i enkdten kommer vara vinklade for den enskilda lantbruksforetagaren att
svara ur egen synpunkt men dven vad en lantbruksforetagare har for bild av andra
kollegor i branschens beslutsfattande. Fragorna kommer dven vara slutna” och det
innebaér att det gar endast att svara pa fragor som vi har utformat. Detta for att kunna
fi en enklare data att analysera men som blir mer generell, vilket syns i Bilaga 1.

3.3 Test av metod

En pilotstudie genomfordes for att testa studiedesignen i en mindre skala innan
huvudstudien startade. Syftet var att sdkerstdlla att metoden fungerade samt att
uppticka eventuella problem i tid. Detta gjorde det mojligt att frdgorna och
svarsalternativen i enkét-studien blev relevanta samt standardiserade och darmed
Okade dess validitet och reliabilitet. Pilotstudier bidrar ocksa till att spara tid och
resurser genom att minska risken for att fel uppstér i den storre undersokningen.
Enligt van Teijlingen & Hundley (2001) &r pilotstudier viktiga for att identifiera
problem innan studien genomfors 1 full skala.

For att fa till bra och standardiserade enkét-fragor gjordes pilotstudien med tio
deltagare med lantbruksforetag i bakgrunden. Pilotstudien lades upp 1 form av en
enkit som skickades ut pa mejl till de utvalda deltagarna for att i respons pa de
stillda enkét-fragorna. Tanken med de utvalda deltagarnas respons var att kunna
sakerstdlla att fragorna var rétt formulerade och att intresset av att svara inte
forsvann under tiden som deltagarna svarade pa enkiten. Resultatet av detta blev
att ndgon fraga omformulerades men framst gjordes ett fortydligande kring hur man
ska svara pa fragorna for att underlatta for malgruppen.

3.4 Val av enkat-fragor

Fragorna konstruerades genom diskussion och egna reflektioner dér vi resonerade
over vad vi ville fa for svar av enkédten. Det soktes dven pé internet pa olika forslag
och med hjilp av Al (Artificiell Intelligens) kunde man fa fram inspiration och
forslag pa fragor som kunde stéllas.

3.5 Urval

I enkéten beskrivs det vilken malgrupp som ar tankt att fa svara och darfor forutsétts
det att informationen i1 beskrivningen till storsta del efterf6ljs. Urvalstypen kommer
vara bade strategisk och till viss del slumpmaissig eftersom det finns vissa
preferenser som efterfrdgas. Vid urvalet togs det ej nagon hénsyn till faktorer som
alder och kon eller andra demografiska variabler forutom Goétaland for att minska
risken for systematiska bias och 6ka studiens objektivitet, vilket vill sdga att inte
bara konstruera enkéten for 25 &riga spannmélsbonder. Detta gjordes genom att
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skicka ut enkédten pa tre Facebook sidor med lantbruksforetagare fran hela Sverige.
De Facebook sidorna som valdes var Lantbrukaren, Maskinisten samt
Spannmaélsbonderna for att fi en stor spridning av lantbruksforetagare. Vid
utskicket av enkdtundersokningen gjordes en mycket detaljerad och informativ
beskrivning hur enkéten gar till och vilka krav som stélldes pa respondenten for att
sikerstilla att ritt lantbruksforetagare svarade pa enkitundersokningen. Aven pa
enkitens forstasida beskrevs det tydligt vem som kunde svara pé fragorna och vad
syftet med studien handlade om fo6r att halla studien inom de gjorda
avgransningarna.

3.6 Analys
3.6.1 Deskriptiv Analys

Inledningsvis genomfordes en deskriptiv analys for att kunna sammanstélla
respondenternas grunddata och bakgrund samt deras svar pa enkétfrdgorna. Nar
man sammanstéller svaren 1 tabeller och figurer fran undersékningen &r det viktigt
att man utformar den pa ett sétt som gor det enkelt for ldsaren att forstd (Hagevi at
el. 2016, s.184). Det &ar ocksa ett vanligt sétt att presentera data fran
enkdtundersokningar pd enligt Hagevi at el. (2016.)

Den deskriptiva analysen innebdr att man sammanfattar och beskriver insamlade
data pé ett sétt som dr dverskddligt och tydligt. Genom analysen skapas en bild av
de centrala monster som uppstatt i den insamlade data, som vilka uppfattningar
eller hur stor spridningen ar mellan olika svar enligt Hagevi at el. (2016.)

3.6.2 Jamforelseanalys

Utover den deskriptiva analysen genomfordes ocksad jimforelseanalyser for att
undersoka om det fanns négra skillnader vad géller beteende mellan olika grupper
av lantbrukare. Jamforelser som genomfordes var exempelvis mellan
produktionsgren, areal och alder for att se om det finns variationer i hur
investeringsbeslut tas.

Genom att analysera skillnader som finns mellan grupper si skapades det
forutsittningar for att kunna undersoka om ekonomiska och beteendeekonomiska
faktorer védrderas annorlunda beroende pa respondenternas olika bakgrunder. For
att kunna gora en jamforelse analys ar det viktigt att konstruera variabler som kan
variera mellan de svarande individerna sdsom alder, geografi eller beteenden. Detta
gOr 1 sin tur att det blir mojligt att identifiera skillnader mellan de svarande enligt
Hagevi at el. (2016.)
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3.7 Analys av data

Vid sammanstillning av data exporterades enkitresultaten fran Netigate till Excel
for att fortsétta bearbetning och analys. Enkéten bestod av rangordningsfragor dar
respondenterna fick rangordna svarsalternativen fran 1 till 7, dir 1 stimmer minst
och 7 stimmer mest. For att omvandla till podngsystem stilldes svarsalternativen
och antal respondenter upp 1 ett rankningssystem dédr hogre rakning gav hogre
poéng, alltsd antal svar pa rangordning 1 ganger 1, och antal svar pa rangordning 2
ganger 2 och antal svar pa rangordning 3 ganger 3 osv. Dérefter summerades
podngen for respektive svarsalternativ som sedan omvandlades med hjilp av
totalpodngen till procentform, pa detta sitt fick man fram alla svarsalternativ till en
total skala pa 100%. Detta mdojliggjorde en tydlig och jamforbar presentation av
resultaten 1 form av diagram och figurer. Analysen genomfordes frimst som en
deskriptiv analys for att frimst fa fram olika monster, tendenser och skillnader 1
respondenternas svar.
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4. Resultat & Analys

I det hér kapitlet redovisas svaren frdn den kvantitativa enkit-studien som gjorts.
Syftet med resultatredovisningen dr att besvara studiens tes, det vill sdga om
investeringar i jordbruksmaskiner i Goétaland verkligen dr rationella genom ett
beteendeekonomiskt perspektiv. Det har varit ett hogt deltagande i svarsfrekvens i
enkéten men vildigt f4 som slutfort och gett svar med relevans for studien.

4.1 Analys av enkat-svar

Enkéten var uppdelad i tre olika delar, den forsta delen handlade om allmén
information, den andra handlade om hur lantbruksforetagaren ser sig sjdlv i en
beslutsfattande situation och den tredje var hur en lantbruksforetagare tror att andra
lantbruksforetagare tar beslut. Frédn de 78 lantbruksforetagarna som tagit sin tid for
att svara pa enkéten dr det 21 som slutfort hela enkéten. For att fa en representativ
bild 6ver hela enkéten tas darfor enbart de 21 som genomfort hela enkiten till
analysering da de resterande avslutade enkdtundersokningen redan efter del 1.
Resultaten fran enkdtundersokningen sammanstélldes sedan i Excel for att fa den
data som inhdmtades omgjord i olika diagram for att kunna studera och presentera.

Vid analyseringen av svaren fran de 21 svarande lantbruksforetagare analyserades
alla fragor och svarsalternativ for att fa en klar bild dver om de beteende
ekonomiska faktorerna som till exempel begrdnsad rationalitet av Kahneman
(2003) och sociala normer enligt Wuepper et al (2023) spelade en stor roll for den
enskilda lantbruksforetagaren. Dérefter valdes de mest visentliga fragorna och
svaren for studien for att skapa en sd klar bild 6ver vad resultatet frdn den
kvantitativa enkdtunders6kningen blev.

4.2 Del 1 — Allmanna fragor

I del 1 presenteras resultatet av den allménna delen dér fragorornas syfte var att
kunna sérskilja och placera lantbruksforetagarna i olika grupper for att se om det
skiljer ndgot mellan olika faktorer som inte dr kopplade till beteendeekonomiska
aspekter. Har behandlades frdgor som berdr produktionsgren, alder, storlek pé gard,
kon och geografisk plats.
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Huvudproduktion Alder

W Spannmal ™ Fjaderfa W Gris
H Not = Mjolk B Specialodling W18-294r m30-394r m40-494r
W Maskinstation B Annan W50-595r M60-694r m>704r
Landskap Brukbar mark
W Skane u Blekinge m Halland
B Sméland ® Oland H Gotland

m Ostergétland M Vastergétland M Dalsland BO0.49hs ®50-99hs W100-249Fs

® Bohuslan M 250 - 499 ha W 500 - 999 ha @ > 1000 ha

Figur I diagram av olika produktionsdata som dr insamlad, hér far man en bild 6ver ren
grunddata som representerar respondenterna.

Dessa resultat i Figur 1 speglar vilka det d&r som har svarat pad enkdten och
svarsfrekvensen pa denna del var mycket hog nir man jamfor mot del 2 och 3. Det
var 78st respondenter som svarade pa del 1 men for att fa ett réttvist resultat valdes
enbart de 21st respondenter som genomgétt hela enkidten. I del 1 visar de
respondenter som genomgatt hela enkdten ett monster ddr man kan se att vissa
svarsalternativ s som alder och kon blir tydligt dominerande 1 en viss grupp.
Resultatet visar att det 4r den lagsta dldersgruppen som har hogst svarsfrekvens och
den hogsta har lidgst. Det dr ocksa tydlig majoritet med méin som har svarat pd
enkéten. Andra resultat som produktionsgren, areal och geografiskt ldge har en
battre spridning men fortfarande en till tvd grenar dar det blir en lite majoritet.
Spannmaél som huvudproduktion dominerade produktionsgrenen och flest svarande
lantbruksforetagare var fran Skane samt storleken pd den brukade arealen
dominerades av lantbruksforetag med 250—499 ha.
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4.3 Del 2 — Den enskilde lantbruksforetagaren

Del 2 ska spegla vad den enskilda lantbruksforetagaren ser pa sitt eget
beslutsfattande. De fragor som stélldes och svarsalternativen som presenterades var
utformade for att fa en tydlig bild av vad som péverkar minst och mest vid olika
situationer inom beslutsfattande vid nyinvestering av jordbruksmaskiner.
Resultatet i del 2 ger en bild av tendenser att rationellt beslutsfattande ur ett
beteendeekonomiskt perspektiv inte fungerar i nyinvestering av jordbruksmaskiner.
Da det 4r manga faktorer som spelar roll innan den ekonomiska kalkyleringen kan
borja paverka besluten.

Vad paverkar en lantbruksféretagares
investeringsbeslut mest?

REKOMMENDATION FRAN ANDRA LANTBRUKSFORETAGARE
RISKNIVA

NUVARANDE MARKNADSFORHALL ANDEN

MAGKANSLA

TEKNOLOGISK UTVECKLING

TIDIGARE ERFARENHETER

EKONOMISKA LONSAMHET

Figur 2 svarsfrekvens i procentform i fragan om vad som pdverkar en lantbruksforetagares
investeringsbeslut mest.

Figur 2 dér fragan om vad som paverkar mest vid ett investeringsbeslut kan man
dnda se en svarsfrekvens déir ekonomiska aspekter ses som den mest bidragande
faktorn. Samtidigt framkommer det dven att flera andra faktorer som exempelvis
tidigare erfarenheter ocksa paverkar besluten i hog grad.

Hur beslut fattas i praktiken

VALJER DET ALTERNATIV SOM KANNS TRYGGAST
FOLJER VAD ANDRA | BRANSCHEN GOR

VANTAR OCH SAMLAR MER INFORMATION
SAMRAD MED ANDRA

TAR BESLUT BASERAT PA INTUTION

FOLJER TIDIGARE BESLUT

NOGGRANNA EKONOMISKA KALKYLER

Figur 3 svarsfrekvens i procentform i fragan om hur beslut fattas i praktiken hos den
enskilda lantbruksforetagaren.
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I Figur 3 dér fragan visar om hur beslut fattas i praktiken kunde man se tendenser 1
svaren fran flera respondenter att trygghet var en viktig faktor i flera olika fall, det
var en jimn svarsfrekvens men alternativen som fick flest roster stod for trygghet i
grunden. Att tala med andra infor ett beslut eller ga pa tidigare beslut handlar i stort
om trygghet.

Vad paverkar mest fran omgivningen?

MASKINSALIARE

RADGIVARE

SOCIALA NORMER | BRANSCHEN

NYHETER

FAMILJ

ANDRA LANTBRUKSFORETAGARES BETEENDE
EKONOMISKA STYRMEDEL

Figur 4 svarsfrekvensen i procentform i fragan om vad som paverkar mest fran
omgivningen i den enskilda lantbruksforetagarens investeringsbeslut.

I Figur 4 om vad som paverkar mest frdn omgivningen kan man se tendenser i
resultatet dir “ekonomiska styrmedel” stirker tesen att investeringar sker
ekonomiskt rationellt. Samtidigt kan man se att andra faktorer sd som ”famil;” och
”andra lantbrukares beteende” ocksa tenderar till att vara viktiga faktorer.

4.4 Del 3 — Vad den enskilde lantbruksforetagaren tror
andra kollegor i branschen gor

Del 3 bestar av samma fragor och alternativ som i del 2 men skillnaden &r att man
1 denna del skulle reflektera dver hur man tror att andra lantbruksforetagare agerar
och tanker vid nyinvesteringar i jordbruksmaskiner. Denna del dr viktigt for att se
hur den enskilde lantbruksforetagaren ser pd andra inom branschen, for att kunna
skapa en bild om man som lantbruksforetagare tror att man dr rationell medan de
andra kollegorna 1 branschen inte 4r det.
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REKOMMENDATION FRAN ANDRA LANTBRUKSFORETAGARE

Hur en lantbruksforetagare tror att andra
lantbruksforetagare fattar beslut

VANTAR OCH SAMLAR MER INFORMATION

TAR BESLUT BASERAT PA INTUTION

SAMRAD MED ANDRA

NOGGRANNA EKONOMISKA KALKYLER

FOLJER TIDIGARE BESLUT

VALIER DET ALTERNATIV SOM KANNS TRYGGAST
FOLJER VAD ANDRA | BRANSCHEN GOR

Figur 5 svarsfrekvensen i fragan om hur en lantbruksforetagare tror en annan
lantbruksforetagare fattar beslut.

I Figur 5 finns det en storre spridning bland svaren, men man kan fortfarande se
tendenser till att det man tror att andra lantbruksforetagare gar pa andras beslut och
tidigare erfarenheter nir det ska fattas beslut. Hér ser man ocksa tendensen till att
man tinker att andra inte tar ekonomiska kalkyler som den viktigaste faktorn och
dd att besluten inte skulle fattas ekonomiskt rationellt hos andra
lantbruksforetagare.

Vad en lantbruksforetagare tror paverkar en annan
lantbruksforetagares beslut

NUVARANDE MARKNADSFORHALLANDEN
RISKNIVA

MAGKANSLA

TEKNOLOGISK UTVECKLING

EKONOMISKA LONSAMHET
TIDIGARE ERFARENHETER

Figur 6 svarsfrekvensen i fragan om vad en lantbruksforetagare tror paverkar en annan
lantbruksforetagares beslut.

Man kan tydligt se 1 Figur 6 att det ar “tidigare erfarenheter” och “ekonomisk
l6nsamhet” som tenderar till att ha storst paverkan hos andra lantbruksforetagare
enligt respondenterna. Detta visar att det kan antas ske ekonomiskt rationellt 1
manga fall men respondenterna tycker samtidigt att erfarenheter potentiellt &r en
storre bidragande faktor till beslutsfattandet.
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Vad en lantbruksféretagare tror paverkar en
annan lantbruksforetagare mest fran
omgivningen

NYHETER

MASKINSALJARE

RADGIVARE

EKONOMISKA STYRMEDEL

FAMILJ

SOCIALA NORMER | BRANSCHEN

ANDRA LANTBRUKSFORETAGARES BETEENDE

Figur 7 svarsfrekvensen i fragan om vad en lantbruksforetagare tror paverkar en
annan lantbruksforetagare mest fran omgivningen.

Som visas 1 Figur 7 s tenderar lantbruksforetagarna att tro att de andra i branschen
paverkas frimst av “andra lantbruksforetagares beteende” samtidigt dr det viktigt
med “’sociala normer i branschen”. Det ér en relativt jimn svarsfrekvens bland alla
alternativ men det gar dnda att urskilja vissa tendenser i resultatet.

4.5 Jamforelse mellan del 2 & del 3

Nér man jamfor del 2 & 3 kan man se en relativt liknande svarsfrekvens bland
respondenterna men det finns vissa faktorer som tenderar till att skilja sig mellan
hur lantbruksforetagaren ténker sjilv och hur hen tdnker att andra gor.

Vad paverkar investeringsbeslut mest?

NUVARANDE MARKNADSFORHALL ANDEN T
TEKNOLOGISK UTVECKLING o
RISKNIVA 0o
MAGKANSLA K37
REKOMMENDATION FRAN ANDRA LANTBRUKSFORETAGARE - -
TIDIGARE ERFARENHETER G

EKONOMISKA LONSAMHET i |' '

m Del2 mDel3

Figur 8 skillnaden pa svarsalternativen mellan del 2 och del 3 i fragan om vad som paverkar
investeringsbesluten mest.
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I Figur 8 ser man en jamforelse mellan del 2 som speglar den enskilde
lantbruksforetagaren och del 3 som dr vad branschen tror om varandra. Det ser
valdigt lika ut pa de flesta av svarsalternativen mellan de tva delarna men det ar tva
svarsalternativ dar man kan se en tendens till skillnad. For den enskilde
lantbruksforetagaren &r “nuvarande marknadsforhdllande” mer viktigt vid
investeringsbeslut samtidigt som man tror att andra lantbruksforetagare gar mer pa
rekommendationer fran andra. Men som man kan se i Figur 2 och Figur 6 dr det
viktigt med tidigare erfarenheter” och “ekonomisk l6nsamhet” nér respondenterna
rangordnar svarsalternativen.

Vad gor att man viljer en specifik

jordbruksmaskin?
LEVERANSTID (TILLGANGLIGHET) o
VAD ANDRA ANVANDER % o
KAMPANJER B -
REKOMMENDATIONER - e

NY

21%
KVALITET/PRESTANDA o2 l%

TIDIGARE ERFARENHETER AV MARKET

PRIS 19%

mDel2 mDel3

Figur 9 skillnaden i svarsalternativen mellan del 2 och del 3 i fragan om vad som gor att
man vdljer en specifik jordbruksmaskin.

Sammanstillningen fran frdgan dér man specificerar varfor man viljer en specifik
jordbruksmaskin kan man i Figur 9 se att svarsfrekvensen tenderar att vara lik
varandra. Det svar som skiljer sig lite mellan de olika delarna ir att den enskilda
lantbruksforetagaren tror att andra ofta gar pa vad andra lantbruksforetagare véljer.
Men man ser en tydlig trend att det dr “’tidigare erfarenheter”, “kvalitet” och "pris”
som troligtvis har storts paverkan pa varfor man viljer en specifik maskin.
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5. Diskussion

5.1 Resultatdiskussion

Resultatet fran den kvantitativa enkidtundersokningen visar pa att investeringsbeslut
i jordbruksmaskiner priglas av bade ekonomiska och beteendeekonomiska faktorer
for lantbruksforetagare. Aven om de svarande respondenterna i stor utstrickning
framhaller en ekonomisk I6nsamhet som en viktig grund for investeringar
framkommer det &dven tydligt att besluten samtidigt paverkas av tidigare
erfarenheter, trygghet, sociala normer samt andra lantbruksforetagares beteenden
vilket Savaliya (2025) ockséd beskrev i sin artikel dir investerare paverkades av
beteendeekonomiska faktorer och inte enbart av ekonomisk lonsamhet. Detta
innebdr 1 sin tur att investeringsbeslut inom lantbruket inte kan forklaras enbart
genom traditionella ekonomiska teorier om ett fullt rationellt beslutsfattande vid
investeringar i nya jordbruksmaskiner. Detta skriver &ven Wuepper et al. (2023) i
sin artikel.

Bakgrundsdata frdn del 1 frdn Figur 1 i studien visar att majoriteten av
respondenterna var yngre min med spannméalsproduktion med relativt stora gardar
som var frimst lokaliserade 1 Skane. Detta kan ha pdverkat resultatet da yngre
lantbrukare ofta har storre intresse for teknisk utveckling och framtida investeringar
1 lantbruksforetaget. Samtidigt innebér det dven att resultatet speglar den gruppens
perspektiv och inte nddvandigtvis hela lantbruksforetagare branschen i Gotaland.
Att spannmalsproducenter dominerade kan ocksd vara relevant eftersom
maskininvesteringar ofta har en central roll inom véxtodling dir maskinkapacitet
och effektivitet 4r avgdrande for produktionen samt att en av Facebookgrupperna
som enkéten valdes att publiceras 1 enbart inneh6ll lantbruksforetagare med intresse
av spannmalsproduktion.

5.1.1 Tas alla investeringsbeslut i nya jordbruksmaskiner
ekonomiskt rationellt?

En tendens som uppkommit i resultaten dr att ekonomisk l6nsamhet uppfattas
som mycket viktigt vid investeringsbeslut 1 nya jordbruksmaskiner hos en
lantbruksforetagare. Respondenternas svar i Figur 2 visade att ekonomiska aspekter
och  marknadsforhdllanden &  mycket betydelsefulla  faktorer  nér
lantbruksforetagaren sjdlv beskrev sitt beslutsfattande. Detta stodjer antagandet
inom traditionell nationalekonomi dér foretagare antas fatta rationella beslut for att
maximera nytta och vinst i verksamheten, vilket Marshall (1890) visar 1 sin artikel.
Déaremot visar dven resultaten att tidigare erfarenheter hade néstan lika stor
betydelse som ekonomiska kalkylerna. Manga av de svarande lantbruksforetagen
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betonade dven att tidigare positiva erfarenheter av maskiner och mirken eller
investeringar paverkade framtida beslut. Detta kan kopplas till Kahnemans (2003)
teori om heuristiker dir individer anvidnder mentala genvdgar for att forenkla
komplexa beslutssituationer. I stéllet for att analysera all tillgdnglig information i
detalj anvénds tidigare erfarenheter som ett sdtt att minska osdkerheten och gora
beslutsprocessen enklare.

Precis som Andersson & Trodng (2023) beskrev i sitt examensarbete syns det
tydliga tendenser pé att investeringsbeslut i nya jordbruksmaskiner paverkas av
mycket mer dn ekonomisk l6nsamhet. Som 1 Figur 9 visas det att tidigare
erfarenheter av mérket samt prestanda och kvalitet var viktigare dn priset pa
jordbruksmaskinen.

5.1.2 Vilken betydelse kan psykologiska faktorer ha vid
investeringsbeslut?

Resultaten i1 studien visar dven pa att trygghet dr en mycket viktig faktor vid
investeringsbeslut hos lantbruksforetagarna, vilket visades 1 Figur 2. Flera
respondenter valde alternativ som upplevdes som sidkra och vélbeprovade snarare
an mer osékra alternativ som potentiellt skulle kunna ge en hogre avkastning. Detta
kan forklaras genom teorin Prospect Theory samt begreppet loss aversion som
anammades av Kahneman & Tversky (1979). Teorin visar att individer ofta dr mer
kénsliga for forluster d&n for motsvarande vinster. For en lantbruksforetagare
innebdr det att investeringar i jordbruksmaskiner ofta &r stora ekonomiska
ataganden och kan darfor bli en risk under ldng tid under oklara
marknadsforhallanden. Det blir da viktigt med trygghet och sikerhet som centrala
faktorer 1 beslutsfattandet vid investering.

5.1.3 Finns det andra faktorer an de ekonomiska som paverkar
ett investeringsbeslut?

Den gjorda studien visar dven att sociala faktorer har stor betydelse for
investeringsbeslut, 1 Figur 4 visas det ocksa att bdde familj och andra lantbrukares
beteenden pédverkar besluten vid investeringar i nya jordbruksmaskiner. Nér
respondenterna skulle reflektera ver hur andra lantbruksforetagare 1 branschen
fattar beslut framkom det dnnu tydligare att man upplever att andra paverkas starkt
av rekommendationer och sociala normer samt andra lantbruksforetagares
maskininvesteringar. Detta stodjer teorin om sociala normer och social paverkan
som beskrivs av Wuepper et al. (2023).

Nar de svarande lantbruksforetagarna beskrev varfor de véljer att investera i en

specifik jordbruksmaskin framkom det att tidigare erfarenheter och ekonomisk
lonsamhet samt teknologisk utveckling var de viktigaste faktorerna vid

28



investeringsbeslutet, vilket visas i Figur 2. Detta visar att ett investeringsbeslut inte
enbart handlar om att vélja det mest ekonomiska alternativet utan att trygghet och
tillforlitlighet samt tidigare positiva erfarenheter &dr avgorande for
lantbruksforetagaren. Eftersom jordbruksmaskiner ofta innebdr stora och
langsiktiga investeringar blir risken for felbeslut betydande. Darfor verkar det som
att manga lantbruksforetagare véljer att prioritera kvalitet och vilkédnda alternativ
framfor att enbart fokusera pa det ekonomiska 1 investeringen. Detta hjdlper i sin
tur att stodja teorin om begréansad rationalitet dér individer inte alltid kan fatta fullt
optimala beslut utan i stillet anvénder sig av erfarenheter eller forenklade strategier
for att hantera den uppkomna osékerheten och komplexitet enligt Simon (1955).

5.1.4 Hur paverkar andra inom samma bransch den enskilda
lantbruksforetagarens beslut vid nyinvesteringar i
jordbruksmaskiner?

Lantbruksforetagare verkar ofta i néra sociala ndtverk med andra inom branschen
dér erfarenheter och information delas med varandra. Nir det &r manga
lantbruksforetagare som investerar i en viss ny teknik eller ett specifikt
maskinmairke kan detta skapa en norm som péverkar andra inom branschen att géra
liknande val vid nyinvesteringar. Investeringar i nya jordbruksmaskiner blir ddrmed
inte endast individuella ekonomiska beslut utan dven socialt paverkade handlingar.

En intressant del av resultatet fran studien ar skillnaden mellan hur respondenterna
beskrev sina egna beslut och hur de uppfattade att andra lantbruksforetagare fattar
investeringsbeslut. Respondenterna valde att beskriva sina egna beslut som mer
rationella och ekonomiskt grundade medan de ansédg att andra lantbruksforetagare
i storre utstrackning paverkades av olika sociala faktorer samt tidigare erfarenheter
vid investeringar, vilket visas 1 Figur 8. Detta kan kopplas till hur 6verkonfidens
fungerar vilket dr en kognitiv bias som Kahneman (2003) beskriver 1 sin artikel.
Overkonfidens innebir att individer ofta kan &verskatta sin egen forméga att fatta
rationella och korrekta beslut samtidigt som de uppfattar andra som mer irrationella
eller kinslostyrda. Resultatet visar déarfor att lantbrukarna verkar se sig sjdlva som
mer ekonomiskt rationella d4n andra kollegor inom branschen trots att svaren
samtidigt visar att deras egna beslut ocksa péverkas av erfarenheter och sociala
faktorer men inte lika mycket.

For att snabbt sammanfatta resultaten fran den gjorda studien att investeringsbeslut
1 nya jordbruksmaskiner sker genom en kombination av rationellt ekonomiska
overviaganden och beteendeekonomiska faktorer. Resultatet visar att ekonomisk
lonsamhet dr viktig men besluten pdverkas samtidigt av intuition, tidigare
erfarenheter och sociala normer inom branschen. Detta innebdr 1 sin tur att
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lantbruksforetagares ~ beslutsfattande  kan  bittre  forstds genom  de
beteendeekonomiska teorierna dn genom antagandet om fullstdndig rationalitet.

5.2 Metoddiskussion

Metoden som anvéndes i studien var en kvantitativ enkétstudie som valdes utefter
hur mycket data som kunde samlas in under en kortare tid. Metoden mdjliggjorde
dven en insamling av standardiserade data fran flertalet respondenter och kunde
didrmed skapa forutsittningar for att identifiera monster och samband for ett
relevant resultat.

Totalt besvarades del 1 i1 enkdten av 78 respondenter men endast 21 av dessa
fullfoljde och svarade pa de mest relevanta delarna i studien vilket var del 2 och 3.
Detta betyder i sin tur ett betydande bortfall i de senare delarna av undersdkningen
vilket kan paverka studiens tillforlitlighet och generaliserbarhet negativt. Det
innebdr dven att det kan bli svérare att kunna identifiera tydliga mdnster och
samband mellan de beteendeekonomiska faktorerna som beskrivs i det teoretiska
ramverket och investeringsbeslut 1 nya jordbruksmaskiner. De enskilda
respondenters svar far dessutom storre paverkan pa resultatet vilket kan 6ka risken
for att resultaten paverkas av slumpmissiga variationer snarare &n faktiska
tendenser.

Det laga antalet respondenter kan dven péverka mdjligheten att analysera de mer
komplexa beteendeeckonomiska sambanden utifran studiens teoretiska ramverk.
Teorier om heuristiker och kognitiva bias samt begrinsad rationalitet bygger ofta
pa olika dterkommande monster som kan identifieras hos flera individer vilket
Kahneman (2003) och Wuepper et al. (2023) skriver 1 sina artiklar. Néar det faktiska
urvalet blir alldeles for litet blir det d&ven svért att kunna avgdra om resultaten
faktiskt visar systematiska beteenden eller om de endast speglar individuella
variationer hos de lantbruksforetagare som deltagit 1 enkéten. Detta innebér i sin tur
att studiens analytiska djup och mojligheten till att forklara resultaten begrinsas
mycket.

En mojlig forklaring till det stora bortfallet kan vara enkétens ldngd och att den &r
vildigt komplex. Eftersom studien bygger pa flera olika beteendeekonomiska
teorier som till exempel begrinsad rationalitet och heuristiker samt kognitiva bias
vilket Kahneman (2003) och Simon (1955) tar upp 1 det teoretiska ramverket kan
vissa fragor ha upplevts som for avancerade eller for tidskrdvande for de svarande
lantbruksforetagarna. Lantbruksforetagare arbetar dessutom ofta under tidspress
och 1 en verksamhet priaglad av osdkerhet och hog arbetsbelastning vilket 1 sin tur
kan ha minskat motivationen att genomfora hela enkéten. I detta fall publicerades
enkdten i tid dér varbruk var aktuellt for manga lantbruksforetag 1 Gotaland. Det

30



kan dven vara mdjligt att vissa fragor 1 del 2 och tre upplevdes som alldeles for
personliga och repetitiva eller svara att kunna relatera till den individuella
verksamheten.

Bortfallet av respondenter kan ocksa forstas utifran det teoretiska ramverket dér
teorin om begrinsad rationalitet visar att individer fattar beslut under begriansade
kognitiva resurser och da anvinder olika forenklade strategier for att minska den
mental belastning enligt Wuepper et al. (2023). Respondenterna kan darfor ha valt
att avbryta enkdten ndr den upplevdes som alldeles for omfattande eller for
kognitivt kravande d4 man kanske inte har l4st instruktionerna tillrackligt noggrant.
Aven dual process teorin kan bidra till att forsta bortfallet av respondenter, dir ett
problem kan vara att langre och mer analytiska fragor kriver oftast storre aktivering
av det langsamma och reflekterande system 2 vilket i sin tur kan minska viljan att
fortsétta svara pa enkétstudien enligt Kahneman (2003).

Det stora bortfallet innebér dven att flera olika metodologiska problem tillkommer,
for det forsta minskar studiens representativitet da resultaten fran del 2 och 3 endast
bygger pa svar fran 21 olika lantbruksforetagare. Detta gor i sin tur det svarare att
generalisera resultaten till lantbruksforetagare som en grupp. Det finns dven en risk
for sa kallat selektionsbias vilket innebér att de respondenter som fullféljde hela
enkiten kan skilja sig systematiskt frin de som avbrot. Till exempel kan de
respondenter som slutférde undersokningen vara mer intresserade av hur
investeringar och investeringsbeslut funkar eller helt enkelt kan vara mer
ekonomiskt insatta 1 verksamheten. Detta kan leda till att resultaten Overskattar
vissa beteenden eller attityder hos lantbruksforetagarna.

En annan konsekvens som kan uppstd dr att studiens reliabilitet kan péaverkas
negativt da ett mindre antal svar okar kénsligheten for att enskilda respondenters
svar och slumpmissiga variationer som kan pdverka resultatet. Det blir da dven
svarare att kunna identifiera tydliga statistiska samband mellan olika
beteendeekonomiska faktorer och hur investeringsbesluten tas. Validiteten 1 studien
kan ocksa paverkas negativt d4 bortfallet kan riskera att skapa en snedvriden bild
av verkligheten och 1 sin tur begrinsa mdjligheten av att kunna dra sikra slutsatser
om hur lantbruksforetagare faktiskt fattar investeringsbeslut 1 nya
jordbruksmaskiner.

Men det finns dven vissa styrkor med den valda kvantitativa enkdtmetoden. Enkéten
mojliggjorde en insamling av data frén flera lantbruksforetagare pé ett snabbt och
effektivt sitt samt dven gav respondenterna mojligheten att kunna svara anonymt.
Detta gjorde 1 sin tur att sannolikheten for drliga svar kring ekonomiska beslut och
riskbeddmningar kan ha okat.
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5.3 Fodrslag pa annan metod

Vid framtida studier inom samma omréade hade bortfallet av respondenter i del 2
och tre kunnat minska genom att till exempel forkorta enkéiten med férre
svarsalternativ pa varje friga och tydligare strukturera fragorna for enklare
analysering for respondenterna. Det hade dven kunnat vara mojligt att anvidnda
olika pdminnelser eller incitament for att oka svarsfrekvensen i vérsta fall. En
kombination av kvantitativ metod och kvalitativa intervjuer hade kunnat ge en
djupare forstaelse for varfor lantbruksforetagare fattar vissa investeringsbeslut och
hur de psykologiska faktorerna kan paverka dessa beslut i praktiken.

5.4 Fodrslag pa vidare forskning

Vidare forskning kan vara att inkludera hela Sveriges lantbruksforetagare i studien,
dven att analysera skillnader mellan olika produktionsgrenar och den geografiska
placeringen for lantbruksforetagarens verksamhet. For att kunna forstd skillnader
pa beslutsprocessen och vad som péverkar den enskilda lantbruksforetagaren
utifrdn fler forutséttningar. For framtida forskning kan det dven vara mycket
relevant att genomfora studien i en storre utstrackning med fler respondenter for att
fa ett mer tillforlitligt resultat.

5.5 Kiritisk granskning av eget material

Det finns flera aspekter av det insamlade materialet som bor granskas kritiskt. Den
storsta begransningen med studien &r det 1dga antalet respondenter som gjorde hela
enkdten. Eftersom det var 78 som pabodrjade enkéten och det var enbart 21 som
fullfoljde alla delar innebdr det att resultatet bygger pa ett begrdnsat underlag
respondenter. Detta kan ha paverkat resultatet i studien och dess representation av
alla typer av lantbruksforetag 1 hela Gotaland.

En annan aspekt ar att enkdten publicerades via Facebookgrupper som ér kopplade
till lantbruk men en av grupperna har en tydlig inriktning mot spannméalsbonder.
Darfor kan respondenterna tydligt praglas av 18g genomsnittlig alder och med
spannmal som huvudproduktion. Detta gor att resultatet kan préiglas av enbart denna
grupp och inte hela lantbruksbranschen.

Ytterligare begriansningar med studien &r att den bygger pa sjilvrapporterade svar.
Respondenterna kan darfor ha beskrivit sitt eget beslutsfattande pa ett mer rationellt
satt &n vad som faktiskt sker i verkligheten. Det kunde man se tendenser av i
jamforelsen mellan del 2 och del 3 dér respondenterna tenderade att svara som att
andra lantbruksforetagare var mer paverkade av sociala faktorer én sig sjilva.
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6. Slutsats

For att ssmmanfatta studien i en slutsats sa var syftet med den gjorda studien att
undersdka om investeringar 1 nya jordbruksmaskiner i Gdtaland verkligen &r
rationella ur ett beteendeekonomiskt perspektiv. Den kvantitativa enkétstudien
visar pa att investeringsbeslut hos lantbruksforetagare inte gar att forklaras enbart
genom teorier om fullt rationellt beslutsfattande. Det vill sdga att dven fast
ekonomisk lonsamhet och rdtta marknadsforhdllanden framstir som viktiga
faktorer for den enskilda lantbruksforetagaren, paverkas investeringsbesluten dnda
1 stor utstrickning av beteendeekonomiska faktorer. Faktorer sdsom tidigare
erfarenheter och sociala normer i branschen samt andra lantbrukares beteenden.

Den gjorda studien visar dven pa att lantbruksforetagare viljer att kombinera
ekonomisk kalkylering med beddmningar utifran tidigare erfarenheter. Dér tidigare
positiva erfarenheter av maskin samt mirken kan hjilpa till i beslutsfattandet
genom att skapa en trygghet och minska osékerheten for lantbruksforetagaren.
Resultatet visar dven pé att riskuppfattning och ridsla for forluster paverkar
investeringsbesluten, vilket Kahneman (2003) visar pa i sina teorier om begrinsad
rationalitet.

Vidare visas det 1 studien att social pédverkan spelar en viktig roll 1
investeringsprocessen for den enskilde lantbruksforetagaren. Respondenterna i
enkdten upplevde att bade familj och sociala normer i branschen samt andra
lantbruksforetagares beteende pdverkade investeringsbesluten. Det framkom dven
en skillnad mellan hur de enskilda lantbruksforetagarna sidg pa deras eget
beslutsfattande och hur de sdg pa andra lantbruksfOretagares i branschens
beslutsfattande. Ur den enskilde lantbruksforetagarens perspektiv togs besluten mer
rationella och ekonomiskt grundade, medan andra lantbruksforetagare i branschen
uppfattades som mer paverkade av rekommendationer och sociala faktorer snarare
an rationalitet. Detta visar pd att den enskilde lantbruksforetagaren kan ha
overkonfidens och skapar kognitiva biases.

Efter slutford studie tenderar resultatet visa pd att investeringsbesluten som tas
géllande investering i nya jordbruksmaskiner sker genom en kombination av
rationella ekonomiska dvervigande med beteende ekonomiska faktorer som det
slutgiltiga i beslutsfattandet. Den ekonomiska lonsamheten &r fortfarande en central
punkt men besluten formas utefter erfarenheter, social paverkan samt trygghet (loss
aversion). Den gjorda studien bidrar till en o©kad forstaelse for hur
lantbruksforetagare fattar investeringsbeslut och visar pa att beteendeekonomiska
faktorer spelar stor roll. Men dven ger en mer nyanserad forklaring till varfor ett
investeringsbeslut sker.
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Bilaga 1

Del 1 (Den allmdnna delen)
Storlek pa garden (brukbar mark):

e 0-49ha
e 50-99

e 100-249
e 250-499
e 500-999
e >1000

Huvuds produktionstyp:

e  Spannmal

e Fjaderfa
e Gris

e NoOt

e Mjolk

e Specialodling

e  Maskinstation

Alder:

o 18-29

e 30-39

e 40-49

e 50-59

o 60-69

o >70
Kon

e Man

e Kvinna

e Annan
Landskap:

e Skéne

e Blekinge

e Halland

e Smaland

e Oland

e Gotland

e Ostergdtland
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e Vistergotland
e Dalsland

e Bohuslidn

Del 2 (Piverkan pa sig sjilv som lantbruksforetagare) Rangordna alternativen frdn 1-7
Vad paverkar ditt investeringsbeslut mest?

e Ekonomisk l6nsamhet

e Tidigare erfarenheter

e Rekommendationer fran andra lantbruksforetagare

e Magkinsla

e Riskniva

e Teknologisk utveckling/innovation

e  Nuvarande marknadsforhédllanden

Hur fattar du beslut i praktiken?
e  GoOr noggranna ekonomiska kalkyler
e Foljer tidigare beslut (erfarenheter)
e Tar snabba beslut baserat pa intuition
e Samréader med andra
e  Vintar och samlar mer information
e Foljer vad andra i branschen gor

e  Viljer det alternativ som kénns tryggast

Vad paverkar din riskbedomning mest?
e  Faktisk statistik och data
o Tidigare egna erfarenheter
e Nyligen intrdffade hindelser
e  Andras erfarenheter
e  Hur investeringen presenteras
o  Mojliga forluster

e  Mojliga vinster

Vad gor att du viljer en specifik jordbruksmaskin?
e Pris
e Kuvalitet/prestanda
e Tidigare erfarenhet av mérket
e Rekommendationer
e Kampanjer/erbjudanden
e Vad andra anvénder

o Tillgénglighet/leveranstid
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Vad paverkar dig mest psykologiskt?
e  Sjilvfortroende i beslutet
e Ridsla for att gora fel
e Viljan att vara innovativ
e  Traditioner i verksamheten
e Social acceptans
e Tidspress

e Bekviamlighet

Vad péaverkar dig mest frian omgivningen?
e  Andra lantbrukares beteende
e Radgivare
e Famil]j
e  Nyheter
e Leverantorer/siljare
e Sociala normer i branschen

® Ekonomiska styrmedel

Del 3 (enskild lantbruksforetagre tror kollegor i branchen skulle tinkt)
Rangordna alternativen fran 1-7
Vad tror du paverkar andra lantbruksforetagares investeringsbeslut mest?
e  Ekonomisk 16nsamhet
e Tidigare erfarenheter
o Rekommendationer fran andra lantbrukare
e Magkinsla
e Riskniva
e Teknologisk utveckling

e  Nuvarande marknadsforhédllanden

Hur tror du att andra lantbruksforetagare fattar beslut i praktiken?
e  Gora noggranna ekonomiska kalkyler
e Folja tidigare erfarenheter
e Ta snabba beslut baserat pa intuition
e Samrad med andra
e Vinta och samla mer information
e Folja vad andra i branschen gor

e Vilja det alternativ som kéanns tryggast

Vad tror du paverkar andra lantbruksforetagares riskbedomning mest?
e  Faktisk statistik och data
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e Egna tidigare erfarenheter

e Nyligen intrdffade hindelser
e  Andras erfarenheter

e Hur investeringen presenteras
e  Mojliga forluster

e  Mojliga vinster

Vad tror du gor att andra lantbruksforetagare viljer en specifik maskin?
e Pris
e  Kuvalitet/prestanda
e Tidigare erfarenhet av méarket
e Rekommendationer
e Kampanjer/erbjudanden
e Vad andra anvénder

e Tillgénglighet/leveranstid

Vad tror du paverkar andra lantbruksforetagare psykologiskt mest?
e Sjilvfortroende i beslutet
e Ridsla for att gora fel
e Viljan att vara innovativ
e Traditioner i verksamheten
e Social acceptans
e Tidspress
e Bekviamlighet

Vad tror du paverkar andra lantbruksforetagare mest frin omgivningen?
e  Andra lantbrukares beteende
e Radgivare/experter
e Familj
e  Nyheter
e Leverantorer/siljare
e Sociala normer i branschen

o Ekonomiska styrmedel
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Publicering och arkivering

Godkinda sjilvstiandiga arbeten (examensarbeten) vid SLU kan publiceras
elektroniskt. Som student dger du upphovsritten till ditt arbete och behdver i
séddana fall godkdnna publiceringen. I samband med att du godkadnner publicering
kommer SLU &ven att behandla dina personuppgifter (namn) for att gora arbetet
sokbart pa internet. Du kan ndrsomhelst aterkalla ditt godkédnnande genom att
kontakta biblioteket.

Aven om du viljer att inte publicera arbetet eller aterkallar ditt godkéinnande s
kommer det arkiveras digitalt enligt arkivlagstiftningen.

Du hittar ldnkar till SLU:s publiceringsavtal och SLU:s behandling av
personuppgifter och dina rittigheter pa den hér sidan:

e https://libanswers.slu.se/sv/faq/228316

JA, jag, Victor Torle har last och godkénner avtalet for publicering samt den
personuppgiftsbehandling som sker i samband med detta

JA, jag, Oskar Dahlstrom har ldst och godkédnner avtalet for publicering samt
den personuppgiftsbehandling som sker i samband med detta

LI NEJ, jag/vi ger inte min/var tillatelse till att publicera fulltexten av
foreliggande arbete. Arbetet laddas dock upp for arkivering och metadata och
sammanfattning blir synliga och sdkbara.
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