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Forord

Det tredriga lantmistarprogrammet dr en universitetsutbildning som omfattar 180
hogskolepoédng pa kandidatniva. Mgjligheten att ta ut en tvaarig lantméstarexamen
som omfattar 120 hogskolepodng finns for studenter som pabodrjade sina studier
hosten 2020 eller tidigare. Direfter bestdr Lantméstare — kandidatprogrammet av
tre obligatoriska ar som maste fullfoljas for ett godkédnt examensintyg. Mitt arbete
paborjades under utbildningens andra ar och kommer att fardigstillas och slutforas
som ett 7,5 hp examensarbete vilket motsvarar fem veckors heltidsstudier.

I arbetet har jag undersokt olika tillvigagéngssétt for hur lantbrukare kan handla
med sina skordade produkter. Arbetet dr strukturerat och menat framst for svenska
lantbrukare som vill intressera sig mer for spannmalshandelns betydelse for
lénsamhet 1 vixtodling. Jag har med hjédlp av strukturerade intervjuer samlat
information och synpunkter fran fyra aktorer, bade verksamma och tidigare
verksamma, som har eller har haft god insyn i den dagliga spannmélsmarknaden.

Jag vill rikta ett stort tack till min handledare Jan Larsson SLU Alnarp som har varit
behjdlplig och tillgénglig under arbetets gang. Ett stort tack riktas dven till de
aktorer som stéllt upp med sin intressanta information pa de intervjuer som
genomforts.



Sammanfattning

Syftet med denna studie ar att undersoka hur svenska lantbrukare kan bedriva en
framgangsrik spannméilshandel genom att analysera olika handels och
forsdljningsstrategier samt belysa hur dessa paverkar l1onsamhet och riskhantering.
Uppsatsen bygger pd en kombination av litteraturstudier och strukturerade
intervjuer med fyra aktérer inom spannmalsbranschen. For att ge en bred bild av
marknadens funktion och praktiska tillimpningar valdes respondenter med stor
rutin inom dmnet ut: tvd oberoende spannmalshandlare, inkdpschefen pé
Lantménnen, spannmalschefen pa Svenska Foder och en fore detta inkdpare av
spannmal.

Resultaten visar att spannmalshandeln &r starkt globaliserad och paverkas av
faktorer som vider, geopolitik, fraktkostnader, valutaférdndringar och den globala
balansen mellan utbud och efterfragan. Priserna sétts i huvudsak pé internationella
borser som Chicago Board of Trade (CBoT) och Euronext/MATIF, vilket gor att
svenska lantbrukare indirekt paverkas av héndelser 1dngt utanfor landets grinser.
Samtliga respondenter betonade att framgangsrik handel 1 forsta hand handlar om
kunskap, framforhallning och riskhantering snarare én tur.

De vanligaste handelsformerna som analyseras i arbetet dr terminshandel, spotavtal,
direktleverans, depdavtal och poolavtal. Varje metod har sina styrkor och svagheter,
och valet bor anpassas efter gardens lagringskapacitet, likviditet och riskvilja. En
central slutsats ar att de lantbrukare som sprider sina inkdp och forsdljningar 6ver
tid och aktivt foljer marknadsutvecklingen tenderar att na ett stabilare prisutfall.
Intervjuerna visade dven att minga svenska lantbrukare fortfarande fattar beslut
utifran vana eller magkénsla snarare dn en genomarbetad strategi. Endast en mindre
andel bedoms arbeta strukturerat med prissikring och kontinuerlig
marknadsbevakning. De  mest framgangsrika  spannmaélsproducenterna
kdnnetecknas av ett aktivt engagemang 1 marknaden, noggrann kostnadskontroll
och formagan att kombinera forsdljning med inkép av insatsvaror i takt med
marknadsrorelser.

Tillgangen till information 1 spannmélsmarknaden beskrivs som relativt hog, all
vésentlig information, exempelvis USDA:s WASDE-rapporter, ar offentligt
tillgdngliga. Den verkliga konkurrensfordelen ligger darfér i hur snabbt och
kompetent informationen tolkas och omsitts i beslut.

Sammantaget visar studien att framgangsrik spannmélshandel inte handlar om att
hitta den perfekta” strategin, utan om att anpassa arbetssdttet till gardens
ekonomiska och praktiska forutsdttningar. Kunskap, planering och aktiv



riskhantering dr ndgra av de viktigaste verktygen for att kunna skapa stabilitet och
léonsamhet 1 en alltmer volatil global marknad.

Nyckelord: Spannmailshandel, handel, lantbrukare, lantbruk, véxtodlare,
riskhantering, forsdljningsstrategier



Abstract

The purpose of this study is to examine how Swedish farmers can conduct
successful grain trading by analyzing various trading and sales strategies, as well
as highlighting how these affect profitability and risk management. The thesis is
based on a combination of literature reviews and structured interviews with four
actors within the grain trade sector. To provide a comprehensive picture of the
market’s functions and practical applications, respondents with extensive
experience in the field were selected: two independent grain traders, the purchasing
manager at Lantménnen, the head of grain trading at Svenska Foder, and a former
grain trader.

The results show that the grain trade is highly globalized and influenced by factors
such as weather conditions, geopolitics, freight costs, currency fluctuations, and the
global balance between supply and demand. Prices are primarily determined on
international exchanges such as the Chicago Board of Trade (CBoT) and
Euronext/MATIF, which means that Swedish farmers are indirectly affected by
events far beyond the country’s borders. All respondents emphasized that
successful trading is primarily based on knowledge, foresight, and risk
management, rather than luck.

The most common trading methods analyzed in this study are forward contracts,
spot agreements, direct deliveries, storage depot contracts, and pool contracts. Each
method has its advantages and disadvantages, and the choice should be adapted to
the farm’s storage capacity, liquidity, and risk tolerance. A key conclusion is that
farmers who spread their purchases and sales over time and actively follow market
developments tend to achieve more stable price outcomes.

The interviews also revealed that many Swedish farmers still make decisions based
on habit or intuition rather than a well-developed strategy. Only a small proportion
are considered to work systematically with price hedging and continuous market
monitoring. The most successful grain producers are characterized by active market
engagement, careful cost control, and the ability to align sales with the purchase of
input goods in line with market movements.

Access to information in the grain market is described as relatively high, all
essential data, such as USDA’s WASDE reports, are publicly available. The real
competitive advantage therefore lies in how quickly and competently this
information is interpreted and translated into decisions.

Overall, the study shows that successful grain trading is not about finding the
“perfect” strategy, but about adapting one’s approach to the farm’s economic and



practical conditions. Knowledge, planning, and active risk management are among
the most important tools for achieving stability and profitability in an increasingly
volatile global market.

Keywords: Grain trade, trade, farmer, agriculture, crop producer, risk
management, sales strategies
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1. Inledning

1.1 Bakgrund

Spannmaélsproduktionen utgér en av grundpelarna i det svenska lantbruket och
spelar en avgorande roll for bdde livsmedelsforsorjningen och den nationella
ekonomin (Landshypotek Bank u.4.). Stora delar av Sveriges dkermark anvénds till
odling av spannmadl och arligen skordas drygt 5 miljoner ton (Jordbruksverket
2025). En del av den skordade varan gér till djur pa den egna garden, medan stora
delar séljs pa marknaden for livsmedel, export och industriell forddling (SCB
2025).

Avrikningspriset for spannmal varierar over tid (Jordbruksverket 2024). Denna
volatilitet dr ett betydande problem for alla inom spannmalshandeln, sévil
lantbrukare som handlare. Det som péverkar de internationella spannmalspriserna
ar utbud och efterfragan. De faktorer som framst paverkar utbudet é&r
véaderforhdllanden, skadedjurs- och sjukdomsutbrott, teknologiska framsteg samt
kostnader pé insatsvaror. Alla dessa pdverkar skordens storlek. Exempel pa nér
dessa olika faktorer kan paverka skordar negativt dr vid extremvéader, vid
oforutsidgbara uppkomster av skadedjur som blir svarhanterliga samt nér priser pa
till exempel godselmedel stiger s& mycket att lantbrukare véljer att minska méngden
som anvinds pa filten. Exempel pd nir dessa faktorer paverkar positivt dr nér
nederbord och virme kommer i precis ritt tid for grodans vdlmaende, ndr
innovationer okar produktiviteten, samt nér priser pa insatsvaror dr laga.

De faktorer som framst pdverkar efterfragan dr populationstillvéxt, fordndringar i
kostpreferenser, nya avsittningar for grodor samt den globala handelsdynamiken.
Exempel pd hur dessa faktorer styr efterfrigan kan vara genom att vi har en
vérldsbefolkning som konstant fortsétter att vixa, samtidigt som antalet hektar land
och odlingsbar dkermark forblir konstant. Befolkningen 6kar sin kdttkonsumtion,
vilket 1 sin tur leder till hogre efterfragan pd foderspannmaél. Efterfrdgan pa
biobrédnslen okar konkurrensen om spannmaélens avsittning samt forandringar i
handelspolitik genom tullar och internationella relationer (Grain Market 2024). Den
sistnimnda orsaken till att efterfragan kan svénga har paverkat mycket under de
senaste dren. Rysslands invasion i Ukraina ar 2022 &r ett bra exempel pa detta. Detta
dd Ukraina dr vérldens nionde stdrsta spannmalsproducent samt femte storsta
veteexportor. Importlédnder fick da vinda sig till andra exporterande lander for att
sdkra volym och detta drev upp priser pa spannmadl avsevért (Devadoss & Ridley
2024).
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For svenska lantbrukare innebér dessa svingningar p4 marknaden att Idnsamheten
1 spannmaélsodlingen 1 hog grad paverkas av hur handeln hanteras. Det finns i
dagsldget minga olika sétt att sélja och sékra sin spannmal pd. Dessa alternativ
skiljer sig i risknivé och flexibilitet. Att ha kunskap om dessa olika tillvigagangssatt
vid handel med sin ravara dr avgoérande for girdens ekonomiska resultat
(Lantménnen Lantbruk & Maskin 2025b). Lantbrukare som inte i&r medvetna om
de tillgingliga prissékringsalternativen pd marknaden, alternativt inte kénner sig
bekvdma med att teckna den typ av kontrakt, &r mer benédgna att avsta fran all form
av tillgéngliga riskhanteringsverktyg. De kommer sdledes att vara helt utsatta for
risker 1 prissdttning (Mark et al. 2008).

Med denna bakgrund ér det relevant att undersoka vilka strategier som kan betraktas
som framgéngsrika vid handel med spannmal ur ett lantbrukarperspektiv i Sverige.
En sddan analys kan bidra till en oOkad forstdelse for hur svenska
spannmaélsproducenter kan stirka foretagets ekonomi i en alltmer volatil marknad.

1.2 Syfte & mal

Detta examensarbete dr utformat som en informativ studie med syfte att ge en
samlad bild over hur spannmalshandel bedrivs, samt vilka olika
forsdljningsmetoder som stér till forfogande for svenska lantbrukare. Arbetets
overgripande mal &r att kartligga de huvudsakliga handels- och forsdljningsvigar
som anvénds vid spannmalsforsiljning.

Studien bygger pa strukturerade intervjuer med branschaktorer som har aktuell och
praktisk erfarenhet av spannmélshandel. Genom deras perspektiv via intervjuer
avser arbetet att belysa fOrsdljningsvdgarna och dess olika fordelars samt att
formedla empiriskt grundad kunskap om betydelsen av att forvalta vardet av den
skordade produkten. Utdver sjélva spannmalshandeln kommer frdgor om relevanta
och intressanta parametrar som har eventuellt betydelse eller inverkan pa
marknaden dven att lyftas under intervjuerna.
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1.3 Avgransningar

Uppsatsen baseras framst pa en litteraturstudie som innehaller teoretisk information
om de vanligaste metoderna for att handla med spannmal tillsammans med de fyra
strukturerade intervjuer som gjorts for att f4 mer empiriska detaljer till att fldta ihop
arbetet med. Eftersom tva tilltankta aktorer till intervjuerna uteblev kan innehéllet
1 arbetet tyvarr ha begrinsats nagot.

Arbetet har begransats till de mest anvinda metoderna inom handeln och dven till
de borser som ir aktuella for svenskproducerad vara.
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2. Litteraturstudie

2.1 Tillvigagangssitt vid handel av spannmal

2.1.1 Terminshandel

Terminshandel av spannmal &r en av de olika former av finansiell handel av ravaror
dér tva parter kommer overens om ett avtal om att kdpa eller sdlja en viss mingd,
exempelvis spannmadl vid ett framtida datum till ett forutbestamt pris.

Detta gors genom anvéndning av kontrakt som kallas terminskontrakt (Lantmannen
Lantbruk & Maskin 2025a). Detta kontrakt fungerar som ett skydd eller en sékerhet
for bade producent och kopare, med syfte att forsdkra sig emot prisfluktuationer pa
marknaden. Spannmélsproducenter kan sdlja en del av sin skord pa
terminsmarknaden for att sédkra upp en 6nskad méngd vara till ett visst pris, vilket
ger de mojligheten att enklare planera sin framtida likviditet for kommande
investeringar eller inkdp. Det dr dven en sdkerhet for spannmalsinkdparen for att
forsdkra sig emot prisfordndringar.

Denna forséljningsmetod av spannmél sker pd en sd kallad terminsbors, dér
terminskontrakten kan upphandlas mellan kdpare och séljare. Prisbestimmelserna
1 kontrakten bestdms till stor del av utbud och efterfrigan pa marknaden
(Gerhardsson 2023) (Ebel 2023).

2.1.2 Spotavtal

Ett spotavtal &r sdrskilt relevant och flexibelt for producenter som foredrar att
avvakta med att inga ett kontrakt tills de &r redo att leverera sin spannmal. Detta
kan avse bade spannmal som dnnu inte har skordats och spannmal som redan ar
skordad. Leveransen sker dérefter till uppkdparen inom den Overenskomna
leveransperioden som har avtalats.

Spotavtal mojliggor for siljaren att snabbt omvandla sin produkt till likvida medel,
samtidigt som risken for prisvolatilitet och o©kade lagringskostnader som
kvalitetsforsamringar och skadedjur begrinsas. For koparen innebdr avtalet en
mojlighet att sékerstélla tillgdngen pa spannmél omedelbart eller pd kort sikt och
skydda sig mot eventuella framtida prisokningar (Lantminnen Lantbruk & Maskin
2025a).
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2.1.3 Direktleverans

Direktleverans till valfri spannmélsmottagning eller eventuell granne ar en véldigt
simpel men inte helt riskfri forsdljningsmetod. Vikten av att varan som levereras
héller ratt kvalitet &r fortfarande avgérande for en god ekonomisk affdr. Vid en
direktleverans utan avtal faststills priset och sjélva affaren forst efter leverans,
baserat pd mottagarens dagsnotering.

Vid direktleverans utan avtal saknas ett bindande pris vid leveransdégonblicket och
ersittningen  baseras pa  mottagarens  dagsnotering  efter leverans.
Vid spotavtal sluts ett bindande kdpavtal till aktuellt marknadspris fore eller 1 direkt
anslutning till leverans.

Mellangérdsforsiljningar omfattar oftast foderspannmal till djurgardar, det kan
underldtta for bada parter genom att reducera transportkostnader och 6vrig logistik
under skordearbetet.

Direktleverans till spannmalsanldggningar innebdr att lantbrukaren lastar sin
skordade produkt och transporterar eller fr den transporterad mot en fraktkostnad
utan mellanlagring till en specifik mottagningspunkt. Varan vigs in och f6ljs upp
med provtagning for att konstatera att rétt kvalitet och vattenhalt uppnétts for den
planerade leveransen. Direktleveranser nyttjas till stor del av odlare som inte
anvinder sig av egen tork och lagringsanlidggning, och dr sérskilt relevant for
lantbrukare som vill minimera risker och kostnader som kan medfélja vid andra
forsdljningsmetoder samt vid egen inlagring och hantering. Direktleverans av
spannmal till olika anldggningar kan ske enligt bade avtalsformat och helt avtalsfritt
(Swedish Agro u.d.).

2.1.4 Depaavtal

Ett depdavtal dr utformat for de lantbrukare som forutser en hogre prissittning i
framtiden @n den aktuella. Avtalet innebdr en mojlighet for odlaren att kunna
prissdkra vid en senare Onskad tidpunkt trots att varan redan &r levererad och
inlagrad hos uppkdparen.

Darfor kallas ett depadavtal dven for lagringsavtal och dr ett avtal mellan en
producent och en lagerhdllare eller mottagningsanliggning, dir producenten
overlater spannmalen for lagring under forutbestimda villkor. I Depaavtalet
faststdlls bland annat vilka kvantiteter som ska lagras, vilka kvalitetskrav som
géller, hur hantering, ansvar och betalning ska ske, samt vad som hénder vid
utleverans eller forsdljning vid ett senare tillfdlle. Syftet ar att mdjliggora flexibel
timing for forsiljning, oftast genom spot eller poolavtal (Larsson & Svensson,
2018; Lantménnen Lantbruk & Maskin 2025a).
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2.1.5 Poolavtal

I Sverige dr Lantménnen den ledande aktdren som anvinder sig av poolavtal inom
spannmalshandeln. Ett poolavtal innebér att uppkdparen samordnar forsiljningen
av flera producenters spannmal under en forutbestimd tidsperiod. Handel sker fran
ett startdatum pa varen fram till dess att poolen avslutas, varefter det genomsnittliga
priset som kallas for poolpriset faststélls som resultat av den samlade handeln.
Lantbrukaren kan vid tecknandet vélja mellan tvé leveransperioder. Den forsta,
Pool 1, omfattar skordeperioden fran juli till mitten av oktober, medan Pool 2 avser
lagringsperioden fran mitten av oktober till slutet av juni &ret diarpd. Uppkdparen
bevakar kontinuerligt marknadsutvecklingen och genomfor 16pande forsdljningar
med maélet att uppné basta mojliga prisniva for poolens deltagare.

Genom att delta i ett poolavtal kan lantbrukaren sprida prisrisker och uppna en
stabilare intdktsniva over tid, samtidigt som det dagliga marknadsarbetet Gverlats
till uppkoparen (Lantménnen Lantbruk & Maskin 2025a).

2.2 Borshandel

Borshandel med spannmal &r ett system dér kopare och sdljare, via en borsmiklare
handlar med terminskontrakt (futures) pa organiserade ravaruborser. I stéllet for att
handla med den fysiska varan direkt, handlar man med avtal om framtida leveranser
av spannmal till ett bestimt pris och datum (Lantménnen Lantbruk & Maskin
2025b). Detta gor det mojligt att sédkra priser och hantera risker péd en marknad dér
priserna standigt forédndras beroende pa utbud, efterfrdgan och externa faktorer som
véder, geopolitik och transportkostnader (Ebel 2023).

Tva huvudsakliga aktorer utgor till storsta del aktiviteten i borshandeln, den forsta
ar hedgers, vilket motsvarar sdljare och kopare som exempelvis lantbrukare,
kvarnar eller foderforetag. Den andra dr traders, som ocksd namnges som
spekulanter. Spekulanterna nyttjar inte metoden med syftet att handla fysisk
spannmal, utan fOr att i stillet tjdna pengar pd prisfordndringar. Genom deras
insatser Okar likviditeten pd marknaden och pa sé vis blir det enklare for sdljare och
kopare att hitta motparter.

Prissdkring, som dven kallas for hedging kan anvéndas av lantbrukare som kédnner

oro kring volatilitet och kan igenom att silja ett terminskontrakt for att lasa ett pris
1 forvag.
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2.2.1 Euronext (MATIF)

Euronext &r FEuropas storsta bors for handel med aktier, ravaror och
terminskontrakt. Den skapades &r 2000 genom en sammanslagning av borserna i
Amsterdam, Bryssel och Paris och blev da den forsta paneuropeiska borsen, och
har déarfor euro som valuta. Inom jordbrukssektorn &r borsen mest kénd for sina
terminskontrakt pd spannmal, som tidigare handlades pd MATIF-borsen i Paris,
innan de blev en del av Euronext (Euronext u.4., ZMP u.4.). Aven om MATIF inte
varit en egen bors pd ménga ar finns namnet kvar inom jordbrukssektorn dn idag.
Det for att handeln med spannmaél fortfarande utgar frdn Frankrike.

Handeln pa Euronext sker till storsta del inte med fysisk spannmal, utan med
terminskontrakt (futures) om leverans och pris vid ett forutbestdmt framtida datum.
Detta kallas for finansiell handel. En liten del av dessa terminer levereras dock i
form av faktisk vara. 2019 handlades det totalt med 550 miljoner ton vete pa
MATIF, varav den franska skorden uppgick till 39 miljoner ton och endast 0,22
miljoner ton levererades till ndgon av de tvd franska orter som &r kopplade till
MATIF (Lantménnen Lantbruk & Maskin u.a.b).

Eftersom terminskontrakten pa Euronext (MATIF) handlas i euro far valutakursen
mellan euro och den svenska kronan stor betydelse for svenska aktérer inom
spannmélshandeln. Aven om priset pd Euronext ir oforindrat kan priset i svenska
kronor fordndras av valutardrelser. En forsvagad svensk krona mot euron leder till
ett hogre spannmalspris 1 svenska kronor, medan en forstirkning av den svenska
kronan ger motsatt effekt. Valutaférindringar blir dirmed en viktig faktor att ta
hinsyn till inom svensk spannmilshandel (Lantménnen Lantbruk & Maskin
2025b).

Inom den svenska fysiska handeln med spannmal anvénds ofta priset pA MATIF
som referens. Det dr ofta som priset da dr justerat med en sa kallad basis, vilket &r
bendmningen pa skillnaden mellan terminshandeln pd MATIF och den fysiska
spannmélshandeln. Basis mellan MATIF och fysiskt vete i Ostersjdomridet kan
variera mellan 5-15 euro per ton. Denna basis pédverkas bland annat av
fraktkostnader, leveranstidpunkt och kvaliteter (Lantmédnnen Lantbruk & Maskin
2025b).
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2.2.2 Chicago Board of Trade

Chicago Board of Trade (CBoT) ar vérldens storsta radvarubors och fungerar pa
samma sitt som Euronext, men med en hogre omsittning samt leveranssorter i
Amerika. I och med att CBoT &r den storsta spannmaélsborsen globalt anses det vara
den som speglar virldsmarknadspriserna bidst. Vetepriserna pa CBoT ligger
omkring 10-20 euro per ton ldgre &n motsvarande vetepriser pA MATIF. Euronext
som dr en betydligt mindre bors, foljer 1 stor utstrackning prisrorelserna pd CBoT
men har en starkare koppling till den europeisk marknaden. Under 2019 omsatte
CBoT 4163 miljoner ton spannmal, medan den amerikanska skorden uppgick till
52 miljoner ton.
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3. Metod och material

3.1 Urval av deltagare

Valet av metod grundar sig 1 en kvalitativ undersokning vilket underlattar for de
som intervjuas att kunna svara och tala fritt och egenspréikigt kring de frdgor som
stélls. En kvalitativ metod mojliggor for respondenterna att kunna uttrycka sig med
egna ord och att kunna ge nyanserade och flexibla beskrivningar av &mnet som
studeras eller undersoks. Det generella syftet med uppsatsen ér att f4 en samlad
uppfattning om vilka tillvigagangssatt det finns till att handla med spannmal, darfor
har ett strategiskt och dndamaélsenligt urval av spannmaélshandlare tillimpats.
Urvalet har riktats mot inkdpare av spannmal med en god rutin och bred kunskap
inom &mnet. Tillvigagingssittet motiverades av att denna studie efterstravar
informationsrika fall, vilket &r forenligt med kvalitativ metodik (Alvehus 2013).
Kontaktuppgifterna till deltagarna sdktes upp pé internet s fort arbetet paborjades
via handlarnas officiella hemsidor, samt genom tidigare bekantskap med
vederborande. Alla respondenter blev tillfragade om anonymitet eller offentlighet
onskades vid publicering av intervjuerna.

Information om deltagare:
A. Spannmaélshandlare (valt att vara anonym).
B. Per Gerhardsson, inkdpschef spannmal Lantméinnen, agronom.
C. Tidigare karridr som inkopare av spannmal (valt att vara anonym).

D. Victor Ebel, spannmélschef Svenska foder
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3.2 Metod och val av intervjuformat

For att fa ett s& konkret och relevant material till arbetet som mojligt skickades
forfragningar om intervjuer ut till sex spannmaélshandlare, varav fyra var
intresserade av att bidra till arbetet. Valet foll pa att anvénda strukturerade
intervjuer, som ibland kan tolkas som interaktivt och enkétbaserat (Alvehus 2013).
All fragestdllning besvarades vil trots att semistrukturerade intervjuer hade varit att
foredra i detta fall for en vidgad insamling av information.

Inspelningar av intervjuer kan ibland kidnnas som en begrénsning i hur 6ppen den
intervjuade kan vara under olika fragestéllningar, dérfor diskuterades och
bestdmdes tillvigagingssittet for dokumentation av svar innan gemensamt med
respondenterna. Utformningen av de strukturerade intervjufrdgorna togs fram
genom att studiens syfte Oversattes till konkreta och relevanta fragor. Centrala
teman kopplade till spannmalshandel identifierades utifran teori och lag till grund
for intervjufrdgornas utformning (Alvehus 2013).

I en strukturerad intervju stélls alla frdgor i samma ordning och med samma
formulering till alla deltagare, vilket okar jamforbarheten mellan svaren och
minskar risken for att intervjuarens egna tolkningar paverkar resultaten (Alvehus,
2013). De fragor som stélldes till deltagarna dr framtagna med syftet att kunna
relatera till de olika metoder som finns for lantbrukare att handla med spannmal och
vilka risker samt mojligheter som medfoljer beroende pa vilken forsdljningsstrategi
som ska anvéndas.

3.3 Tillvigagangssitt och transkribering

Till en borjan skickades en beskrivning ut péd arbetets innehdll och mal till de
tilltinkta deltagarna, for att sedan foljas upp med ett telefonsamtal dir det
diskuterades datum, plats och tid for en intervju.

Under intervjuernas gang fick fyra respondenter besvara samma 11 fragor som
tagits fram fOr att fi en omfattande information om nigra av spannmélshandelns
viktigaste innebdrder (bilaga 1. Sammanstidllning av intervjuer). Nir samtliga
intervjuer genomforts sammanstélldes frdgor och svar i separata dokument for att
sedan skickas tillbaka till deltagarna for godkénnande och korrigering innan
publicering i arbetet, i samband med sitt namn, titel och foretag eller anonymt.

Fragestéllningar, diskussioner och svar spelades fordelaktigt in pa ljudfil och

antecknades samtidigt skriftligt med blyspetspenna och papper for att fa sd mycket
relevant information som mojligt 1 intervjuerna. En strategi for att f4 en optimal
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datainsamling av betydelsefullt material bade under intervjuns gang och i efterhand
(Hager, B. 2001)

“Pennan paverkar tempot i intervjun. Den intervjuade kommer att formulera sig
mera noggrant och eftertinksamt, snegla pda blocket och se om man hinner med.”
(citat, Jan Guillou, Intervjuteknik, Bjorn Hdger, s139, 2001)
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4. Resultat

Utifran de genomforda intervjuerna med de fyra olika aktorerna inom
spannmalshandel - en oberoende spannmalshandlare, en inkopschef pé
Lantménnen, en fore detta spannmalsinkdpare samt spannmalschefen pa Svenska
Foder - framtrdder en relativt samstimmig bild av hur spannmalshandeln fungerar
och vilka faktorer som &r mest avgoérande for 1onsamhet och riskhantering. Nedan
presenteras resultaten.

4.1 Grunden 1 spannmalshandeln

Samtliga respondenter beskriver spannmélshandeln som en globalt styrd marknad
dér prisbilden 1 huvudsak sétts pa internationella borser, frimst Chicago Board of
Trade (CBoT) och Euronext/MATIF. Priserna paverkas kontinuerligt av faktorer
som véader, geopolitik, valutafdrdndringar och utbuds-/efterfrigebalans. En av
handlarna (intervju A) uttryckte det som att "virldsmarknaden styr allt" medan
andra (t.ex. intervju B och D) betonade att prisets funktion &r att reglera produktion
och konsumtion globalt.

Det framkom &dven att handeln kan ske via olika former av kontrakt, sdsom
fastprisavtal, poolavtal, terminshandel eller depaavtal. Valet av metod beror ofta pa
producentens egna engagemang ndr det géller riskbendgenhet, lagringskapacitet
och likviditet.

4.2 Viktiga faktorer for framgangsrik spannmélshandel

Ett genomgaende tema var vikten av kunskap och framforhillning. Flera av
respondenterna betonade betydelsen av att folja marknaden kontinuerligt, ldsa
marknadsrapporter som USDA:s WASDE-rapport, och att ha koll pd den egna
produktionskostnaden. Enligt Per Gerhardsson (Lantménnen) och Victor Ebel
(Svenska Foder) bor lantbrukaren koppla ihop inkdp av insatsvaror med forsdljning
av spannmal, vilket ofta sammanfattades som att "sélja i takt med att man koper in"
eller att handla "back-to-back".

Aven kvalitetssikring och lagringsméjligheter framhélls som viktiga faktorer. Flera
menade att gdrdar med lagringskapacitet och ekonomisk uthéllighet kan silja vid
mer gynnsamma tillfillen och ddrmed né ett bittre genomsnittspris over tid.
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4.3 Strategier och riskhantering

De intervjuade var eniga om att riskhantering ar central i spannmalshandeln.
Samtliga rekommenderade en strategi som innebér att man sprider riskerna Gver
tid, exempelvis genom att silja en viss andel av skorden 1 olika perioder. Att sélja
hela skorden direkt efter skord anses generellt ogynnsamt. En av handlarna (intervju
A) uttryckte det som att ’panikaffarer blir i stort sett aldrig bra”.

Samtidigt framkom att relativt fa lantbrukare har en tydlig strategi. De flesta agerar
utifran vana eller magkénsla. Enligt respondenterna dr det troligen endast en mindre
andel (cirka 20%) som arbetar efter en konsekvent och ldngsiktig plan.

Nar det géller terminssdkring och poolavtal varierar uppfattningarna. Nagra (framst
intervju B) menade att poolpriserna sttt sig vl under senare ar, medan andra
(intervju A och D) var mer skeptiska och foresprakade individuell styrning och
forsdljning 1 flera etapper. Den generella slutsatsen r att det inte finns en strategi
som passar alla — den maste anpassas efter gardens forutséttningar, likviditet och
riskniva.

4.4 Informationsspridning

En aterkommande fraga i intervjuerna rorde transparens och insiderinformation.
Samtliga respondenter ansdg att spannmalsmarknaden i stort &r Oppen och
transparent, sarskilt jamfort med aktiemarknaden. Informationen fran
internationella kéllor, sésom USDA, publiceras samtidigt for alla aktorer. De
“insiders” som dnda paverkar marknaden beskrivs snarare som politiska ledare eller
stater vars beslut far globala effekter, exempelvis Rysslands agerande 1 Ukraina.

Det betonades att den som &r aktiv i marknaden och kontinuerligt foljer nyhetsflodet
har tillgang till samma information som storre aktdrer — det handlar mer om
engagemang an exklusiv kunskap.

4.5 Paverkan av fraktpriser

Samtliga respondenter bekriftade att fraktkostnader, sarskilt for sjétransporter, kan
fa mirkbara effekter pa prisnivderna. Under perioder med hoga energipriser har
exempelvis bétfrakter okat fran 8 till 35 euro per ton (intervju D), vilket direkt
paverkar spannmalspriserna nedat. Lastbilsfrakter beskrevs som en mindre men
anda stabilt 6kande kostnadspost, framst kopplad till drivmedelspriser och inflation.
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4.6 Prissdkring av insatsvaror i Sverige

Ett tydligt monster var intresset for att kunna prissikra insatsvaror som
handelsgddsel och energi, men att detta i praktiken dr svart att genomfora. Flera
hianvisade till exempel fran Danmark och Nordamerika, ddr sddana mojligheter
redan finns. De intervjuade menade att detta skulle kunna bidra till en béttre
riskbalans, men att det kriaver en storre marknad och fler aktdrer for att fungera
effektivt 1 Sverige.

4.7 Sammanfattande reflektion

Over lag framtrider bilden av en bransch med hdg volatilitet och stora krav pa aktivt
deltagande. De mest framgangsrika lantbrukarna beskrivs som de som é&r
engagerade, foljer marknaden kontinuerligt och arbetar med en tydlig men flexibel
riskhanteringsstrategi. Samtidigt framgar att manga producenter fortfarande agerar
for sent, snarare dn med framforhallning, vilket kan leda till att man missar
gynnsamma forséljningsmdjligheter.
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4.8 Sammanstallning av respondenters svar pa
intervjufraga 3

Avtalsform Riskniva Fordelar Nackdelar Lampligt for
Terminsavtal Medel-Hog Mgjlighet att sdkra | Risk vid Lantbrukare med

ett kant pris 1 prisuppgang god marknadskoll
forvig, underlattar (missar hogre som vill sdkra en
budgetering, pris), kraver del av skorden.
skyddar mot prisfall. | marknadskunskap

och

framforhdllning.

Spotavtal Medel-Hog Flexibelt, snabb Hog prisrisk, helt | Lantbrukare som
likviditet, enkelt att | beroende av vill sdlja snabbt
genomfora. marknadsldget vid | eller vid brist pa

forsdljning. lagringskapacitet.
Direktleverans Medel Snabb betalning, Ingen mojlighet Lantbrukare utan
enkel hantering, att vinta in béttre | egen tork eller
inga pris, beroende av | lagringsmojlighet.
lagringskostnader. dagspris, risk for

lagre marginal.

Depaavtal Medel Mojlighet att vinta | Lagringsavgift, Lantbrukare som
in béttre pris, risk for tror pa
minskar eget prisnedging under | prisuppgéng och
lagerbehov, flexibel | lagringstiden. vill skjuta upp
forsiljningstidpunkt. forsiljningen.
Poolavtal Lig Sprider prisrisker Mindre Lantbrukare som
over tid, kraver individuell vill ha lag risk
ingen aktiv kontroll, beroende | och begriansad
marknadsbevakning, | av uppkoparens administrativ
stabilt prisutfall. agerande, insats.
betalning forst
efter poolens slut.
Tabellen visar hur olika avtalsformer inom spannmaélshandel utifran

respondenternas resonemang skiljer sig 1 riskniva, flexibilitet och grad av

prisstyrning. Avtal som termin, spot och direktleverans ger snabb affar och storre

eget ansvar for prisrisken, medan depé- och poolavtal mojliggor senare forsdljning
och viss riskspridning. Val av avtalsform beror fridmst pa lantbrukarens riskvilja,

lagringsmdgjligheter och engagemang 1 marknaden.
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4.9 Sammanstallning av intervjusvar

1. Hur skulle du forklara hur spannméalshandel fungerar for en person som
inte ar alls insatt?

Respondenterna beskriver spannmalshandel som en process dir lantbrukare séljer
sin skord till kopare som sedan levererar vidare till slutkund. Priset styrs i stor
utstrickning av globala marknader och borser, sésom Chicago och Paris
(Euronext/Matif), ddr utbud, efterfrdgan och externa handelser paverkar priserna.
Spannmaélshandel anvinds ocksa som ett verktyg for riskhantering, dir aktorer
sprider risker och balanserar volymer.

2. Vad ér de viktigaste punkterna en odlare bor hélla koll pa niir det kommer
till handel av spannmal?

De viktigaste parametrarna enligt respondenterna dr att ha kontroll 6ver sin
produktionskostnad, kvaliteten pa spannmaélen, lagring, likviditet och marknadens
efterfrdgan. Det dr ocksa viktigt att f6lja marknadsrapporter som USDA/WASDE,
samt globala hindelser som kan paverka priset. Riskhantering genom att koppla
thop kostnader for insatsvaror med forsdljning av spannmal dr en gemensam
rekommendation.

3. Det finns en hel del olika siitt att handla med spannmal, vilka ar de
vanligaste metoderna? Vanliga metoder dr fastprisavtal, poolavtal och olika
former av inlagrings- eller depéaavtal. Vissa lantbrukare siljer direkt till kvarnar
eller anvander mellangardsavtal. M§jligheten att sélja i skord, med
eftersdsongsforsiljning eller lagra sjélv, dr ocksa vanliga strategier.

4. Hur ar din Kénsla om vi pratar historiskt resultat for lantbrukare som
termins-sikrat resp. latit tjfinstemén i pool-pris med flera bestimma.
Historiskt har resultatet varierat beroende pé lantbrukarens riskhantering och
lagringsmojligheter. Vissa som termins-sdkrat har haft fordel, medan poolpriser
pa senare ar ofta stétt sig vél. Generellt paverkar insatsvaror och
marknadskunskap nettot pa forsdljningen.

5. Har lantbrukare ofta en bas-strategi som man haller (typ nér och hur
mycket man terminssikrat). Ser det ofta likadant ut varje ar?

Manga lantbrukare foljer aterkommande monster, som att silja vid samma
perioder varje &r, men fa har en strikt nedskriven strategi. Strategin paverkas av
gardens resurser, lagringskapacitet och riskprofil. Flexibilitet dr viktigt, men en
del foljer en fast rutin baserat pa erfarenhet.

6. Hur ser den optimala handlingsstrategin ut for dig som handlare ifall du
skulle varit spannmalsproducent? Strategin bor anpassas till riskprofil,
lagringskapacitet och utgifter. Gemensamt ar att sprida forsédljningen 6ver tid,
sélja 1 takt med inkOp av insatsvaror, folja marknadstrender och ha tydliga nivaer
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for ndr och hur mycket som ska sdljas. Att minimera risk genom back-to-back-
koppling mellan inkdp och forséljning betonas av flera respondenter.

7. Vilken betydelse har svingningar i priser pa frakterna for handeln just
nu? (Bat och lastbil)

Batfrakter paverkar handeln mer én lastbilar pa grund av hogre volymer och
kostnader. Fraktkostnader kan direkt paverka forsdljningspriset, sérskilt vid
export. Variationer beror ofta pd energipris och tillgdng, vilket i sin tur paverkar
uppkopspriser.

8. Upplever du att vissa lantbrukare borde engagera sig mer for att fa ett
béttre pris pa sin skordade produkt och inte bara gora sig av med den sa fort
som maojligt?

Alla respondenter betonar att engagemang i marknaden ger béttre mojligheter att
f ett réttvist pris. Att folja marknaden, kontakta flera aktorer och ha en
genomtankt strategi dr avgérande. Det finns ocksa ett viarde 1 langsiktiga
relationer med inkGpare.

9. Priserna fluktuerar mycket, hur ér intresset (om det hade gitt) att siikra
priser pa produkter som energi och handelsgodsel?

Flera respondenter menar att det skulle vara intressant och vérdefullt for
lantbrukaren, sédrskilt for att skapa stabilitet i kalkylen och minska risken kopplat
till prisfluktuationer. I vissa lander, som Danmark och USA, anvénds redan
prissdkring av exempelvis diesel, men i Sverige &r intresset mer begrinsat.
Generellt framhaélls att det dr viktigare att ha kontroll Gver total
produktionskostnad och koppla forsidljning av spannmal till kostnaderna for
insatsvaror for att optimera intjdningen per hektar.

10. En nackdel pa alla borser ir att det kan finnas insiders. Hur fungerar det
med spannmalshandel, har alla ungefir samma information eller finns det
insiders som agerar och som till exempel har béttre koll pa till exempel Kina?
Generellt anses spannméilshandeln relativt transparent. Den viktigaste
informationen kommer fran officiella marknadsrapporter som USDA/WASDE.
Stora globala hindelser (t.ex. krig, vdderextremer) kan dock ge vissa aktorer
fordelar. Jamfort med aktiemarknaden dr insiderproblematik mindre betydande.

11. Ett ar som detta kdnns det viktigare dn nigonsin att vara pa alerten med
prissikring, vilka parametrar anser du vara de viktigaste att ta hansyn till i
detta?

Centrala faktorer dr produktionskostnad, timing av forsiljning, lagringskapacitet,
marknadsobservation och riskbalansering. Respondenterna betonar att spridning
av forsiljning, kontroll av kostnader och en kombination av strategi och
flexibilitet 4r avgorande for att minimera risk och maximera intdkter.
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5. Diskussion

Syftet med denna studie var att undersoka de huvudsakliga handels- och
forsdljningsviagar som anvéinds vid spannmalsforsédljning. Genom intervjuer med
fyra aktorer inom spannmalshandeln framtrdder en samstdmmig bild av en globalt
styrd och volatil marknad dér kunskap, framforhéllning och riskhantering é&r
avgorande framgangsfaktorer.

Resultaten visar enligt intervjuerna att de mest framgéingsrika lantbrukarna ar de
som aktivt foljer marknadsutvecklingen, arbetar med tydliga men flexibla
forsdljningsstrategier och har formagan att sprida sin forsédljning, och dérmed sina
risker, over tid. Lagringsmojligheter och ekonomisk uthéllighet framstdr som
sarskilt viktiga for att kunna sélja vid gynnsamma tidpunkter.

5.1 USDA:s WASDE-rapport

Utifrén respondenternas beskrivning fungerar USDA:s WASDE-rapport som ett
viktigt verktyg for vixtodlare att hélla sig vél uppdaterade i ravarumarknaden.

WASDE ér en rapport som offentliggérs ménadsvis av United States Department
of Agriculture (USDA) med avseende att ge officiella prognoser for utbud och
efterfrigan pa utvalda jordbruksprodukter, bdde globalt och 1 USA. Rapporten
fungerar som ett centralt referensdokument for jordbruks- och handelsmarknader
och anvinds framst av lantbrukare, rdvaruhandlare, analysfirmor och beslutsfattare
som dr verksamma inom dmnet.

Syftet med WASDE ér att tillhandahdlla ett systematiskt, regelbundet och tydligt
underlag for forstielse av grundliggande marknadsforhéllanden. Information om
exempelvis hur mycket av en viss groda som finns tillginglig, hur mycket som
forvantas anvindas respektive inlagras, samt vilket intervall pa prisnivd som
producerande lantbrukare kan forvinta sig. Genom att sammanstdlla data om
produktion, export, import, konsumtion och lager bidrar rapporten till en stabilare
marknad och ger aktdrer ett battre underlag for beslutsfattande.

Rapporten berdr ofta termins- och handelsmarknader for spannmal, olja och
fiberravaror eftersom den ofta har en inverkan pa marknadens forvantningar och
kan darmed leda till prisreaktioner (USDA 2025).
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5.2 Tolkning av resultaten 1 relation till tidigare forskning

Ett dterkommande tema 1 intervjuerna var betydelsen av att sprida sina
forsdljningstillfillen 6ver tid och att undvika “panikaffarer”. Detta ligger i linje med
tidigare studier som visar att diversifiering av forsédljningstidpunkter ar en effektiv
strategi for att minska prisrisker (Harwood et al. 1999). Harwood et al. (1999)
menar att jordbrukare som kombinerar olika kontraktsformer, exempelvis
terminssdkring och fysisk forsdljning i etapper, tenderar att uppna en mer stabil
inkomst over tid.

Resultaten belyser ocksa lagringskapacitetens roll som en viktig konkurrensfordel.
Respondenterna menade att gérdar med tillgang till lagringsutrymmen kan undvika
de laga priserna vid skdrdetid och i stéllet sdlja vid mer gynnsamma tidpunkter.
Detta bekriftas 1 Harwood et al. (1999) dir det framgar att lagring &r 16nsam endast
om den forvintade framtidspriset overstiger dagens pris plus lagringskostnader.
Vidare kommer Shepherd (1993) med en viktig infallsvinkel som inte diskuteras i
nagon av intervjuerna i denna studie: att lagring medfor tydliga kostnader och
risker, bland annat risk for forlorad kvalitet, kvantitet, prisnedgang i stillet for
uppgang samt bundet kapital (Shepherd 1993).
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6. Slutsats

6.1 Slutsats

Studien har syftat till att ge en samlad bild av hur spannmalshandel bedrivs i Sverige
samt vilka forsédljningsmetoder som lantbrukare kan anvénda sig av. Intervjuer med
aktorer inom branschen visar att handeln &r starkt paverkad av globala faktorer
sasom virldsmarknadspriser, vider, skordeprognoser och internationella handelser.
Samtidigt frdmjas vikten av att forstd den egna produktionskostnaden och att koppla
samman inkomster frdn spannmaélsforséljning till kostnader for insatsvaror.

Respondenterna beskriver flera vanliga forsdljningsmetoder som fastprisavtal,
poolavtal och olika former av inlagrings- eller depiavtal. Mgjligheten att silja i
skord, med eftersdsongsforsiljning eller lagra sjélv ar ocksa vanliga strategier, samt
direktleveranser till kvarnar, spannmaélsanliggningar eller grannar. Det
framkommer att lantbrukare som aktivt planerar sin forséljning, sprider sina risker
och foljer marknadens utveckling historiskt sett har haft storre mojligheter att
optimera intdkterna. Termins- och poolprissdkring kan vara I6nsamma, men
effekten beror pé producentens lagringskapacitet, likviditet och riskprofil.

Flera respondenter betonade ocksé betydelsen av att engagera sig i prissékring och
att undvika panikforséiljning direkt efter skord. Strategier som att sdlja i etapper,
sdkra delar av skorden och f6lja marknadstrender anses ge lantbrukare storre
kontroll 6ver pris och risk. Volatilitet i fraktkostnader och geopolitisk paverkan,
exempelvis konflikter och beslut av stora producentlinder, pdverkar ocksd
marknaden och understryker behovet av kontinuerlig uppdatering och
marknadsbevakning.

Sammanfattningsvis visar studien att en framgéingsrik spannmalshandel kréver
bade marknadskunskap och aktiv riskhantering. Lantbrukare gynnas av att ha en
tydlig strategi, att folja marknaden regelbundet och att sprida forséljningen dver tid
via de olika forsdljningsvdgarna. Det empiriska materialet bekréftar att information
och planering &r centrala verktyg for att maximera intdkterna och minimera riskerna
1 spannmalsforsiljning.
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6.2 Forslag till vidare forskning

Studien har genomforts med ett begrinsat antal intervjuer och ger ddrmed en

oversiktlig men kvalitativ bild av spannmélshandeln ur aktorernas perspektiv. For
att fordjupa forstaelsen rekommenderas framtida forskning inom féljande omraden:

Kvantitativa studier av producenters faktiska tillvigagingssatt vid
forsdljning av spannmal, en enkédtundersdkning riktad till svenska
spannmalsodlare skulle kunna wvisa 1 vilken utstrickning olika
riskhanteringsstrategier faktiskt anvdnds, och hur dessa paverkar
l6nsamheten dver tid.

Ekonomisk utvérdering av prissékring och forskning som jamfor resultatet
mellan olika former av prissdkring som exempelvis terminssékring,
poolhandel och spotforsdljning.

Utveckling av finansiella verktyg for insatsvaror, exempelvis en studie av
hur marknader for prissidkring av gddsel, energi och transporter skulle kunna
etableras 1 Sverige, med exempel fran Danmark och Kanada, vore av stort
praktiskt vérde.

Det vore dven relevant att undersdka hur ekonomisk radgivning och digitala
beslutsstod paverkar lantbrukarnas beteende och benigenhet att arbeta mer
strategiskt med spannméalshandel.
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Bilaga I Sammanstillning av intervjuer

Intervju A

Spannmalshandlare
18/4 2022

1. Hur skulle du forklara hur spannmalshandel fungerar for en person
som inte ir alls insatt?

Priset pd spannmal styrs av viarldsmarknaden, borsen d& med andra ord.
Skordeprognoser och hindelser i virlden paverkar hela tiden varans pris.
Vi foljer dagligen borsen, prognoser, valutans vérde osv.

Lantbrukaren kontaktar kdparen, oss i detta fall, och begér pris pa den vara
som man Onskar att sélja. Vi kommer 6verens om priset (kr/ton) och
tidpunkt for ndr varan skall levereras. Vi skickar ett kontrakt till séljaren
dar det stir vad vi kommit 6verens om vilket innehaller antal ton, pris,
kvalité och vilket datum som varan skall levereras. Efter leverans skickar
vi en avrakning dir man far betalt och analysen pa varan visas. Olika
spannmalslag och olika sorter inom samma spannmalslag skall uppfylla
olika kvalitéer. Det dr skillnad till exempel brodvete, stiarkelsevete och
maltkorn, foderkorn.

2. Vad ar de viktigaste punkterna en odlare bor halla koll pa nir det
kommer till handel av spannmal?

Blir aldrig bra ndr man blir tvingad till att gora en affdr, det brukar l6na sig
bra att tinka langsiktigt. Man maste halla koll pé hela vérldsmarknaden,
samtidigt som sin likviditet. Panikafférer blir i stort sett aldrig bra. Halla
koll pé sin spannmal, lukt, insekter osv, man maste prioritera. En stor
aspekt 1 framgéngsrik spannmalshandel ar att fullfolja hela kedjan.

3. Det finns en hel del olika séitt att handla med spannmal, vilka ir de
vanligaste metoderna?

Om vi ska svara utifran vart sitt att handla sé jobbar vi pa det viset att man
kan ldmna varan i skord och fa betalt direkt. Man betalar d& for torkning.
Man kan ldmna varan i skord men sélja vid ett annat tillfdlle, da s kallat
eftersdsongsforsdljning, man betalar dé& for torkning och lagring.

Man kan dven behélla varan och sjdlv torka, lagra och sedan leverera 1
eftersdsong.
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. Hur ir din kénsla om vi pratar historiskt resultat for lantbrukare som

termins-sikrat resp. latit tjinstemén i pool-pris med flera bestimma.

Sett 6ver tid dr det bast att bestimma sjédlv, over skord eller ej. Kdnns som
manga bara vill bli av med slutprodukten. Man kan paverka valdigt
mycket om man ér lite insatt. Finns mycket legolagring nu, manga tanker
pa det nér de bygger, bygger lite storre.

. Har lantbrukare ofta en bas-strategi som man haller (typ niar och hur
mycket man terminssikrat). Ser det ofta likadant ut varje ar?

Manga som alltid gor likadant, vi upplever att det 4r max 20% av odlarna
som har en vilorganiserad strategi. Manga som blev vildigt ridda 2018 att
terminssdkra. Darfor avstar man nu gérna det pé grund av det. De som
andrar sig hela tiden forlorar nog mest pa det. Amerikanarna koper ofta
insatsvaror direkt efter forséljning av spannmal.

. Hur ser den optimala handlingsstrategin ut for dig som handlare ifall
du skulle varit spannmalsproducent?

Det vi producerar sjélva blir lite som en backup till resten av produkterna
som kommer in fran kunder, saknas det ett par ton hér och var sa kan vi ta
lite fran vart eget att stotta till med. Darfor dr det véldigt bra for
spannmalshandlare att ha egen spannmal att tillga. For oss finns det ingen
riktig strategi i Ovrigt mer én detta.

. Vilken betydelse har svingningar i priser pa frakterna for handeln
just nu? (Bat och lastbil)

Bade och spelar stor roll, lastbilsfrakterna dr marginella jamfort med
bétfrakterna. Allt méste rulla 4nd4, gjorda kontrakt maste hallas. Under
vissa perioder ér foljsamheten sdmre, 1 det stora hela ska det inte vara
ndgon stor skillnad.

. Upplever du att vissa lantbrukare borde engagera sig mer for att fa
ett béttre pris pa sin skordade produkt och inte bara gora sig av med
den sé fort som maojligt?

Det basta ér att folja marknaden, s att man har koll pa priserna.

Det dr sedan viktigt att man bestimmer sig for sin egen strategi och att
man haller sig till den. Silj 1 olika perioder, sikra en del och "spela" med
en del av skorden.
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9.

10.

11.

Priserna fluktuerar mycket, hur ir intresset (om det hade gitt) att
sikra priser pa produkter som energi och handelsgodsel ?

Jétteintressant, det skulle man gjort helt klart. Jag tror att
gddningsindustrin har alldeles for mycket att forlora pa det. I normallége
skulle alla kunnat bli vinnare i slutdndan. I Danmark kan man prissékra
diesel 3 ér framat.

En nackdel pé alla borser ér att det kan finnas insiders. Hur fungerar
det med spannmalshandel, har alla ungefiar samma information eller
finns det insiders som agerar och som till exempel har béttre koll pa
till exempel Kina?

Folk springer mycket pd samma hall, dr dar inga nyheter s& dimpas det.
Till exempel nér Putin sa att han gick ur Kiev sa gick priset ner pa vete
med 20 6re pa 1 timme. Man stéller klockan for att se marknadsrapporten
ifrin USDA. Egentligen kan man séga att spannmalshandelns storsta
insiders ar vérldsledarna, alltsa de som tar s pass stora beslut sa de
paverkar hela vérldens handel. I 6vrigt skulle jag inte vilja pasta att
insiders dr ndgot problem.

Ett ar som detta kiinns det viktigare in nagonsin att vara pa alerten
med prissikring, vilka parametrar anser du vara de viktigaste att ta
hinsyn till i detta?

Vi gor upp olika strategier med manga kunder. Framst far det ju absolut
inte bli brist péd vara nir det dr dags att sédlja. Folk borjar sdlja spannmaél
mer 1 etapper. Efter sdsong dr det vanligtvis littare att sélja mindre partier
dan stora och fa bra betalt.
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Intervju B
Per Gerhardsson inkopschef spannmal Lantmdnnen
15/5 2023

1. Hur skulle du forklara hur spannmélshandel fungerar for en person
som inte ir alls insatt?

Spannmaélshandel med avsikten pé hur det globala perspektivet fungerar
kan man séga att det finns tva stora finansiella borser som styr
utvecklingen pa de globala jordbruksravarorna, dels s& har man Chicago
ocksé har man Parisborsen, (Euronext eller Matif). De hér finansiella
instrumenten &r till for en riskhantering och det finns ocksé véldigt stora
placerare, alltsa fonder och bolag som placerar pengar som har en
uppfattning om prisinriktning och dom bidrar med véldigt mycket
likviditet i marknaden. Ser man till den totala omséttningen av volymen s&
ar det vidldigt fa aktorer som handlar som faktiskt ndgon gang har den
fysiska ravaran, de dr viktiga for likviditeten, de globala borserna styr till
stor del prisinriktningen pa vete till exempel , de drivs naturligtvis av de
grundldggande parametrarna utbud och efterfragan. Priserna ska ha
funktionen att kunna paverka produktionen upp eller ner beroende pa
marknadens efterfragan, och paverka konsumtionen beroende pa om de
finns mycket eller lite spannmal. Hoga priser skickar signalen till
lantbrukare 6ver hela virlden att producera mer, samtidigt som det sdger
till konsumenten att halla igen 1 forbrukningen for det blir valdigt dyrt.
Samtidigt har laga priser den motsatta effekten, det skickar signaler till
konsumenterna att 6ka forbrukningen, det finns gott om billig spannmaél
och didrmed blir signalen till producenterna att minska produktionen, (det
finns redan jattemycket). Grundldggande &r utbud och efterfragan som styr
dessa instrument.

2. Vad ir de viktigaste punkterna en odlare bor halla koll pa nér det
kommer till handel av spannmal?

Man ska ha koll pé sin produktionskostnad, man ska ha en god uppfattning
om vad som stér i marknadsrapporterna fran de olika aktdrerna. USDA-
rapporten som tas fram varje manad, innehaller vildigt mycket intressant
information. Man ska alltid ta en fundering pa nédr man tar pa sig risk nar
det handlar om att kdpa och sélja spannmal i samma takt som man bygger
upp sin risk. Menar att om man kdper gédning kan det vara en bra id¢ att
samtidigt sélja av lite spannmal for samma pengar for att minska risken.
Koppla ihop kdp av gédning och véxtskydd med att silja befintlig
spannmal. Koppla ihop intdkterna med utgifterna. Men grunden é&r
verkligen att man har koll pa sin produktionskostnad.
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3. Det finns en hel del olika séitt att handla med spannmal, vilka ir de
vanligaste metoderna?

Den vanligaste metoden som lantbrukarna anvénder sig av dr den man
kallar for fastprisavtal, man kommer dverens om ett pris, leveranstidpunkt
och volym. Sen finns det poolavtal. Sen finns det olika former av
inlagringsavtal, alltsé depdavtal.

4. Hur ér din kinsla om vi pratar historiskt resultat for lantbrukare som
termins-sikrat resp. latit tjinstemén i pool-pris med flera bestimma.

De senaste aren 2-3 aren har poolpriserna stétt sig véldigt vél, men gér
man tillbaks dnnu ldngre i tiden sa har kanske de som jobbat med fastpris
kunnat nd samma nivaer och kanske dnnu béttre. Det beror vildigt mycket
pa intresset for marknaden. Man ser séklart hur mycket lantbrukaren har
sélt for men samtidigt vet du ju inte vad for insatser de har 1 andra édndan.
Har man da kopt insatsvaror billigt kan ju nettot 4nda bli béttre pa ett
fastpris. Lite svart att svara pd men de senaste aren har det absolut varit
svért att forsta sig pa poolpriserna.

5. Har lantbrukare ofta en bas-strategi som man haller (typ nér och hur
mycket man termins-siikrat). Ser det ofta likadant ut varje ar?

Det finns vissa trender och moénster som man se. Nar man koper utsdde
och gddsel exempelvis pd forsommaren sé séljer man ofta lite spannmal s&
man knyter ihop det for att sdkra upp. Det monstret ser man ofta det aren
ndr man far det man kallar ”post harvest rally” vilket &r en uppgéng efter
skord, nér skordepressen gér ur sa far man alltsé upp en viss forséljning,
Jag upplever dnda pa odlarna att nir de séger att ’jag gar oftast pd
magkénsla” jag har ingen direkt strategi. Sa ser man @nda att de 1 stort sett
alltid agerar pd samma vis ar efter ar. Exempelvis att de alltid séljer pa
varen. Aven om lantbrukarna inte har en konkret och nedskriven strategi
sa vill jag dnd4 vilja pasta att de egentligen har det i grunden.

6. Hur ser den optimala handlingsstrategin ut for dig som handlare ifall
du skulle varit spannmaélsproducent?

Det har med riskprofilen att gora, jag hade velat ligga vildigt néra i att
handla i takt med att jag tog pa mig utgifterna. Att jag séljer spannmaélen
for ungefar samma summa som jag investerar i exempelvis godsel och
vixtskydd till kommande sdsong. Jag hade etablerat maxnivéer, hur
mycket jag hade salt innan skord och olika datum. Nar jag ska borja
handla och hur manga procent jag ska sélja over en tidshorisont, och nir
jag ska vara slutsald pa arets skord, for att man inte ska behdva kdmpa sa
mycket med smé oren. Jag skulle haft en disponerad strategi som
tillexempel “om marknaden gar upp, sa ska jag gora sa har” For min del
hade det varit jatteviktigt om jag var spannméalsproducent, framfor allt nu
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nér vi har den volatiliteten som vi har idag. Jag tror att vi kommer att fa
leva med den 1 ett bra tag framat ocksa.

. Vilken betydelse har svingningar i priser pa frakterna for handeln
just nu? (Bat och lastbil)

Batfrakterna har minskat en del just nu, det finns véldigt mycket osald
spannmal kvar pd gard fortfarande, bade i Sverige och Baltikum osv. Det
innebdr att vi kommer fa bara med oss gammal skord in i den nya. Med
det sagt far vi ganska stor press pé de fysiska priserna redan nu.
Lastbilsfrakterna har gitt ner ndgot, om man ser till forra aret. Med
drivmedel, 16neinflation och dick som Okar 1 pris, for att inte prata om hur
mycket en ny lastbil kostar idag. Sa att frakterna kommer nog vara
uppatgaende Over tid tror jag. Batarna ar dock inte givet att det gar upp pa
samma satt.

. Upplever du att vissa lantbrukare borde engagera sig mer for att fa
ett béttre pris pa sin skordade produkt och inte bara gora sig av med
den sé fort som maojligt?

Jag upplever att de flesta dr vildigt entusiastiska med sin slutprodukt. De
vill att det ska skotas snyggt hela végen till forsdljningen. Undantaget &r
vél de som har en véldigt stor areal dér de bara odlar spannmal som en
slags mellan/saneringsgréda for att fa till en lamplig vaxtfoljd. De ér
kanske inte sd noga eftersom det inte dr deras lonsammaste
produktionsgren. Generellt dr folk véldigt stolta Gver att de producerar en
hogkvalitativ groda som de vill {2 betalt for.

. Priserna fluktuerar mycket, hur ir intresset (om det hade gatt) att
sikra priser pa produkter som energi och handelsgodsel ?

Det fanns till exempel en dieselhedge som SEB plockade fram, bade till
akerier och lantbrukare. Det fanns dock knappt négot intresse for det, ska
du ha en san produkt krdvs det en véldigt stor omséttning pa den. Ménga
av dkerierna har ju indexregleringar i sina avtal, s& dom behdver inte bry
sig riktigt om det. De kan kanske fé en kassaflodeseffekt men bor inte fa
nagon resultateffekt nir det dr kopplat till ett sant har drivmedelsindex. I
grunden tror jag det dr viktigare att fokusera pa total produktionskostnad,
hur jag optimerar det for att maximera antalet kronor in per hektar och att
prata mycket mer produktivitet per insatt enhet, vad man far ut i slutdndan.
Tittar man pa animaliesidan tror jag att vi pa véixtodlingen har mycket
kvar att ldra. Jag tror att det ar viktigare att kolla pé precisionen pé
insatserna som utsdde och gddsel 1 stillet, hur vi far ut max av varje
ytenhet. Det kommer nog att vara de viktiga for att halla koll pa
intjaningen per hektar bade nu och i framtiden.
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10. En nackdel pa alla borser ér att det kan finnas insiders. Hur fungerar
det med spannmalshandel, har alla ungefiar samma information eller
finns det insiders som agerar och som till exempel har béttre koll pa
till exempel Kina?

Det fantastiska med spannmal ar att man ar ganska forskonad fran
insiders, det &r drivet av att marknadens storsta fokus dr pa USDA-
rapporten som kommer i mitten pa varje manad. Den dr helt 6ppen for
publicering samtidigt for hela virlden. Det gor att alla far exakt samma
information vid samma tidpunkt. Sen gér det ju alltid att diskutera om den
har ritt eller fel men det 4r anda pa nagot vis en bas som alla tittar pd. Sen
kan man ju siga att Vladimir Putin ar en insider for tillféllet, beroende pa
vad han twittrar eller sdger. Dé kan ju spannmélspriserna variera valdigt
fort. I det stora hela dr det vildigt forskonat frén insiders.

11. Ett ar som detta kdnns det viktigare in nigonsin att vara pa alerten
med prissikring, vilka parametrar anser du vara de viktigaste att ta
hénsyn till i detta?

Som jag ndmnde 1 en av de tidigare fragorna sa dr det
produktionskostnaden, sélj inte for mycket innan det &r producerat s& man
vet vad man har tillgang till. Jag hade inte sdlt i en stigande marknad. Sélj
lite 4t gdngen. Ungefér 15-20% &r en rimlig mangd att séilja at gdngen i en
sjunkande marknad for att folja trenden, det finns mycket att vinna genom
att vara en trendfoljare.

Intervju C

Fore detta spannmalsink&pare
23/5 2023

1. Hur skulle du forklara hur spannmalshandel fungerar for en person
som inte ir alls insatt?

Spannmalshandel &r ett instrument for att eliminera och sprida risken for
handel med en ravara. Det dr som en vagskal — lagger du en sak i en
vagskal sd vippar skélen over — ldgger du da ndgot dven i den andra skédlen
blir det mer jamnvikt och det finns mindre risk att skalen slér 6ver helt.
Det ska vara en balanserad position.
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. Vad ir de viktigaste punkterna en odlare bor hilla koll pa niir det
kommer till handel av spannmal?

Balans, risk, och kvalitet av varan.

. Det finns en hel del olika siitt att handla med spannmal, vilka ér de
vanligaste metoderna?

Utifrén en lantbrukares perspektiv dr det vanligaste att placera spannmalen
i poolen. En del lantbrukare gor detta for dom levererar i skord dér
spotpriserna (oftast) dr lagre och med poolen sédkrar oftast ett hogre pris.

Hur ir din kénsla om vi pratar historiskt resultat for lantbrukare som
termins-sikrat resp. latit tjinstemén i pool-pris med flera bestimma.

Skulle sdga 50/50 men detta har en stor betydelse om lantbrukaren har
mojlighet till lagring eller inte. Foér kunden med lagringsmojlighet och
likviditetsmojlighet finns storre maojligheter att sdlja under terminer med
hogre priser.

Har lantbrukare ofta en bas-strategi som man haller (typ niar och hur
mycket man terminssikrat). Ser det ofta likadant ut varje ar?

Dom flesta har en strategi men andel som sékras per ar ar olika.

6. Hur ser den optimala handlingsstrategin ut for dig som handlare
ifall du skulle varit spannmalsproducent?

Ar beroende pa vilken spannmalsvara och lagringskapacitet som
producenten har. Bést &r om producenten foljer hur terminerna ser ut for
varje groda ex maltkorn handlas pa terminer okt-mars och under okt/nov
brukar nivén pa priserna séttas, detta pa grund av grobarheten har kunnat
séttas hér. Viktigt dr att producenten ser helheten av foretaget eftersom
insatserna dr sa pass hoga.

7. Vilken betydelse har svingningar i priser pa frakterna for handeln
just nu? (Bat och lastbil)

(Jag far passa pé denna fraga, da jag inte har dom aktiva priserna som nar
jag var aktiv inom handeln).
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8. Upplever du att vissa lantbrukare borde engagera sig mer for att
fa ett béttre pris pa sin skordade produkt och inte bara gora sig av
med den si fort som mojligt?

Absolut. Framfor allt sett till riskpositioneringen ocksa. Hanvisar éter till
USA/Canada och dven Danmark som jobbar helt annorlunda géillande sin
riskspridning &n vad vi i Sverige gor.

9. Priserna fluktuerar mycket, hur ér intresset (om det hade gitt) att
sikra priser pa produkter som energi och handelsgodsel ?

En del hade sédkert gjort det. Ser vi till USA och Canada finns det storre
mojligheter dér.

10. En nackdel pa alla borser ér att det kan finnas insiders. Hur
fungerar det med spannmalshandel, har alla ungefir samma
information eller finns det insiders som agerar och som till
exempel har béttre koll pa till exempel Kina?

Den stora kdllan &r WASDE rapporten som kommer fran USDA. Denna
ger indikation och métningar pé vérldens lager. Samtidigt har stora ldnder
som bade producerar och anvdnder mycket spannmal som da Kina med
stor befolkning och djurantal en “insider information” som kan fa
marknaden att rubbas. Samma giller nu for Ukraina och Ryssland dér det
ar svart att se mangder men ocksa kvalitet.

11. Ett 4r som detta kinns det viktigare {in nagonsin att vara pa
alerten med prissiakring, vilka parametrar anser du vara de
viktigaste att ta hinsyn till i detta?

Kopa och sdlja i timing. Koper producenten gddning silj spannmaél emot

for att ha en tydlig kalkyl. Ha balans pa kop och silj med olika
fornodenheter for att inte tappa allt pé ett kort.
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Intervju D
Victor Ebel Spannmdalschef Svenska Foder
29/5 2023

1. Hur skulle du forklara hur spannmalshandel fungerar for en person
som inte ir alls insatt?

Lantbrukaren borjar med att se efter vilken typ av groda som ska odlas,
efter det behdver man veta om man ska lagra sin slutprodukt sjdlv eller
leverera den direkt. Det finns alltid en kdpare ndr det kommer till
spannmal, man maste bara bestimma sig vilken typ av kontrakt man vill
teckna. Inom spannmélshandeln finns en rad olika aktorer, lantbrukaren
saklart, som producerar och tar fram produkten som ska handlas med.
Sedan har vi handlaren som sedan skickar det vidare till slutanvéndaren.
Detta &r saklart vdldigt kort och koncist forklarat. Hela handeln ér som ett
vagspel dér utbud och efterfragan viger upp vartannat, och denna vagskal
bestimmer sedan vilka grodor som dr lonsammast att odla.

2. Vad ar de viktigaste punkterna en odlare bor halla koll pa nir det
kommer till handel av spannmal?

Odlarna bor alltid ta reda pé information om vad marknaden efterfragar.
Sa du producerar det du kan sélja till ett vettigt pris. Man bor dven hélla
koll pé prisbilden i marknaden, genom att halla kontakt med aktoren eller
aktorerna som du handlar med. Det géller att halla sig uppdaterad.
Sdkerstill ocksa att du har ritt kvalitet pd produkten, samt ritt volym nér
det dr dags att leverera. Vi har ju ett exempel under 2018 nér torkan slog
till, d& skickade vissa ut en faktura pd de ton som saknades i kontraktet,
alltsd att manga inte kunde leverera tillrackligt mycket pd grund av
missvixten. Tyvérr dr detta ndgot som drabbar hela handelskedjan, dér ar
dven vi som spannmaélshandlare valdigt utsatta eftersom inte vi heller
kommer kunna leverera till slutkund.

3. Det finns en hel del olika séitt att handla med spannmal, vilka ir de
vanligaste metoderna?

Jag skulle séga att den vanligaste metoden &r att du handlar genom en
aktor. Sen har du dven en metod som heter mellangardsavtal, alltsa att du
till exempel séljer det enkelt till en granne. Det finns d&ven ndgot som heter
LM2, det ar lantménnens variant att sédkra mot borsen, inte sdker pa att
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dom fortfarande har kvar det. Den tredje varianten skulle jag nog siga r
att silja direkt till en svensk kvarn.

. Hur ir din kénsla om vi pratar historiskt resultat for lantbrukare som

termins-siikrat resp. latit tjinstemén i pool-pris med flera bestimma.

Jag dr personligen inget stor fan av borsen i och med att jag anvénder det
valdigt forsiktigt. Eftersom det dr som en aktiehandel, och jag kan tyvarr
inte se in 1 framtiden, det enda jag kan bidra med dir ar kvalificerade
killgissningar. Den &r véldigt bra nér du dr 1 en sjunkande marknad, men
extremt riskfylld och oséker i en stigande. Om jag skulle rekommendera
en lantbrukare att anvénda sig av terminshandel s& ska man gora det med
en uppdelad riskstyrning. Exempelvis 30% pa fastpris, 30% pa
odlingskontrakt, 15% 1 skord och 15% 1 terminer. Jag pratar nog for alla
spannmalshandlare nér jag bendmner vikten av att sprida sina risker, det
kommer de allra flesta ldngst pa.

. Har lantbrukare ofta en bas-strategi som man haller (typ nir och hur
mycket man termins-siikrat). Ser det ofta likadant ut varje ar?

Bade ja och nej. Det dr helt olika beroende pa vad det &r for gard och vilka
forutsdttningar man har. Det finns lantbrukare helt utan nédgon tork eller
lagringskapacitet, de kor alltid in till ndrmsta aktor och tippar sin
spannmal och priset dr det de &r. Ménga resonerar som sa att man inte vill
sdlja ndgonting man inte redan har. Alltsa att man inte har koll pé sin
volym innan produkten dr skordad. Sen finns det de som végrar sélja
nagonting i skord, utan de vill lagra in allting till arsskiftet for att forbéttra
sitt bokslut. Sen finns det producenter som verkligen vill sélja efter
arsskiftet for att fa in intdkterna i nista bokslut, och da far man det
klassiska att d& har man en skord 1 lager, en pd banken och en skord ute pé
falt. Lyckas man komma dit sd har man en rétt sa bra riskstyrning. Da stér
man stabilt inféor kommande ar. Sen har vi nésta lantbrukare som vill sdlja
aret runt, d.v.s. kanske ett lass varannan vecka om man nu har
forutséttningarna for det. Det anser jag att vara den bista strategin
eftersom lantbrukare ofta har ménga utgifter utspridda pé aret som
exempelvis sprutmedel, godning, reservdelar och diesel. D4 kompenserar
man upp utgifterna med inkomsterna.

. Hur ser den optimala handlingsstrategin ut for dig som handlare ifall

du skulle varit spannmélsproducent?
Har skulle jag vilja borja med att siga sprida risker. Du har intékter och du

har utgifter, det jag alltid skulle gora &r att sdlja av efterhand som man
koper in. Sig att jag koper in tva lass godning, da skulle jag alltid sélt av
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spannmadl for motsvarande summa. Jag ska séga dig att det ar typ det enda
jag har repeterat om och om igen pé alla mina féredrag de senaste tre aren.
Gor en back to back, riskminimera genom att sélja och kdpa samtidigt. For
att ssmmanstélla sa tycker jag att man ha en grov strategi, men att
samtidigt kunna vara dppen for att avvika ifrdn den nér vissa mojligheter
dyker upp.

. Vilken betydelse har svingningar i priser pa frakterna for handeln
just nu? (Bat och lastbil)

Om vi borjar med lastbilarna s& kommer fraktkostnaden alltid att vara den
trakigaste utgiften for bade aktéren och lantbrukaren, akerierna vill séklart
alltid har betalt sa de kan gé runt och det dr ingenting som vi ndgonsin
kommer kunna paverka. Kollar vi sen pa exportmarknaden, alltsd batarna
da sa har det ritt stor betydelse. Ett exempel en gang nér vi skickade en
3000-tonnare med spannmal till Rostock 1 Tyskland fore energikrisen och
Covid, dé kostade det 8 euro/ton for frakten. Nar energikrisen var som
allra vérst kostade motsvarande transport 35 euro/ton. Sa det &r rétt stora
kostnader, och dom hoga kostnaderna gor att det blir ett 14gre pris 1
uppkopet eftersom vi aktorer behdver ldgga mer pengar pa att bli av med
produkten. For att avrunda sa dr frakten helt och héllet kopplad till
raoljepriset, det dr det som styr priset pa frakterna. Man talar ocksé ofta
om att spannmaélspris och rdoljepris brukar g& hand i hand. Detta dr
anledningen.

. Upplever du att vissa lantbrukare borde engagera sig mer for att fa
ett biittre pris pa sin skordade produkt och inte bara gora sig av med
den sa fort som mojligt?

Vad man helt klart ska gora &r att du alltid ska gora klart for dig vad du far
for din spannmal just nu i marknaden, s du méste alltid ringa till dina 3-4
olika aktorer och fora en stindig dialog. Sen kan man alltid spela ut
aktOrerna mot varandra, dock kan det vara lo6nsammare i slutdndan att
tdnka pa att det finns dven ett vérde i ett samarbete. Tillexempel om jag
har en kund som bara fiskar efter priser men aldrig aterkopplar, da kanske
inte jag lagger sa mycket tid och anstrangning pa att fa fram ett vettigt pris
till just denna kund jamfor med en trogen kund som hor av sig igen. Jag ér
ju ute efter hallbara samarbeten under bade déliga och bra tider som kan
gynna bada parter. Det bésta séttet dr nog att vara vian med alla aktorer, sd
lange priset du far pa din spannmal ar rimligt.

. Priserna fluktuerar mycket, hur ir intresset (om det hade gatt) att
sikra priser pa produkter som energi och handelsgodsel ?
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10.

11.

Da kommer vi tillbaka till det vi pratat sa mycket om tidigare, back to
back. Jag kan inte ndmna det for manga génger. Sélj av efterhand som du
koper in. Det &r bittre att veta vad du har for kostnader hela tiden &n att
”gambla” med din spannmal ménad for ménad. Det ar dérfor man méaste
vara med 1 marknaden hela tiden for att lyssna och fa en kénsla av nér det
ar rétt att kdpa och sélja. Det hade saklart varit vildigt intressant att kunna
prissdkra pa insatsvaror men det hade ocksa varit ytterligare en riskfaktor
att ta hinsyn till.

En nackdel pa alla borser ér att det kan finnas insiders. Hur fungerar
det med spannmaélshandel, har alla ungefir samma information eller
finns det insiders som agerar och som till exempel har béttre koll pa
till exempel Kina?

Jag skulle sédga att all information som behdvs dr dppen. Det blir valdigt
fort officiellt om exempelvis kina drar ner pa sin gris eller
kycklingproduktion, da blir det ju att de inte kdper lika mycket majs och
vete. Da blir overskottet vildigt stort eftersom de dr en sa pass stor aktor.
Man kan nog inte jimfora insiderhandeln hir med typ insiders i
aktiehandel. Skulle jag varit pa grillkvill med Elon Musk och plotsligt
sdger han att Tesla dr ett luftslott och att jag borde sélja av alla mina aktier
darifran, det kommer fallera ndr som helst, det kallas for insiderjobb. Néar
det giéller spannmaélen sd ser man allt mycket tydligare, till exempel hela
skorden 1 USA regnar bort, eller om det rader stor torka och ingenting
vaxer 1 hela Europa. D4 ser folk ganska fort vad som kommer att ske pa
marknaden. Det viktigaste ér att halla sig uppdaterad pd omraden som
geopolitik, vadret runt om 1 vdrlden, krig, energimarknaden med mera. Sa
lange du har tillgang till Google s& kommer du langt.

Ett 4r som detta kinns det viktigare {in nigonsin att vara pa alerten
med prissikring, vilka parametrar anser du vara de viktigaste att ta
hénsyn till i detta?

Aterigen om vi delar upp det i tvé lag om vad du har for forutsittningar pa
garden, kan du lagra eller maste du ldmna 1 skord. Det &r det vi pratade om
1 tidigare fragor. Ha god kontakt med aktdrerna och siljarna, héll koll pa
det geopolitiska laget.
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Publicering och arkivering

Godkinda sjdlvstindiga arbeten (examensarbeten) vid SLU kan publiceras
elektroniskt. Som student d4ger du upphovsritten till ditt arbete och behdver 1 sdidana
fall godkénna publiceringen. I samband med att du godkénner publicering kommer
SLU édven att behandla dina personuppgifter (namn) for att gora arbetet sokbart pa
internet. Du kan ndrsomhelst &terkalla ditt godkidnnande genom att kontakta
biblioteket.

Aven om du viljer att inte publicera arbetet eller terkallar ditt godkinnande s
kommer det arkiveras digitalt enligt arkivlagstiftningen.

Du hittar lénkar till SLU:s publiceringsavtal och SLU:s behandling av
personuppgifter och dina réttigheter pd den hér sidan:

e hittps://libanswers.slu.se/sv/faq/228316

JA, jag, Kasper Persson har last och godkénner avtalet for publicering samt den
personuppgiftsbehandling som sker i samband med detta

L1 NEJ, jag/vi ger inte min/vdr tillatelse till att publicera fulltexten av foreliggande
arbete. Arbetet laddas dock upp for arkivering och metadata och sammanfattning
blir synliga och sokbara.
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