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Förord 

Vi vill rikta ett stort tack till de kreditgivare vi intervjuat, utan er hade inte 

uppsatsen kunnat genomföras. Tack för er vänlighet, transparens och de insikter ni 

bidragit med. 

 

Dessutom vill vi tacka vår handledare Karin Hakelius och våra opponenter för er 

hjälp att driva arbetet framåt och ert bidrag till förbättrandet av uppsatsen. 

 

Uppsala, Maj 2025  



 

Sammanfattning 

Under många år har investeringstakten i svensk animalieproduktion varit låg. Anledningar till detta 

är långa perioder av låg lönsamhet i branschen, samtidigt som byggkostnaderna för djurstall ökat. 

Investeringstakten har för flera djurslag legat under livslängden på stallarna, vilket kan leda till 

framtida problem med att bibehålla eller öka svensk animalieproduktion, samtidigt som det rådande 

världsläget aktualiserat livsmedelsberedskap inom landet och nuvarande regering har tillsatt 

utredningar för hur animalieproduktionens konkurrenskraft ska förbättras. 

 

Studiens syfte är att undersöka hur lantbrukare förbättrar sina chanser att beviljas kredit vid 

finansiering av djurstallar. Detta har gjorts med hjälp av en kvalitativ metod, där tre olika 

kreditgivare, inriktade på skog- och lantbruk, har intervjuats. Deras kreditgivningsprocess, faktorer 

de lägger vikt vid, samt deras syn på risk och riskhantering har undersökts. Dessutom har eventuella 

regionala skillnader i finansieringsmöjligheter, samt framtidsspaningar på området undersökts. 

 

Teorierna som ligger till grund för analysen utgörs framförallt av agentteori och Expected Utility 

Theory (EUT). Där relationen mellan lantbrukare och kreditgivare, följder av att bägge parter agerar 

i sitt egenintresse, samt den informationsasymmetri som föreligger mellan parterna kan förklaras 

med agentteorin. Detta lägger grunden för den risk som kreditgivaren måste förhålla sig till vid en 

investering i ett djurstall. EUT kan sedan förklara hur kreditgivarna förhåller sig till dessa risker som 

uppstår via de krediter de ställer ut. 

 

Intervjumaterialet visar på både likheter och skillnader i kreditgivarnas riktlinjer och agerande. 

Gemensamt för samtliga är att individen som vill genomföra investeringen alltid är i fokus. För 

lantbrukaren handlar det om att bygga ett förtroende hos kreditgivaren att vederbörande klarar av de 

åtaganden som investeringen medför. Lönsamheten för investeringen, såväl som företaget, väger 

också tungt, men här skiljer det sig mycket åt mellan olika kreditgivare, dels då det gäller om 

historiska prestationer eller den framtida investeringskalkylen väger tyngst, dessutom vilka 

nyckeltal och resultatposter som är viktiga. Vissa kreditgivare analyserar varje enskilt fall och 

identifierar de parametrar som är kritiska för det givna stallbygget, medan andra utgår från mer 

generella analyser och inte gör någon skillnad på lantbruket och andra branscher. Ytterligare en 

faktor som framkommer av den empiriska undersökningen är kompetensen hos kundrepresentanten 

som lantbrukaren vänder sig till. Det är nämligen dennes uppgift att företräda lantbrukaren internt 

hos kreditgivaren, där ett lyckat företrädande är vitalt för beviljad finansiering. En annan slutsats 

som dragits är att synen på regionala skillnader i finansieringsmöjligheter vid investeringar i 

animalieproduktion skiljer sig åt. Framförallt markpriser, olika former av stöd och tillgången till 

flera kreditgivare lyfts fram som faktorer som kan ligga till grund för regionala skillnader. Synen på 

lantbrukets framtida kapitalbehov och kapitalförsörjning skiljer sig också åt mellan kreditgivarna, 

där vitt skilda åsikter som att dagens kapitalförsörjning är fullgod, så länge lönsamhet i produktionen 

finns, till åsikter om att mycket mer kapital behövs från flera håll, både av kreditgivare och eventuellt 

av statliga- eller privata aktörer lyfts. 

 

Sammanfattningsvis kan det konstateras att lantbrukare har stora möjligheter att påverka 

möjligheterna att beviljas kredit till djurstallsinvesteringar, utöver de säkerheter denne har möjlighet 

att ställa. Förtroende mellan parterna är centralt vid kreditansökningar och går att koppla till de 

risker som uppstår i affärsrelationer med stor informationsasymmetri. 

Nyckelord: Kreditgivning, agentteori, expected utility theory, risk, animalieproduktion 



 

Abstract 

For many years, the rate of investments in Swedish livestock-production has been very low. Reasons 

for this include long periods of low profitability in the sector, coupled with increased construction 

costs. For several types of livestock, the investment rates have been lower than the lifespan of the 

livestock-buildings, which may lead to challenges in the future, with maintaining or increasing 

Swedish animal production. At the same time as the current global situation has highlighted the 

importance of national food security, prompting the current Swedish government into investigating 

how to improve the competitiveness of national animal production. 

 

The purpose of this study is to investigate how farmers can improve their chances of being granted 

credit when financing buildings for livestock-production. A qualitative method has been used, 

wherein interviews with forestry- and agriculture representatives from three different credit 

institutions have been conducted. Their credit-evaluation process, which factors they emphasize and 

their views on risk have been examined. Additionally, potential regional differences in financing 

opportunities and future outlooks into the financing of investments in livestock-production have 

been explored. 

 

The theoretical framework for the analysis is based on Agency-theory and Expected Utility Theory 

(EUT). The relationship between farmers and lenders, how they both act in their own self-interest 

and the information-asymmetry between them can be explained using Agency-theory. This forms 

the risk that lenders must consider for these types of investments. EUT helps explain how lenders 

can handle risks that arise through their credits. 

 

Both similarities and differences between the lenders were revealed by the interview material. All 

lenders found the individual seeking to make the investment to be critical. Building trust between 

the farmer and the lender, by demonstrating the farmer’s ability to fulfill the obligations that the 

investment entails is therefore crucial. Profitability of the investment, and the farm as a whole, also 

carries significant weight, but here the differences between the lenders begin to show. Some place 

more emphasis on historical performance while others focus on the calculations for the future 

investment. Which key figures or parameters in the calculations that are deemed important also vary 

between the lenders. Another important factor that emerged from the interviews was the competence 

of the representative at the lender. This representative is responsible for advocating the farmer 

internally at the credit-institution, good representation is vital for obtaining financing-approval. A 

further conclusion is that there is differing views regarding regional differences in financing-

opportunities for livestock-production. Land prices, various subsidies and the availability of 

multiple credit-providers were cited as contributing factors to regional differences. Views also vary 

regarding future capital-needs and financing of the agricultural sector. Opinions ranging from that 

the current situation is sufficient, as long as production is profitable, to beliefs that significantly 

more capital is needed were stated. 

 

In conclusion, it can be stated that farmers have significant opportunities to influence their chances 

of obtaining credit for investments into livestock-production, beyond the collateral they can offer. 

Trust between the parties is central to credit applications and can be linked to the risks that arise in 

business relationships characterized by significant information-asymmetry. 

Keywords: Lending, agent-theory, expected utility theory, risk, animal-production  
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1. Introduktion  

Här nedan följer en introduktion av arbetet, där inledande bakgrund leder fram till 

de empiriska och teoretiska problemformuleringarna. Dessa konkretiseras sedan i 

uppsatsens syfte och frågeställningar. Därefter genomgås de avgränsningar som 

gjorts för studien, innan uppsatsens disposition presenteras. 

1.1 Bakgrund  

Investeringar är en grundläggande faktor för att utveckla jordbruket att kunna möta 

de utmaningar som sker inom klimatförändringar, teknologi och förändrade 

marknader. Samtidigt har investeringar blivit dyrare och marknadssituationen 

alltmer föränderlig (Landshypotek Bank, 2024). Till följd av detta finns ett uppdämt 

investeringsbehov i det svenska lantbruket.  

Det bästa sättet att mäta investeringstakten i svensk animalieproduktion är genom 

att analysera förprövningsstatistiken i förhållande till antalet produktionsdjur i det 

svenska lantbruket. Jordbruksverkets definition på vad en förprövning är lyder: 

Förprövning är ett förhandsgodkännande som länsstyrelserna prövar. Kravet 

på förprövning regleras i djurskyddslagstiftningen och gäller bland annat 

vid ny-, till- eller ombyggnad av stallar eller andra förvaringsutrymmen för 

djur samt hägn. (Jordbruksverket, 2025) 

Då ingen aktuell statistik förs över stallplatser som faktiskt byggs är 

förprövningsstatistiken det vanligaste sättet att mäta hur mycket stallplatser det 

årligen investeras för i lantbruket. Anledningen till detta är att en förprövad plats är 

ett krav för att faktiskt få bygga djurplatsen (SOU, 2024:56, s. 106). 

Enligt Jordbruksverkets förprövningsstatistik för åren 2010–2024, förprövades i 

genomsnitt 11 575 mjölkkoplatser (Lövenklev, 2025), att jämföra med att det under 

samma period i genomsnitt fanns 322 352 mjölkkor i Sverige (Jordbruksverket, 

2024). Denna investeringstakt skulle innebära att varje koplats måste användas i 

knappt 28 år, långt mer än den genomsnittliga avskrivningstiden på 15 år för 

stallplatser. På samma vis är investeringstakten i grisbranschen också väldigt låg, 

där det under perioden 2010–2024 i genomsnitt förprövats 3 480 suggplatser och 

16 023 slaktgrisplatser (Lövenklev, 2025). Här låg det genomsnittliga antalet djur 

under perioden 2010–2024 på 134 923 suggor och 870 702 slaktgrisplatser 

(Jordbruksverket, 2024). Detta medför att en suggplats skulle behöva användas i 35 

år och en slaktgrisplats i 54 år för att bibehålla nuvarande antal djur. Värt att notera, 

är att antalet mjölkkor och suggor uppvisat en svagt nedåtgående trend under 
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samma period, medan antalet slaktgrisar har varierat mer, men idag är något lägre 

än 2010, se Figur 1. 

 

Figur 1 Visar antalet mjölkkor, antalet suggor och antalet slaktgrisar i Sverige, samt 
trendlinjer för utvecklingen av antalet djur, under perioden 2010–2024. Källa: Egen 
bearbetning av (Jordbruksverket 2024). 

För fjäderfä ser utvecklingen något annorlunda ut. Antalet förprövade 

värphönsplatser uppgick till i snitt 585 904 platser per år under 2010–2024 och för 

slaktkyckling förprövades i genomsnitt 454 614 platser under samma period 

(Lövenklev, 2025). Det genomsnittliga antalet djur låg för samma period på 

7 379 348 värphöns och 8 853 256 slaktkycklingar (Jordbruksverket, 2024). Detta 

medför betydligt bättre investeringstakt, då en värphönsplats måste hålla i knappt 

13 år och en slaktkycklingplats måste hålla i drygt 19 år. Denna bättre 

investeringstakt återspeglas även i att antalet fjäderfä ökat under den aktuella 

tidsperioden och således haft en positiv trend, se Figur 2. 
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Figur 2 Visar antalet värphöns och antalet slaktkyckling i Sverige, samt trendlinjer för 
utvecklingen, under perioden 2010–2024. Källa: Egen bearbetning av (Jordbruksverket, 
2024). 

Dessutom hävdar LRF att det krävs ytterligare årliga investeringar om drygt 20 

miljarder kronor för att lantbruket ska klara av den gröna omställningen 

(Lantbrukarnas Riksförbund, 2023, ss. 29-30). Detta jämförs i deras rapport med 

dagens totala investeringsnivåer på 10–15 miljarder kronor per år.   

Då investeringarna blivit dyrare så krävs det idag större kapital för att finansiera 

dessa investeringar. Banklån, som är den huvudsakliga finansieringskällan för att 

klara av större investeringar, har samtidigt blivit svårare att få, både på grund av 

ökad reglering från bankerna, samt att byggkostnaderna ökat (SOU, 2024:56, s. 

119).   

Kombinerat med att antalet lantbrukare stadigt minskar, gör det att 

ekonomibyggnader i allmänhet och stora stallar för animalieproduktion i synnerhet, 

värderas allt lägre. Detta pekades redan ut i en studie från 2010, där Granath och 

Janson undersökt varför lantbrukskrediter historiskt bedömts annorlunda än 

krediter till andra företag och hur vissa förändringar, avseende värdering av 

framförallt ekonomibyggnader, eventuellt skulle behöva göras, i syfte att minska 

bankernas riskexponering (Granath & Janson, 2010).  

Samtidigt hävdar lantbruksbarometern att lantbrukarna generellt upplever en bättre 

lönsamhet än tidigare och tror på ytterligare förbättringar framåt. Den ökade 

lönsamheten anses ha bidragit till den ökade optimismen, men där samtidigt en 

skiftande trend inom lantbrukssektorn har skett och gjort att för första gången under 

2000-talet har lantbruksföretagen en minskad skuldsättning (Ludvig & co, 

Swedbank, Sparbanken, 2024). Detta har medfört en ökad investeringsvilja i 

branschen, men av vad som följer i denna uppsats, kommer utmaningar med att 

realisera detta i faktiska investeringar att undersökas och analyseras. 
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1.2 Empiriskt problem  

Med ovanstående information i åtanke, kan det konstateras att svenska lantbrukare 

står inför tuffare utmaningar att finansiera större investeringar, i synnerhet större 

stallar för animalieproduktion. Detta blir inte bara en utmaning för den enskilde 

lantbrukaren, utan för branschen i stort, då det redan finns ett stort uppdämt 

investeringsbehov och frågan om livsmedelsberedskap aktualiserats alltmer de 

senaste åren, till följd av världsläget. 

Risken med denna utveckling är att även stora lantbruk kan ha svårt att investera 

och utvecklas. Detta exemplifieras här med en investering i ett stort mjölkkostall, 

som därefter jämförs med genomsnittliga markpriser, vilket sannolikt är det 

lantbrukaren har att ställa som säkerhet för att trygga finansiering av mjölkkostallet. 

Enligt Jordbruksverkets enhetskostnader, som ligger till grund för deras 

investeringsstöd för ökad konkurrenskraft, beräknas en mjölkkoplats vid 

förprövningar över 150 platser kosta 98 900 kronor (Jordbruksverket, 2024). Om 

storleken på ett stort mjölkkostall uppskattas till genomsnittsantalet mjölkkor på 

mjölkföretag med över 199 mjölkkor, skulle det uppgå till cirka 346 mjölkkor 

(Jordbruksverket, 2024). Med ovan givna investeringskostnad skulle en sådan 

investering uppgå till 34 219 400 kronor. Enligt Jordbruksverkets statistik för 

markpriser, uppgick det genomsnittliga priset per hektar jordbruksmark till 105 700 

kronor år 2023 (Jordbruksverket, 2023). Byggnaden värderas sannolikt av banken 

till 50–60% av produktionskostnaden (Granath & Janson, 2010), alltså till ca 17–

20 miljoner kronor. Om marken får belånas upp till 90%, vilket anses vara gängse 

maximala belåningsgrad vid topplån enligt Granath och Janson (2010, s. 8) skulle 

det innebära att mellan ungefär 180–215 hektar genomsnittlig svensk 

jordbruksmark skulle behöva ställas som säkerhet för att finansiera detta stallbygge. 

Självklart varierar markpriserna i Sverige väldigt mycket, men detta visar att det 

generellt sett idag krävs stora arealer att pantsätta för att finansiera större 

lantbruksinvesteringar.   

Något som skulle kunna vara ett exempel på utvecklingen med att det blir alltmer 

utmanande för lantbrukare att säkra finansiering av stora animaliestall är 

äggbranschen. Tidigare har nämnts att investeringstakten i den branschen faktiskt 

får bedömas som god och där antalet djur har ökat, men där Dava Foods, ett av 

Sveriges tre största packerier, valt att själva investera i vad som kommer att bli 

Sveriges näst största värphönsanläggning (Berglund, 2025). Detta stall finansieras 

sannolikt till stor del internt, av ett företag med väldigt stark balansräkning, istället 

för med bankmedel. 

För att lantbrukare ska kunna förbättra sina chanser krävs det att de anpassar sig 

och förstår vad bankerna efterfrågar vid utlåning. Detta kan inkludera underlag som 

affärsplaner, investeringskalkyler, kassaflödesanalyser, budgetar samt företagets 



12 

 

 

 

befintliga årsredovisningar. I dagsläget är det inte tydligt för lantbrukare vilka 

underlag som banken anser viktiga för att fatta ett lånebeslut (Landshypotek Bank, 

2022).  

Även för unga och nyetablerade lantbruksföretag kan det vara svårt att bygga upp 

en stabil kapitalbas samt de tillgångar som krävs för att ge bankerna säkerheten de 

kräver vid utlåning (Rapp, 2021).  Detta togs även upp i Statens Offentliga 

Utredningars betänkande Animalieproduktion med hög konkurrenskraft och gott 

djurskydd, -där unga lantbrukare pekas ut som de som har svårast att säkra 

bankfinansierade krediter (SOU, 2024:56, s. 119). 

En annan grupp som också pekas ut som missgynnade vid ansökning av 

bankkrediter är lantbrukare som tidigare haft finansiella svårigheter. De kan ha 

svårt att få en ny chans till banklån på grund av bankernas tendens att lita på 

historiska data. Detta kan då i sin tur skapa en ond cirkel för lantbrukaren då det 

kan bli svårt att förbättra kreditvärdigheten genom lån för att lyckas rädda 

verksamheten, vilket istället kan bli en bidragande faktor att verksamheten får 

läggas ner (Niléhn, 2010).  

1.3 Teoretiskt problem  

Inom kreditgivning till lantbruksföretag existerar ett tydligt teoretiskt problem 

kopplat till informationsasymmetri mellan kreditgivare och lantbrukare. 

Informationsasymmetri i detta fall syftar till att en av parterna har bättre insyn i en 

ekonomisk transaktion– i detta fall lantbrukaren, där lantbrukaren har bättre 

information om sin verksamhet än den andra parten, det vill säga kreditgivaren 

(Akerlof, 1970). Denna obalans i information leder till att bankerna kan behöva 

basera sina kreditbeslut på osäkerhet, vilket i praktiken kan resultera i att 

kreditvärdiga lantbruksföretag kan nekas finansiering eller få finansiering till sämre 

villkor. 

I en bransch såsom lantbruksbranschen kan detta bli särskilt problematiskt, där 

lantbrukssektorn är präglad av hög volatilitet, politiskt beroende, stark koppling 

mellan privat- och företagsekonomi samt långa avbetalningstider på investeringar 

(Nordström, 2018). Detta kan göra det svårt för kreditgivare att systematiskt 

bedöma framtida avkastning och risknivåer. I teorin antas kreditbedömning bygga 

på rationella beslut såsom kassaflöde, säkerhet och riskjusterad avkastning (Svedin, 

1992), men i praktiken behöver inte detta vara fallet, då besluten istället påverkas 

av faktorer som inte är lätta att kvantifiera såsom ledarskapsförmåga, strategisk 

medvetenhet och förtroendeskapande kommunikation (Lindahl & Olausson, 2018). 
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I dagsläget finns det studier som belyser detta från bankernas perspektiv. Exempel 

på detta är Jenny Svedins bok Kreditgivning och kreditbedömning av företag 

(1992). I boken beskriver Svedin den process som bör ligga till grund för 

kreditgivarens beslut om kreditgivning och benämner detta kreditgivningens 

referensram. Den innehåller fyra olika delar, som ska bedömas var för sig. Dessa 

delar syftar till att krediten ska passa in i kreditgivarens strategier för tillväxt och 

riskhantering. Först bör kreditgivaren bedöma huruvida den möjliga utlåningen 

passar in i sin nuvarande kreditportfölj. Därefter bör själva kredittagarens 

återbetalningsförmåga bedömas. Efter detta ska krediten som sådan bedömas, där 

riskexponering och avkastning för kreditgivaren måste vägas emot varandra. 

Slutligen ska kreditbedömmarens kompetens och de förutsättningar under vilka 

denne kommit till sina slutsatser tas i beaktande vid beviljande av eventuell 

kredit. Trots detta blir vissa bedömningsgrunder svåra för kreditgivaren, då detta 

kräver fullständig insyn i verksamhetens inre dynamik. Information som denna 

besitter endast lantbrukaren, varför ett teoretiskt dilemma för hur kreditgivarna kan 

fatta beslut om kreditansökningar där centrala delar av beslutsunderlaget är 

otillgängligt för kreditgivaren skapas. 

Andra exempel på befintlig forskning är tidigare examensarbeten, varav ett 

undersöker hur strukturrationaliseringen påverkat bankers kreditgivningsprocess 

till allt större mjölkföretag (Lindahl & Olausson, 2018). Studien fokuserar på en av 

de mest svårmätbara egenskaperna; hur ledarskapsförmågor kan påverka bankernas 

beslut? Ledarskap är sällan en direkt del av kreditbedömningens formella ramverk, 

men påverkar enligt studien den långsiktiga stabiliteten i verksamheten.  

Ett liknande examensarbete undersöker bankers kreditgivningsprocess vid köp av 

åkermark (Nordström, 2018), där författaren konstaterar att återbetalningsförmåga 

var den viktigaste faktorn vid kreditgivning, men att riskexponering, kredittagarens 

kassaflöde, ställda säkerheter, samt sociala aspekter, som exempelvis ovannämnda 

ledarskapsförmågor, också spelar in vid beslutsprocessen.  

Det teoretiska problemet blir därför komplext för hur informationsasymmetrin 

påverkarar bedömningsprocessen. En särskild teoretisk utmaning är att identifiera 

hur lantbrukarnas strategier för att kommunicera sin kreditvärdighet påverkar 

kreditgivarnas beslut samt vilka strukturella och institutionella faktorer som kan 

vara avgörande. Därför råder det ett behov av forskning som teoretiskt förankrar 

lantbrukarens roll i kreditprocessen, och analyserar hur kreditvärdighet skapas i 

interaktionen mellan låntagare och kreditgivare.  
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1.4 Syfte och frågeställningar  

Syftet med denna studie är att undersöka hur lantbrukare förbättrar sina chanser att 

beviljas kredit vid investeringar i animalieproduktion och på så sätt identifiera samt 

förstå vilka faktorer som kreditgivarna använder för att utvärdera utlånings-

ansökningarna. Målet är att utveckla strategier som lantbrukare ska kunna ha till 

sitt förfogande för att förbättra möjligheterna till finansiering.   

Forskningsfrågor:  

• Vilka ekonomiska och finansiella faktorer beaktar kreditgivare när de 

bedömer lantbrukares kreditvärdighet och beviljar/avslår lån till 

investeringar i animalieproduktion?  

• Beaktar kreditgivarna några andra faktorer än ekonomiska och finansiella 

faktorer vid samma investeringar?  

1.5 Avgränsningar 

Endast investeringar i animalieproduktion har undersökts i denna uppsats. 

Anledningen till detta är att grundaffären är helt annorlunda vid investeringar i 

fastigheter, vilket är den andra stora kategorin av investeringar i lantbruket. 

Kreditgivares förhållningssätt vid markköp hos lantbrukare har dessutom redan 

undersökts av Nordström (2018). Vidare har inte andra typer av byggnationer, 

exempelvis spannmålsanläggningar eller maskinhallar, beaktats i studien. Den 

avgränsningen har gjorts, då dessa investeringar ofta inte påverkar lantbrukarens 

verksamhet i samma utsträckning som en större investering i animalieproduktion, 

samt på grund av svårigheten att ta fram heltäckande investeringskalkyler för dessa 

typer av byggnadsinvesteringar. 

 

Studiens kvalitativa karaktär har medfört att den avgränsats till att inte inkludera 

intervjuer med samtliga kreditgivare som erbjuder krediter till investeringar i 

animalieproduktion. Syftet har dock varit att intervjua representanter från olika 

delar av Sverige, då eventuella regionala skillnader i finansieringsmöjligheter 

eftersökts, detta har gjorts. Intervjuer med representanter från samtliga län i Sverige 

har dock inte gjorts, återigen motiveras denna avgränsning av studiens kvalitativa 

metod. 

 

Lantbrukare har heller inte inkluderats i undersökningen, då syftet varit att utveckla 

strategier som lantbrukare kan använda sig av vid kreditansökningar. Det ansågs 

således mer relevant att intervjua kreditgivare för att undersöka studiens 

forskningsfrågor. 
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1.6 Disposition 

Uppsatsen är indelad i sex kapitel, där det första kapitlet syftar till att ge 

bakgrundsinformation och presentera, konkretisera och avgränsa de teoretiska och 

empiriska problem som undersöks i efterföljande kapitel. Därefter genomgås den 

forskningsmetod som använts för att samla in uppsatsens empiriska material. När 

detta presenterats, redogörs för i nästa kapitel om de teorier som kommer appliceras 

på det empiriska materialet för att analysera detta. Teorierna syntetiseras, i syfte att 

förklara hur de går att applicera på de givna frågeställningarna. 

I nästkommande kapitel sammanställs det empiriska materialet från de intervjuer 

med kreditgivare som utförts. Vidare analyseras detta i efterföljande kapitel, med 

hjälp av de teorier som tidigare presenterats. När analysen utförts och studiens 

resultat presenterats, diskuteras hur den ställer sig mot befintlig litteratur inom 

ämnet. Slutligen sammanfattas uppsatsens bidrag i en slutsats, där 

forskningsfrågorna besvaras och förslag på vidare forskning ges. 
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2. Metod  

Detta kapitel behandlar genomförandet av studien, där uppsatsens ontologiska och 

epistemologiska ställningstaganden presenteras och motiveras. Vidare gås de 

beslut och ställningstaganden som behövt göras för genomförandet igenom. 

Slutligen behandlas kvalitetskriterier och hur studien påverkats av författare och 

respondenter. 

2.1 Forskningsmetod 

Denna forskningsuppsats grundar sig i en kvalitativ metod med en induktiv ansats. 

Detta för att genom en kvalitativ metod få en djupare och mer detaljerad förståelse 

för de strategier och processer som lantbrukare behöver ta i beaktning för att uppnå 

kreditgivarnas krav angående utlåning.   

I denna studie undersöks hur kreditgivare resonerar kring finansiering av djurstallar 

inom lantbruket, samt vilka faktorer som kan vara viktiga för lantbrukare att ta i 

beaktning vid finansiering. Genom semistrukturerade intervjuer med representanter 

från olika kreditgivare hoppas att en förståelse rörande hur de bedömer faktorer som 

risk, värderar investeringar och föredrar olika typer av affärsmodeller inom 

lantbruket kan uppnås. Denna typ av insikter hade varit svåra att fånga med en 

kvantitativ metod, därför lämpar sig en kvalitativ metod bättre i denna typ av 

undersökning, detta då undersökningen syftar på aktörernas egna perspektiv, 

resonemang och erfarenheter för att sedan ta denna empiri och bygga vidare på 

befintlig teori (Bryman & Bell, 2017). 

Genom att lyssna på och beakta olika kreditgivares erfarenheter och reflektioner 

kan undersökningen sammanfatta en bild av förväntningarna som finns på 

lantbrukare i låneprocessen, vilken typ av möjligheter och utmaningar som 

finansiärerna ser inom lantbrukssektorn hoppas också kunna utrönas.  

Studien grundas på ett konstruktionistiskt ontologiskt synsätt, där verkligheten ses 

som socialt konstruerad genom interaktioner mellan aktörer och institutioner 

(Bryman & Bell, 2017), i detta fall mellan lantbrukare och kreditgivare. Ur ett 

epistemologiskt synsätt utgår denna undersökning från kritisk realism, vilket 

sammanfattas med att studien undersöker och identifierar de underliggande 

strukturer och mekanismer som finns inom den givna kontexten och som kan 

påverka finansieringsprocessen inom lantbruket (Bryman & Bell, 2017). 
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2.2 Litteraturgenomgång 

Denna studie tar sin grund i befintlig litteratur, i syfte att bygga vidare på forskning 

som redan gjorts inom ämnet och kunna bidra med kunskap i de luckor som finns, 

eller där litteraturen är motstridig. En narrativ litteraturgenomgång har genomförts, 

vilket är lämpligt för induktiva ansatser av samhällsvetenskaplig karaktär. Vad det 

innebär är en något friare genomgång än en systematisk litteraturgenomgång, där 

det från början inte är helt klart vilken litteratur som eftersöks (Bryman & Bell, 

2017).  

Primärt har peer-reviewed litteratur använts, alltså litteratur som granskats av andra 

kunniga inom ämnet innan publicering (Bryman & Bell, 2017). Artiklarna är både 

relativt välkända publikationer som bidragit mycket till de ämnen som behandlats, 

samt ett flertal examensarbeten författade vid SLU. Att dessa använts, är för att 

svenska källor, kopplade till just finansiering och kreditgivning till lantbruk 

eftersökts. Ämnet är förhållandevis smalt och har tidigare, inom en svensk kontext, 

nästan uteslutande behandlats i examensarbeten vid SLU. 

För att få en grundlig genomgång av litteraturen inom området har SLU:s databas 

Primo använts, samt Google Scholar och Epsilon. Sökord som använts har bland 

annat varit: kreditgivningsprocess, kreditgivning lantbruk, finansiering lantbruk, 

agentteori, riskteori, riskhantering kreditgivning, riskhantering finansiering, 

riskhantering lantbruk. 

2.3 Empirisk undersökning 

För att ta fram det empiriska material som syftar till att undersöka samspelet mellan 

kreditgivare och lantbrukare vid finansiering av stallar för animalieproduktion, har 

semistrukturerade intervjuer genomförts med representanter ansvariga för skogs- 

och lantbrukskunder hos några av de kreditgivare som är bäst representerade bland 

lantbrukare. Urvalet har gjorts genom att först undersöka vilka kreditgivare som 

främst riktar sig mot lantbrukskunder, för att därefter ta kontakt med 

kreditgivningsrepresentanter i olika delar av Sverige. Eftersom fokus har varit att 

hitta intervjupersoner med bred kunskap inom ämnet och med en viss geografisk 

spridning, får urvalet ses som målbaserat. Vad det innebär är att respondenter valts 

ut efter deras bedömda förmåga att bidra till arbetet (Bryman & Bell, 2017).  

Som tidigare nämnts, var intervjuerna semistrukturerade. Det innebär att ett 

ramverk för de frågor som skulle ställas var framtaget på förhand, men där 

ordningen frågorna ställdes och frågorna i sig lämnades öppna (Bryman & Bell, 

2017), detta för att ge respondenterna stor möjlighet att själva bidra med sitt 

perspektiv på ämnet och för att kontexten som analyseras främst beror på vad 

intervjupersonen svarar och inte på hur frågorna på förhand bestämts. Dessa frågor, 
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eller ämnespunkter som dryftas, skickades på förhand ut till deltagarna i studien, 

för att de skulle kunna bättre läsa in sig på ämnet och således bidra med den 

expertkunskap som var syftet med det målstyrda urvalet. För intervjufrågornas 

ramverk, se Bilaga 1. 

Intervjuerna spelades in och transkriberades löpande under intervjun, vilket var 

möjligt tack vare att bägge författarna närvarat på intervjuerna. Efter genomförd 

intervju, renskrevs transkriptionerna och skickades tillbaka till intervjupersonerna, 

för att de skulle ges möjlighet att korrigera eventuella missförstånd som uppstått 

mellan författare och intervjuperson. 

Samtliga intervjupersoner och de företag de representerar är anonymiserade i 

studien, detta efter önskemål från respondenterna, då de enskilda företagens- eller 

individernas rutiner och interna processer inte ska offentliggöras. 

2.4 Analys 

Materialet från de transkriberade intervjuerna kodades utefter innehållet, genom så 

kallad deskriptiv kodning. För semistrukturerade intervjuer, där frågorna inte är 

standardiserade lämpar sig en tematisk analys. Innebörden av detta är att försöka 

hitta mönster i intervjumaterialet och kategorisera efter de mönstren (Bryman & 

Bell, 2017). Tematiseringen har skett utefter forskningsfrågorna och efter de olika 

teorier som presenteras i det teoretiska ramverket. Ett led i detta var att redan i 

ramverket till intervjufrågorna presentera frågorna i kategorier utefter studiens 

forskningsfrågor. För tematiseringen utefter det teoretiska ramverket har modellen 

som presenteras i   
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3.2 Teoretisk syntes legat till grund för hur materialet ska analyseras. 
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2.5 Kvalitetskriterier 

Enligt Bryman och Bell (2017) finns det flera olika sätt att bedöma kvaliteten på 

kvalitativ forskning, dessa olika bedömningssätt är kategoriserade efter sina egna 

kvalitetskriterier. I denna uppsats har kvaliteten utvärderats genom de mest 

vedertagna kvalitetsmåtten: trovärdighet och äkthet (.ibid). 

Kvalitativ forskning bygger framförallt på att förstå kontexten i ett givet 

sammanhang, det görs således subjektiva bedömningar av de som bedriver 

undersökningen. Dessa kvalitetsmått syftar således inte på att studien ska vara 

replikerbar med exakt samma resultat och vara generellt applicerbar. Istället utgår 

kvalitetskriterierna från att vara trovärdig mot den empiri som samlats in och att 

vara transparent med de val som gjorts under forskningsprocessen (Bryman & Bell, 

2017). Att hela tiden vara transparent med de val som gjorts och diskutera följder 

av dessa val, bidrar till att undersökningen genomförts med ett reflexivt 

förhållningssätt, alltså med en medvetenhet av hur kvalitativ forskning påverkas av 

de som genomför forskningen. 

Begreppet trovärdighet handlar om hur trovärdigt resultatet av studien är. Detta 

handlar både om hur det tar tidigare forskning i beaktande, samt att den empiri som 

presenteras ska vara trovärdig mot verkligheten. För att täcka in dessa spridda 

kvalitetskrav, kan trovärdighet kategoriseras i fyra underkriterier. 

Tillförlitlighet är den första delen av begreppet trovärdighet och hänför sig till 

trovärdigheten, eller rimligheten i undersökningens resultat. För att uppnå en hög 

tillförlitlighet, är det viktigt att empirin som analyseras svarar mot den faktiska 

situationen när empirin samlades in (Bryman & Bell, 2017). Säkerställningen av 

detta har gjorts genom att skicka tillbaka transkriptionen av intervjusvaren till 

vederbörande intervjuperson, för att säkerställa att deras perspektiv uppfattats på 

rätt sätt. 

Överförbarhet är den andra delen inom begreppet trovärdighet och handlar om 

huruvida studien och dess resultat går att applicera i andra sammanhang (Bryman 

& Bell, 2017). Överförbarheten säkerställs genom att tydligt redogöra för de val 

som gjorts och för den litteratur som använts, i syfte att vara transparent med hela 

forskningsprocessen. Det blir då tydligt för läsare av undersökningen om den är 

överförbar i andra aktuella kontexter. 

Pålitlighet är den tredje delen av begreppet trovärdighet och refererar till om 

resultatet av studien skulle vara liknande om den genomfördes igen under liknande 

förhållanden (Bryman & Bell, 2017). Även här har transparensen kring 

forskningsförfarandet varit centralt vid tryggandet av uppsatsens pålitlighet, även 

om kreditgivningsprocessen grundar sig i regleringar från myndigheter och sedan 
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av företags förfarande och beslutsprocesser, spelar individen fortfarande relativt 

stor roll i praktiken. Utmaningen för att uppnå en hög grad av pålitlighet ligger i att 

empirin som samlas in genom intervjuerna ska försöka reflektera kopplingen 

mellan individ och de mer generella kriterierna och processerna. 

Konfirmering är den sista delen av begreppet trovärdighet och handlar om att 

minska forskarnas individuella värderingars påverkan på resultatet av studien 

(Bryman & Bell, 2017). Ett sätt att försöka uppnå detta är genom att de två 

författarna genomgående ifrågasatt varandra, i syfte att försöka eliminera 

individuella värderingars påverkan på arbete. Det finns dock fortfarande risk för att 

författarna har gemensamma värderingar som kan påverka studiens resultat. Båda 

författarna kommer från en lantbruksbakgrund och har ett stort intresse för 

ekonomin inom lantbruket och anser sig pålästa inom ämnet sedan tidigare, varför 

viss risk för tidigare värderingars påverkan på arbetet finns. 

Begreppet äkthet handlar om hur studien förhåller sig till den insamlade empirin, 

alltså att studien ska vara äkta mot empirin, för att komma nära verkligheten. Vidare 

innefattar begreppet även deltagarnas möjlighet att dra nytta av sitt medverkande i 

studien, alltså att resultatet ska gå att tillämpa i deras kontext. Begreppet handlar 

alltså om hur väl det som presenteras i studien stämmer överens och kan appliceras 

på den verklighet som undersöks (Bryman & Bell, 2017). För att försöka uppnå 

detta har flera intervjudeltagare använts där samma frågor ställts, för att genom 

triangulering försöka reflektera intervjumaterialet så äkta som möjligt.  
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3. Teoretiskt ramverk  

Här presenteras de teorier som ligger till grund för att analysera det empiriska 

materialet. Först presenteras teorierna var för sig, för att sedan syntetiseras under 

ett gemensamt ramverk. Teorier som behandlas är agentteori, financial literacy och 

Expected Utility Theory (EUT).  

3.1 Teorier  

Agentteorin kan användas för att beskriva förhållandet mellan lantbrukare och 

kreditgivare (Jonäll & Rimmel, 2016). Teorin delar upp aktörer i principaler och 

agenter, där principalen är uppdragsgivaren och agenten är den som utför ett 

uppdrag åt principalen. Vidare utgår teorin från att bägge aktörer vill maximera sin 

egen nytta och att konflikter och problem därmed kan uppstå (Jonäll & Rimmel, 

2016). Ett sådant problem, som utforskades av Akerlof (1970) är 

informationsasymmetri mellan parterna. Vad det innebär är att agenten sitter på mer 

information än principalen och att detta styr bägge parters handlande. 

Generellt sett kan de negativa konsekvenserna av informationsasymmetri delas upp 

i två delar, där den ena kallas adverse selection och innebär att den sämre 

informerade parten fattar beslut som är till nackdel för sig själv eller samhället på 

grund av sin bristande eller felaktiga information (Jonäll & Rimmel, 2016). Den 

andra konsekvensen kallas moral hazard och innebär att den bättre informerade 

parten utnyttjar sitt informationsövertag och kan ta större risker, genom att se till 

att motparten exponeras för större risk och får stå för kostnaderna av detta (Jonäll 

& Rimmel, 2016).  

Principalen kan givetvis göra åtgärder för att motverka dessa problem, dessa leder 

dock ofta till suboptimala lösningar. Exempel på detta är när principalen ändrar 

förutsättningarna för sitt uppdrag, i syfte att kompensera för riskerna med dåliga 

agenter, detta skrämmer i sin tur bort de bra agenterna från marknaden, vilket leder 

till att principalen måste ändra förutsättningarna för sitt uppdrag och processen 

börjar om. Verkliga exempel på detta är marknaden för begagnade bilar i USA, som 

var empirin som låg till grund för teorierna om informationsasymmetri och adverse 

selection (Akerlof, 1970). 

Jonasson och Magnusson Björk (2021) undersökte om lantbrukares ekonomiska 

kunskaper, vad de kallar financial literacy, ökar chanserna att beviljas banklån. 

Studien var av kvantitativ karaktär, med 133 respondenter, där lantbrukares 

låneansökningsprocess undersöktes; hur lätt de ansåg det var att beviljas banklån, 

dessutom utfördes ett test för att undersöka lantbrukarnas finansiella kompetens, så 

kallad financial literacy. Resultatet visade med statistisk signifikans att lantbrukare 
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som själva gjorde månadsbokslut och upprättade egna budgetar och 

investeringskalkyler, generellt hade högre finansiell kompetens än de lantbrukare 

som inte gjorde detta. Vidare visade studien, med en statistisk signifikansnivå om 

5%, att lantbrukare med högre financial literacy upplevde det enklare att beviljas 

banklån. Detta ger stöd till att den enskilde lantbrukaren kan påverka sin 

kreditvärdighet på fler sätt än endast genom de säkerheter som kan ställas. 

Vid bedömning av om lantbruksföretag ska beviljas lån, handlar beslutprocessen 

om mer än bara räkenskaper ur kreditgivarnas perspektiv. Beslutet fattas ofta under 

osäkerhet och olika typer av risker, där marknadsutveckling och framtida intäkter 

är svårbedömda faktorer (Svedin, 1992). Ur kreditgivarnas perspektiv så kan därför 

principer som överensstämmer med Expected Utility Theory (EUT) användas som 

hjälpmedel för att väga risker och olika utfall för att fatta ett välgrundat beslut. 

EUT presenterades av Neumann och Morgenstern (1953) och grundar sig i att en 

individ strävar efter att maximera sin nytta. I teorin finns alltid två utfall av varje 

given händelse, ett som ger högre inkomst än det andra utfallet. Vidare finns det 

givna sannolikheter för att dessa utfall ska ske. Beroende på individens syn på risk, 

kommer de individuella nyttofunktionerna att se olika ut. Nyttofunktionerna baseras 

på det förväntade resultatet av ett utfall, alltså sannolikheten att något ska ske 

multiplicerat med resultatet, dvs. inkomsten, av den händelsen. En riskavert individ, 

får avtagande nytta vid högre risk, alltså krävs det på marginalen att den förväntade 

inkomsten ökar mer än risken, för att den individen ska vara benägen att ta den 

risken. En riskneutral individ ställer sig helt neutral till risk och nyttofunktionen är 

således linjär, för att individen ska vara benägen att ta en risk måste det förväntade 

utfallet öka i paritet till risken. Den tredje typen av individ är riskbenägen och har 

således en tilltagande nyttofunktion vid ökade risker. Alltså behöver den förväntade 

inkomsten av ett utfall inte öka lika mycket som risken för att den riskbenägna 

individen ändå ska vara benägen att ta den risken. För att se hur de olika 

nyttofunktionerna ser ut jämfört med varandra, se Figur 3. 
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Figur 3 Visar nyttofunktionerna för riskaverta, riskneutrala och riskbenägna individer 
(Egen bearbetning). 

EUT innebär ur ett bankperspektiv att bankerna försöker maximera sin förväntade 

nytta, det vill säga att låna ut pengar till det alternativ som ger bäst avkastning med 

högst chans för möjlig återbetalning. Denna princip kan därför lägga en grund för 

risk- och nyttoanalys vid kreditprövning och finansieringsbeslut. 

Rent praktiskt går risken som kreditgivare ställs inför att dela upp i två delar: 

realisationsrisk och tidsrisk (Broomé, et al., 1987). Där tidsrisk är den risk som 

uppkommer vid bedömning av tillgångens framtida värde. Här tillämpas ofta en 

väldigt restriktiv bedömning hos banker, när det kommer till djurstallar, varför 

andra säkerheter måste ställas. Realisationsrisk är den risk kreditgivaren löper att 

tillgångarna inbringar ett lägre pris vid konkursutförsäljning. När kreditgivaren ska 

bestämma sin belåningsgrad, är det dessa, utöver lantbrukarens återbetalnings-

förmåga, som primärt ligger till grund. 
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3.2 Teoretisk syntes  

Sammanfattningsvis kan agentteorin användas för att förstå relationen mellan 

lantbrukare och kreditgivare. Där kreditgivarna i detta förhållande agerar principal 

då de tillhandahåller kapitalet samt att kreditgivarna dessutom agerar efter att 

lantbrukaren ska använda kapitalet i kreditgivarnas intresse, som oftast bygger på 

att maximera sin vinst till så minimal risk som möjligt. Lantbrukaren blir i sin tur 

agenten, eftersom lantbrukaren är den som lånar kapitalet av principalen för att 

bedriva sin verksamhet och därför måste agera efter både sitt eget och principalens 

intresse.  

Även informationsasymmetri utgör en stor källa till ekonomisk risk för banken och 

som således måste överbryggas för att banken ska vara villig att bevilja kredit. Detta 

då lantbrukaren sitter på all information om sitt företag, framförallt om 

verksamheten bedrivs i enskild firma, där det inte finns något krav på 

offentliggörandet av årsredovisningen (SFS, 1999:1078). Lantbrukare har även ett 

egenintresse att framställa sitt företag i så bra dager som möjligt, i syfte att beviljas 

kredit. Hur kreditgivare har valt att hantera dessa risker, för att minimera problem 

med moral hazard och adverse selection blir således centralt för kreditgivnings-

processen. 

I Sverige styrs processen av bland annat Finansinspektionens föreskrifter om 

kreditrisker (FFFS, 2018:16), som föreskriver hur kreditinstitut ska utföra 

belåningsprocesser med robusta rutiner som går att övervaka och mäta för att på så 

sätt begränsa riskerna. Detta gör att kommersiella banker som omfattas av dessa 

föreskrifter måste tillämpa systematiska kreditanalyser utifrån faktorer som 

potential, risk och marknadsläge, något som gör det svårt för bankerna sett till 

lantbruk, då lantbruksbranschen är en varierande marknad sett till priser samt att 

branschen blir enormt påverkad av vädret. Dessa rapporter fungerar sedan som ett 

stöd i bankernas utlåningsbeslut sett till bankernas risk och förväntad avkastning 

(Swedbank, u.å.). 

Det beskrivs inte uttryckligen hur bankerna hänvisar till EUT, men det går ändå att 

utläsa hur deras arbetssätt bygger på teorins principer. Det vill säga, att fatta beslut 

under osäkerhet genom att väga risk mot utfall vid varje enskilt utlåningsbeslut. 

Vilket gör EUT till en viktig del i kreditprövning inom lantbrukssektorn (Granath 

& Janson, 2010). 

Sammanfattningsvis kan konsekvenserna av informationsasymmetri, samt tids- och 

realisationsrisk avseende de belånade tillgångarnas framtida värde, förklara hur 

risk för kreditgivare uppstår. Medan EUT kan förklara hur kreditgivare förhåller sig 

till dessa risker. 
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4. Empiri 

I empiri-kapitlet presenteras sammanfattningar av de intervjuer som genomförts 

med skogs- och lantbruksansvariga hos tre kreditgivare i Sverige. Detta material 

är vad som senare kommer ligga till grund för uppsatsens analys-del. 

4.1 Kreditgivare 1 

Kreditgivare 1 är en kreditgivare som är relativt ny i branschen och där de som 

organisation inte ser på risk på samma sätt som konkurrenterna. Alltså att i deras 

fall ser de lantbruksbranschen som en stabil marknad med få konkurser och är 

därför beredda att ta större risker samt är beredda att vara med i lägen som 

konkurrenterna väljer att stå utanför. Detta kommer däremot till en extra kostnad 

för lantbrukaren då räntan på lånet generellt sett brukar ligga någon procent högre 

än konkurrenterna, något som kan ses som dyrt, men där alternativet kan vara att 

lantbrukaren inte får någon finansiering alls av någon kreditgivare. 

 

För att då ge finansiering till ett nytt djurstall vill kreditgivare 1 förstå sig på 

kunden. Detta gör kreditgivaren genom att arbeta med frågor som; vilken 

produktion jobbar kunden med idag? Vad vill kunden uppnå med det nya 

djurstallet? Har kunden erfarenhet av detta djurslag tidigare eller är det en ny typ 

av bransch kunden ska ge sig in i? Detta för att kunna kartlägga vilka effekter detta 

kommer ge på resultatet, så att kreditgivaren sedan kan göra en känslighetsanalys 

och jämföra med andra lantbruksföretag i branschen för att veta hur priskänslig 

investeringen är, då djurproduktion är en bransch med stora prisvariationer.  

 

Kreditgivare 1 anser att framtidskalkylen är det mest relevanta vid kredit-

bedömningen, men menar även att historiska data är viktiga att ta hänsyn till. Detta 

menar kreditgivare 1, är för att veta att marginalerna lantbrukaren har räknat med 

kan anses rimliga och behöver därför jämföras med tidigare produktionsdata så att 

kalkylen inte är baserad på en produktion där de nya kvantiteterna skiljer sig 

markant från vad produktionen tidigare presterat, då detta kan komma att leda till 

nekad finansiering.  

 

Vidare är det viktigt för kreditgivare 1 att förstå sig på vilken typ av ledare det är i 

företaget. Detta genom att till exempel undersöka ifall där finns utbildning i 

bakgrunden, samt vilka erfarenheter som ledaren besitter. Kreditgivare 1 menar att 

något som kan öka chanserna för beviljande av finansiering är att lantbrukaren har 

varit med och själv räknat på och ritat stallet och på så sätt kan hänvisa till varför 

det ska se ut, eller vara på ett visst sätt, istället för att lantbrukaren endast tar in 
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extern hjälp till kalkylering och därmed kan få en missvisande bild av den framtida 

produktionen. 

 

Sett till regionala skillnader anser kreditgivare 1 att de finns två relevanta 

skillnader, där den första är att de södra delarna av landet haft en väsentlig 

värdeökning på mark de senaste 10–20 åren, vilket gör att det blir lättare för 

lantbrukaren på dessa platser att kunna sätta marken i säkerhet för belåning av ett 

nytt djurstall till skillnad från de norra delarna av Sverige. En annan viktig faktor 

enligt kreditgivaren: är att tillgång till kreditgivare är varierande i Sverige, där det 

skiljer sig mellan olika platser hur många banker det finns i området. Kreditgivaren 

anser att det kan ge en fördel ifall det finns flera banker, då detta gör att lantbrukaren 

kan få ett bättre förhandlingsläge. Dessutom varierar kunskaper och kompetenser 

inom bankvärlden, vilket kan göra att det finns viss risk att bankkontakten inte 

förstår sig på investeringen lantbrukaren vill göra och därmed inte kan förmedla 

varför kredit bör beviljas, uppåt i banken. Följderna av detta kan vara att 

lantbrukaren nekas finansiering, när det istället hade beviljats om bankkontakten 

varit en annan. 

 

Vad gäller lantbrukets framtida kapitalbehov, anser kreditgivare 1 att det finns ett 

stort kapitalbehov för att klara investeringstakten, om dagens produktionsnivåer ska 

upprätthållas eller öka. Många aktörer är väldigt försiktiga, enligt kreditgivare 1, 

vilket slår mot lantbrukets allt större anläggningar, då exempelvis arealunderlaget i 

ökande grad består av arrenden. Detta påverkar ofta värderingen på det färdiga 

stallet, då det värderas lågt eftersom arealunderlaget bedöms som osäkert, vilket 

leder till problem med att ställa säkerheter för lantbrukaren. Där menar 

kreditgivaren att konkurrerande finansiärer skulle kunna gå längre i sin utlåning, 

genom att höja sina interna gränser på bottenlån. Vidare anser kreditgivaren att även 

topplån krävs, både att banker är mer villiga att ställa ut de lånen, samt att andra 

aktörer, både privata men eventuellt även statliga är villiga att finansiera lantbruk i 

längre utsträckning än vad bankerna vill. Kreditgivaren pekar återigen på att 

lantbruket, trots sitt väderberoende och sina stora prisvariationer, är en väldigt stabil 

bransch med väldigt få konkurser.  
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4.2 Kreditgivare 2 

Kreditgivare 2 är en av de större och ledande kreditgivarna i Sverige med en historia 

som sträcker sig över 100 år tillbaka. För denna kreditgivare bygger hela 

kreditgivningsprocessen på att förstå sig på individen: att förstå och lära känna vem 

som ska bygga djurstallet och få en uppfattning om det är rätt person att utveckla 

företaget framåt eller ifall personen kan anses vara mer av en förvaltare. Detta sker 

oftast genom en hel del fysiska möten, där det är variationer sett till om det är en 

kund sedan tidigare eller ifall det är en ny kund för kreditgivaren. Skulle det vara 

en ny kund för kreditgivaren anses det viktigt att undersöka vilken produktion som 

finns hos kunden och vad kunden anser sig åstadkomma med investeringen och 

genom detta undersöka ifall det anses rimligt. 

 

Kreditgivare 2 anser även att det är viktigt att lantbrukaren varit involverad och 

delaktig i kalkyleringsprocessen samt planeringen av byggnationen. Kreditgivare 2 

menar att alla kan gå till en rådgivare och få en färdig driftsplan, men där det kan 

resultera i att driftsplanen blir missvisande på grund av att rådgivaren inte har den 

bakgrundsfakta som behövs för att ge en korrekt bild av produktionen. 

 

Vidare, sett till nyckeltal menar kreditgivare 2 att de nyckeltal som de anser vara 

relevanta är: rörelsemarginal, räntetäckningsgrad samt belåningsgrad. Här är 

kreditgivaren noga med att poängtera att lantbruksbranschen inte skiljer sig mot 

andra branscher utan att alla branscher oavsett inriktning jämförs på samma sätt och 

där kreditgivaren menar att det viktigaste är att lånet kan betalas. Kreditgivaren är 

noga med att poängtera att nyckeltalen inte är det viktigaste utan fungerar mer som 

ett hjälpmedel och anser istället att det viktigaste är vilka förberedelser lantbrukaren 

själv gjort inför investeringen. Detta kan exempelvis vara att lantbrukaren varit runt 

på olika gårdar och testat (på) och jämfört fördelar mellan olika produktionsplatser 

för att få en känsla av vad som hade passat bäst för sin egen produktion. Detta menar 

kreditgivaren, att de bildar en mer långsiktig tro på sin produktion, vilket för 

kreditgivaren bildar en bättra känsla i deras risktagande. 

  

Sett till regionala skillnaderna i landet menar kreditgivare 2 att dessa är marginella. 

Den menar på att även om det finns olika prisvariationer på fastigheter i landet så 

behöver inte det medföra någon direkt påverkan på byggnationen. Kreditgivaren 

menar istället att likheter och skillnader tar ut varandra och då gör att även ifall 

slättbygderna eller de södra delarna av landet har högre markpriser och därmed 

lättare att ställa säkerheter så lönar det sig endast för de lantbrukare som ägt gården 

ett längre tag, men för en ny lantbrukare som vill etablera sig eller bygga kan 

skogsbygder vara ett bättre alternativ då där är billigare och konkurrens mellan 

grannar kan upplevas som mindre. 
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Vidare menar kreditgivare 2 att en del saker kan kreditgivaren inte bortse ifrån när 

det kommer till regionala skillnader. Det gäller saker som möjligheter och 

skillnader när det kommer till avsättning av sin producerade produkt. Det vill säga: 

hur nära beläget ligger exempelvis mejerier och slakterier? Kreditgivare 2 resonerar 

att en ledare som ser sig som företagare och ser chanserna inom lantbruket har bättre 

möjligheter att bli en lyckad företagare oavsett plats, men att ser lantbrukaren sig 

själv endast som en leverantör så kommer företagaren hitta hinder oavsett var 

dennes djurstall är beläget. 

 

Framtidmässigt så ser kreditgivare 2 att det är viktigt att man ser de yngre och vågar 

vara med i deras resa när de vill satsa och bygga nytt. Därför ser kreditgivare 2 det 

mer som en möjlighet än en nackdel ifall en 30-åring ansöker om finansiering 

jämfört med en lantbrukare som är 65 år. Detta baserar kreditgivare 2 på att ett 

djurstall är en speciell produktion och är en investering som är tänkt att hålla i 20–

25 år och då måste lantbrukare som ansöker om finansiering vara medvetna om vad 

som ska hända de närmsta åren i produktionen också. Där ser de även en nyckel i 

att bygga efter krav och förutsättningar som ska fungera i längden för att trygga upp 

investeringen både från kreditgivarens håll, men även för lantbrukaren som ska 

bygga.  

 

En annan viktig faktor som kreditgivare 2 poängterar är att oftast har det alltid 

funnits säkerhet hos de kunder som kommer och ansöker om finansiering, de 

upplever således inte ett ökat kapitalbehov i lantbruket, men det bygger på att de 

som kreditgivningsbolag är noga med att lantbrukaren bör bygga i den takt som 

marken också finns där: alltså att gården bör kunna vara självförsörjande till stor 

del, för att kunna säkra upp saker som foderbehov och bete, men även för att kunna 

minska sin exponering mot prisvariationer. Sedan är de medvetna om att olika 

produktionsgrenar har olika förutsättningar, men de är noga med att det bli svårare 

att godkänna en finansiering ifall man exempelvis inte kan producera allt sitt eget 

grovfoder som mjölkbonde. 
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4.3 Kreditgivare 3 

Kreditgivare 3 tillhör också en av de större kreditgivarna i Sverige och har även de 

en mångårig historia av kreditgivning till skogs- och lantbrukskunder. De finns 

representerade inom området i hela Sverige. Även här tar kreditgivningsprocessen 

sin början i individen. Kreditgivaren betonar att vid just djurstallsinvesteringar är 

det ofta befintliga kunder som söker finansiering, där det redan finns en historik för 

kreditgivaren att dra ifrån och en befintlig relation till kunden.  

 

Stor vikt läggs vid icke-ekonomiska faktorer, där företagarens personliga 

engagemang, driv, kunskap och erfarenheter ligger till grund. Det handlar om att 

bygga förtroende att företagaren är kapabel att klara av allt vad investeringen 

innebär. Här spelar också lantbrukarens sociala kompetens in, då kreditgivaren 

betonar att en bra relation mellan kreditgivningsrepresentant och lantbrukare är av 

stor vikt, då det är kreditgivningsrepresentanten som företräder lantbrukaren uppåt 

i den egna organisationen och att ett bra företrädande är förutsättningen för en 

beviljad kredit. 

 

När väl denna bedömning har gjorts, tas självklart hänsyn till investeringens 

ekonomiska faktorer. Stor vikt läggs vid historiska data, där kundens tidigare 

prestationer anses ligga till grund för kundens presumtiva framtida 

betalningsförmåga. Även här görs en personlig bedömning, om lantbrukaren 

tidigare visat på förmåga att kunna anpassa sig vid exempelvis stora prisvariationer 

kan det påverka kreditgivarens bedömning positivt. Vidare bedöms även 

investeringskalkylen och känslighetsanalyser utförs. Kreditgivare 3 betonar att det 

inte finns något generellt svar på viktiga nyckeltal, utan att en bedömning får göras 

i varje enskilt fall, då det kan vara olika faktorer som begränsar olika kalkyler, 

exempelvis mjölkpris eller pris på olika insatsvaror. 

 

Vad gäller återbetalningsförmåga hos kunden, förklarar kreditgivare 3, att det idag 

uppfattas som större svängningar i lantbrukets lönsamhet än tidigare. Detta får till 

följd att lönsamheten vid ”topparna” i dessa svängningar måste vara högre än 

tidigare, då ”dalarna” i vissa fall kan innebära förlust för det enskilda företaget. 

Kreditgivare 3 bedömer dock detta som något som uppfylls i dagsläget, då 

lönsamhetsnivåerna idag är väldigt goda för de flesta djurslag. Dessutom anser 

kreditgivaren att kundansvariga, hos alla kreditgivare, kanske påverkas i för stor 

utsträckning av vad som sägs i media om lantbruket och att det kan leda till en 

kortsiktighet i kreditgivarnas branschanalyser. I själva verket vet kreditgivarna att 

lönsamheten kan svänga fort i lantbruket, men att de själva kan ryckas med i dessa 

svängningar och påverkas av ”humöret i branschen”. 
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Vid frågan om regionala skillnader i lantbrukares möjligheter att finansiera 

djurstallar, anser kreditgivare 3 att skillnader finns. Kreditgivarens personliga 

erfarenhet är att kalkylen oftast kan se bättre ut i norra Sverige, och hänvisar då till 

framförallt lägre arrendenivåer och fördelaktiga investeringsstöd, medan det i södra 

Sverige är lättare att lösa logistiken vid större djurproduktionsanläggningar. 

Närheten till mer tätbebyggda områden och till andra lantbrukare, medför även 

högre andrahandsvärden än i norr. Kreditgivaren pekar även på andra regionala 

faktorer, exempelvis tillgången på kalv i ett område. Lantbrukaren måste då kunna 

redogöra för hur de löst sådana problem för att kreditgivaren ska bedöma 

investeringen som genomförbar. Framtiden gällande de regionala skillnaderna i 

möjlighet till finansiering, är enligt kreditgivare 3 att de geografiska skillnaderna 

kommer minska och att ännu mer fokus läggs vid företagarens förmåga istället för 

den geografiska placeringen. 

 

Angående lantbrukets framtida kapitalbehov anser kreditgivare 3 att det finns 

väldigt mycket kapital i branschen och att mer inte behövs. Det är den historiskt 

svaga lönsamheten som är problemet, inte kapitalförsörjningen. Åsikten är att om 

mer kapital skjuts in i lantbruket är risken överhängande att detta endast 

kapitaliseras i ökade fastighetspriser. Visserligen är det bra för säkerheten, men 

huvudfokus borde ligga på lönsamheten och återbetalningsförmågan i lantbruket, 

annars försvårar det endast för framtida generationer att ta över och driva lantbruk, 

resonerar kreditgivare 3. Slutligen poängterar kreditgivare 3 att en bra företagare, 

med en bra kalkyl, väldigt sällan får nej till svar. 
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5. Analys och Resultat 

I följande kapitel kommer empirin analyseras utifrån de teorier som resoneras 

kring i kapitel 3. Detta kommer göras genom att analysera insamlad empiri med 

agentteorin för att ge en bild av sambandet mellan kreditgivare och lantbrukare. 

Därefter analyseras financial literacy för att belysa styrkorna kring lantbrukares 

ekonomiska förmågor. Sedan analyseras hur EUT kan kopplas till kreditgivarnas 

risktagande. Slutligen görs en jämförelse mellan samtliga kreditgivare samt en 

sammanfattning av studiens resultat. 

5.1 Agentteorin 

Materialet från intervjuerna visar ett tydligt samband mellan hur samtliga 

kreditgivare ser på synen mellan lantbrukare och kreditgivare. Något som kan 

liknas med hur agentteorin förklarar sambandet mellan principal och agent (Jonäll 

& Rimmel, 2016). Detta gör att det tydligt går att utläsa även hur 

informationsasymmetri blir en central aspekt och påverkar hur kreditgivarnas beslut 

präglas. Kreditgivare 1 exemplifierar detta, genom att förklara hur kompetens och 

erfarenheter på bankkontoren kan variera i landet, vilket kan göra att finansieringen 

av ett nytt djurstall uteblir. Detta kan kopplas till adverse selection där bristande 

kompetens på enskilda banker kan leda till att bankmän gör ett finansieringsbeslut 

till nackdel för sig själv eller samhället.  I sin tur kan det leda till att fler djurstall 

inte byggs, vilket kan påverka exempelvis Sveriges självförsörjningsgrad negativt 

samtidigt som det kan göra det svårt för lantbrukare att expandera.  

 

Samtidigt lyfter alla kreditgivare att nyckeltal inte fäller avgörandet vid en 

finansiering, men att det är ett viktigt stöd vid belåningsbeslut. Något som går att 

koppla till moral hazard  (Jonäll & Rimmel, 2016). Detta då det finns risker för att 

den bättre informerade parten som i detta fall är lantbrukaren kan få fördelar jämfört 

med den mindre informerade parten som är kreditgivaren. I sin tur, gör det att 

kreditgivarnas risk kan anses bli högre än vad lantbrukaren behöver ta, vilket gör 

att kreditgivarna behöver ha nyckeltal att jämföra, för att kunna jämföra företag mot 

varandra och på så sätt minimera kreditgivarens eget risktagande. Moral hazard 

skulle kunna vara en förklaring till den stora försiktigheten hos kreditgivare som 

kreditgivare 1 framförde i sin intervju. 

 

Kreditgivare 2 samt 3 hänvisar trots detta till att även ifall många beslut fattas med 

stöd av historiska data och genom då exempelvis nyckeltal så måste varje enskilt 

finansieringsfall bedömas enskilt. Detta, då de menar att lönsamheten ligger störst 

i fokus och där olika produktionsgrenar haft olika vinstmarginaler de senaste åren, 

vilket leder till att nyckeltalen inte alltid ger en korrekt bild av företaget. Här gäller 
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det istället att banken har en bra kontakt med företagaren och gärna en historia med 

kunden sedan tidigare för att kunna fatta ett korrekt beslut som gynnar bägge parter.  

5.2 Financial literacy 

Intervjumaterialet visar på ett tydligt samband mellan ökade chanser att beviljas 

kredit och lantbrukarens egna financial literacy. Samtliga kreditgivare lyfter det 

som en klar fördel, nästan ett krav, att lantbrukaren själv är insatt i den 

investeringskalkyl som presenteras och kan svara på frågor om hur kalkylen 

påverkas ifall vissa parametrar förändras.  

 

Vad gäller lantbrukarens historiska prestationer, lägger de olika kreditgivarna olika 

vikt vid dessa och analyserar olika resultatposter och nyckeltal. Kreditgivare 1 

prioriterar investeringskalkylen framför historiska data och menar att viktiga 

nyckeltal och resultatposter skiljer sig mellan djurslag och är unika i varje enskilt 

fall. Kreditgivare 2 förefaller också prioritera driftsplanen och investerings-

kalkylen framför historiska data. Den poängterar dessutom att det alltid är samma 

nyckeltal som analyseras; rörelsemarginal och räntetäckningsgrad, oavsett bransch. 

Kreditgivare 3 prioriterar historiska data tungt, då den anser att dessa ger en tydlig 

indikation på företagarens förmåga och menar, likt kreditgivare 1, att vilka 

nyckeltal och resultatposter som är viktiga är unika i varje enskilt fall. Samtliga 

kreditgivare är samtidigt tydliga med att det är helhetsintrycket av företagaren som 

är avgörande, dennes engagemang, driv, tidigare prestationer och kunskaper, där 

financial literacy får ses som en enskild, om än viktig, del av detta. 

 

Sammantaget görs analysen att lantbrukarens financial literacy är en viktig del i 

kreditprövningen, som kan förstärka bilden av lantbrukaren som en duktig 

företagare och bygga förtroende hos kreditgivaren. Ökat förtroende kan leda till att 

minska informationsasymmetri-problematiken som tidigare lyfts och att kredit-

givarnas önskemål om att ”rätt företagare” ska beviljas kredit uppfylls. 

5.3 Expected Utility Theory 

Genom den insamlade empirin går kreditgivarnas agerande i kreditgivnings-

processen att koppla till EUT. Där samtliga kreditgivare är tydliga med att 

lönsamhet med rimliga marginaler måste finnas för att finansiering ska kunna vara 

möjlig, något som tydligt sammanfaller med resonemanget i EUT, där kreditgivarna 

vill maximera nyttan sett till risken (Neumann & Morgenstern, 1953). Detta går, 

genom den insamlade empirin, att utläsa där kreditgivare 1 är en kreditgivare som 

är mer riskbenägen och därför kräver att den förväntande lönsamheten också är 

högre sett till den större risken kreditgivaren utsätter sig för, något som tydliggörs 

genom deras högre ränta. I kreditgivare 2 samt 3:s fall så är de kreditgivarna mer 
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riskaverta. Vilket betyder att, för att de ska vara beredda att ta en högre risk vid 

finansiering, så behöver lönsamheten öka i högre proportion än vad kreditgivarens 

risk gör. Detta exemplifieras genom vilken typ av säkerhet som kreditgivarna 

godtar, där kreditgivare 2 och 3 belånar djurstallet lägre och där kreditgivare 1 är 

villig att belåna upp lantbrukarens produktion högre. Vilket i sin tur kan lägga grund 

för olika regionala skillnader där lantbrukare som ägt gården 10–20 år i de södra 

delarna av Sverige har haft en högre värdeutveckling på sitt fastighetsinnehav och 

således enklare kan ställa ytterligare säkerheter. I dessa fall, kan det bli lättare att 

bygga ett nytt djurstall som då oftast betingar ett lågt värde som säkerhet och då 

kan göra att lantbrukaren behöver ha alternativa produktioner att sätta i säkerhet för 

att möjliggöra den investeringen.  

 

En liknande aspekt lyfts av kreditgivare 2 där något som kan förbättra chanserna 

för att möjliggöra lantbrukarens finansiering är att produktionen ökar i den takt som 

markägandet i lantbruksföretaget ökar. Anledningen till det är att minska 

lantbrukarens exponering mot externa faktorer, såsom inköp av foder till djuren, 

något som kreditgivare 2 menar minskar deras risk och gör att de som kreditgivare 

kan känna en högre säkerhet. Samtidigt hänvisade kreditgivare 1 samt 2 till att det 

är en skillnad mellan arrenderad och köpt mark. Detta då arrenderad mark inte 

behöver följa med i en eventuell försäljning av produktionen, vilket leder till att 

djurstallet i sin tur minskar i värde för att det finns mindre underlag att få tag i foder 

till djuren, samt att detta kan göra att färre köpare är intresserade vid en eventuell 

försäljning. Kreditgivarnas åsikt om detta gick dock isär, där kreditgivare 2 

upplevde en risk med stor andel arrenderad mark, medan kreditgivare 1 inte 

upplevde samma risk vid dessa förhållanden, utan menade att det är så verkligheten 

ser ut för många moderna jordbruksföretag. 

5.4 Jämförelse mellan kreditgivare 

Genomgående för samtliga kreditgivare som intervjuats, är att företagaren och 

dennes personliga egenskaper är avgörande vid investeringar i djurstallar. Lantbruk 

bedrivs ofta som enskild näringsverksamhet eller som ett fåmansföretag, varför 

stort personberoende ofta föreligger. De risker som uppkommer av 

informationsasymmetrin mellan parterna, hänför sig därför inte bara till att 

företagets ekonomiska information delvis kan vara otillgänglig för kreditgivaren, 

utan också att den enskilde företagarens förmåga är synnerligen avgörande för en 

lyckad investering och att kreditgivare därmed måste säkerställa denna förmåga. 

Detta har identifierats av samtliga kreditgivare, där alla utrycker personkontakt och 

icke-ekonomiska faktorer, gällande företagarens individuella förmåga, som 

avgörande för beviljande av kredit till en djurstallsinvestering. 
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Lönsamheten i både hela företaget, samt i en framtida investering, är även den 

central i samtliga kreditgivares bedömning. Detta kan tyckas självklart, men är 

förenligt med att kreditgivare, som både till sin natur, men även på grund av 

Finansinspektionens rutiner (FFFS, 2018:16), är riskaverta och vill säkerställa egen 

ekonomisk vinning på en beviljad kredit. Dessutom vill de att kunderna också ska 

vara lönsamma till följd av affären, så att de stannar kvar som kund. 

 

På nästan alla andra punkter, går dock kreditgivarnas ståndpunkter isär. Angående 

regionala skillnader i möjlighet till finansiering av djurstallar, anser kreditgivare 2 

att sådana inte finns, eller att de utjämnas av de olika stödsystem som finns i olika 

delar av landet. Kreditgivare 1 och 3 anser, å sin sida, att regionala skillnader i 

finansieringsmöjligheter föreligger, där båda pekar på skillnader i markpriser, som 

både positivt och negativt i olika landsdelar. Kalkylen i områden med låga 

markpriser kan se bättre ut, på grund av lägre arrendekostnader, medan högre 

markpriser medger bättre möjligheter att ställa säkerheter till krediterna. Båda 

kreditgivarna pekar dessutom på vikten av kompetens hos den kundansvarige vid 

kreditinstitutionen lantbrukaren vänder sig till. Där detta kan fälla avgörandet och 

ligger helt utanför lantbrukarens kontroll. Dessutom är kreditgivare 1 och 3:s 

framtidsspaning att dessa regionala skillnader sannolikt kommer att minska, till 

förmån för att ännu mer vikt läggs vid den individuella företagarens förmågor. 

 

Branschens framtida kapitalbehov var även det föremål för olika uppfattningar från 

de intervjuade kreditgivarna. Kreditgivare 1 uttryckte ett stort framtida kapital-

behov för att upprätthålla investeringstakten i branschen och pekade på att andra 

kreditgivares, upplevda, överdrivna försiktighet var ett hinder för lantbrukares 

framtida investeringsmöjligheter. Ökat kapitalinflöde från annat håll, både statligt 

och privat var kreditgivare 1 också öppen för. Kreditgivare 2 såg inte något större 

kapitalbehov i branschen, men ansåg att eventuella förändringar i jordförvärvs-

lagen, som föreslagits av regeringen (Dir., 2023:157) och som efter tilläggs-

direktivet (Dir., 2025:17) ska redovisas 17 juni 2025, skulle kunna öppna upp för 

annat externt kapital till lantbruket. Kreditgivare 3 såg inget ytterligare kapital-

behov hos lantbruket, utan ansåg att tillräckligt mycket kapital fanns i branschen. 

Istället menade kreditgivaren att ett ökat kapitalinflöde in i lantbruket endast 

riskerar att kapitaliseras i högre markpriser. Kreditgivaren ansåg att en svårighet att 

beviljas kredit gallrade bort kunder som inte borde beviljas kredit och således är ett 

sätt för kreditgivare att tackla informationsasymmetri-risker.  
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5.5 Sammanfattning av resultat 

Sammanfattningsvis kan det alltså konstateras att det teoretiska ramverk som 

presenterats i kapitel 3. Teoretiskt ramverk, är tillämpningsbart på kreditgivning 

vid investeringar i animalieproduktion. Agentteorin och resonemangen kopplade 

till informationsasymmetri förklarar hur risker uppstår hos kreditgivaren, kopplade 

till investeringar i animalieproduktion, där financial literacy kan verka för att till 

viss del överbrygga informationsasymmetriproblematik. Kopplat till detta har 

kreditgivarna identifierat både samma, såväl som olika, risker att förhålla sig till. 

Hur kreditgivare förhåller sig till dessa risker har kunnat förklaras med EUT, där 

risker förvisso behandlas olika, men den stora skillnaden består i vilka risker som 

identifieras hos kreditgivaren. För en sammanfattning av resultaten, se Tabell 1. 

Tabell 1 Visar sammanfattning av uppsatsens resultat. 

Teori Fokusområde Praktiska följder 

Agentteori Uppkomst av risk Fokus på relation till lantbrukaren 

och förtroendebyggande, oftast 

görs dessa investeringar av 

befintliga kunder. 

-Informationsasymmetri 1 Stort personberoende i 

lantbruksföretag 

Stort fokus på lantbrukarens 

förmåga (kompetens, driv, 

engagemang, kunskap och 

erfarenheter/prestationer). 

-Informationsasymmetri 2 Lantbruksföretagens 

lönsamhet och 

återbetalningsförmåga 

Varierande fokus på historiska 

ekonomiska data eller 

investeringskalkyl, varierande 

nyckeltal och resultatposter som 

beaktas. 

Financial literacy Överbrygga 

informationsasymmetri 

Samsyn kring att lantbrukaren bör 

vara väl insatt i den investerings-

kalkyl/driftsplan som presenteras. 

Expected Utility 

Theory (EUT) 

Riskhantering hos 

kreditgivaren 

Lönsamhet med rimliga 

marginaler ett krav. Olika 

säkerheter godtas av olika 

kreditgivare. Regionala skillnader 

kopplade till markpriser, stöd, 

andrahandsvärden, tillgång till 

kreditgivare och 

produktionsfaktorer påverkar, 

samtidigt som de framhävs av 

kreditgivarens riskhantering. 
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6. Diskussion 

Nedan diskuteras hur uppsatsens resultat står sig mot befintlig litteratur i ämnet. 

Tonvikt har lagts hos tidigare examensarbeten vid SLU som behandlat 

kreditgivning till lantbruk. 

 

Granath och Janson (2010) kom i sin undersökning fram till att de faktorer bankerna 

borde fokusera på vid deras kreditbeslut framförallt var företagets kassaflöde och 

företagarens kompetens, istället för att fokusera på de säkerheter som ställdes, 

vilket var fallet 2010. Det får anses att vår undersökning styrker Granath och 

Jansons slutsats, där samtliga kreditgivare påtalat kassaflödet och företagaren som 

centrala i kreditgivningsprocessen. Synen på risk och ställda säkerheter, som 

Granath och Janson menar behövde förändras, skiljer sig dock mellan olika 

kreditgivare. 

 

Vidare kan denna forskning stärka uppsatsen av Lindahl och Olausson (2018), där 

deras forskning gav stöd för att lantbrukarens ledarskapsförmågor och erfarenhet 

förenklar processen att attrahera kapital för att effektivisera sin verksamhet inom 

mjölkproduktion. Dessa slutsatser styrks av vår uppsats, då samtliga kreditgivare 

påtalat att lantbrukarens erfarenhet, utbildning, tidigare prestationer och 

engagemang förbättrar chanserna för denne att beviljas kredit oavsett djurslag vid 

finansiering av ett nytt djurstall. 

 

Till skillnad från Lindahl & Olausson (2018) ger vår undersökning stöd för att 

storleksrationalisering inte nödvändigtvis behöver förbättra chanserna till 

finansiering i dagsläget. Anledningar till detta som pekas ut är bland annat om 

produktionen skulle byggas upp på en stor andel arrenden, eller ifall kreditgivaren 

anser att en eventuell försäljning av gården skulle vara svår, då den attraherar för 

få köpare. Dessa faktorer pekas ut som riskhöjande för kreditgivaren och att 

produktionen anpassas efter gårdens förutsättningar pekas ut som fördelaktigare än 

att ständigt bli större. 

 

Slutligen avviker Nordströms (2018) resultat från denna uppsats, då han kom fram 

till, att de viktigaste faktorerna för beviljad kredit vid köp av jordbruksmark ligger 

på de ekonomiska värdena; återbetalningsförmåga och de ställda säkerheterna. 

Sociala aspekter ansågs viktiga, men inte avgörande för beviljandet av kredit vid en 

sådan investering. Detta resultat avviker således från både Lindahl och Olaussons 

(2018) resultat, samt från våra slutsatser. Förklaringen beror sannolikt på att det är 

köp av jordbruksmark som undersökts och inte stallar för animalieproduktion, 

vilket denna studie och till viss del Lindahl och Olaussons studie riktar sig till. Det 
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är en intressant skillnad, då företagaren setts som väldigt central vid investeringar i 

animalieproduktion och att det i ett lantbruksföretag med djur som regel också finns 

jordbruksmark. Skillnader i kreditgivningsprocessen mellan exakt samma parter, 

lantbrukaren och kundrepresentanten hos kreditgivaren, är intressant, men grundar 

sig sannolikt i att investeringar i jordbruksmark och i animalieproduktion är helt 

olika affärer. 



39 

 

 

 

7. Slutsatser 

I uppsatsens sista kapitel sammanfattas uppsatsens slutsatser, forskningsfrågorna 

besvaras och förslag till vidare forskning lämnas. 

7.1 Forskningsfrågorna besvaras 

Studiens syfte var att studera de faktorer som påverkar kreditgivares beslut om 

utlåning vid finansiering av djurstall, samt att undersöka hur lantbrukare kan öka 

möjligheterna att kredit beviljas för sina djurstallsinvesteringar. Mer konkret har 

detta gjorts via uppsatsens forskningsfrågor:  

 

Vilka ekonomiska och finansiella faktorer beaktar kreditgivare när de bedömer 

lantbrukares kreditvärdighet och beviljar/avslår lån till investeringar i 

animalieproduktion?  

Av analysen framgår det att samtliga kreditgivare tar stor hänsyn till ekonomiska 

faktorer, men att precisera vilka faktorer som tas hänsyn till har inte varit möjligt. 

Olika kreditgivare har olika syn på ekonomisk information, där viktningen på 

makronivå mellan investeringskalkylen och företagets historiska ekonomiska data, 

skiljer sig mellan samtliga kreditgivare som intervjuats. Sannolikt skulle ännu fler 

skillnader framgå om studien omfattat fler kreditgivare. På mikronivå är 

skillnaderna också stora, där vissa kreditgivare bedömer alla lantbruksföretag efter 

samma kriterier, gällande nyckeltal och resultatnivåer, medan andra kreditgivare 

tar stor individuell hänsyn till varje enskilt fall. Nyckeltal och resultatnivåer som 

påverkar i de fallen varierar, beroende på hur företaget tidigare presterat, eventuella 

regionala faktorer, samt på de individuella kalkylernas begränsande parametrar, 

oavsett om de är avräkningspriser eller insatsvaror. Genomgående är dock att 

återbetalningsförmågan alltid är kritisk för beviljande av kredit. 

Finansiella faktorer som beaktas vid kreditprövning till djurstallar varierar också 

mellan olika kreditgivare. Belåningsgrad och ställda säkerheter beaktas alltid. Det 

som dock skiljer sig ganska väsentligt åt mellan kreditgivarna, är hur dessa 

finansiella faktorer beaktas. Olika kreditgivare har olika förhållande till ekonomisk 

risk och ser olika risker. Av vissa pekas lantbruket ut som en väldigt stabil bransch, 

som därmed bör kunna belånas högt, medan andra kreditgivare inte gör någon 

skillnad på lantbruk och andra branscher. 

Framtida utsikter för hur djurstallar ska finansieras skiljer sig också åt mellan 

kreditgivare, där vitt skilda åsikter, som att lantbruket har ett stort kapitalbehov, 

eller att lantbruket inte är i behov av mer kapital överhuvudtaget har lyfts av olika 

kreditgivare. 
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Beaktar kreditgivarna några andra faktorer än ekonomiska och finansiella faktorer 

vid samma investeringar?  

Icke-ekonomiska faktorer spelar en stor roll för samtliga kreditgivare, där 

företagarens individuella förmåga lyfts som den viktigaste faktorn för beviljande 

av finansiering hos samtliga kreditgivare. Dessutom spår samtliga kreditgivare att 

vikten av detta kommer att öka, i takt med att lantbruken blir större och att hela 

branschen således blir beroende av allt färre individer för att bibehålla sin 

produktion. Storleksrationaliseringen ses dock inte alltid som något positivt, utan 

samtliga kreditgivare lyfter att storleken på animalieproduktionen måste anpassas 

efter den egna gårdens förutsättningar, stor produktion kan således försämra, såväl 

som förbättra, möjligheterna att finansiera ett djurstall. 

En icke-ekonomisk faktor som ligger utanför lantbrukarens kontroll, som lyfts av 

två kreditgivare, är kundrepresentantens roll hos kreditgivaren för beviljandet av 

investeringen. Kompetensen hos denne lyfts fram som central i att kommunicera 

för kreditgivarnas kreditkommittéer varför lantbrukarens investering bör beviljas 

kredit. Här lyfts även lantbrukarens sociala relation till sin kundrepresentant fram 

som viktig för hur lantbrukaren blir representerad av sin kundrepresentant. 

7.2 Avslutande reflektion 

Sammanfattningsvis kan det sägas att icke-ekonomiska faktorer spelar en central 

roll hos samtliga kreditgivare vid investeringar i djurstallar, där framförallt 

företagarens förmåga poängteras. Ekonomiska faktorer spelar också en central roll, 

men beaktas väldigt olika av olika kreditgivare. Dessutom spelar den individuella 

kundrepresentanten hos kreditgivaren en större roll, än vad i alla fall författarna, 

först trodde. 

 

Slutsatsen blir således att lantbrukaren har en stor förmåga att påverka 

möjligheterna att beviljas kredit för investeringar i djurstall. Genom att visa på 

historiskt bra prestationer, vara väl förberedd inför mötet med kreditgivaren och att 

vända sig till flera olika kreditgivare vid en eventuell finansiering, har lantbrukaren 

goda möjligheter att förbättra sina chanser att beviljas finansiering. 
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7.3 Förslag till vidare forskning 

Självklart hade en mer omfattande undersökning, där fler kreditgivare, från fler 

företag representerade i branschen och från ännu fler delar av Sverige, varit 

intressant. En sådan studie skulle sannolikt lämpa sig bättre som en kvantitativ 

studie, i syfte att undersöka hur denna studies resultat överensstämmer vid ett 

bredare urval. Vidare hade denna uppsatts kunnat kompletteras med framtida 

forskning där lantbrukarens perspektiv hade beaktats. Perspektivet kring 

lantbrukaren hade gett en bra bild kring hur kreditgivarens perspektiv överens-

stämmer med lantbrukarnas egna uppfattningar och erfarenheter kring finansiering 

vid investeringar i animalieproduktion.  

 

Denna forskning belyser helheten av vad kreditgivare tar hänsyn till vid 

finansiering av djurstallar, men belyser inget om hur de ser på den ökande tekniken 

i djurstall. Detta gör att det behövs mer forskning kring hur bankernas ser på 

merkostnaden för ökande teknik och ökande kostnader kring detta. Där tekniken 

kan bli en viktig framtidsmässig faktor kring effektivare produktion på gårdarna. 

Dessutom hade undersökningar kring kreditgivning till andra byggnationer på 

lantbruk kunnat undersökas, exempel på sådana är spannmålsanläggningar, 

gårdsverkstäder, maskinhallar eller biogasanläggningar. 
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Populärvetenskaplig sammanfattning 

Lantbrukare har stora möjligheter att påverka sina chanser att beviljas 

lånefinansiering vid investeringar i djurstallar. Ofta drivs lantbruk av en eller ett 

fåtal personer, varför dessa individers förmågor blir helt centrala för företagets 

framgång. Detta är något som kreditgivare tar hänsyn till vid kreditansökningar och 

trycker på att företagarens engagemang, kunskap, driv och tidigare prestationer är 

grundpelarna i att bygga förtroende hos kreditgivaren, vilket krävs för att få låna 

pengar. Självklart spelar även ekonomiska faktorer en stor roll, men även här 

kommer det tillbaka till lantbrukaren, om denne är väl insatt i sin investeringskalkyl 

och/eller driftsplan och kan svara för hur kalkylen påverkas om olika parametrar 

justeras, bidrar detta till det förtroendebygget som krävs hos kreditgivaren. För 

lantbrukaren är en bra kundrepresentant, som kan förmedla internt varför 

kreditgivaren ska låna ut pengar hos kreditgivaren, av stor vikt för om finansiering 

kommer att beviljas eller ej.  

 

Detta är de slutsatser som framkommit när kreditgivningsprocessen vid 

investeringar i animalieproduktion har undersökts i denna studie. Undersökningen 

genomfördes via intervjuer med tre olika kreditgivare, inriktade på skogs- och 

lantbrukskunder, från olika delar av Sverige. Därefter har intervjumaterialet 

analyserats med teorier kopplade till att de olika parterna inte har tillgång till samma 

information och risker som uppstår av detta. Sedan har riskhanteringsteorier 

tillämpats på dessa risker, för att analysera hur kreditgivarnas riskhantering 

fungerar i praktiken. 

 

Ytterligare slutsatser från undersökningen är att samsyn inte råder mellan de olika 

kreditgivarna gällande exakt hur ekonomisk information ska tas hänsyn till vid en 

kreditbedömning. Beroende på kreditgivare vägde antingen investeringskalkylen 

eller de historiska prestationerna tyngst och de olika kreditgivarna tog olika hänsyn 

till nyckeltal, där vissa gjorde individuella bedömningar efter de mest kritiska 

parametrarna vid varje enskild investeringsbedömning, medan andra hade riktlinjer 

om att alla skulle hanteras likadant. 

 

Dessutom konstaterades att regionala skillnader i möjlighet till finansiering 

föreligger, där både lantbrukens och kreditgivarnas förutsättningar spelar in. 

Markpriser och olika former av stöd påverkar från lantbrukens sida, medan 

tillgången till bank och finans påverkar från kreditgivarnas sida. 
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Bilaga 1 

Intervjufrågor Kandidatarbete 

 
1. Kan du kort förklara hur organisationen uppbyggd och de 

grundläggande affärsmodell? 

Del 1: Ekonomiska och finansiella faktorer 

2. Vilka ekonomiska nyckeltal tittar ni främst på när ni bedömer ett 

låneärende för investering i ett djurstall? 

Exempelvis likviditet, soliditet, kassaflöde, resultat etc. 

3. Hur bedömer ni lantbrukets långsiktiga betalningsförmåga vid stora 

investeringar som djurstallar? 

4. Hur stor vikt lägger ni vid historisk ekonomisk data jämfört med 

framtidsprognoser i era kreditbedömningar? 

5. Hur påverkar olika former av stöd (t.ex. EU-stöd eller nationella 

investeringsbidrag) er bedömning? 

6. Hur hanterar ni risker kopplade till prisvariationer på 

jordbruksprodukter vid finansiering av investeringar? 

7. Finns det särskilda riktlinjer eller policys internt hos er för 

investeringar inom animalieproduktion? 

8. Har ni olika kriterier för markköp och investeringar i 

animalieproduktion? 

1. Hur ser ni på risken i att finansiera djurstallar jämfört med att 

finansiera markköp? 

2. Skiljer sig kriterierna för olika typer av djurhållning, t.ex. 

mjölkproduktion jämfört med gris eller fjäderfä? 

9. •  Upplever ni att det finns skillnader i möjligheten att få lån beroende 

på var i Sverige lantbruket är beläget? 

(T.ex. södra Sverige vs norra Sverige, tätortsnära vs glesbygd) 

 

Del 2: Icke-ekonomiska faktorer 

10. Finns det andra faktorer än de strikt ekonomiska som påverkar ert 

beslut att bevilja eller avslå ett lån? 

T.ex. lantbrukarens erfarenhet, utbildning, framtidsplaner, 

hållbarhetsaspekter, generationsskifte, djurvälfärd, miljökrav etc. 

11. Hur ser ni på lantbrukarens kompetens och personliga engagemang i 

verksamheten – påverkar det er bedömning? 

12. Spelar bankens egna värderingar eller strategiska mål (t.ex. fokus på 

hållbarhet eller innovation) någon roll i kreditbeslutet? 

13. Vilken roll spelar framtida regelverk (miljö, djurskydd etc.) i 

bedömningen av investeringens lönsamhet och risk? 
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14. Hur viktiga är relationer och tidigare samarbeten med lantbrukaren i 

kreditprocessen? 

 

Del 3: Framtid och förändringar 

15. Har ni märkt av en förändring i lantbrukarnas efterfrågan på 

finansiering för djurstallar de senaste åren? I så fall varför? Påverkar 

det er utlåning? 

16. Tror ni att skillnader i belåningsmöjligheter mellan regioner kommer 

att öka eller minska framöver? 

17. Tror ni att skillnaderna i belåningspraxis mellan lantbruk och andra 

branscher kommer att öka eller minska i framtiden? 

18. Hur skulle du beskriva bankens syn på lantbrukets roll som långsiktig 

låntagare jämfört med andra näringar? 

19. Vilka faktorer skulle kunna bidra till att förbättra lantbrukets 

tillgång till kapital i framtiden? 

T.ex. Finansiering genom riskkapital, leasinglösningar, statliga 

kreditgarantier etc. 
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