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Sammanfattning

Att utveckla ett lantbruksforetag i form av att kopa eller arrendera mer mark kraver
mycket kapital. Ett satt att 6ka vardet pa en odling &r att odla grédor med hdog
omsattning sasom specialgrodor. Efterfragan av gronsaker pa marknaden &r
stigande och mgjligheten att omsatta mycket pengar per hektar ar stor i jamforelse
med traditionell spannmalsproduktion. Dessutom ar marknadsandelen lag for
specialgrodor exempelvis gronsaker vilket tyder pa att det finns utrymme pa
marknaden for fler odlare. Med tanke pa den efterfragan som verkar finnas pa
specialgrodor och den mojligheten till att kunna omsatta en hégre summa pengar
per hektar sa skapar odling av specialgrodor stérre méjligheter samt vagar mot en
lénsam produktion. Varfor valjer da vissa lantbrukare att bortse fran denna
mojlighet? Och varfor véljer andra lantbrukare att ta vara pa mojligheten?

I den har kvalitativa intervjustudien har totalt atta lantbrukare intervjuats. Fyra som
har borjat odla specialgrédor och fyra som inte borjat annu. Till hjélp att undersoka
lantbrukarnas underliggande faktorer anvands Theory of planned behavior som
anvands till att forklara och forutse beteenden utifran att identifiera en individs
underliggande psykologiska faktorer sasom attityd, subjektiv norm och upplevd
beteendekontroll.

Resultatet visar att lantbrukare som inte borjat odla specialgrédor ser fler hinder an
mojligheter. Bland annat att det &r hog risk, mycket kapital som kréavs for uppstart,
stress och mycket handarbete. Lantbrukare som borjat odla specialgrodor var
snabba till beslut, hade en vilja att maximera utnyttjandet av befintliga tillgangar
samt kande endast en liten oro och risk infor uppstart.

Detta kan bero pa olika personlighetsdrag eller att lantbrukarna vill bedriva sina
foretag pa olika satt. Antingen sjalva, med anstéllda, med mycket arbete periodvis
eller som ett vanligt 7-16 jobb. Nagot som &r genomgaende for samtliga atta
lantbrukare &r vikten av att ha en forebild eller seris affarspartner for att borja odla
specialgrodor.



Abstract

Developing a farm business in the form of buying or leasing more land requires a
lot of capital. One way to increase the value of the farming is to grow crops with
high turnover such as specialty crops. Demand for vegetables on the market is rising
and the opportunity to turn over a lot of money per hectare is great in comparison
with traditional grain production. In addition, the market share is low for specialty
crops, such as vegetables, which indicates that there is room for more growers.
Given the demand that seems to exist for specialty crops and the opportunity to be
able to turn over a higher amount of money per hectare, the cultivation of specialty
crops creates greater opportunities and paths towards profitable production. Why
then do some farmers choose to ignore this possibility? And why do other farmers
choose to take advantage of the opportunity?

In this qualitative interview study, a total of eight farmers were interviewed. Four
who have started growing specialty crops and four who have not yet started. To
help investigate farmers' underlying factors, Theory of planned behavior is used to
explain and predict behaviors based on identifying an individual's underlying
psychological factors such as attitude, subjective norm, and perceived behavioral
control.

The results show that farmers who have not started to grow special crops see more
obstacles than opportunities. Among other things, that it is high risk, a lot of capital
required for start-up, stress, and a lot of handwork. Farmers who started growing
special crops were quick to make decisions, had a desire to maximize the utilization
of existing assets and felt only a small amount of anxiety and risk before starting

up.

This may be due to different personality traits or that farmers want to run their
businesses in different ways. Either themselves, with employees, with a lot of work
periodically or as a regular 7-16 job. Something that is consistent with all eight
farmers is the importance of having a role model or serious business partner.
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1. Inledning

1.1 Bakgrund

Att utveckla ett lantbruksforetag genom att kopa eller arrendera mer mark kraver
mycket kapital. Markpriserna i Sverige har sedan 1995 arligen presenterats av
Jordbruksverket med syfte att visa prisférandringen 6ver tid. Dessa priser ar en
specialbearbetning av fastighetspriser som Statistiska centralbyran (SCB) arligen
tar fram. Ar 2020 var genomsnittspriset i hela landet for akermark 105 900 kr per
hektar. | Ovre Norrland hittades de lagsta genomsnittspriserna pa 18 900 kronor per
hektar medan de hdgsta genomsnittspriserna gick att finna i Gotalands sodra
slattbygder med 279 700 kronor per hektar (se bilaga 1) (Jordbruksverket 2021a).
Aven arrendepriserna har stigit sedan 1995. Enligt Jordbruksverket (2021b) var
priset att arrendera akermark 1 945 kronor per hektar i genomsnitt for hela landet
2020. Precis som markpriserna varierar detta per region (se bilaga 2).

Ett satt att omsatta mycket pengar och oka vardet pa odlingen &r att odla
specialgrodor, sasom gronsaker och bar, som oftast innebar en intensivare
odlingsform. Manga gronsaker kraver speciella forutsattningar och mer arbete an
exempelvis spannmal da skord sker ofta for hand, vilket ar tidskravande (Fogelfors
2015). En jamforelse mellan olika grodors omséttning visas i tabell 1. Siffrorna ar
medel for gardar i Sodra Sverige da odling av gronsaker forekommer framst i det
omradet (Ascard et al. 2020). Viktigt att ha i atanke ar att dessa kalkyler ar generella
och skdrdemangd och kostnader skiljer sig fran gard till gard.

Tabell 1: Berakning for ett hektar. Kronor per kilo och kronor per hektar. Egen bearbetning fran
Jordbruksverket, agriwise, jordbruksverket statistik.. Siffrorna ar fran 2020.

Groda Avrakningspris Séljbar skord  Omsattning
Hostvete, foder 1,58 7 300 11534
Maltkorn 1,55 5200 8 060
Foderhavre 1,32 4700 6 204
Vitkal, 1:a kvalitet 5,67 51 000 289 063
Mordtter,1:a kvalitet 3,31 56 000 185 466
Lok, alla kvaliteter 2,65 48 000 127 128




Juni 2017 antog riksdagen en livsmedelsstrategi med overgripande mal att 6ka
Sveriges livsmedelsproduktion (Jordbruksverket 2022a). Produktionsékningen bor
spegla konsumenternas efterfragan som i sin tur kan leda till en Okad
sjalvforsorjningsgrad (L6fven & Bucht 2016).

Vad konsumenter efterfragar kan antas relatera till forséljningssiffror. Johansson
(2020) ndmner i en artikel att forsaljningen av véxtbaserad mat har 6kat kraftigt de
senaste aren. Detta starks av Axfood (2022) som enligt ”Vegobarometern 20217
visar att antalet flexitarianer 6kat vilket &r en bidragande orsak till att vegotrenden
okat i stort. Konsumtionssiffror fran 2019 visar att konsumtion av grénsaker okat
med 16 procent sedan 2010 och konsumtion av mj6l och gryn har minskat med 10
procent under samma tid (Jordbruksverket 2021c).

Angaende sjalvforsorjningsgraden sa ar Sverige inte sjalvforsérjande pa de
insatsvaror som behovs till jordbruksproduktion. Istallet anvands begreppet svensk
marknadsandel for att beskriva andelen svenska produkter av den totala
forbrukningen i landet (Jordbruksverket 2021d). Viktigt att ha i atanke ar att
marknadsandelarna paverkas av bade utbud och efterfragan. Okar efterfrdgan sa
sjunker marknadsandelen aven om inte produktionen sjunker. Siffror fran 2020
visar att det ar endast spannmal (139%) och socker (107%) som har positiv
handelsbalans det vill s&ga &r dver 100 procent. Mordtter, matpotatis och &gg har
nastintill 100 procent (se bilaga 3) (Burman et al. 2022). Trots hogre efterfragan har
svenskodlade gronsaker och bar inte hallit jamna steg med mer kapitalintensiva
livsmedel med minskande efterfragan. I figur 1 visas marknadsandel for moréter,
jordgubbar, 16k, gurka, apple och tomat (Jordbruksverket 2021d).
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Figur 1: Svensk marknadsandel fér ett urval av frukter och grénsaker 1995-2019 (Jordbruksverket
2021d).

Med tanke pa den efterfrigan som verkar finnas pa specialgrodor och den
mojligheten till att kunna omsatta en hogre summa pengar per hektar (se tabell 1)
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sa skapar odling av specialgrédor stérre mojligheter samt vagar mot en I6nsam
produktion. Varfor viljer da vissa lantbrukare att bortse fran denna mojlighet? Och
varfor valjer andra lantbrukare att ta vara pa mojligheten?

| en tidigare studie av Hansson et al. (2010) undersoker forfattarna utvecklingen av
lantbruksforetag med avseende pa lantbrukarnas diversifiering eller specialisering
av sina lantbruksforetag. Resultatet visade att graden av specialisering och
diversifiering paverkas av egenskaperna hos foretagarens affarsstruktur, finansiella
och demografiska forhallanden. Liknande studie har gjorts pa norska lantbrukare
for att ta itu med fragan om motivation for gardsdiversifiering. Dér visade resultatet
att sociala motivationer ar lika viktiga som ekonomiska motiv, vilket betyder att det
finns stora skillnader for vilka motiv som ligger till grund for diversifiering (Vik &
McElwee 2011). Bada studierna ar kvantitativa studier. Det finns darfor ett
potentiellt kunskapskap dar en kvalitativ studie saknas. Denna studie amnar
fokusera pa varfor inte fler lantbrukare borjar med specialodling. For att fa en
djupare undersokning och forstaelse kommer dven lantbrukare som har borjat med
specialodling och deras underliggande faktorer som paverkat att undersokas.

Till hjalp att kunna undersdka detta anvénds Theory of planned behavior som
anvands till att forklara och forutse beteenden utifran att identifiera en individs
underliggande psykologiska faktorer sasom attityd, subjektiv norm och upplevda
beteendekontroll (Ajzen 1991).

Resultatet ska bidra till att utveckla support och radgivning for lantbrukare for att
utveckla sitt entreprendrskap. Da ett av tre dvergripande mal for EU:s gemensamma
jordbrukspolitik 4r “att frimja en smart, konkurrenskraftig, motstandskraftig och
diversifierad  jordbrukssektor =~ som  garanterar livsmedelsforsorjningen”
(Jordbruksverket 2022b) sa &r resultatet d&ven intressant for beslutsfattare och 6vriga
intressenter som stravar mot att uppna detta mal.

1.2 Syfte

Att undersoka och forsta varfor inte fler lantbrukare borjar odla specialgrédor samt
vilka underliggande faktorer som paverkar lantbrukarnas beslut kring att borja odla
specialgrodor eller inte.

1.3 Fragestallningar

De fragestéllningar som studien kommer besvara ar foljande:
- Vad hade paverkat lantbrukarna som inte borjat odla specialgrodor till att
borja odla specialgrodor?
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- Vilka ar de storsta skillnaderna mellan dessa tva grupper av lantbrukare som
paverkar om de borjar odla specialgrodor eller inte?

1.4 Avgransningar

Denna studie gor ingen jamforelse mellan kon eller alder. Den undersoker endast
varfor lantbrukare inte borjar odla specialgrodor samt varfor lantbrukare borjat odla
specialgrodor. Specialgrédor i denna studie ar grodor som har lag marknadsandel
men som har stor efterfragan. Grodor som kraver mycket handarbete och som oftast
skordas for hand sasom gronsaker och bar. Exempel pa grodor som klassas som
specialgrodor i studien &r olika sorters kal, tomater, jordgubbar, sparris, gurka och
I6k. Grodor som inte faller in under specialgrodor i studien &r potatis, morotter,
sockerbetor, linser, artor och grasfré da stor del av arbetet sker maskinellt och ger
inte heller lika hoga arbetskostnader.
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2. Teoretiskt ramverk

2.1 Theory of planned behavior

Till hjalp att undersoka lantbrukarnas underliggande faktorer anvands Theory of
planned behavior (hdrmed forkortat TPB). TPB anvénds till att forklara och forutse
beteenden utifran att identifiera en individs underliggande psykologiska faktorer
sasom attityd, subjektiv norm och upplevd beteendekontroll. Ett beteende antas
kunna vara att borja med specialodling som den har studien handlar om.

TPB kommer anvandas till att utforma fragor som ska hjélpa till att forsta och
forklara varfor beteendet (att borja odla specialgrédor) inte utférs samt forklara vad
som paverkat att beteendet har utforts. TPB har anvénts i flertalet studier tidigare
som ber6r den agrara nédringen. | en Brasiliansk studie av Senger et al. (2017)
anvands ramverket for att identifiera vilka underliggande psykologiska faktorer
som finns, och hur de paverkar lantbrukarnas intention att diversifiera sin
produktion. En annan studie av (Bagheri et al. 2019) anvénder TPB till att utforska
lantbrukares avsikt att anvénda bek&mpningsmedel i Iran. | den studien &r
anvandandet av bekdmpningsmedel sjalva beteendet.

2.1.1 Sammanfattning av TPB

1991 presenterade Icek Ajzen Theory of planned behavior. Enligt teorin ar det
medvetna manskliga beteendet styrt av tre underliggande 6vervdganden som
paverkas av en mangd faktorer sasom ekonomi, personlighet, alder, kon. Dessa tre
Overvaganden Kkallas for: beteendeGvertygelse, normativ &vertygelse och
kontrollGvertygelse (Ajzen 2019). Ajzen (1991) menar att dessa tre Gvertygelser
foregar skapandet av de matbara faktorerna: attityd mot beteendet, subjektiv norm
och upplevd beteendekontroll. En positiv attityd, en fordelaktig tolkning av
subjektiv norm i kombination med en stark upplevd beteendekontroll, ger ett
positivt samband till att manniskor far en intention att utfora beteendet. Intentionen
i sin tur ar steget fore sjalva beteendet och beteendet kommer da utforas sa fort ratt
mojlighet ges (se figur 2). 1 nedanstaende avsnitt beskrivs dessa dvertygelser och
faktorer och sambanden mellan dem.
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Figur 2 Schematisk bild Over Theory of planned behavior.
https://people.umass.edu/aizen/tpb.background.html

2.1.2 Beteendetvertygelse och attityd mot beteendet

Beteendedvertygelser kopplar aktuella beteendet till ett i forvag forvantat resultat
och upplevelse. Med andra ord sa &ar beteendedvertygelsen den subjektiva
sannolikheten att beteendet kommer ge ett visst resultat eller upplevelse. Ajzen
(1991) menar att en person kan ha manga beteendedvertygelser kopplade till vilka
beteende som helst, och det ar endast ett fatal Gvertygelser som ar lattillgangliga
vid ett visst 6gonblick. Anta att dessa lattillgangliga 6vertygelser kombinerat med
de subjektiva vérdena for forvantade resultatet bestammer attityden till beteendet
(Ajzen u.a.a).

Attityden till beteendet handlar om i vilken grad individen vérderar beteendet
positivt eller negativt. Detta bestams av de lattillgangliga beteendedvertygelserna
som kopplat beteendet till olika upplevelser och resultat, namnt ovan. (Ajzen u.a.b).
Om attityden &r negativ &r risken liten att beteendet &ger rum, &r den déremot positiv
sa dr risken stor att beteendet utfors (Ajzen 1991).

Enligt ABC-modellen for attityder har en attityd tre komponenter som tillsammans
betecknar en attityd. Alla tre komponenter inverkar pa attityden och det kravs att
kanna till alla tre komponenter for att kunna identifiera en attityd. De tre
komponenterna ar pa originalsprak affect, behavior och cognition. Hadanefter &r de
kallade affekt, beteende och kognition.

- Affekten betecknar individens kanslor mot ett attitydobjekt. Alltsa gillar eller
ogillar attitydobjektet. Ett exempel som ber6r denna studie kan vara om en
individ utsétts for specialodling, via ett studiebesok till exempel sa kan
personen kinna “0Oj, specialodling verkar kul och intressant”, eller ”Detta
verkar vara riktigt trékigt, jag gillar det inte alls.”
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- Beteende betecknas individens avsikt mot attitydobjektet. Detta handlar om
hur en individ beter sig nar den utsétts for attitydobjektet. Om en individ blir
bjuden till en gard med specialodling sa kan den antingen tacka ja och aka
dit, eller tacka nej for den ogillar det. Eller aka hem tidigare, eller stanna
kvar langre pa ett studiebesok.

- Kognition betecknar forestallningar, kunskap, asikter, forvantningar en
individ har om ett attitydobjekt. Till exempel jag tror specialgrodor ar ett
bra alternativ for mig och mina jordar” eller ’jag tycker det dr obehagligt
med specialgrodor da det ér riskfyllt att odla dem” (Jain 2014).

For att kunna veta attityden mot beteendet enligt TPB &r det viktigt att ta hdnsyn
till att en attityd har tre komponenter. En komponent kan paverka attityden mer an
de andra tva, vilket dr intressant att veta om sa ar fallet. Om en individs attityd mot
att borja med specialodling ar ”Jag tycker inte det verkar kul med specialodling.
Det &r alldeles for hog risk med att odla det. Jag skulle troligtvis inte dka pa ett
sadant studiebesok om jag fick frigan.” Denna attityd ar tydligt negativt installd till
beteendet. Medan om attityden istédllet ar “Jag tycker det verkar kul med
specialodling. Dock ar det hog risk med att odla det men jag kanske kan tdnka mig
att aka pa studiebesok”. Denna attityd & mer eller mindre blandad, den sager varken
jaeller nej till beteendet. | det fallet gar att tyda att den affektiva komponenten hade
stort inflytande Gver attityden.

2.1.3 Normativ dvertygelse och subjektiv norm

Normativa 6vertygelser aterspeglar det upplevda forvantningarna pa om beteendet
ska utforas eller inte fran betydelsefulla personer i individens narhet. Detta kan vara
exempelvis partner, foraldrar, vanner, medarbetare, branschkollegor, radgivare och
pa hur stor relevans deras asikter har for individen i fraga (Ajzen u.a.c).

Subjektiv norm &r individens egen uppfattning om beteendet. Detta paverkas av hur
de betydelsefulla personerna i individens ndrhet kommer beddma beteendet.
Individen véger in deras asikter i sin egen asikt om beteendet (Ajzen u.a.d). | en
tidigare studie av Karlsson & Klasson (2018) dar forfattarna undersokte attityder
och normer hos lantbrukare som hindrar samarbete i driftsbolag. Den subjektiva
normen undersoktes genom att stilla fragor sasom Vilka skulle inte uppskatta om
du ingick 1 ett deldgande driftsbolag?”. Pé sé sitt fick de veta vilka runt omkring
lantbrukaren som paverkade lantbrukarens subjektiva norm. Liknande fragor kan
stallas i denna studie, exempelvis ”Vad tycker méanniskor i din nérhet om att odla
specialgrodor?”.
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2.1.4 Kontrollovertygelser och den upplevda
beteendekontrollen

Individens kontrollovertygelser berér den upplevda nérvaron av faktorer som
verkar underlattande eller forsvarande av att kunna paverka och kontrollera
beteendet. Individen kan védva in tidigare erfarenhet av beteendet i
kontrollovertygelsen (Ajzen u.a.e).

Den upplevda beteendekontrollen &r individens uppfattning om dess kontroll over
utfoérandet av beteendet, det vill sdiga om den kommer kunna utfora beteendet. Om
individen upplever att den har tillrackliga resurser och fa hinder att utféra beteendet
blir den upplevda beteendekontrollen stark (Ajzen 1991). En annan studie av
Andersson (2016) dar forfattaren undersoker varfor unga tar 6ver lantbruksforetag
har foljande fraga stéllts for att ta reda pa den upplevda beteendekontrollen: »Vilka
ar de storsta barridrerna till att ta over dina forédldrars lantbruksforetag?”” Dar fick
respondenterna svara pa vilka hinder de anser sig ha och om de tror resurserna finns.

2.1.5 Verklig beteendekontroll

Om ett beteende ska genomforas framgangsrikt sa kraver det inte bara en gynnsam
intention utan aven att individen har tillracklig niva av beteendekontroll. Den
verkliga beteendekontrollen avser huruvida individen har de fardigheter, resurser
och andra forutsattningar som kravs for att utféra beteendet. Det kan vara svart att
helt faststalla nivan av verklig beteendekontroll, men i de fallen kan den upplevda
beteendekontrollen verka som en stallforetradare for den verkliga
beteendekontrollen och utifran denna forutse beteendet (Ajzen u.a.f).

2.1.6 Intention

Intentionen &r en indikation pd om individen ar beredd att utféra givet beteende.
Detta ar steget innan sjalva beteendet. Alltsa individens avsikt med att utfora
beteendet. Desto positivare attityden och subjektiva normen &r, och ju starkare den
upplevda kontrollen &r desto starkare blir individens intention att utfora beteendet.
En stabil intention &r en vantan pa att ratt mojlighet ska infalla sig for att utfora
beteendet (Ajzen u.a.g).
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2.2 Begransningar och kritik mot Theory of planned
behavior

Enligt Sniehotta et al. (2014) finns det mycket kritik mot teorin. Samtidigt som det
ar en av de mest anvanda modellerna foér forskning inom hélso-beteenden. Teorin
ar valkand for manga forskare, studenter och beslutsfattare. Kritik fran Sniehotta et
al. (2014) ar att de ifragasatter dess giltighet och anvandbarhet. De sager dven att
nagra av teorins pastaenden ar falska.

Sheeran et al. (2013) har kritiserat teorin for dess stora fokus pa rationellt tinkande
vilket utesluter de omedvetna paverkansfaktorerna pa beteendet. Conner et al.
(2013) &r inne pa samma linje och menar att dven att teorin inte tar hansyn till de
kanslomassiga aspekter som paverkar reaktionens roll bortom forutsedda affektiva
resultat.

Déa teorin har anvénts i tidigare studier for att undersoka underliggande
psykologiska faktorer sa kommer den med all sakerhet kunna vara till hjalp aven i
denna studie. Kritiken att teorin utesluter omedvetna paverkansfaktorer kan
sjalvklart stamma, men om sa ar fallet att exempelvis vanor ar en faktor som
paverkar i hog grad sa kommer det att beskrivas i diskussionen och slutsatsen.

17



3. Metod

3.1 Kvalitativ intervjustudie

Syftet med studien ar att undersoka och forsta varfor inte fler lantbrukare borjar
odla specialgrédor samt vilka underliggande faktorer som paverkar lantbrukarnas
beslut kring att borja odla specialgrodor eller inte. Det handlar om att forsta
foretagarnas uppfattning och sétt att resonera, besluta, reagera och pa sa satt kunna
urskilja och sérskilja varierande handlingsmonster. Metoden som har anvénts var
kvalitativ intervjustudie. Till skillnad fran en kvantitativ metod som kortfattat
intresserar sig for statistiskt verifierbara sammanhang (Alvehus 2013:20) sa ar en
kvalitativ studie rimlig nar en forstaelse for manniskors tankande &r syftet med
studien (Trost 2010:32).

Intervjun var strukturerad, det vill sdga studien handlade om ett visst omrade och
inte flera omraden. Fragorna i intervjun var 6ppna som betyder att frdgorna var utan
svarsalternativ. Ordningsfoljden styrdes av den intervjuades svar och foljdfragor
stalldes nar det passade beroende pa tidigare fragor (Trost 2010:42). Pa sa satt blev
det ett bra flyt i samtalet.

Endast en person intervjuades at gangen. Anledningen var for att fa nyanserade
svar. Vid en gruppintervju kan deltagarna paverka varandras asikter och svaren som
ges blir en majoritetssynpunkt (Trost 2010:68). Vilket i detta all inte var vad som
efterfragades.

3.1.1 Urval

Tva grupper av lantbrukare har intervjuats. Kriteriet for forsta gruppen som
intervjuades var att lantbrukarna ska ha valt att borja med specialodling av eget
initiativ, de ska exempelvis inte ha tagit 6ver en befintlig odling av specialgrddor.
Ett exempel ar att de kan ha varit spannmalshénder som sedan valt att utveckla sin
verksamhet till att odla en eller flera specialgrodor. Specialodlingen ska ha borjat
inom de senaste fem dren. Detta ar for att lantbrukarna ska ha farskt i minnet hur
processen och tankegangen gick till. For andra gruppen lantbrukare som
intervjuades var kriteriet att de inte ska ha paborjat odling av specialgrodor.
Intervjuerna genomfordes med totalt atta olika lantbrukare, det vill sédga fyra
lantbrukare per grupp. Da kriteriet for forsta gruppen lantbrukare var ganska smalt
da det finns relativt fa gronsaksodlare och annu farre som barjat odla senaste fem
aren, sa har urvalet inte begréansas till en specifik specialgroda. Huvudsaken ar att
grodan ska falla inom ramen for vad som &r specialodling enligt avgrénsningarna i
inledningen. For att fa kontakt med lantbrukare som passar in i detta kriterium har
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kontakt tagits med MOEK (Mellansvenska odlares ekonomiska forening) och
Sydgront. Dessa foreningar ar tva av de storre odlarféreningar for frukt-, gronsaker,
béar- och potatisodlare i Gotaland och Svealand och besitter ett stort kontaktnat med
specialodlare. Kontaktpersonerna for respektive forening har stallt sig positiva till
studien och har delgett forslag och kontaktuppgifter pa specialodlare. Da tiden nar
studien genomfordes var mitt i plantering och varbruk fér manga av odlarna sa var
det inte alla tillfragade som hade tid att delta men en stor del av dem tackade ja. For
att fa kontakt med lantbrukare som inte borjat odla specialgrodor har forfattarens
kontaktnat anvants for att hitta lampliga lantbrukare. Flera av lantbrukarna har
forutom vaxtodling aven smaskalig dikoproduktion samt en av dem har
mjolkproduktion. Forutom att de inte ska ha borjat odla specialgrédor sa ska de ha
tillrackligt med mark for att &ven kunna odla spannmal eller grédor som inte blir
till foder.

3.1.2 Reliabilitet och validitet

| kvalitativ forskning har reliabilitet och validitet olika innebord &n i den
kvantitativa forskningen. | kvantitativa studier betyder validitet att rétt foreteelser
mats. | kvalitativa studier ar syftet istallet att upptécka foreteelser, att kunna tolka,
forstd och beskriva uppfattningar. En god validitet maste genomsyra hela
forskningsprocessen for att vara god (Patel & Davidsson 2011). Med god reliabilitet
inom kvantitativ forskning menas att matningen ar stabil och inte utsatt for
slumpinflytelser. Hade samma person intervjuats flera ganger sa ska den ge samma
svar varje gang for att vara hog reliabilitet. Skiljer sig svaren ar det lag reliabilitet.
Inom kvalitativ forskning daremot ar olika svar nodvandigtvis inte tecken pa lag
reliabilitet. Detta kan istéllet tyda pa att personen har lart sig nagot, har en annan
sinnesstamning eller &ndrat uppfattning, vilket &r viktigt att som intervjuare
uppfatta och forsta. Varierande svar ar alltsa inte negativt i en kvalitativ studie.
Déarfor anvéands sallan reliabilitet i den kvalitativa forskningen. Validitet har ett
storre fokus. Det &r viktigt att en trovérdig tolkning gors av den intervjuades
livsvarld, till exempel genom att beskriva utifran den intervjuades perspektiv och
inte ens egna perspektiv som intervjuare. Det ar ocksa av stor vikt hur forskaren
lyckas fanga det som &r mangtydigt och motségelsefullt, till exempel relationen
mellan vad som &r normalt och speciellt (Patel & Davidsson 2011:106).

Vid starten av intervjun har de intervjuade fatt forklarat att det finns inga fel svar
och att det &r deras tankar som efterfragas och inte vad de tror att andra vill att de
ska svara. De har &ven blivit informerade om att intervjun &r anonym, férutom for
forfattaren. Deras namn och gard kommer alltsa inte framkomma i uppsatsen.
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3.1.3 Upplagg och intervjudesign

Avstandet och tiden att aka till lantbrukarna for att gora fysiska intervjuer har
beddmts varit for stort och tiden for knapp. Malet var darfor att intervjuerna skulle
ske i forsta hand via zoom och i andra hand via telefon. Majoriteten hade inte
mojlighet att vara med pa intervju via zoom. Detta for att lantbrukarna hade svart
att avsatta stillasittande tid vid datorn som krévs vid en sadan intervju. Darfor var
det tva lantbrukare som intervjuades via zoom och sex lantbrukare via telefon.

Designen pa intervjun och fragorna i denna undersékning utgar fran TPB. Fragorna
ar darfor uppdelade efter teorins tre olika delar: attityder, normer och kontroll som
benamns som teman langre fram i texten. Da beteendet som undersoks redan har
skett i en av respondentgrupperna sa kommer undersokningen ga ut pa att
identifiera och forklara vilka faktorer som paverkade att beteendet utfordes. I den
respondentgrupp som inte utfort beteendet har fragorna utformas i form av hur de
ser och kanner kring beteendet i fraga.

Innan intervjun sker maste ett antal faktorer identifieras for att intervjun ska bli ratt
enligt TPB. Vart att notera ar att det ar sallan kvalitativ forskningsmetod anvands i
studier som har TPB som teoretiskt ramverk. Det ar vanligare med kvantitativ
metod (Renzi & Klobas 2008) vilket nedanstaende faktorer ar utformade till. En
anpassning for att passa kvalitativ intervjustudie har gjorts av forfattaren.

Definiera beteende: Innan arbetet bojar maste beteendet i fraga tydligt definieras i
termer av dess mal, handling, sammanhang och tidselement. Det definierade
beteendet &r: att borja odla specialgrédor. For den grupp av lantbrukare som utfort
beteendet redan ska det ha skett inom de senaste fem aren.

Specificering av forskningspopulationen: Tva grupper kommer studeras. En
grupp av lantbrukare som har borjat med specialodling av minst en grdda, inom de
senaste fem aren. Satsningen ska ha gjorts pa egen hand, det vill sdga lantbrukaren
ska inte ha tagit 6ver en verksamhet dér specialodling bedrivits tidigare. Det ska
vara nytt for lantbrukaren. En annan grupp av lantbrukare som inte valt att borja
odla specialgrodor. Alder och kén har ingen betydelse i denna studie utan finns
endast med for att beskriva respondenterna.

Formulera framstaende fragestallningar: Fragorna ar formulerade utifran
beteendedvertygelser, normativa 6vertygelser och kontrollovertygelser (Fishbein &
Ajzen 2011). Eftersom utformningen pa intervjun ar kvalitativ med lag grad av
struktur dar intervjun sker som ett samtal som berér olika teman sa kommer inte ett
formular med fragor presenteras har. Varje intervju ar unik och ordningen som
intervjun beror de olika temana skiljer sig fran intervju till intervju.
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Till att borja med stalls fragan om lantbrukaren kan berétta lite om sin bakgrund,
vad den odlar och storlek pa gard. Utifran vad lantbrukaren svarar fortsatter
intervjun genom att stalla féljdfragor som leder in i ett av tre teman.

Nedan foljer ett axplock av exempelfragor till de tre temana.
Beteendedvertygelser:
- Vad var din uppfattning om att odla specialgrédor innan du pabdrjade din
odling?
- Vad tanker du nér du hor ordet specialodling?

Normativa dvertygelser

- Hur skulle manniskor i din narhet reagera om du foreslog att borja odla
specialgrodor?

- Hur har méanniskor i din narhet stottat eller inte stottat dig i din satsning?

Kontrollovertygelser
- Vilka hinder sag du infor att starta upp?
- Vad kénner du for hinder eller risker med att odla specialgrodor?

Pilotstudie: En pilotstudie gjordes for att fa ett hum om hur ratt fragor ska stallas
for att fa djupgdende svar. Pilotintervjun tog 75 minuter och det blev mycket
material som inte horde till &amnet. En lardom som drogs var hur svart det var att
faktiskt stalla 6ppna fragor och foljdfragor som gor att intervjun gar pa djupet.
Lantbrukaren som intervjuades uppskattade samtalet och var valdigt behjéalplig av
att ge sin tid. Till ndstkommande intervjuer drogs lardomen att vara tydligare med
att halla sig till &mnet vid varje fraga sa inte svaren svavar ivag for mycket samt att
fokusera mer pa att stalla 6ppna fragor. Ibland behévdes det dock stéllas ja och nej
fragor for att sakerstalla att svaret hade uppfattats korrekt.

3.1.4 Beskrivning av respondenterna

Grupp 1:
Foretagare A: Ruben, 55 ar, uppstart specialodling 2019.
Foretagare B: Marit, 34 ar, uppstart specialodling 2021.
Foretagare C: Ture, 30 ar, uppstart specialodling 2018
Foretagare D: Styrbjorn 28 ar, uppstart specialodling 2019.
Grupp 2:
Foretagare E: Maj, 29 ar, véaxtodling och kottdjur.
Foretagare F: Rutger, 32 ar, vaxtodling och kottdjur.
Foretagare G: Gosta, 38 ar, vaxtodling.
Foretagare H: Leif, 25 ar, vaxtodling och mjélk.
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Medelaldern for lantbrukarna var 34 ar och det var 25% kvinnor och 75% man. Sex
av dem var fran norra Gotaland, en fran sodra Gotaland och en fran sodra Svealand.

3.1.5 Bearbetning av data

Intervjumaterialet har spelats in da samtliga lantbrukare gav tillatelse till det.
Dérefter har materialet transkriberats och sammanstéllts efter de tre teman som
beskrivits ovan. Forst har varje grupps data bearbetats for sig. Sedan kommer
skillnaderna diskuteras under diskussion och slutsats.
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4. Resultat

| detta kapitel beskrivs resultatet av studien. Férst kommer varje grupps svar
redovisas utefter de tre teman i TPB. Sedan presenteras en sammanfattning av
gruppernas sarskiljande drag.

4.1 Grupp 1: Lantbrukare som bdorjat odla
specialgrodor

Attitydobjektet &r att borja odla specialgrodor.

4.1.1 BeteendeoOvertygelse och attityd mot beteendet.

Affekt

Gemensamt for alla lantbrukare i denna grupp &r att de allihop ser stora svarigheter
i att fa tag i mer mark, bade arrendemark och att kopa. Tre av fyra anser det vara
nastintill omajligt da det ar stérre gardar i narheten som lattare kan betala de hoga
priserna. En av fyra lantbrukare arrenderar sin gard och har darfor svart att kunna
kopa da det kravs sakerhet, men aven i detta fall finns det i dagslaget ingen mark
att arrendera. Samtliga lantbrukare visar installningen att de med sitt féretagande
vill forbattra och utveckla befintlig verksamhet med de resurser de har och att fa in
fler arbetstimmar i foretaget. De sdg aven tillfredsstéllelse med att halla pa med
nagot som var utmanande.

Vi stéllde oss fragan, vad kan vi gora for att fa in mer

timmar i foretaget utan att 6ka var areal?”

(Marit om hur hon resonerade innan hon bodrjade odla specialgrédor.)

Bristen pa mark i kombination med viljan att utvinna maximalt av befintliga
tillgangar kan tankas paverka att lantbrukarna kanner en viss Oppenhet till
specialodling som leder till att de har en positiv kénsla for attitydobjektet. Ruben
har tidigare varit 6ppen for att utveckla sin verksamhet pa flertalet olika sétt och
har varit intresserad av att borja med gronsaksodling i omgangar tidigare. Liknande
har det varit for Ture som har gjort ett forsok tidigare men som da inte hade gatt
vagen. Han laddade sedan om och borjade med specialodling nagra ar senare.
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Beteende mot attitydobjektet

Hur lantbrukarna har betett sig ndr de blivit utsatta for attitydobjektet &r liknande
for alla. Ruben besokte bekantas gardsbutik dar han sag specialgrodor och darefter
borjade lasa pa och intressera sig for att bérja med den grodan. Vid ett senare besok
pa en massa sattes tankarna igang igen och utsadet bestalldes direkt nar han kommit
hem.

Marit &r en person med manga idéer. Idén med gronsaker kom 2020 i samband med
tankar om att 6ppna gardsbutik och da kontaktade hon odlarférening och bollade
vilken typ av gronsak som skulle kunna vara l&mplig. Dérefter borjade hon rakna,
lasa pa, skaffa kunskap, aka pa studiebesck och sedan bestallde hon hem plantor till
nastkommande sdsong.

Styrbjorn blev ~utsatt” for specialodling under en kurs pa en utbildning. Han hade
redan en positiv syn pa specialodling men det ledde till att han fick upp 6gonen
annu mer for specialodling. En bidragande orsak var att han insag att det inte
kravdes sa stor investering for att komma igang. Styrbjorn var pa jakt efter att
utveckla sin verksamhet da det fanns valdigt liten méjlighet for expansion och han
behdvde utveckla det han har. Sammanfattat sa betedde sig samtliga mot
attitydobjektet med en nyfikenhet och vilja att lara sig mer om. Tiden mellan forsta
tanken pa specialodling och sjélva uppstarten var for flera av.dem mindre an ett ar.

Kognition

Styrbjoérn har en forélder som under en del av Styrbjorns uppvéxt odlade potatis
vilket har paverkat Styrbjorns forestallning av specialodling i en positiv riktning.
Han har sett att det inte ar s& komplicerat med grodor som kraver mer tillsyn an
spannmal. Trots att potatis inte gills som specialgrdda i denna studie sa &r det en
groda som precis som gronsaker kraver mer arbete dn spannmal. Marit hade
forestallningen att skulle vara véarre med skadeinsekter. | 6vrigt hade samtliga
uppfattningen att det var mojligt att genomféra men att det skulle krévas en hel del
arbete.

4.1.2 Normativa 6vertygelser och subjektiv norm

Samtliga lantbrukare uppger att de fatt stod av familj och narstaende vid deras
satsning. En av lantbrukarna anger att de allra ndrmsta var kanske lite mer kritiska
an de som stod lite langre ifran. Tre av fyra har haft mycket stéd av sina familjer.
Ruben hade stod av familj i form av de att sag vardet i att kunna leva av garden,
men de kanske inte var sa intresserade av sjalva specialodlingen. Manga angav att
deras narstaende hade forstaelse for varfor de borjade och darfor var de stottande.

Vad grannar och andra lantbrukare tyckte om satsningen skiljde sig en del. En av
lantbrukarna angav att grannar sasom maskinsamarbetspartners var valdigt positiva
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till att han ville utveckla foretaget. Daremot upplevde lantbrukaren att det fanns en
radsla hos andra grannar att han skulle tjdna mer pengar &n dem. En annan
lantbrukare angav att vissa grannar tyckte hon var galen som borjade da hon var
mitt i familjebildning.

Hur mycket manniskor runt omkring paverkade lantbrukarnas beslut negativt till
att borja odla specialgrodor ar véldigt lite enligt dem. De hade bdrjat oavsett vad
andra sagt da de sjalva trodde pa idén och det anses vara viktigast. For Marit
fungerade grannars asikt mer som en sporre till att genomfdra satsningen an som
hammande.

”Ndar andra sager att nej ni kan inte prova vitkal, det gar
aldrig. Da blir man ju sadan att klart det gar, vi ska visa dem att
det gar.”

(Marit, om nér grannar varit skeptiska till deras satsning.)

Flera av lantbrukarna ndmner samarbetet med en serids affarspartner som en positiv
faktor som bidrar till en positiv subjektiv norm.

4.1.3 Kontrollbvertygelser och upplevd beteendekontroll

Infor forsta arets odling hade samtliga inte sa stor oro for de risker som fanns.
Manga hade installningen att det varsta som kan héanda &r att de forlorar pengarna
de lagt pa utsade, plantor, gédning och arbetstimmarna de sjalva lagt ner. Da det
inte krdvdes nagra storre investeringar av maskiner sa var inte heller det nagot som
oroade lantbrukarna, darfor ansag de att de hade de resurser som kréavdes. Ture sag
att det var storre risk men aven storre mojligheter och forsta aret hade han som
backup att kora borta vilket gjorde att han spred risken. Marit tyckte riskerna var
hanterbara. Hon ar optimist och de hade forberett sig med bade bevattning, spruta
och mikronaring sa de skulle klara eventuella handelser.

”.. det dr en chansning man far ta, och sen far man hantera

2

dem.

(Maérit om riskerna med specialodling.)
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Ruben sag inte heller nagot hinder med riskerna men sag daremot hinder eller
utmaning med att fa ekonomin att ga ihop vid expansionsfasen. D& arealen for
odlingen dkar varje ar, kommer till slut Ruben hamna i ett lage dar det behovs storre
maskiner och sasongspersonal. Personalansvar sag han som ett hinder for nagra ar
sedan, men infor denna satsning sag han inte det som ett problem langre. Pa fragan
vad det beror pa att uppfattningen har dndrats svarade han med ett skratt.

”Har vil glomt bort hur det ar att ha arbetsgivaransvar. Har
ju varit chef vid tidigare arbetsplats med 50 man under mig. Det

ar anda alltid nagot bekymmer med de anstallda.”

(Ruben om hur det var att ha haft arbetsgivaransvar.)

4.2 Grupp 2: Lantbrukare som inte bérjat odla
specialgrodor

4.2.1 BeteendeoOvertygelse och attityd mot beteendet

Affekt

Samtliga lantbrukare har som mal med sitt foretagande att kunna vara fri och styra
over sin tid, vara omvéxlande och att det ska ga med vinst. Att sysselsattningen
kinns utmanande och utvecklande ar ocksa viktigt. Angaende
expansionsmojligheterna ser alla att det finns lite mojligheter att kunna kopa eller
arrendera mer mark. Dock &r det ar inte sékert det ar bra mark eller sa blir priset
véldigt hogt. Detta kan vara bidragande till att samtliga har en positiv instéllning
till specialodling. Daremot skiljer det sig hur féretagarna kénner kring det. Maj
beskriver att det &r kul att se andra som haller pa med exempelvis gronsaksodling
men att samtidigt infinner sig en kénsla av stress hos henne och att det kénns jobbigt
med mycket handarbete, specialmaskiner, massa anstallda och sa vidare. Mangden
handarbete som specialodling kraver ar nagot samtliga lantbrukare i gruppen kanner
en jobbig kénsla kring. Tva av lantbrukarna beskrev en radsla for att inte ha
tillracklig kunskap kring specialodling och att eftersom det ar fa grannar som odlar
specialgrédor sa fanns heller ingen i narheten att fraga.

Det som lantbrukarna namner som kanns lockande &r att det ar h6g omséttning pa
liten areal och att det kdnns som ett bra komplement till bulkproduktionen.
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Beteende mot attitydobjektet

Samtliga lantbrukare beskriver att de antingen féljer lantbrukare pa sociala medier
som odlar specialgrodor, eller att de géarna skulle dka pa studiebesok hos
specialodlare. De visar en nyfikenhet mot sjalva attitydobjektet och vill gérna lara
sig mer. Leif ndmner att studiebesok hos specialodlare ar ett sétt att se om det kan
vara intressant for en sjélv, och for att skaffa kunskap forstds. Maj namner att de
garna hade sett en specialodlare som lyckats bra. Det hade paverkat henne till att
eventuellt borja odla gronsaker sjélv.

Kognition

Som namnt under affekt och beteende mot attitydobjekt sa forestaller sig alla
lantbrukarna att specialodling innebar mycket handarbete, men ocksa att det ar en
stor investering att borja odla. Rutger forestéller sig att det &r ett ganska stort steg
att borja odla specialgrodor och att det krévs ett véldigt stort intresse for att det ska
ske framgangsrikt. Detta starks av Leif som anser det kan bli dyrt fort om det saknas
kunskap kring odlandet.

Rutger namner ocksa att bilden av en som odlar specialgrodor ar att det kan vara
vem som helst.

“Har traffat bade yngre alerta foretagare som tycker det ar
roligt med folk och rorelse runt sig. Sen finns det de som gar
runt i kofta och odlar morétter liksom. Ar nog ofta duktiga

manniskor kdnns det som.”

(Rutger om bilden av lantbrukare som odlar specialgrddor.)

4.2.2 Normativa 6vertygelser och subjektiv norm

Pa fragan hur manniskor i lantbrukarnas narhet skulle reagera om de bérjade odla
specialgrodor sa svarade alla att de skulle fa positiva reaktioner. En av lantbrukarna
trodde dess branschkollegor skulle tycka det var intressant men kanske lite onodigt
krangligt. Maj har en partner som hon driver garden med som &r mer positiv till att
prova nya saker och det har lett till att Maj ocksa har en positivare installning till
specialodling. Detta tror Maj beror pa att hon har foraldrar som bedrivit lantbruk
och har da sett allt slit de lagt ner for ingenting. Det har lett till motsatt effekt hos
henne som inte har lust att bedriva nagot som &r valdigt arbetskravande om det inte
heller ger bra betalt. Hennes partner har inte samma uppvéxt vilket kan vara
bidragande orsak till att de tdnker olika.
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Gosta tror att grannar och vénner skulle stétta genom att stodkopa produkterna. Han
tror ocksa att hans sétt att tanka har paverkats av foralderns satt att driva garden.
Enligt Gosta saknade foraldern “framtidstank™ och var inte sa mycket for att prova
nya saker. Detta har paverkat Gosta i form av att sjélv tanka nytt och forsoka fa till
en attraktiv gard att sedan kunna sélja eller lata barnen ta Gver. Leif lyfter att
samarbete med grannar hade varit uppskattat vid en sadan satsning. Inflytelsen av
en samarbetspartner hade paverkat om foretagaren hade utfort beteendet i hog grad.
Maj instammer och lyfter ocksa vikten av en stark forebild som bevisat att vem som
helst klarar att odla specialgrédor och att det gar att tjana mycket pengar.

”Dels sakert en stark forebild, nagon som har bevisat att det
gar och att det gar bra och att vem som helst klarar det. Och en
stark arbetskamrat. Kanske ocksa nagot forum for
specialodlare”

(Maj om att en forebild, stark arbetskamrat och forum for specialodlare hade
paverkat subjektiva normen for beteendet.)

Hur samhéllsdebatten kring vegetarisk mat har paverkat den subjektiva normen
namner Leif att den har paverkat honom i den man att diskussionen kring
koksbordet med att skaffa fler ben att std pa och att odla grodor som efterfragas
hade inte funnits som det gor idag om det inte var for vegotrenden.

| 6vrigt sa ar en dvergripande uppfattningen att &ven om méanniskor i foretagarnas
narhet skulle tycka det var dalig idé att borja odla specialgrodor sa hade det inte
paverkat dem huruvida de satsat eller inte, s lange de sjalva blivit dvertygade forst.

4.2.3 Kontrollbvertygelser och upplevd beteendekontroll

Faktorer som lantbrukarna upplevde som forsvarande var mangden kapital att ga in
med i kombination med risken att inte fa igen pengarna, bristen pa kontroll Gver
grodorna och dess skadegorare, osékerhet hur bra leverantérerna av plantor och
utsade skotte sig i jamforelse med exempelvis Frokontrollen. Aven kunskapsbrist
kring specialodling och att hitta personal och ha personalansvar kdndes som en
utmaning for de flesta av lantbrukarna. Tva av fyra ville helst arbeta sjalva och ha
en produktion som endast hangde pa dem sjélva. Att ha exempelvis framlingar som
kom till garden for att handla gronsaker var de inte intresserade av. De ville vara
for sig sjalva. De andra tva foretagarna var lite mer positivt installda till att ha
anstallda men ser anda det som en av de storre utmaningarna. Rutger namner att
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behovet av lagerlokal for gronsaker &r en faktor som gor att beteendet blir forsvarat
att utfora.

Vidare namner Maj att nagot som upplevs som ett hinder med specialodling ar att
konkurrensen upplevs pa ett annat satt &n med vanlig traditionell spannmalsodling.

”Skulle det vara nagon i grannkommunen som haller pa med
gronsaker sa skulle jag kanna att, nej men dom haller pa med
det sa det kan ju inte vi gora i sa fall. Jag kanner inte samma

konkurrens till grannen som har faltet bredvid med spannmal”.

(Maj om att marknaden for specialgrodor k&nns mindre &n marknaden for
traditionella spannmalsgrodor.)

Leif namner motsatsen. Om han sett en granne odla specialgrodor sa hade han tankt
att om grannen kan sa kan han med.

4.2.4 Sammanfattning av resultat

Grupp 1 Grupp 2

Snabba till beslut. Finns mojlighet till mer mark.
- Omojligt att expandera genom - Forsiktiga med att dra igang

att kopa eller arrendera mer projekt.

mark. - Viktigt med bra forebild och bra
- Vill fa ut maximalt av befintliga samarbetspartner.

tillgangar. - Skeptiska till handarbete och
- Hog tro att specialodling var anstallda.

mojligt. - Upplever hdg risk och stress
- Bra med serids affarspartner. med kapitalet som kravs for
- Liten oro infor satsning. uppstart.
- Risktagare. - Arbeta pa egen hand.
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5. Diskussion och slutsats

5.1 Diskussion

Syfte

Att undersoka och forsta varfor inte fler lantbrukare borjar odla specialgrédor samt
vilka underliggande faktorer som paverkar lantbrukarnas beslut kring att borja odla
specialgrodor eller inte.

Huvudresultatet

Huvudresultatet har visat att lantbrukare som bdérjat odla specialgrodor har kant det
nastintill omojligt att expandera genom att kopa eller arrendera mer mark och har
da fragat sig hur de ska kunna fa ut maximalt av de tillgangar som de besitter. En
vilja att fa ut fler timmar i féretaget och att ha flera ben att sta pa ar inget som kéanns
skrammande for dessa lantbrukare da halften av dem har provat andra
produktionsgrenar tidigare. Att borja odla specialgrédor var nagot de kande som en
mojlighet att kunna genomféra. Och &ven om grannar eller andra i deras narhet har
till viss del varit skeptiska sa har det inte spelat sa stor roll vad de tycker. Det viktiga
ar att lantbrukarna sjélva har trott pa idén. De allra ndrmsta har varit stottande vilket
har upplevts som positivt. Halften av lantbrukarna upplever att ha en serids
affarspartner har varit ett vinnande koncept for att fa rad om vilka grédor de ska
odla och att de vet hur de ska salja produkten. M&ngden kapital som behovdes for
att borja, och risken med att grodorna angrips av skadegorare och risken att fa 1ag
skord var hanterbara enligt lantbrukarna. De ansag att det varsta som kan handa ar
att de forlorar de pengarna och arbetstiden de lagt ut men det var inget bekymmer.
Detta har lett till att lantbrukarna har en positiv attityd till att bdrja med
specialodling och en subjektiv norm dar de upplever specialodling som en stor
mojlighet att kunna utveckla sina foretag. Déarav upplever de en hdg grad av
beteendekontroll.

Av de lantbrukare som inte bérjat odla specialgrodor instdammer samtliga att det
finns liten mojlighet till att kopa eller arrendera mer mark, men inte till vilket pris
som helst. De kénner blandade kénslor kring att odla specialgrddor, dels radsla for
att inte ha tillracklig kunskap, dels stress infor allt handarbete som krévs. De kénner
att det &r jobbigt att det &r en stor investering att borja odla. Flera av lantbrukarna
nédmner att det &r viktigt fér dem med en stark forebild och en bra samarbetspartner
och att det hade varit faktorer som paverkat dem positivt till att borja med
specialgrodor. En stark forebild menas en specialodlare som visar att vem som helst
kan lyckas med specialgrodor. Nar det kommer till hinder sa ser dessa lantbrukare
ganska manga hinder. Risken att inte fa igen de pengarna som de satsat och bristen
pa kontroll av grédorna och dess skadegdrare ser de som hinder. Att det behovs
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lokal att lagra skorden, osakerhet kring plantorna och utsadets kvalitet, saknad av
kunskap, skeptiskhet till att ha anstallda &r fler faktorer som de upplever som brister
eller hinder. Aven att konkurrensen upplevs som hardare inom specialodling &n
traditionell spannmalsodling. Lantbrukarna har en blandad attityd till specialodling,
en subjektiv norm dar de upplever specialodling vara mojligt men en
samarbetspartner och forebild hade varit positivt. De har en lag grad av upplevd
beteendekontroll da de uttrycker fler problem de inte har kontroll 6ver med
specialodling, &n mojligheter.

Lantbrukare som borjat odla specialgrodor visade en starkt positiv attityd mot
beteendet och en hog grad av upplevd beteendekontroll som de storsta skillnaderna
mot de lantbrukare som inte valt att odla specialgrodor. De hade istéllet en blandad
attityd, varken tydligt positiv eller negativ, och en valdigt lag grad av upplevd
beteendekontroll. Dessa faktorer anses vara det som skiljer mellan grupperna.

Nasta fraga att diskutera ar varfor finns dessa skillnader? En bidragande faktor till
att grupp 1 har en positivare attityd kan vara bristen pa tillgang till mer mark och
att marken som kommer ut till forsaljning &r alldeles for dyr (Jordbruksverket
2021a) i proportion till vad de kan tjana per hektar. De har fatt anpassa sig till tanken
att om de ska utveckla sa maste de gora det med befintliga tillgangar, vilket flera
av dem har uttryckt. Likasa viljan att fa in fler timmar i foretaget har sakert paverkat
attityden till specialodling da det genererar manga arbetstimmar. Lantbrukarna i
grupp 2 har sagt att de ser liten mojlighet till att kunna expandera. Ett antagande ar
att de inte an kant samma begransning annu och darfor inte tankt lika mycket pa att
diversifiera sig med specialgrodor. De jobbiga kénslorna som de uttryckt kan bero
pa en kunskapsbrist i form av att de sjélva inte raknat eller last pa om specialodling
i sa hog grad. Detta har lantbrukarna i grupp 1 gjort (eftersom de borjat odla
specialgrédor) och som flera av dem uttryckte sa kunde de “’rdkna hem” satsningen.
Attityden kan ocksa bero pa vad lantbrukarna har for mal med sitt foretagande.
Samtliga uttrycker att de vill ga med vinst men det skiljer sig hur mycket arbete de
vill lagga ner i foretaget.

Den subjektiva normen skiljer sig inte sa mycket mellan grupperna. Alla namner
att de skulle fa positiv stottning fran viktigt manniskor i deras narhet som skulle
uttrycka att det ar roligt att de utvecklar sitt foretag. Sedan ndmner flera att grannar
och branschkollegor kan tidnkas vara lite ”gnalliga” till att andra satsar, men flera
namner att sa ar tonlaget generellt i lantbruksbranschen. Detta hade inte paverkat
lantbrukarna huruvida de skulle borja eller inte. Att hélften av lantbrukarna i grupp
2 namner att en stark férebild och bra arbetskamrat hade varit viktigt och att flera
av lantbrukarna i grupp 1 uttrycker hur viktigt det var att de hade en serids
affarspartner starks av den studie som gjorts av Hansson et al. (2010). Dar
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egenskaperna hos foretagets affarsstruktur har visat inverkan pa graden av
diversifiering.

| det tredje temat i TPB, upplevd beteendekontroll, finns stora skillnader mellan
grupperna. Vad lantbrukarna har for personlighet, exempelvis spontana och
impulsiva, eller forsiktiga och eftertdnksamma kan mycket val vara en bidragande
orsak till skillnaderna. En stor skillnad &r att grupp 1 upplever att risken de tar &r
hanterbar medan grupp 2 uttrycker en radsla att inte fa igen pengarna de satsat.
Aterigen i studien av Hansson et al. (2010) ndmns finansiella forh&llanden som en
paverkande faktor till diversifiering. Det &r fullt mojligt att lantbrukarna i grupp 1
har battre finansiella forhallanden och att det paverkar deras syn pa risktagande.
Men det kan ocksa bero pa hur de &r som person eller kunskap kring specialodling.
De anser till exempel att det inte behdvs sa stor investering, det kravs mest
handarbete medan grupp 2 har uttryckt att det &r stor investering som krdavs. Om
grupp 2 hade haft mer kunskap kring odlandet sa ar det mojligt att de hade sett
annorlunda pa hur stor investering det ar.

Den sociala faktorn skiljer sig ocksa mycket. Med socialt i detta fall menas intresset
att vilja ha folk runt omkring sig, antingen anstallda eller kunder. Generellt sett ar
lantbrukarna i grupp 1 mer positiva till att ha anstallda och att ha kunder pa garden
an lantbrukarna i grupp 2. I den norska studien av Vik & McElwee (2011) ndmns
att socialt motiv ar en anledning till att gardar dar diversifierar sig. Detta ofta i
kombination med att kunna forsorja sig av garden utan att ha en extra inkomst vid
sidan av. Som namnt tidigare dr motivet att ”fa in fler timmar i féretaget” en vilja
att kunna leva av garden som lantbrukare i framforallt grupp 1 har uttryckt men
aven lantbrukare i grupp 2 har instamt.

En tolkning ar att trender inte paverkar lantbrukares val i sa stor grad utan det &r
andra faktorer som har storre paverkan. Aven att EU:s gemensamma
jordbrukspolitik har som ett av de 6vergripande malen att gynna diversifiering for
ett konkurrenskraftigare lantbruk ar inget som nagon av lantbrukarna namner under
intervjuerna. Ett antagande &r att det inte spelar sa stor roll vilka mal som finns i
EU:s gemensamma jordbrukspolitik.
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5.2 Reflektion om arbetet

Att anvanda metoden kvalitativ intervju var en bra metod for att fa reda pa
foretagarnas olika tankar kring att bérja med specialodling. Da varje foretagare ar
unik bade som person och med sitt foretag sa har denna metod bidragit till att fa
fram olikheterna om hur féretagarna tanker och kénner.

Att utfora intervjuerna via telefon och zoom har varit positivt. Det har markts att de
flesta foretagare har varit nervosa till en borjan men efter att varmt upp med enkla
fragor sa har de slappnat av. De som intervjuats via zoom har verkat bekvama med
den formen och daven de som blivit intervjuade via telefon har verkat bekvama.
Aven har spelar sakert olika personligheter roll d& vissa kan kanna sig mer
avslappnade att intervjuas via telefon samtidigt som de kan syssla med négot,
exempelvis ga promenad med barnvagn, medan andra &r helt okej med att avvara
en stund vid datorn. Att intervjuerna har utforts pa olika satt kan sjalvklart paverka
lantbrukarnas svar och trovardigheten i studien. Dock har det varit av stor vikt att
lantbrukarna har varit i en situation dar de kanner sig avslappnade och bekvama.
Att exempelvis lantbrukarna med smabarn har gatt promenad med barnvagn
samtidigt som intervjun &r inget som maérks i deras satt att svara jamfoért med
lantbrukarna som intervjuats via zoom. Vid samtliga intervjuer har inspelning gjorts
och detta har underlattat mycket under intervjun. Fokus har legat pa att lyssna och
forsta foretagarna istéllet for att fokusera pa att hinna anteckna. Att kunna lyssna
pa intervjuerna i efterhand har bidragit till mycket material att hantera men
samtidigt en mojlighet att hora tonfall och kunna citera korrekt.

En farhaga som fanns var om fragorna skulle vécka tankar och kanslor som var
jobbiga hos foretagarna da en fraga som stélldes var hur foretagaren ser sig sjalv
som foretagare och som person. Detta for att fa en djupare forstaelse for hur
individen tanker. Vissa foretagare var lite tveksamma i deras svar till en bérjan men
det kan bero pa att de kanske inte satt ord pa de tankarna tidigare.

En begransning som kan diskuteras i studien ar att foretagarna som intervjuades i
grupp 2 borde varit fler eller att urvalet snavare. Mattnadskanslan var inte lika
uppenbar pa de fyra i grupp tva som i grupp 1 och detta kan bero pa att foretagarna
var ganska olika. Detta har bade for- och nackdelar. Fordelarna ar att svaren fick en
véldig bredd med manga perspektiv, medan nackdelen ar att som sagt
mattnadskanslan inte kom. Nackdel med att ha ett sndvare urval & motsatt att
svaren troligtvis hade liknat varandra i hogre grad vilket kanske ger ett trovardigare
resultat men ett mindre intressant arbete. VVad detta arbete kan bidra med &r att
belysa att det finns olika anledningar till att lantbrukare inte valjer att diversifiera
sig mot specialgrodor. Resultatet kan hjalpa beslutsfattare, radgivare,
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odlarféreningar till att rikta insatserna ratt for att hjalpa fler lantbrukare att borja
odla specialgrodor.

For framtida studier skulle en mer djupgaende studie i varfor lantbrukare tar risker
samt hur de varderar storleken pa risker undersokas och jamfora lonsamheten
mellan lantbrukare med varierande risktagningsniva. Ett annat &mne som hade varit
intressant att forska mer inom ar vikten av forebild och hur det paverkar foretagare.

5.3 Slutsats

Samtliga lantbrukare har en tydlig bild av hur de vill driva sitt foretag. Vill de ha
anstéllda, arbeta sjélva, arbeta mycket periodvis, eller som ett vanligt 7-16 jobb.
Till viss del spelar detta roll huruvida de kan ténka sig att borja med specialodling
eller inte, men det finns ocksa manga olika specialgrédor som kraver varierande
skatsel och arbetstimmar och det kan odlas pa bade liten och stor areal.

Studien har visat att de lantbrukare som borjat odla specialgrédor har haft stort
fokus pa att tillgangarna ska maximeras och de ar mer benéagna att ta risk, eller har
olika syn risk och insatser till skillnad fran lantbrukarna som inte borjat. Detta beror
hogst troligt pa olika personlighetsdrag hos lantbrukarna och det paverkar sannolikt
huruvida lantbrukarna borjar odla specialgrodor eller inte.

Négot som framkommit under intervjuerna som en mycket viktig faktor ar behovet
av forebild som visar mojligheterna med specialodling. Det vanliga™ lantbruket
sasom spannmal, mjolk, kétt, fagel tar stor plats och specialodling behéver synas i
hogre grad. De lantbrukare som har borjat med specialodling har beskrivit att de pa
nagot satt haft en forebild eller affarspartner vilket starker slutsatsen att det ar av
stor vikt.

Slutord

Om ska det bli fler som odlar specialgrodor i Sverige s maste specialodling synas
mer!
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Bilaga 1

Bilaga 1 akermarkspris. Jordbruksverket (2021a).
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Bilaga 2

Bilaga 2. Arrendepris pa akermark. Jordbruksverket (2021b).
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Bilaga 3

Bilaga 3: Svensk marknadsandel (Burman et al. 2022).

Tabell 3. Utvecklingen av svensk marknadsandel fér ett urval av sektorer 2011-2020.

Utvecklingen visas med olikfargade pilar dar:

— Rad pil = Andelen har minskat

Gul pil = Andelen har varit oférandrad eller fluktuerat
= Gron pil = Andelen har dkat

Sektor Andel | Utveckling Sektor Andel | Utveckling

2020 | 2011-2020 2020 |2011-2020
Morotter 96 % Ofarandrad Smor 55 % Oforandrad
Apple 25 % Oférandrad ~ Ost 41 % \J Minskat
Tomater 18 % A Okat Mjoclkekvivalenter 70% N Minskat
Notkott 61% | A Okat :‘;‘;‘)LF;?L“;;Z 9 94 % Oférandrad
Griskott 80% | A Okat Socker 107 % Oférandrad
Matfagel 77 % 7‘ Okat Spannmal 139 % Oférandrad
Agg 98% | A Okat

Not: Mjolkekvivalenter anvidnds for att kunna jamfora olika mejeriprodukter och innebér
en omrikning till flytande mjolk. Killa: (Jordbruksverket, 2021).
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