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Sammanfattning

I svensk notkottsproduktion rader stor diversitet i avelsmaterial och produktionsformer.
Diversitet gor att det finns en rad olika kvalitetsegenskaper och mervérden for livdjur i ett
formedlingsstadie. Majoriteten av féormedlingen sker genom de tva storsta slakterierna i Sverige,
HK Scan och KLS Ugglarps. Slakterierna har i regel dtaganderittforbehall pa de djur de formedlar,
vilket paverkar lantbrukarnas férhandlingsutrymme. I 1&nder som Storbritannien, Kanada och USA
har, man istillet for formedling genom slakterier, fysiska auktioner dér slutproducenterna far buda
mot varandra om hdgsta pris.

I takt med digitaliseringens frammarsch har anvéndandet av digitala auktionsplattformar okat i
en rad olika branscher. Exempel pé digitala auktionsplattformar i nottkottsbranschen ér Svensk
kottrasprovnings tjurauktioner och Boskapstorget, som riktar in sig pa formedling av avelsdjur och
livdjur. Intresse for digitala auktionsplattformar, s& som Boskapstorget, finns bland
livdjursproducenter. Dock har den faktiska anvéindningen genom sajten varit svag.

Undersokningens syfte var att, med teorin om planerat beteende, identifiera vilka attityder,
normer och hinder som paverkar anvdndningen av formedlingsavtal och digitala
auktionsplattformar. Studien har ocksé att berort hur alternativen paverkar arbetet med kvalité,
konkurrenskraft och frimjandet av merviarden i notkottsbranschen. Detta for att det finns en
uppfattning bland producenter att det finns mojlighet till forbéttring inom dessa tre omraden.

Studien innefattade 13 st. telefonintervjuer med ett standardiserat frageformulér. Studien har
konstaterat att aterleveranskrav och ett litet forhandlingsutrymme ar de tva storsta hindren for
producenter att anvianda formedlingsavtal. Dock gor bristen pa alternativ, den uppleva ekonomiska
tryggheten och tryggheten i att alltid kunna sélja eller kopa djur att de allra flesta producenter dnda
viljer formedlingsavtal. Om formedlingsavtalen ska stimulera kvalité, konkurrenskraft och
merviarden behover avtalen utvecklas sd att mervdrden och kvalité premierar uppfodaren

ekonomiskt. Vilket i forlangningen kommer underlétta producenternas konkurrentsituation.

Intentionen med digital livdjursféormedling &r att den fria prissdttningen kommer underlétta
formedling av mervérden och stimulera producenter att producera djur av god kvalité. Det kommer
1 sin tur forbéttra konkurrenssituationen for de producenter som satsar pa mervérden och kvalité.
Avgorande faktorer for en utbred anvéndning dr sdkerstéllandet av en séker betalldsning och
smittuppfoljning. Skulle varumaérket skadas i ett tidigt stadium skulle det bli forédande for fortsatt
anvéndning och utveckling. Dock géar det inte att utesluta att det kan finnas andra oanade och
odnskade konsekvenser av digitala auktionsplattformar for livdjur. Konsekvenser som upptécks vid

en omfattande anvéndning.



Abstract

Swedish beef production contains a big diversity when it comes to breeding materials and types
of production systems. Due to the diversity there is different quality and added value in the livestock
trading. The majority of the livestock trading appears through the two biggest stakeholders of
Sweden (HK Scan and KLS-Ugglarps). The stakeholders have the right to slaughter the cattle that
they have sold to the farmer though their livestock trading service. In countries like Great Britten,
Canada and USA is the norm to buy or sell the livestock though livestock auctioneers. Where the
byers compete against each other about having the highest offer.

In times of the digital evolution has the use of digital auctions increased in different industries.
Examples of digital auction platforms in the beef industry is Svensk kottrasprovning and
Boskapstorget. There is interest of using digital auction platforms among the beef producers rather
than using the traditional livestock trading by the stakeholders. Despite the interest, the actual use
of the digital auction platforms has been low.

The purpose of the study was to identify which attitudes, norms and barriers which effects the
use of traditional livestock trading and the possible use of a digital auction platform. The study has
also identified how the alternatives affects the work whit quality, competitiveness and added value
in the beef industry

The study included thirteen respondents who participated through telephone interview. The
conclusions of the study were that the reservation of the slaughter and the small space of negotiation
are the two biggest barriers of using traditional livestock trading. However, the lack of alternative
ways of trading livestock, the sense of economical trustiness and ability to always trade animals
makes the livestock trading through the stakeholders attractive. If the livestock trading through the
stakeholders should simulate quality, competitiveness and added value the system needs to develop
so the added value and quality makes a financial difference for the calf producer. The financial
difference will stimulate the competitiveness of producers.

The intention of digital auction platforms is that the market-based pricing of cattle will stimulate
added value and stimulate producers to breed cattle of good quality. It will improve the
competitiveness for the producers that invests in added value and quality. The main factor of using
is the ensuring of a safe financial transaction and infection control. If the trademark harms in an
early stage, it will be devastating for a continues use and develop. However, the study cannot exclude
the fact that it can be other unwanted consequences with the use of digital auction platforms for
trading livestock.
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1. Inledning

1.1. Bakgrund

1.1.1. Oversikt

I december 2020 fanns det 10 001 dikoforetag som tillsammans hade 194 150 dikor. Sedan
ar 2000 har antalet dikor okat med 27% medans andelen mjolkkor har minskat under
samma period (Jordbruksverket 2020). Historiskt har mjélkraserna representerat 66% av
Sveriges ndtkottsproduktion. Det kan jaimforas med 2019 da andelen no6tkott av mjolkras
var ca 60%. (Lannhard Oberg 2020). En minskad andel notkétt av mjolkras leder till en
storre andel notkott av specifika kottraser. Okningen av antalet dikor medfor en storre
diversitet i avelsmaterial pa marknaden. Olika kdttraser har olika slaktkroppsegenskaper,
sa som klassning, slaktutbyte, fettanséttning etc. (Rosengren 2011). Generellt har de litta
raserna tidig fettsittning, vilket gor dem slaktmogna tidigare dn de tunga raserna samt att
de litta raserna krdver mindre underhéllsfoder. De tunga raserna har déremot storre
kapacitet i tillvéixt och en hogre andel muskelanséttning &n de létta raserna (Ingvarsson
2020).

1.1.2. Prissattning pa féormedlingskalvar

For de livdjursproducenter som inte tillimpar en integrerad produktion finns alternativen
att antingen sélja kalvar via livdjursférmedling genom slakterierna eller via kontakter inom
branschen (Béve & Sundstrom 2007). Vid formedling av dikalv finns det i dagslédget ingen
individuell prisséttning pé kalvar av kdttras, trots kottrasernas stora variationer (Bevé &
Sundstrém 2007). Daremot finns det ett system for individuell beddmning och prisséttning
beroende pa faderras for mjolkraskalvar (HKScan Agri 2021). Fradn Scans
formedlingsnotering erbjuds tre olika klassningar: Plus-kalv(tjur) Prima-kalv(tjur) och
kviga. Motsvarande notering fran KLS-Ugglarps arbetar utifrdn riktvirden pa
mjolkraskalvar. Det som skiljer de olika noteringarna at &r att KLS arbetar med avdrag pa
noteringen i stéllet for tilligg (KLS-Ugglarps 2021).
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1.1.3. Livdjursformedlingens vardekedija

Virdekedjan av svenskt notkott nar sin nedersta link i de typer av fOretag som
producerar kalvar. De foretag som producerar kalvar ér dikogardar, avelsbeséttningar och
mjolkgardar. P& dessa gérdar produceras kalvar 1 syfte att stimulera kor till
laktationsperioder, fa fram rekryteringsdjur eller tjurar som ar lampliga for avel. De kalvar
som inte passar in till gdrdarnas produktionssyften bildar det dverskott som slakterierna
normalt sett formedlar ut till olika typer av slutuppfodare. Slutligen dr det &kerier som
ansvarar for logistiken omkring formedlingen. Férutom den traditionella viardekedjan sa
finns dven gardsslakterier som tagit ansprak i virdekedjan fran kalv till konsument. Utover
denna vérdekedja finns rddgivare och intresseorganisationer som péverkar framforallt

producenter men dven slakterier till att stimulera kvalité, mervarden och konkurrenskraft.

1.1.4. Auktioner for nétkreatur — nagra exempel

I lander som Kanada, USA och Storbritannien &r det, istillet for livdjursformedling
genom slakterier, betydligt vanligare att slutuppfodare av ndtkreatur individuellt bjuder pa
djur genom en fysisk livdjursauktion. Auktionerna har dgt rum pa auktionshus anpassade
for notkreatur (Bevé & Sundstrom 2007). 1 Sverige har man traditionellt sett endast
auktionerat avelstjurar genom Svenska kottrasprovningens fysiska auktioner, som éger rum
i april varje ar (SIRE 2021). Utover Svensk Kottrasprovning har det inte existerat nagon
regelritt och terkommande auktionsplattform for notkreatur i Sverige. Aren 2020 och
2021 har Svensk kottrasprovning tillimpat digitala auktioner péd grund av Covid-19
pandemin (SIRE 2021). Utdver Svensk kottrasprovning finns den nystartade digitala
auktionsplattformen Boskapstorget (Boskapstorget 2021). Boskapstorget har funnits sedan
maj 2020 och har fungerat som ett forum for svenska livdjursauktioner, alltsa
sammanstillning och marknadsforing av livdjursauktioner. Detta i vintan pa att bygga upp
en fungerande digital ndtauktion for svenska livdjur. Den 25 oktober 2020 arrangerades
den forsta digitala auktionen p& webbsidan. Boskapstorget har som syfte att vara en
lattanvénd auktionssajt med fokus pa boskapsdjur (Boskapstorget 2021).

1.2. Problemformulering

Summeras ovanstiende faktorer skulle en digital auktionsplattform, potentiellt sett, vara
ett steg till att oka tillgdngligheten for dikalvsmarknaden, samt eventuellt minska
slakteriernas inflytande dver prisséttningen pa dikalvar. Rent teoretiskt skulle ocksé en
digital auktionsplattform gora att de “’bésta” djuren far en hdgre prissittning och de sémre
djuren fér en ligre prissittning, dd man verkar pa en 6ppen marknad. Dock har intresset for

13



forsdljning av dikalvar genom den nystartade digitala auktionsplattformen Boskapstorget
hittills varit svag i forhallande till andelen avelsdjur som sélts genom sajten (Boskapstorget
2021).

Aven om intresset for digitala auktionsplattformar har varit trevande i
notkottsbranschen dkar daremot intresset i andra branscher. Ett exempel dr konstbranschen,
som likt notkdttsbranschen, hanterar “produkter” av stort ekonomiskt viarde. Anvéindningen
av digitala auktionsplattformar i denna bransch har 6kat och har gjort att konsumtionen av
konst och antikviteter har blivit mer tillgdnglig for allmidnheten (Frolander & Nyquist
2015). I studien “Konstauktioner online — hur bygger auktionsverk fortroende online”
beskriver Frolander och Nyquist att digitala auktioner har okat tillgdngligheten, men
samtidigt finns det hinder for en 6kad anvéndning i form av att den potentiella kunden inte
kan se objektet i verkligheten, vilket gor att kunden kan kénna 6kad misstdnksamhet gent
emot séljaren. Det andra hindret &r att transaktioner genom en webbplats, utan den fysiska
kontrollen och den ménskliga interaktionen, kan uppfattas som mindre trygg (2015). Det
finns ett kunskapsgap huruvida samma hdmmande faktorer existerar for en digital
auktionsplattform for nétkreatur. Det finns ocksa lite kunskap kring andra faktorer runt en
digital auktionsplattform for forsdljning av dikalvar, som antingen kan frimja eller himma
utveckling av uppfodarnas konkurrenskraft, kvalité fran kalv till kott och hur mervérden
uppmérksammas och formedlas till kund. Utifran teorin om planerat beteende (TPB) har
studien identifierat vilka attityder, normer och hinder som paverkar anvindningen av
formedlingsavtal och digitala auktionsplattformar. Studien har ocksd berdrt hur
alternativen paverkar kvalité, konkurrenskraft och frimjandet av mervérden i
notkottsbranschen.

1.3. Syfte

Syftet &r att, genom en kvalitativ explorativ undersokning, jimfora formedling av
livdjur genom slakterier och digitala auktionsplattformar for att identifiera:
1. Vilka attityder, normer och hinder som paverkar anvéndningen av de bada
alternativen.
2. Hur anvindningen inverkar pa arbetet med kvalité, konkurrenskraft och framjandet

av mervirden 1 notkottsbranschen.

1.4. Avgransning

Undersokningen omfattar respondenter med relevant kunskap om ndotkottets
virdekedja. = Respondenterna  &r  antingen  notkdttsproducenter, — radgivare,

intresseorganisationer eller slakterier. Respondenterna ar verksamma i Gotaland, Sverige.
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2. Teoretiskt ramverk

For att forstd vilka attityder, normer och hinder som péverkar anvéndningen av
formedling genom slakterier och digitala auktionsplattformar anvéndes teorin om planerat
beteende (TPB) som ramverk for studien. Intervjuformuléret baserades pa fragestillningar
utifran TPB:s tre faktorer: attityd, subjektiv norm och upplevd beteendekontroll. TPB lag
till grund for att f4 en bred uppfattning hur anvindningen péverkas utifrdén modellens tre
faktorer. Vidare identifierades hur anvindningen skulle paverka branschens arbete med
kvalitén fran kalv till kott, branschens konkurrenskraft och framjandet av produktions- och

avelsmervarden utifran vilka svar respondenterna uppgav i intervjuerna.

2.1. Teorin om planerat beteende

Teorin syftar till att, utifrdn givna omstindigheter, kunna fOrutse, mita och forsta
mainniskors beteenden. For att kunna forutse beteenden identifieras respondentens intention
till att anvénda eller inte anvédnda en typ av formedling. Intentionen delas in i tre faktorer:
attityder, subjektiva normer och upplevd beteendekontroll (Ajzen, 1991). For att en
intention ska Overga till ett beteende behdver inte alla faktorer ingd i intentionen. Till
exempel kan det endast vara subjektiva normer och attityder som bidrar till en intention

som i sin tur blir ett beteende (Ajzen, 1991).

2.1.1. Attityd

Attityden ér individens egen instéllning till beteendet och den kan antingen vara positiv
eller negativ. En negativ attityd minimerar chanserna till ett beteende medans en positiv
attityd Okar chanserna till en intention som leder till ett beteende (Ajzen 1991). En
forléngning av attitydvariabel &r Brecklers “the ABC Model of Attitudes” (1984). De tre
komponenterna i ABC-modellen refereras till verben kénna, gora och tinka. (Le & Nguyen,
2014).

o Affective (affektiv del) symboliserar individens kénsloméssiga instéllning till
digitala auktioner.
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e Behavioral (konativ del) beskriver individens intention att gora nagot och ska
inte forvixlas med sjdlva beteendet att gora nagot.
e Cognitive (kognitiv del) belyser individens kdnslor och instillning kring tjansten.

2.1.2. Subjektiv norm

Den subjektiva normen dr de ménniskor i en individs nérhet som paverkar individen
emotionellt och socialt. De ménniskor som har en stor chans att paverka individen har ett
betydande subjektivt normvérde (Ajzen 1991). Inom den subjektiva normen ryms dven
lagar och regler som kan péverka ménniskans intention (Safa et. al. 2015 se Eklund och
Nyberg 2016).

2.1.3. Upplevd beteendekontroll

Den upplevda beteendekontrollen dr individens upplevda forméga att utfora ett
beteende. Beteendekontrollen péverkas, bade positivt och negativt, av faktorer som
kunskap, mojligheter, och resurser. Individens upplevda beteendekontroll kan direkt
paverka beteendet, d& okunskap, bristande resurser och upplevda hinder kan hdmma ett
beteende (Ajzen, 1991).
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3. Metod

3.1. Urval

Undersokningen bestod i huvudsak av ett subjektivt urval, vilket innebar att
respondenterna var icke slumpmaéssigt utvalda. Respondenterna var handplockade till
undersokningen utifrén relevans och kunskap om branschens forutsittningar (Denscombe,
2017). For att utoka underlaget fick respondenterna mojlighet att foresla andra personer
lampliga for undersdkningen saledes tillimpas ocksa snobollsurval (Denscombe, 2017).
Storleken pa urvalet var kumulativt, vilket innebar att antalet respondenter dkade tills dess
att tillrackligt med underlag fanns till resultat och slutsats (Denscombe, 2017).

3.1.1. Respondenter

Samtliga respondenter har valts ut efter relevans och kunskap for att besvara vilka
attityder, normer och hinder som paverkar anvéndningen av livdjursférmedling genom
slakterier och fristdende digitala auktionsplattformar, samt hur anvéndningen paverkar
kvalité, konkurrenskraft och framjandet av mervéirden. Kunskap om branschen och
notkottets virdekedja har varit avgorande for att fa ett representativt underlag for studien.
Respondenterna var avsiktligt utvalda baserat pa produktionsinriktning, position i
virdekedjan  eller extern paverkan p&  vérdekedjan.  Dikalvsproducenten,
Avelsbesittningen, Mjolkproducenten samt de tre slutproducenterna representerade
producenter i virdekedjan och bendmns i arbetet som “’producenterna”. Géardsslakteriet
representerar de notkottsproducenterna som tagit hela eller delar av véardekedjan. De tva
livdjursuppkdparna representerar de tva storsta slakterierna i Sverige som anvénder sig av
traditionella formedlingsavtal. De tvd stora slakterierna bendmns som “Slakterierna” i
arbetet. Rédgivaren och de tva intresseorganisationerna star for den externa péverkan pa
framfOrallt producenterna, men ocksd till viss del pa slakterierna. Transportoren
inkluderades for att ge information om livdjursférmedlingens transport och logistik till
studien. Totalt 13 respondenter deltog i undersdkningen.
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3.2. Material

3.2.1. Variabler

Undersokningen baserades pa forklaringsvariablerna attityder, normer, och upplevd
beteendekontroll (hinder). Forklaringsvariablerna bidrog till att identifiera vad som
paverkar anvédndningen av formedling genom slakterier och digitala auktionsplattformar.

Variabeln “attityder” baserades i sin tur pé forklaringsvariabler enligt ABC-modellen.

3.2.2. Samtycke och information

Intervjuerna, som ligger till grund for undersokningen, har foljt “god praxis”. Det
innebar att samtliga respondenter blev muntligt informerade om att de deltog i ett formellt
forskningsprojekt, dér deras svar blev underlag for resultat och slutsats. Respondenterna
fick muntlig information om undersokningens syfte enligt ett standardiserat intervjuintro
samt information om att deras svar framstélldes anonymt. I linje med Denscombes (2017)

version av “god praxis” fick respondenterna medge samtycke innan intervjun startade.

3.2.3. Frageformular

Intervjufrdgorna i frageformuléret baserades pa Teorin om planerat beteende variabler
attityd, subjektiv norm samt upplevd beteendekontroll. Variabeln attityd utvecklades i de
attitydbaserade fragorna utefter Brecklers “the ABC Model of Attitudes”. Efter de fragor
som identifierade vilka faktorer som péverkade anvéndningen fick respondenterna svara
pa hur de ansdg att anvdndingen paverkade arbetet med kvalité, konkurrenskraft och

fraimjandet av mervérden i notkottsbranschen.

Aftektiv attityd: Vad dr din kdnslomdssiga instdillning till en fristaende digital
auktionsplattform for formedling av livdjur?

Konativ attityd: Skulle du kunna tinka dig att kopa eller sdlja djur genom en
fristdende digital auktionsplattform?

Kognitiv attityd: Vad ser du for positiva och negativa aspekter med att anvinda dig av
en fristdende digital auktionsplattform?

Subjektiv norm. "Hur skulle lagar och regler paverka anvindningen av fristdende
digitala auktionsplattformar?”

Upplevd beteendekontroll: "Vad ser du for hinder for anvindandet av fristiende
digitala auktionsplattformar?”

Formularets uppbyggnad gjorde att respondenterna forst fick fragor dér syftet var att
beskriva vad som péverkar anvéndningen av formedlingsavtal och hur anvéndningen

inverkade pa arbetet med kvalité, konkurrenskraft och mervirden. Formulérets andra del
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bestod av fragor vad som kan paverka anvéndningen av digitala auktionsplattformar och

hur anvindningen kommer att inverka pa kvalité, konkurrenskraft och mervérden.

Fraga

1 Vad ér din kinslomissiga instéllning till slakteriernas
formedlingsavtal?

2 Skulle du kunna ténka dig att kopa eller sélja djur genom
formedlingsavtal?

3 Vad ser du for positiva och negativa aspekter med att anvénda
formedlingsavtal?

Hur paverkar lagar och regler anvédndningen av formedlingsavtal?

Vad ser du for hinder for anvidndandet av féormedlingsavtal?

Hur inverkar formedlingsavtal péd arbetet med kvalité, konkurrenskraft

och frimjandet av mervirden?

Figur 1. Frdgor riktade mot slakteriernas férmedlingsavtal.

Fraga

7 Vad é&r din kénsloméssiga instéllning till fristdende digitala
auktionsplattformar pa livdjursmarkanden?

8 Skulle du kunna tdnka dig att formedla/kopa djur via fristdende digitala
auktionsplattformar?

9 Vad ser du for positiva och negativa aspekter med att anvinda fristdende
digitala auktionsplattformar?

10 Hur skulle lagar och regler paverka anvéndningen av fristdende digitala
auktionsplattformar?

11 Vad ser du for hinder for fristdende digitala auktionsplattformar?

12 Hur skulle formedling genom fristdende digitala auktionsplattformar
inverka pa arbetet med kvalité, konkurrenskraft och fradmjandet av
mervirden?

Figur 2. Frdgor riktade mot fristiende digitala auktionsplattformar.
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3.3. Procedur

3.3.1. Semistrukturerade intervjuer

Syftet med studien var att identifiera attityder, normer och hinder som péverkar
anvéndningen av formedling genom slakterier och digitala auktionsplattformar samt hur
alternativen inverkar pé branschens arbete med kvalité, konkurrenskraft och frémjandet av
mervérden. For att samla in data som speglar undersokningens syfte tillimpades kvalitativa
semistrukturerade telefonintervjuer. Enligt Denscombe (2017) ger intervjuer ett bra
underlag for att identifiera och analysera uppfattningar, kénslor, &sikter och erfarenheter.
Genom valet av semistrukturerade intervjuer genomfOrdes intervjuerna utifrén ett
frageformulér. Intentionen var att frdgorna skulle ldmna 6ppna svar och ge mdjlighet for
respondenten att utveckla sina synpunkter och erfarenheter. Ordningsfoljden for de fragor

och dmnen som berordes i intervjuerna var flexibel.

3.3.2. Pilotstudie

En pilotstudie genomfordes dir tva respondenter deltog, som representerade tva av de
totalt sex producenterna. Syftet var att undersoka om frdgorna var forstaeliga for
respondenterna (Denscombe, 2017). Forfattarna identifierade att frageformuléret och
intervjuernas uppldgg gav de svar som speglade undersokningens syfte. Dock ansag
forfattarna att det var nddvéndigt att inkludera representanter frdn andra delar av
virdekedjan for att ge undersdkning ett resultat som skulle spegla en bild del &n endast
producenternas egna fOrutsittningar och behov. Dérfor inkluderades uppkoparna,
gérdsslakteriet, intresseorganisationerna, Transportéren och Radgivaren i undersokningen

for att svara fOr att svara pé frdgorna utifran ett storre perspektiv.

3.3.3. Genomforande

Intervjuerna genomfordes via telefon. Avsikten med att genomfora intervju via telefon
var for att det skulle vara lattillgéngligt for respondenterna. Intervjutiden bestimdes innan
genomforandet for att respondenterna skulle vara forberedda och aktiva under intervjuerna.
Intervjuerna varade runt 1,5 timmar. Respondenterna fick forst besvara formulérets forsta
del som beskrev nuldget med formedlingsavtal genom slakterierna. I undersdkningens
andra del fick respondenterna svara pa samma fragor utifran en fristdende digital
auktionsplattform. I intervjuerna tillimpades tekniken laddering for att respondenterna
skulle ges mojlighet till att utveckla sina svar (Reynolds & Gutman, 1988).
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3.3.4. Process av data

Enligt Denscombes (2017) exempel katalogiserades resultaten och analyseras. For att
analysera data och bryta ut kdrnpunkter i svaren som respondenterna angav, processerades

data med inspiration av Denscombes (2017) analysmodell. Analysmodellen bestod av sex

olika steg:
1. Val av lampligt textavsnitt.
2. Nedbrytning av textavsnittet i mindre enheter.
3. Utarbetning av relevanta kategorier.
4. Kodning av enheter som 0verensstimmer med kategorierna.
5. Berdkning av enheternas forekomst.
6. Analys av enheternas forekomst i text

Med Denscombes (2017) analysmodell som bakgrund borjade analysen med att varje
enskilt svar plockades ut ur frageformuléret. Svaret analyserades och det mest relevanta
citatet plockades ut for vidare analys Varje respondents citat generaliserades. Tillexempel
’positiv”, “negativ”’, “ingen uppfattning” “ja” “nej”, etc. Vidare kategoriserades det
generaliserade svaret med ett nyckelord eller en kort mening som beskrev hur respondenten
hade svarat. Tillexempel “trygghet, kontrollerande, kvalitetshdjande”, ”délig
tillgénglighet”, “brist pa alternativ”’ etc. Fradgorna som identifierade anvindningens
paverkan pa kvalité, konkurrenskraft och mervirden representerades med det, enligt
forfattarna, mest innehallsrika citatet. Vidare samanstilldes respondenternas rubriker eller
citat i tabellformat och kodades for vilken verksamhet de var verksamma inom.
Tillexempel Slakteri 1, Radgivare, Dikalvsuppfodare etc. Till sist gjordes en kort
sammanstillning av frekvensen av svar. Tillexempel om de var positivt eller negativt
instéllda. Slutligen analyserades respondeternas svar och resonemang i text och hur svaren

forholl sig till varandra.
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4. Resultat

4.1. Analys av formedlingsavtal

De fragor som stélldes for att belysa nuvarande situation med slakteriernas
formedlingsavtal:

e Vad ér din kénslomaéssiga instéllning till slakteriernas formedlingsavtal?

e Skulle du kunna ténka dig att kopa eller sélja livdjur genom formedlingsavtal?

e Vad ser du for positiva eller negativa aspekter med att anvinda dig av
formedlingsavtal?

e Hur péverkar lagar och regler anvéindningen av formedlingsavtal?

e Vad ser du for hinder for anvéindandet av formedlingsavtal?

e Hur inverkar anvéndningen av formedlingsavtal pa arbetet med kvalité,

konkurrenskraft och frimjandet av mervérden i notkottsbranschen?

4.1.1. Affektiva attityder

I det affektiva avsnittet var fragan: “Vad dr din kdnslomdssiga instillning till
slakteriernas formedlingsavtal?” Respondenterna lyfte antingen positiva, negativa eller
bade positiva och negativa aspekter i sina svar. Resultatet blev jamnt, men majoriteten var

overviagande negativt instillda till formedlingsavtal.

Negativ: 6 st
Positiv: 4 st
Positiv/negativ: 3 st

Respondenternas  vanligast forekommande pastdenden var “kontrollerande”,
“trygghet”, “daligt betalt/svarforhandlat” samt “diversifierad kalvkvalité”. Fragan
bemottes foljande:

22



“Jag kdnner mig kontrollerad av slakteriet, jag kan inte forhandla med vem jag vill.

kédnner mig i viss mdn livegen.” (Slutproducent 3)

“Det dr for och nackdelar med att ha det genom slakteriet, slakterierna har ett
varumdrke att skydda vilket dr viktig. Det negativa dr dterleveranserna. Man kan

uppleva att man blir bunden vilket kan kdnnas kontrollerande” (Slakteri 2)

“Det dr ett bra hjdlpmedel, det kan vara ett tryggt sdtt for lantbrukaren att fa ett hyfsat

pris for sina dikalvar.” (Intresseorganisation 2)

“Det dr slakterierna som bestdmmer priset, vilket gor det svart att forhandla med dem”
(Mjolkproducent)

“Jag far inte rdtt varde pd kalvarna. Framforallt svart att fa de kalvar jag vill ha ndr

jag vill ha dem.” (Slutproducent 2)

4.1.2. Konativa attityder

Den konativa delen i attityden skulle avspegla om respondenten i fraga skulle kunna
tinka sig att nyttja formedlingsavtal vid kop eller forséljning. 11 av 13 respondenter
svarade ja pa fragan “Skulle du kunna tdnka dig att kopa eller sdlja livdjur genom
formedlingsavtal? . Resterande 2 respondenter svarade nej pd frdgan och foredrog

alternativ formedling. Framst mellangardsavtal.

Ja 11 st
Nej 2 st

Detta resulterade att den sammantagna svar pa fragan blev "Ja”. Det &verldgset mest

forekommande pastadenden var “brist pd alternativ”’. Fragan bemottes foljande:

“Det handlar om att képaren och sdljaren ska fa betalt ddr vi dr en link for detta, vi

har sdledes ansvaret for képaren. Vi kan dven utritta krediter.” (Slakteri 1)
“Jag vet att det fungerar och det finns inga andra alternativ.” (Dikoproducent)

“Ja, men jag onskar att jag kunde rekommendera alternativ.” (Radgivare)
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7 Ja det kan jag gora om slakterierna inte forbehdller sig rdtten att ta slakten pd de
djuren jag koper. Detta pa grund av forhandlingsutrymmet som forvinner sen.”
(Slutproducent 3)

"Nej det kan jag inte tinka mig. Vi vill ha personliga kontakter.” (Avelsbesittning)

4.1.3. Kognitiva attityder

Kognitiv attityd syftar till att identifiera respondentens instéllning baserat pa dennes
kunskap och 6vertygelser. “Vad ser du for positiva eller negativa aspekter med att anvinda
dig av formedlingsavtal” Av undersokningens 13 respondenter lyfte 9 respondenter fraimst

negativa aspekter med att anvénda formedlingsavtal.

Negativ: Ost
Positiv: 4st

Respondenterna lyfte frimst negativa aspekter s& som “begrinsar forhandling” och
“begrinsar mervéirden”. De respondenter som lyfte positiva aspekter syftade framst till att
slakteriernas kontaktnit bidrog till god tillgdnglighet p& kopare och séljare. En respondent

lyfte slakteriernas mojlighet att ge krediter som en positiv aspekt.

"Ar du en vildig produktionsinriktad producent sd kommer du att inse hur himmande
formedlingsavtalen dr.” (Slutproducent 2)

“Det negativa dr att du inte hittar de specifika djuren for att leverera en specifik
produkt. (Slutproducent 1)

“Jag ser inte att jag far betalt for interna mervirden i min produktion” (Gérdsslakteri)
”Det positiva &r att de har ett stort kontaktnit.” (Radgivare)
“Férdelen dr att sdljaren vet att de far pengarna, vi formedlar djur och hdller i affiren

men slopar dterleveranskravet. Eftersom vi slopar dterleveranskravet sa dr
konkurrenskraften positiv.” (Slakteri 2)
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Respondent/ Affektiva attityder Konativa attityder Kognitiva attityder

fraga

Slakteri 1 Positiv Trygghet Ja Trygghet for parterna Positivt God tillgdnglighet

Slakteri 2 Positiv/ Tryggt men kontrollerande | Ja Underlitta direktkontakt Positivt Ekonomisk trygghet
negativ

Intress.org 1. | Negativ Kontrollerande Ja Brist pa alternativ Negativt Begrinsar mervérden

Intress.org 2. | Positiv Trygghet Ja Stora kontaktnat Negativt Begrinsar forhandling

Radgivare Negativ Kontrollerande Ja Brist pa alternativ Positivt God tillgdnglighet

Gérdsslakt. Negativ Kontrollerande Ja Dock viktigt med sparning | Negativt Begrinsar mervérden

Avelsbesiitt. Positiv Kvalitetshjande Nej Vill ha personliga kontakter | Negativt Begrinsar forhandling

Mjolkgard Positiv/ Enkelt men svarfoérhandlat Ja Brist pa alternativ Negativt Begransar mervérden
negativ

Slutprod. 1 Negativ Ojémn kalvkvalité Ja Alternativet fungerade ej | Negativt Dilig tillgdnglighet

(mellangardsavtal)

Slutprod. 2 Negativ Ojémn kalvkvalité Nej Slakteriernas forbehallsratt | Negativt Begrinsar forhandling

Slutprod 3 Negativ Kontrollerande Ja Om forbehallsrétten slopas | Negativt Begrinsar mervérden

Dikoprod. Positiv/ Tryggt, men svarfoérhandlat | Ja Brist pa alternativ Negativt Begrinsar forhandling
negativ

Transport Positiv Logistiska fordelar Ja Fungerar bra Positivt God tillgdnglighet

Figur 3. Beskrivning av attityder till formedlingsavtal.

4.1.4. Subjektiva normer

Inom den subjektiva normen ryms lagar, regler och personer som inverkar pa
respondentens intention att utféra en handling. Fragan 16d "Vad ser du for positiva eller
negativa aspekter med avseende pd lagar och regler som pdverkar anvindningen av

formedlingsavtal?”.

Positiva: Ost
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Negativa: 2st
Positiva/negativa Ist
Ingen uppfattning Ist

Djurvélfarden och smittsdkerheten lyftes som positivt av ett flertal respondenter. De
ansag att formedlingsavtalen bidrog positivt till sékerstéillandet av en god djurvilfard och
Okad smittsdkerhet. Att slakteriet sdkerstéller att avtalen kdpare och siljare emellan foljs
lyftes som positivt. En respondent ansdg att formedlingsavtalen inte bidrog till
sdkerstillande av smittsékerheten i formedlingen.

”Det finns en form av ordning och reda ndr en stor aktor som vi foljer detta sd far andra
haka pd.” (Slakteri 1)

“Man ser tillexempel hdardare pd smutsiga djur idag, vilket dr bra.” (Gardsslakteri)

“Ddr tror jag nog att lantbrukare bor kdnna sig trygga éverlag. Jag har fortroende for

de stora svenska slakterierna” (Avelsbesittning)

“Jag ser inga positiva aspekter i nuldget, alla djur ska vara fria fran salmonella, men
det kollas vdl inte i alla fall. (Slutproducent 3)

4.1.5. Hinder

Fragan 16d "Vad ser du for hinder for anvinda av formedlingsavtal? 5 av 13
respondenter ansag att det storsta hindret for att de skulle anvidnda formedlingsavtal var
prissittningen. Aterleveranskravet upplevdes ocksa som ett hinder av 3st respondenter.

“Hindret dr att vi har en enhetlig betalning. oavsett storlek och avel har vi samma

ekonomiska virde pd kalvarna. Snittpriset dr ett bekymmer.” (Avelsbesittning 1)
“Uppfédare blir upplasta med formedlingsavtalen vilket gor att man kdnner sig livegen.
Pa det sdttet att jag som lantbrukare fdr ta kostnaden for att foda upp slakteriets djur, man

tappar sin frihet.” (Intresseorganisation 2)

Det dr ingen skillnad i betalning, dven om man har olika raser. produktionsformer

produktionsmervdrden etc. (Slutproducent 1)

“Det krdvs att slakterierna anstringer sig for att formedla mervdrden. Sa att det blir en

efterfragan som stodjer olika typer av produktioner.” (Intresseorganisation 1)
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Respondent/ fraga

Normer

Hinder

Slakteri 1 Positiv Ordning och reda Ingen uppfattning
Slakteri 2 Positivt Kan paverka djurskydd pa gardsniva Aterleveranskrav
Intress.org 1. Positiv/ negativ Fungerar ofta, men ingen garanti Diversitet
Intress.org 2. Positiv Sétter krav pa leverantoren Aterleveranskrav
Radgivare Positiv Fungerar bra i dagslédget. Prissittning
Gérdsslakt. Positiv Ser hardare pa t.ex. smutsiga djur Storskalighet
Avelsbesiitt. Positiv Kopare och siljare kan kénna trygghet dverlag. Prissdttning
Mjolkgard Positiv Krediterna &r en stor trygghet. Aterleveranskrav
Slutprod. 1 Positiv Tryggheten i att fa betalt. Prissdttning
Slutprod. 2 Negativ Vill formedla tidigare én tvéd veckor. Prissdttning
Slutprod 3 Negativ Vill ha en standard for smittskydd vid | Diversitet
formedling.
Dikoprod. Positiv Slaktens ansvar nér djuren ar lastade. Prissdttning
Transport Ingen Det &r inget som paverkar oss i nuldget Ingen uppfattning
uppfattning

Figur 4. Beskrivning av normer och hinder till formedlingsavtal.

4.1.6. Férmedlingsavtalens paverkan pa arbetet med kvalité,
konkurrenskraft och mervarden i notkottsbranschen

Som svar pa fragan Hur inverkar anvdindningen av formedlingsavtal pd arbetet med
lyfte

kvalité, konkurrenskraft och framjandet av mervirden i nétkottsbranschen?

respondenterna de tre olika aspekterna i varierad utstrdckning. Den aspekt som aterkom
flest ganger var att mervérden inte premierades genom formedlingsavtal. 5 respondenter
lyfte att produktionsmervérden, som tillexempel tillskottsutfodring, avel, produktionsform
med mera inte kommuniceras till uppfodaren. Aven om de tre producenterna i studien lyfte
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att de antingen skulle kunna ténka sig att betala for sddana mervérden alternativt gjorde de
redan det. 3 respondenter lyfte att aterleveransplikten i formedlingsavtalen inverkar
negativt pa producenternas konkurrenskraft. De menade att forhandlingsutrymmet med
andra aktorer forsvinner och man kan bli 1ast att leverera till slakteriet under lang tid. En
respondent menade att &terleveransplikten inte alltid behdver inverka negativt pé
konkurrenskraften. Det kan vara en konkurrensférdel med ett avtal, om man alltid far sina

djur sélda. Aven vid verskott pd marknaden.
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Respondent Hur inverkar formedlingsavtal pa arbetet med kvalité, konkurrenskraft och frimjandet av

mervirden?

Slakteri 1 Har ingen uppfattning

Slakteri 2 ”Den langsiktiga aterleveranspilken ar inte bra for lantbrukarnas konkurrenskraft. Det dr inte rimligt

att vi leverans av hondjur ska ha krav pa édterleveransplikt pa djuret och dess avkomma.”

Intress.org 1. ”Det krévs att slakterierna anstringer sig for att formedla mervarden. S4 att det blir en efterfrdgan som

stodjer olika typer av produktioner.”

Intress.org 2. ”Uppfodare blir upplasta med aterleveransplikten vilket gor att man kénner sig livegen. Pa det sittet
att jag som lantbrukare fir ta kostnaden for att foda upp slakteriets djur, man tappar sin frihet och

konkurrenskraft.”

Radgivare ”En délig prissittning leder till en sdmre l6nsamhet. Har vi délig l6nsamhet sa kan vi inte forbattra

nagonting pa garden vilket minskar utrymmet for mervirde pa garden ut till konsument.”

Gardsslakt. ”De stora bulkproducenterna gynnas av dagens system, men ddrmed 4r det inte den bésta kvalitén pa
kottet.”
Avelsbesitt. ”Vi har en enhetlig betalning i dagens lage, oavsett farg storlek och avel har vi samma ekonomiska

vérde pa kalvarna, vilket inte gynnar rasernas olika former av mervérden.”

Mjolkgérd ”Bonderna ér inte fria att forhandla med vilka de vill nir det finns ett dterleveranskrav, vilket forsdmrar
konkurrenskraften. Samtidigt kan tryggheten med ett avtal innebéra en konkurrensférdel gent emot de

som inte har ett avtal.”

Slutprod. 1 ”Framjar inte kvalité trots att dikalven motsvarar 50% av slaktvirdet. Vilket pressar oss till att leverera

bulk. Inget mervirde att foda upp pé strobadd kontra spalt, bara att det gar att mérka med svenskt kott.”

Slutprod. 2 ”Formedlingsavtalen gor att det ar slakteriet som sitter vérdet pa djuren, vilket har negativ inverkan

pé kvalité, konkurrenskraft och mervérden.”

Slutprod 3 ”Rétt” konsument hittar inte “ratt” kétt. Det finns bra kvalité i Sverige, men den ska na ritt konsument.”

Dikoprod. ”Slakterierna har utformat klassning skalan efter var de tjanar mest pengar. Det himmar mervérden

som produceras i produktionen.”

Transport ”Vi kénner inte nagon storre press av att konkurrera prisméssigt i den mén att det skulle ga ut 6ver
kvalité och mervirden pa djuren, sen kan det bero pa att vi har funnits med lidnge, vi hanterar djuren

bra, tvittar bilarna ofta och har bra grejer att kora med. Vilket leder till en bra standard.”

Figur 5. Respondenternas svar pd hur anvindningen av formedlingsavtal inverkar pa arbetet med

kvalité, konkurrenskraft och mervdrden.
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4.2. Analys av fristdende digital auktionsplattform

De fragor som stilldes for att belysa en potentiell situation med en fristdende digital
auktionsplattform:

e Vad ér din kénslomaéssiga instéllning till fristdende digitala auktionsplatformar for
formedling av livdjur?

e Skulle du kunna téinka dig att kopa eller sédlja livdjur fristdende digitala
auktionsplattformar?

e Vad ser du for positiva eller negativa aspekter med att anvénda dig av fristdende
digitala auktionsplattformar?

e Hur skulle lagar och regler paverka anvéndningen av fristdende digitala
auktionsplatformar?

e Vad ser du for hinder for anvéindandet av fristdende digitala auktionsplatformar?

e Hur skulle formedling genom fristdende digitala auktionsplattformar inverka pa
arbetet med kvalité, konkurrenskraft och frimjandet av mervérden?

4.2.1. Affektiva attityder

Den affektiva delen i respondenternas syn pé livdjursférmedling via en fristdende digital
auktionsplattform. Alla respondenter utom en sag vidlkomnande pa en fristdende digital

auktionsplattform.
Positiva: 12st
Negativa: Ist

Respondenterna lyfte olika aspekter de ansdg som positiva. Tillgdnglighet, béttre
prisbild, mer konkurrens och méjligheten till att pdverka mer som producent var exempel
pa positiva aspekter. Den respondent som ansag sig som negativ menade att det hade blivit
problematiskt om det fanns flera aktorer. Det hade forsvarat mojligheterna att hitta de djur
som passade en specifik uppfodare.

“Jag dr extremt positiv, det skulle bldasa mer energi i vdaran bransch. Hade jag tid till

annat hade jag gdrna varit en av den.” (Slutproducent 2).

“Det skulle oka konkurrenskraften. Det dr spdnnande att gora affdrer och jag kan
paverka mer sjdlv.” (Mjolkproducent)

“Det som skulle vara positivt att vi far en storre diversitet i prisbild for de riktigt bra
djuren.” (Slakteri 1)
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“Jag tror att vi skulle fa en sanningsenlig prissdttning pd djuren vilket gor att vi minskar

korrelationen mellan kalvpris och slaktpris.” (Radgivare)

“Positivt med en mer ldttillginglic marknad for producenter o6ver landet.”
(Avelsbesittning)

4.2.2. Konativa attityder

Den konativa delen i attityden skulle belysa som respondenten kunde ténka sig att
genomfora en formedling via en fristdende digital auktionsplattform, Pa denna fraga var
samtliga respondenter dverens och svaret blev uteslutande “Ja”. Alla kunde tinka sig att
antingen kopa eller sdlja djur genom en fristdende digital auktionsplattform. Tva
respondenter ndmnde dock att det kommer att krdvas en betallosning som motsvarar
slakteriernas betallosning vid formedling. Andra aspekter som forekom i resonemangen
var att kdparen sjélv kan finna den kvalité pa kalvarna som eftersoks och att det ses som
en fordel att man har en direktkontakt mellan kdpare och séljare.

“Ja absolut, om det finns en betallosning som frdmjar motsvarande trygghet som slakteriet.

Till exempel om pengarna far en mellanhand.” (Dikoproducent)

“Kontakten med kunden dr positiv och jag vet vad jag far. Jag fdr en kvalité som passar
mig. (Gardsslakteri)

“Man ndr ut till manga kunder, vilket dr positivt” (Intresseorganisation 2)

4.2.3. Kognitiva attityder

Den kognitiva delen av attityderna skulle belysa respondenternas instdllning krig
tjinsten, 1 detta fall riktade undersokningen frdgan till kvalité, konkurrenskraft och
framjandet av mervérden. Detta for att belysa om dér fanns en potentiell skillnad mellan
formedlingsavtal och en fristdende digital auktionsplattform. Majoriteten av
respondenterna var positiva, men det fanns de som var bade positivt och negativt instéllda.

Uppkopare 1 och 2

Positiva: Ost
Negativa 2st
Positiva/negativa 3st
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De positiva respondenterna lyfte att det skulle bli mojligt att marknadsfora
produktionsbaserade mervérden i storre utstrickning. En respondent lyfte ocksa att genom
en digital auktionsplattform skulle man fa béttre betalt for bra kalvar. Det som lyfts som
negativt dr att den diversifierade prisbilden kommer att gora det svérare att sélja svagare

djur och att det &r svért att avgdra vad som rédknas som mervérde.

“Det dr just det att det blir en mer diversifierad prisbild. Jag tror att det dr svdrare att fi
svagare djur sdlda. Det skulle bli mer konkurrens om stérre poster, vilket dr samma som i
dagsldiget.” (Slakteri 1)

Det dr nog svdrt att framja djur av bra produktionsvirden via digital auktion, jag tror inte
att det kommer ge en storre effekt. Jag tror man lever i en forhoppning om att det blir
bittre, pa avelsdjur ja men bruksdjur dr det svdrare. Priset kommer avgoras pa grund av
koptryck inte kvalité. (Slakteri 2)

“Det dr svdrt att avgéra mervirden, dock kommer det att finnas billigare djur som far en

alternativ avsdttning. Det kan frimja konkurrenskraft och mervdrden.” (Avelsbesittning)

“Interna mervirden skulle framjas, bestimmer sig ndgon for att den vill ha en specifik
produkt kan den eldsjdlen gora stora underverk pd framjandet av mervdrden. Jag tror pd

sd vis att det skulle vara positivt for konkurrenskraften med en fri aktor.” (Radgivare)

“Om det ska gynna kvaliteten pad kéttet sa kan detta ske forst om slakterierna ger betalt

efter kvalite. Dock kommer fina snabbvixande kvalité, och hdmmar sdimre djur.’
(Dikalvsproducent)
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Respondent Friga A Friga B Friga C
Slakteri 1 Positiv Framjar bra djur Ja Skulle kunna tidnka sig att | Negativt Mer konkurrens om storre poster
gora det
Slakteri 2 Positiv Bra ur | Ja I den man de kan hitta kalvar | Negativt Svart att frimja djur av bra
konkurrenssynpunkt ar det bra. produktionsvérden
Intress.org 1. | Positiv Individuellt  bittre | Ja En mojlighet att kopa djur | Positivt Egen marknadsforing stimulerar
som producent som passar produktionen formedling av mervirden.
battre
Intress.org 2. | Positiv Ingen Ja Hittar rdtt kopare utan | Positivt Egen  marknadsforing  gynnar
aterleveransplikt mellanhand prissittning
Radgivare Positivt Okad diversitet i | Ja Dock viktigt med trygg | Positivt Interna mervirden skulle fraimjas
prisbild betallosning
Gérdsslakt. Positivt Direktkontakt med | Ja Far kvalit¢ som passar | Positivt Framjar mervérden
parterna behoven
Avelsbesiitt. Positivt Diversitet i prisbild Ja Trygghet Positivt/ Billigare  djur far  alternativ
negativt avsittning
Mjolkgard Positivt Mojlighet att | Ja Direktkontakt Positivt Enkelt att anvidnda
paverka
Slutprod. 1 Negativ Far inte finnas for | Ja Till en borjan, sedan odla en | Positivt Framjar kvalitén
manga aktorer direktkontakt
Slutprod. 2 Positiv Mojlighet att | Ja Fri att handla om slakten Positivt Framjar bra djur
paverka
Slutprod 3 Positiv Om foretaget | Ja Om behovet finns Positivt Bittre konkurrenskraft
formedlar fortroende
Dikoprod. Positiv Okad konkurrens Ja Dock viktigt med trygg | Positivt Hémmar sdmre djur.
betallosning
Transport Positivt Bidrar med storre | Ja Inga problem att fi ihop | Negativt Osiker betalning

kontaktnit

transporterna

Figur 6. Beskrivning av attityder till fristaende digitala auktionsplattformar.
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4.2.4. Subjektiva normer

Den subjektiva normen skulle precis som i motsvarande fraga till slakteriernas
formedlingsavtal utreda hur lagar och regler inverkar pa anvéndandet av en fristdende
aktor. Har var det ingen respondent som var Overvdgande positiv. Det rddde antingen
osékerhet 1 huruvida det skulle ga till med en fristdende digital auktionsplattform. Vissa
respondenter trodde att det kunde bli sdmre utifrén dagens situation med slakteriets

formedling.
Negativa: Tst
Ingen uppfattning 6st

De respondenter som ansag sig negativt instdllda tryckte pé att det kommer vara svart for
en liten aktor att tillhandahalla ekonomisk sékerhet for séljprocessen och att sikerstélla ett
lika bra smittskydd och djurhélsa som slakterierna gér genom sina formedlingsavtal.

“Framforallt sa kommer det vara ett helt nytt omrade vilket gor att vi behéover ha koll pa

vad vi gér.” (Intresseorganisation 1)

VAtt hdlla sig till sma foretag stiller hogre krav pa képaren och sdljaren, liten aktor har

inte samma ekonomiska “"muskler” som en stor aktor.” (Radgivare)

“Behdvs en branschstandard for formedlingen ur smittsynpunkt” (Intresseorganisation 2)

4.2.5. Hinder

Tre respondenter anser att det storsta hindret for en fristaende digital auktionsplattform
skulle vara att det inte gick att fa krediter. Andra aspekter som respondenterna hade var att
det skulle kunna bli problem att 19sa logistiken vid en omfattande anvéndning av en digital
auktionsplattform. Bristande kunskap géllande teknik och risk for osékra aktorer som
hémmade anvéndningen var ocksé hinder som respondenterna ansag fanns.

“Hindret dr att inte fa krediten for djuren vilket dr viktigt for en del lantbrukare.”
(Intresseorganisation 2)

“Det man kan tinka sig dr att det kan bli svdrare att samordna transporter over
landet.” (Slakteri 2)

“Jag tror att det kan skapa osdkra aktérer om det skulle bli en omfattande anvindning.”
(Gérdsslakteri)

“Det enda hindret dr gamla vdrderingar och normer, och teknik. Skulle vara viktigt

med support forsta gangen.” (Dikoproducent)
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Respondent Normer Hinder
Slakteri 1 Ingen Jag kan inte se att det skulle paverkas nagonting. Inga krediter
uppfattning
Slakteri 2 Negativ Storre diversitet i smittor vilket kan 6ka smittrycket. | Transport- svarigheter
Intress.org 1. Ingen En outforskad arena, behover studera hur andra | Inga krediter
uppfattning digitala aktorer arbeta
Intress.org 2. Negativt Behovs en branschstandard for formedlingen ur | Inga krediter
smittsynpunkt
Radgivare Negativ Att hélla sig till smé foretag stiller hogre krav pd | Priser som inte foljer med
koparen och siljaren, liten aktor har inte samma
“muskler” som en stor aktor
Gardsslakt. Negativ underldtta om det finns en smittskyddsforsiakran Risk for osédkra aktorer
Avelsbesitt. Negativ Svart att sakerstélla att lagar foljs av kopare och | Garantera smittsdkerheten
sdljare.
Mjolkgérd Ingen Viktigt att folja lagar och regler for att bli en | Seringa hinder
uppfattning langlivad aktor
Slutprod. 1 Ingen Tror inte att det kommer vara nigon skillnad mot | Defensiv instillning fran
uppfattning idag branschen
Slutprod. 2 Ingen Osiker pa hur det kommer att ga till Ser inga hinder
uppfattning
Slutprod 3 Negativ Viktigt att sakerstélla att daliga kalvar inte kan séljas | Sékerstdlla formedlingen
Dikoprod. Negativ 5-gérdsregeln gor att stora poster kommer att blimer | Tekniken
attraktiva
Transport Ingen Vet inte hur mycket en digital aktor kan kriva Transportsvarigheter
uppfattning

Figur 7. Beskrivning av normer och hinder till fristdende digitala auktionsplattformar.
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4.2.6. Fristaende digitala auktionsplattformars paverkan pa
kvalité, konkurrenskraft och mervarden.

6 av de tillfrigade respondenterna angav att de trodde att en fristdende digital
auktionsplattform skulle ha positiv inverkan pa just kvalité. I vissa fall s& trodde &ven
respondenterna att det skulle ha positiv utgdng for konkurrenskraften. 3 respondenter
medgav att de trodde att det skulle vara positivt for att frimja mervirden. Ovriga
respondenter uppgav att det kan vara positivt for konkurrenskraft. Ett avvikande citat var
fran Slakteri 2 som menade pa att "Jag tror att man lever i en férhoppning om att det ska
bli bdttre, priset kommer avgéras pd koptryck inte kvalité”. Vilket inte forekom nagon

annan stans i undersokningen.
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Respondent Hur skulle formedling genom en fristiende digital auktionsplattform inverka pa arbetet med

kvalité, konkurrenskraft och frimjandet av mervirden?

Slakteri 1 ”Jag tror inte att det frdmjar interna mervédrden, men vilfodda kalvar vérderas hogre dn svagare

individer vilket kan frimja kvalité¢ och konkurrenskraft.”

Slakteri 2 ”Jag tror att man lever i en forhoppning om att det ska bli battre. Priset kommer att avkoras pa koptryck

och inte kvalité.”

Intress.org 1. ”Jag tror att egen marknadsforing kan stimulera slakterierna till att formedla mervérden till kund.”

Intress.org 2. ”En storre diversitet i prisbild kommer gora de bra djuren dyrare och de simre djuren billigare, vilket

skapar en mer réttvis prisséttning utefter kvalité.”

Radgivare ”Det kan bli en storre diversitet i prisbild vilket frimjar kvalitén.”
Gardsslakt. ”Jag far den kvalité som passar mig.”
Avelsbesitt. ”Det kommer att vara positivt for att dikogardarna hade beh6vt anstringa sig mer for att far en bra avel,

vilket forbattrar konkurrenskraften pa grund av mindre kostnader for slutuppfodarna.”

Mjolkgérd ”Man kommer att kunna stdlla krav pa ett helt annat sitt, vilket ar positivt for kvalité, konkurrenskraft

och framjandet av mervirden.”

Slutprod. 1 ”Om det 4r l6nsamt att leverera en bra kalv sa kanske intresset for kvalité¢ gynnas.”
Slutprod. 2 ”Det kan styra kvalitén framfor allt.”
Slutprod 3 ”Jag tror inte att det hade péverkat kvalitén. Konkurrenskraften hade blivit battre framforallt for

siljaren. Mervirden hade varit léttare att formedla till slutproducenter.”

Dikoprod. ”For mig som dikalvsproducent hade det varit positivt for min konkurrenskraft att veta vilka mervarden

som efterfragas. Jag kan se att det 4r mdjligt genom fristdende digital formedling.”

Transport I vérat kontrakt star det att vi ska hdmta djur pa farbra végar, vilket underlattar for oss att komma fram
till gardarna, vilket vi inte har med en fristdende aktér. Vilket kan skapa hinder for oss att komma

fram.”

Figur 8. Beskrivning av anvindningen av fristiende digitala auktionsplattformar inverkar pd

arbetet med kvalite, konkurrenskraft och mervdrden.
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5. Diskussion

5.1. Anvandning av formedlingsavtal

Den kénsloméssiga instdllningen till slakteriernas formedlingsavtal var delad och
respondenterna lyfte bade positiva och negativa aspekter. Sammantaget fanns det ingen av
grupperna “producenter”, slakterier eller “externa paverkare” som var renodlat positiv
eller negativt instélld till formedlingsavtal. Den sammantaga uppfattningen fran samtliga
tre grupper var att formedlingsavtal uppfattas en enkel och tidsbesparande atgérd.
Respondenterna lyfte ocksa att de anvinde sig av formedlingsavtal i brist pd bittre
alternativ. Flera respondenter hade tidigare haft mellangérdsavtal, men hade istéllet valt
formedlingsavtal for att de upplevde att det fungerade béttre. Grupperna lyfte tryggheten
med ett avtal som ett mycket starkt argument som talade for anvéndning av formedling
genom slakteriet. Trygghet for respondenterna var att avtalet gjorde att man som producent
kan vara séker pa att nagon koper sina djur, dven vid marknadsoverskott eller andra
pressade situationer. Slaktens mojligheter till att utfirda krediter och att producenter alltid
fér betalt lyftes ocksd som betydande trygghetsfaktorer som talar mycket starkt for

anvéndning av formedlingsavtal.

Samtliga grupper nimnde att tryggheten ocksa innefattade en kénsla av kontroll fran
slakterierna. Kontroll var, enligt grupperna, likstdllt med &terleveranskrav och ett svart eller
obefintligt forhandlingsutrymme. Det svéra forhandlingslidget som notkottsproducent har
ocksa identifierats av Bevé och Sundstrom (2007), som menar att p& grund av att det inte
finns négon specifik prislista leder det till att prisséttningen vid formedling kan missgynna
producenterna ekonomiskt. Forhandlingsutrymmet och é&terleveranskravet var de tvé
faktorer som var de storsta hindren till att anvéinda formedlingsavtal. Aterleveranskravet
innebér att man som producent &r skyldig att leverera tillbaka djur till slakt som slakteriet
har férmedlat och i vissa fall dven deras avkommor. Aterleveranskravet gor séiledes att
producenten pa sikt blir helt last att leverera till ett slakteri. Férhandlingsutrymmet for
producenterna paverkas negativt av aterleveranskravet. Enligt producenterna paverkades
forhandlingsutrymmet negativt av att produktionsmervdrden inte tas om hénsyn i
prisséttningen pa livdjur. Exempel pé produktionsmervérden som lyftes var tillvinjning av
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grov- och kraftfoder innan formedling. Samtliga tre slutproducenter anség att de kunde
tinka sig att betala extra for denna typ av produktionsmervérde for att det skulle minska
deras uppfodningstid och kostnader. Tva slutproducenter lyfte just den diversifierade
kalvkvalitén som en betydande faktor for att inte anvénda formedlingsavtal.

Majoriteten av respondenterna ansag att slakterierna var bra pa att folja och folja upp
de lagar och regler som finns for djurvélfiard och smittskydd, d&ven om vissa respondenter
hévdade att det inte finns garantier for detta. Fran respondenternas sida ar det en fordel att
det finns stora aktdrer som har mdjlighet att stélla krav pa producenterna pa tillexempel
vaccineringar, djurens hélsa etc. Det skapar trygghet vilket stimulerar anvéndning av
formedlingsavtal.

5.2. Anvandning av digitala auktionsplattformar

Fristaende digitala auktionsplattformar ar nytt koncept inom livdjurférmedling och lite
information finns att tillgd for vilka fordelaktiga, ofordelaktiga och ovéntade konsekvenser
det kommer att fa for notkottsbranschen i stort. Samtliga respondenter skulle dnda tédnka
sig att anvinda en digital auktionsplattform i stérre eller mindre utstrackning. Den
sammantagna uppfattningen var att det skulle minska slakteriernas inflytande och gora det
lattare att formedla djur av bra produktionsvérden produktionsmervirden, vilket skulle ge
en relevant prisbild for det enskilda djuret, istéllet for ett snittpris pa hela gruppen kalvar.
Under intervjuerna framhéivde fridmst producenterna och de externa paverkarna att det
fanns en Onskan att produktionsmervirden skulle vérderas mer i prissittningen och de
ansag att det fanns potential till det genom en digital auktionsplattform. Mojligheterna att
hitta rétt” kalvar till produktionen anség de flesta respondenter som storre med en digital
auktionsplattform &n med ett formedlingsavtal. Detta for att respondenterna ansag att
tillgéngligheten skulle gora att producenten sjélv kan se utbudet. Friheten att forhandla om
slakten och formégan att formedla produktionsmervirden dr faktorer som kommer att

stimulera anvéndningen av digitala auktionsplattformar.

Respondenterna var osékra eller negativt instdllda krig huruvida digitala
auktionsplattformar kan sdkerstilla att lagar och regler om god djurvélfird och
smittsikerhet foljs. Flertalet respondenter ansdg att det ar lika viktigt, dven for digitala
auktionsplattformar, att kontrollera och folja upp att kdpare och séljare foljer lagar och
regler om djurvélfard och smittryck. Bade for djurhélsa och for att kunna vara en langlivad
och fortroendeingivande aktdr inom formedling. Dock var det ingen som kunde svara pa
hur det skulle fungera i praktiken. En respondent lyfte att man bor undersoka hur andra
auktionsplattformar i andra branscher arbetar med fortroende, dokumentation och
uppfoljning.
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Det Overldgset storsta hindret for att anvénda digitala auktionsplattformar vid
livdjursformedling var om betallosningen inte matchar slakteriernas. Den stora betydande
faktorn for att producenter att anvénda sig av formedlingsavtal, &ven om de &r delvis eller
mycket negativt instdllda till denna form av férmedling, ar tryggheten i att alltid f& betalt.
For att fristdende aktorer ska Gvervinna hindret dr det av yttersta vikt att de sékerstéller
kdparens betalningsmdjligheter gent emot sdljaren. Det skulle 6ka fortroendet for digitala
auktionsplattformar och stimulera anvéndningen. Det &r i linje med Frolander & Nyqvists
(2015) resonemang kring hur digitala auktionsverk for konst bygger fortroende online.
Enligt Frolander & Nyqvist arbetar foretag inom digitala auktionsnitverk med kompetens,
vélvilja och integritet for att skapa fortroende och pé sa sétt bidra till en bra upplevelse for
kunden. Integritet innebar vikten att séljaren far sina pengar. For att skapa god integritet
som stimulerade anvéndning hade vissa foretag, frimst nystartade, tredjepartslicenser for
att sdkerstélla betalningen. Andra foretag i studien anvinde inte sig av tredjepartslicenser
utan refererade till foretagets langt gdende historia inom konstbranschen. Det ansags bygga
det fortroende som krévdes, utan att anvénda tredjepartslicenser. Det &r liknelser man kan
dra mellan nystartade digitala auktionsplattformar och foérmedlingsavtal. Av de 13
respondenter som ingick i undersdkningen s& angav samtliga att de kunde ténka sig att
anvinda digital livdjursformedling. Dock sd framkom det senare i intervjuerna att
respondenterna inte var helt 6vertygade om att digitala auktionsplattformar skulle skapa
samma kénsla av trygghet och fortroende som slakteriernas avtal gjorde. Bristen pa
ekonomisk tryggheten var det Overldgset storsta hindret for att anvdnda digitala
auktionsplattformar, samtidigt som den stora ekonomiska tryggheten den framsta
anledningen till att anvénda formedlingsavtal.

5.3. Hur paverkar alternativen arbetet med kvalité,
konkurrenskraft och framjandet av mervarden?

5.3.1. Formedlingsavtal

Respondenterna menar att aterleveransplikten, frimst p& hondjur och deras avkommor,
inverkar mycket negativt pa producenternas konkurrenskraft. Frimst for att producenter
kan bli lasta att leverera till slakteriet under lang tid. Producenter blir ocksé pristagare
genom aterleveransplikt, vilket ocksé inverkar negativt pa konkurrenskraft. En respondent
menade dock att aterleveransplikt inte alltid behover inverka negativt pa konkurrenskraft.
Det kan vara en konkurrensfordel med ett avtal av den anledningen att man vet att man
alltid blir av och far betalt for sina djur. Géllande mervirden sa lyfte en storre andel av
producenterna att de inte ansdg att mervéirden gynnades i slakteriernas formedlingsavtal.

Det innebér att de virdeskapande processer som finns inom foretag inte mdter en relevant
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ekonomisk erséttning. Gillande kvalitén &r det fa respondenter som har berort det omradet.
Dock sa kan det antas att om mervérden inte premieras sa finns inte intresset att leverera
djur vars kvalité hade blivit battre av en ekonomisk erséttning for produktionsmervérden.

Sammanfattningsvis  utgér den  uteblivna  ekonomiska  ersdttningen  for
produktionsmervérden en konkurrensnackdel genom att det formedlas livdjur av sémre

kvalité. K&paren far 6kade kostnader for sin produktion och séljaren far mindre intdkter.

5.3.2. Digitala auktionsplattformar

Kvalitén lyftes som en faktor som kommer att paverkas i hdgre utstrickning med digitala
auktionsplattformar. Flera respondenter ansag att kvalitén kommer att frémjas pa sé vis att
uppfodaren far battre betalt for bra djur och gora prisbilden diversifierad. Diversifierad
prisbild kommer 6ka intresset att leverera djur av god kvalité tror ett flertal respondenter.
Mervérden 1 produktionen tros frimjas pa grund av att séljaren har mdjlighet att
marknadsfora sina mervirden genom digitala auktionsplattformar. Digitala
auktionsplattformar utan leveransplikt skulle, enligt respondenterna, inverka positivt pa
konkurrenskraften, d& producenten é&r fri att forhandla med olika slakterier. Det var ingen
respondent som lyfte att det kunde vara negativt ur konkurrenssynpunkt att inte ha ett avtal.
Det gér dock inte att utesluta pastdendet fran Slakteri 2 om att prissittningen kommer att
avgoras av koptryck och inte kvalité. Ar det en liten tillgdng pa livdjur mot vad efterfrigan
ar fran marknaden kommer dven sdmre djur att prisséttas hogt. P4 samma sitt kommer djur

av god kvalité att fa en sémre prisbild vid ett overskott.
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6. Slutsats

Studien har konstaterat att terleveranskrav och ett litet forhandlingsutrymme é&r de tva
storsta hindren for producenter att anvénda formedlingsavtal. Dock gor bristen pa
alternativ, den uppleva ekonomiska tryggheten och tryggheten i att alltid kunna sélja eller
kdpa djur att de allra flesta producenter anda viljer formedlingsavtal. Dar av ar hindren {or
att inte anvénda formedlingsavtal inte tillrickligt stora som fordelarna med att anvénda
denna form av formedling. Detta talar for att formedlingsavtal genom slakterier kommer
fortsatt att vara en betydande del for framtidens livdjurformedling. Om formedlingsavtalen
ska stimulera kvalité, konkurrenskraft och mervirden behdver avtalen utvecklas sa att
mervirden och kvalité premierar uppfodaren ekonomiskt. Det kan komma att underlétta
producenternas konkurrentsituation.  Livdjursformedling via en fristdende digitala
auktionsplattformar skulle kunna bringa in ny energi till branschen. Intentionen ir att den
fria prissittningen kommer underlétta formedling av mervirden och stimulera producenter
att producera djur av god kvalité. Det kommer i sin tur forbittra konkurrenssituationen for
de producenter som satsar pad mervéirden och kvalité. Det som kommer att vara avgorande
for en utbred anvindning ér sékerstéllandet av en sdker betallosning och smittuppfdljning.
Skulle varumérket skadas i ett tidigt stadium skulle det bli forédande for fortsatt
anvéndning och utveckling. Dock gér det inte att utesluta att det kan finnas andra oanade
och odnskade konsekvenser av digitala auktionsplattformar for livdjur. Konsekvenser som
uppticks vid en omfattande anvéndning.

6.1. Fdrslag pa fortsatt forskning

e Hur kan slakterierna utveckla formedlingsavtalen for att framja kvalité,
konkurrenskraft och mervirden?

e Vilka ovintade och oonskade konsekvenser finns med en digitalisering av
livdjursmarknaden?
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6.2. Begransningar i undersokningen

Forfattarna anser istéllet for att stdlla en frdga, som kunde innefatta positiva och
negativa svar, skulle fragan brutits ut i tvd fragor. Det giller dven de frdgor som
innefattande hur anvindning paverkade bade kvalité, konkurrenskraft och mervérden. Det
hade underlittat resultatsammanstillningen och tydliggjort resultaten i studien.
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