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Inledning

Att bygga hus dr en av de storsta investeringarna man gor i livet och ménga
viljer att kopa ett kataloghus. Som blivande landskapsarkitekt har jag intresserat
mig for den stora grupp ménniskor som véljer detta boende och hur deras
situation ser ut ur tradgardssynpunkt.

I doktorsavhandlingen Drémmen om det egna huset — fran bostadsforsérjning
till livsprojekt (2004) diskuterar Annika Almqvist drdmmen om ett hus. Ett hus
fyller nimligen behoven av sjélvstiandighet, relation och skapande.
Frihetskédnslan fas genom distansen till grannarna, relation genom att huset dr den
plats dir familjerelationerna vérdas och skapande fas genom att man sjélv kan
fordndra huset och den livsstil som levs. Att flytta till hus kan dessutom vara ett
sétt att bekréfta att man som person satsat stort gillande arbete, pengar, tid och
forhoppningar (Almqvist 2004). Tradgarden &r en del av att bo i hus varvid jag
tror att drdmmen om ett hus gér hand i hand med drommen om en tradgard.

Processen att bygga hus ér 1dng och innebér for manga mer arbete 4n vad de
hade riknat med. Att bygga hus kan vara stressigt och tira bade pa de
ekonomiska medlen samt pa familjeforhallandet (Vibyggerhus 2010). Under
husprocessen far kunden hjilp med att fatta beslut angaende husets utseende och
funktion. De far dven sérskild hjalp med kdksplanering och inredningshjélp av
kunniga radgivare. Nér huset &r fardigt flyttar kunden in men pa tomten utanfor
ar sparen av en byggarbetsplats fortfarande stora beréttar kataloghusforsiljaren
Peter Henriksson' vid Anebyhus. Ndgon hjilp med tridgarden utanfor erbjuder
inte husforetagen trots att tradgérden utgor en stor del av kundens hela
boendesituation.

Syfte

Mitt huvudsyfte ar att undersdka om nyblivna kataloghuségare &r en potentiell
kundgrupp for tradgardsradgivning och hur en metod skulle kunna se ut for hur
man via husforetaget skulle kunna erbjuda tradgérdsradgivning i praktiken. Som
en underfriga vill jag undersoka om tillvigagingsséttet att bygga kataloghus gar
att applicera pd processen att planera och anldgga tridgarden runtomkring huset.
Min forhoppning ar att nyblivna husédgare ska kunna erbjudas experthjilp
géllande planering och anldggning av sin tridgard pa samma sitt som de erbjuds
hjilp med planering och uppférande av huset.

Avgransning

I arbetet redovisas tre principforslag pa tridgardsutformning med olika
detaljeringsgrad i form av varsitt gestaltningsforslag med beskrivande text. De tre
planforslagen utgar fran samma plana tomt pa 1000 m” varav hus och bilgarage
upptar 120 m*. Tomten saknar tidigare befintlig vegetation. Till tvd av
principforslagen foljer ocksa ett forslag pa hur tillvalslistor skulle kunna se ut.
Vixtmaterialet dr begrénsat till att klara zon I-V. Arbetet tar inte upp négra

1 Peter Henriksson. Kataloghusforséljare pd Anebyhus. Samtal 14.4.2010
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kostnadskalkyler och visar heller inte en helt fardigt metod, utan endast ett
forslag.

Metod

Underlaget till denna kandidatuppsats dr himtat bade genom litteraturstudier
sdsom examensarbeten, undersdkningar, bocker, artiklar och bloggar samt genom
samtal med kunniga inom dmnet.

Litteraturundersokning

Min huvudlitteratur i uppsatsen ar examensarbetet En fardig trdidgard-
enkdtundersokning om gruppbebyggda smahustrddgdrdar (Rydberg 2009).
Enkétundersokningen visar hur JMs huskunder virdesitter en ”fardig” triagard,
deras intresse for tradgardsradgivning samt vad de onskar i en tradgérd. Denna
litteratur forklarar kataloghuskdparen som kundkrets samtidigt som den legat till
grund for framtagandet av mitt resultat i del 2.

For att komplettera och styrka ovan ndmnda undersokning har jag last
pressmeddelandet Skanskas Bostadspanel: trddgdrdens ldge och skydd mot insyn
paverkar bostadskép som sammanfattar en traidgardsundersokning som utforts av
Skanska.

For att kunna ta del av kataloghusédgares erfarenheter och tankar kring
processen att bygga hus har jag undersokt flera bloggar (Vibyggerhus.se —
inspiration till ditt nya hus 2009) skrivna i &mnet. I samband med detta
undersokte jag sambandet mellan valet av hel- eller delad entreprenad jamfort
med upplevd arbetsinsats. Jag fann dessa bloggar intressanta d& de ofta ger en
arlig bild av hur kunderna upplever byggprocessen. De bloggar som valdes ut
representerade bdde kunder som val hel- eller delad entreprenad.

For att {4 en inblick i vilket utbud och vilka valméjligheter kataloghuskunder
stélls infor har jag valt att 1dsa och g& igenom Myresjohus huskatalog Attraktion
fran Myresjohus (2009) och deras tillvalskatalog Mdjligheter ( Myresjohus
2010).

Boken Kataloghuset — det egna hemmet i byggsats (Byggforlaget 2004) lastes
for att fa en bakgrund till kataloghusens historia och hur de utvecklats med tiden.

For att forsta hur synen pé kataloghus &r utifrén en arkitekts perspektiv har jag
last artikeln Arkitektritat eller kataloghus? (2006) skriven av Carl Stéhle.

Jag har dven anvént mig av boken Villatrddgdrdens historia — ett 150-drigt
perspektiv (Wilke 2006) for att forsta hur dagens trddgéardsideal ser ut vilket
ocksé ger foraningar om manga huségares tradgardstankar.

Jag har ocksa haft hjédlp av en méngd olika bocker inom dmnet tradgardsdesign
for att undersoka vilka likheter som finns mellan att planera ett hus och att
planera en tradgérd. Dessa bocker har varit Trddgdrdens rum (Kvant &
Plamgren 1999), Trddgardsdesign — for en vackrare hemtrddgdrd (Rosenholm
&Rosenholm 20006), En bok om trddgardar (Martinsson 1957), Mitt hem och
min trddgdrd (Larsson & Martinsson 1963) samt Trddgdrdens natur (Moller
1992). Dessa bocker har samtidigt varit viktiga vid utformandet av de tre olika
tradgardsmodellerna.
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Samtal

For fa en bild av hur huskoparprocessen gar till och vilka erfarenheter méanniskor
i branschen har holls samtal med tva kataloghusforsiljare fran olika foretag.
Genom att prata med Peter Henriksson fran Anebyhus och Urban Sandehl fran
Myresjohus har jag fétt en forstdelse for synen pa tradgard frn bade séljare och
kund genom husprocessen. Att forsidljarna kommer fran varsitt kataloghusforetag
mojliggdr en jdmforelse dem emellan. Badda samtalen har varit 14gstrukturerade
med nagra forbestdmda fragor. Varav det ena ocksa spelades in for att kunna
aterge samtalet sa korrekt som mojligt.

Resultat del 1: Kataloghuskoparen
som kundkrets

Att kopa hus dr formodligen den storsta investeringen ménga gor i sitt liv bade
ekonomiskt och emotionellt och det dr ofta bérjan pa en helt ny fas i livet.
Innerstadens puls och lagenhetsliv lockar kanske inte ldngre utan istdllet dnskas
ett eget hus i ett lugnare kvarter. Kanske har det blivit tillokning i familjen vilket
har 6kat behovet av lekvénliga och generdsa ytor.

I denna del av uppsatsen presenteras forst begreppet kataloghus med dess
historia. Sedan redovisas hur husprocessen ser ut i borjan da hustyp och tomt
viljs. Dérefter presenteras husforetagens upplidgg med tillvalslistor samt den
speciella tdgordning som det innebér att bygga hus . Tagordningen har jag under
min arbetsprocess funnit nodvindig att undersdka, for att kunna sitta mig in i
kundens situation.

Kataloghus — nybygge som tilltalar den breda massan

Istéllet for att kopa ett dldre hus med en uppvuxen tradgérd véljer en del att
bygga helt nytt. Ménga viljer dé att bygga utifran en fardig kataloghusmodell
som modifieras efter kundens egna preferenser gillande utseende, planlésning
och efter tomtens forutsittningar. Det finns storre valfrihet idag &n vad det
nagonsin funnits.

I boken Kataloghuset — det egna hemmet i byggsats (Andersson m.fl 2004 s. 7)
beskrivs kataloghus som ett enfamiljshus som salufors i katalog och som kunden
kan bestélla hos en hustillverkare. Huset &r en variant av ett typhus vilket betyder
att det dr prefabricerat och gar att upprepa. Genom att erbjuda billiga hus av god
kvalitet som de flesta har rdd med har kataloghusen natt stora framgangar. Alla
associerar dock inte kataloghusen med nagot positivt.

Arkitekten Carl Stahle skriver i artikeln Arkitektritat eller kataloghus? (2006)
om hur fult det ansags vara att som arkitekt prata om kataloghus och
prefabricering d& han utbildade sig. Husen fick daligt rykte d& de anségs vara en
lagom standardldsning med daliga material. De gick tvédrtemot datidens ideal som
innebar tron om det perfekta huset for den speciella tomten och den unika
bestéllaren. Han ar dérfor skeptisk till att husen kallas for arkitektritade d& de
varken dr anpassade till platsen eller brukaren.
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Trots att kataloghusen bland vissa anses ha daligt rykte &r det fenomenet
kataloghus ingenting nytt. Det var pa 1930-talet som tillverkningen av
monteringsfardiga hus fick ordentligt uppsving i Sverige. Det fanns husforetag
over hela Sverige dir man fran borjan skapade hus med lokal sdrpréagel. Detta
fordndrades dock senare da husen blev en industriellt tillverkad produkt utan
anknytning till platsen den kom att uppforas pd. Ménga svenska hem, uppforda
frén 30-talet och framat, ar ofta kataloghus utan att vi uppfattar dem som
massproducerade. Idag &r det svart att se vilka hus som é&r ritade av arkitekter och
vilka som dr kataloghus eftersom husen har individualiserats och anpassats till
bade omgivning och de boende. Idag gar de istéllet under samlingsnamnet “&ldre
hus” oavsett ursprung. (Andersson m.fl. 2006 s. 10, 14)

Att kataloghuset har haft lite av ett mindervirdeskomplex gentemot den
arkitektritade villan tas ocksé upp i boken. I jimforelse med villan indikerade ett
kataloghus varken stil, klass eller exklusivitet. Kataloghusen beskrivs istdllet som
lagom géllande exempelvis husets och tomtens storlek samt hur praktiska de
ansags vara (Andersson m.fl. s.7, 8). Arkitekten Carl Stahle skriver dock i sin
artikel (Arkitektritat eller kataloghus? 2006) att det idag ser annorlunda ut och
menar att det finns méanga kataloghus som &r bra bade tekniskt och
materialmassigt.

Valja hus och valja tomt

Besoker man webbsidan www.huskataloger.se (2010) visas en lista pa dver 50
olika kataloghusforetag som dr verksamma i Sverige. Varje husforetag har
uppskattningsvis mellan 30 och 50 olika hus att vélja mellan. Stilen p& husen
varierar mellan allt fran nyfunktionalism och minimalism till herrgardsliknande
hus och lantliga mangardsbyggnader.

Kataloghusen gar i de flesta fall att modifiera och anpassa efter kundens behov
och estetiska preferenser, berittar kataloghusforsiljaren Peter Henriksson” pa
Anebyhus. Man tilldts da gora stora dndringar som exempelvis fordndra husets
langd och bredd, planldsning, takvinklar samt fasad- och takbeklddnad, beréttar
han. Trots det stora utbudet av hus vet kunden ofta vilken hustyp de intresseras
av, menar Urban Sandehl® frin Myresjchus.

Parallellt med att kunden bestimmer hustyp sker tomtletandet, berdttar
Henriksson.” Ibland dker husforsiljaren ut till en tomt som kunden har for avsikt
att kdpa for att undersoka de fysiska forutsittningarna for att bygga hus, samt
diskutera eventuella markarbeten, berittar Sandehl.’ Eftersom tomterna kan
variera gillande storlek, ldge och topografi gor det att huset ocksd méste anpassas
dérefter. Tomtens véderstreck och husets placering i forhallande till solen &r de
frégor som &r aktuella i samband med att kunden viljer tomt, fortséatter Sandehl.
En del kunder borjar d& fundera smétt kring husets infart och géngvégar, beréttar
Henriksson. Enligt honom &r det egentligen inte forrdn en ménad fore inflyttning
som kunden forst inser att det inte finns ndgon tridgard till huset. Sandehl
beskriver pa liknande sétt att trddgédrden kommer som en “kalldusch” d& manga
huskopare redan ligger pé l&negrinsen vilket gor att det inte finns utrymme for
nagra extra kostnader som att anldgga en tradgérd. Att kunden redan behovt

2 Peter Henriksson. Kataloghusforséljare pd Anebyhus. Samtal 14.4.2010
3 Urban Sandehl. Kataloghusforséljare pa Myresjohus. E-post 11.5.2010
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ligga mellan tva och tre miljoner for tomtytan pé cirka 1000 m” ir inte ovanligt i
stockholmsomradet, berdttar Henriksson.

Enligt Sandehl’ krivs det manga moten innan kunden bestimmer vilket
husforetag de onskar ing avtal med. Henriksson® berittar att kunden ofta star
och véljer mellan 2-3 olika husforetag innan tillverkare bestdms. Husen brukar
nidmligen ha stora likheter med varandra géillande utseende och kostnad. Det som
avgor valet av husforetag ér istillet om kunden erbjuds andra mervérden sdsom
inredningshjdlp och andra tjanster, upplever Henriksson. Han forutspar att
erbjudanden om tradgérdshjilp skulle gynna bade husforetag och kund.

Tillvalslistor askadliggoér kundens alternativ

Att det &r manga beslut som kunden behdver ta innan huset 4r redo att borja
byggas ir bade Henriksson och Sandehl eniga om.* For att minska kundens
beslutspress tas besluten vid olika skeden i processen fran de stora fragorna till
de mindre. For att dskadliggora kundens olika exteridra alternativ arbetar
exempelvis Myresjohus (2009 s. 117-189) med alternativlistor i sin katalog som
visar vad som ingdr i standard och vad som ér tillval. Dar presenteras exempelvis
vilka fasadbeklddnader, takpannor, och fonster som ingar i huspriset och vilka
val kunden kan betala extra for. Alternativen ar framtagna utifrén olika
samarbetpartners sortiment vilket gor att priserna kan héllas nere, berittar
Henriksson.’

Sandehl® berittar att kunden forst far besluta husets exteriora utseende
tillsammans med husforsdljaren. Det andra beslutsskedet ror husets planldsning
som ingds da utsidan ar fardigplanerad. Nér utsida och planlosning ar
fardigplanerad samt husets placering p& tomten ar bestimd, skickas handlingarna
in for bygglovsprovning. I vintan pa svar inleds det tredje beslutsskedet som ror
husets detaljer. Det tas dé& beslut om utseendet av kok, badrum och rummens
ytskikt vilket gors i samrad med en kdksradgivare respektive en
inredningsarkitekt som husforetaget samarbetar med, berittar Sandehl. Som
ytterligare hjilp finns en mer detaljerad tillvalskatalog frdn Myresjohus kallad
Modjligheter (2010) som visar den typen av alternativ. Genom att gora olika tillval
och andra dndringar fran husets originalutformning kan man som kund péverka
och sitta sin personliga prégel pa sitt boende. Kunden har alltsé stor valfrihet
inom vissa givna ramar vilket &r ett koncept som dven skulle kunna fungera i
tradgérden.

Skot byggandet sjalv eller lat andra gora det at dig

For dem som varken har kunskap om, eller tiden till, att planera och dvervaka
hela byggprocessen erbjuder manga husforetag totalentreprenad vilket innebér att
husforetaget ansvarar for det mesta. De skdter kontakten med hantverkare,
entreprendrer och leverantorer och ansvarar for att tidplanen hélls och att huset
byggs pa ritt sétt. P4 sa sitt slipper kunden 16sa problemen som kan uppsta med
forsenade leveranser, hantverkare som inte kommer pa utsatt tid och andra

4 Peter Henriksson. Kataloghusforsiljare pa Anebyhus. Samtal 14.4.2010 & Urban Sandehl.
Kataloghusforséljare pa Myresjohus. E-post. 11.5.2010

5 Peter Henriksson. Kataloghusforsiljare pd Anebyhus. Samtal 14.4.
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oforutsdgbara handelser. I katalogen Attraktion frdan Myresjéhus ( Myresjohus
2009 s. 23) forklaras begreppet totalentreprenad med orden: ”’gér vad du vill, vi
ordnar allt och sen kan du flytta in” . P4 samma sida pastér de ocksa: “Att bygga
hus kan betyda vila och en god bok ” och menar alltsé att totalentreprenad ar
16sningen pa hur kunden far en bekymmersfri byggprocess.

Ett alternativ till totalentreprenad ar sa kallad delad entreprenad vilket riktar
sig till dem som ar kunniga och hellre vill bygga sjdlva och samtidigt spara pé
kostnaderna. Huset levereras som en byggsats som kunden alltsé sjilv kan bygga
ihop eller kontraktera andra till att uppfora. Allt ansvar for att huset byggs klart
ligger med detta alternativ pa kunden.

Pé& de ménga bloggar (Vibyggerhus.se — inspiration till ditt nya hus 2009) som
finns idag kan man l4sa om husbyggares beréttelser fran att de kopt en tomt till
att de kunnat flytta in i huset och om vad som hént sen dess. For manga som valt
delad entreprenad beskrivs byggprocessen som mer kampig och tung adn vad de
hade forvintat sig. En del upplever att de tagit sig vatten éver huvudet da all
ledig tid maste ldggas pa att bygga pa huset.

Av dem som valt totalentreprenad dr det ingen jag hittat som har beskrivit
processen som en tid for vila och en god bok” sdsom Myresjo vill beskriva det i
sin katalog. D& ménga upplever vardagen som redan stressfull kan ytterligare ett
projekt alltsd 6ka denna press och tidsbrist. Trots att kunden slipper utfora arbetet
pa sjélva huset ska dndé beslut hela tiden tas.

Tradgardsradgivning och "fardiga” tradgardar efterfragas

Huségares intresse for “fardiga” tradgérdar diskuteras i examensarbetet En firdig
trdidgadrd — enkdtundersokning om gruppbebyggda smdahustrddgdrdar som
landskapsarkitektstudenten Hanna Rydberg (2009) gjort for JMs rakning. JM dr
ett stort husforetag som pa samma sétt som Skanska och Peab bygger stora
smahusomraden i grupp dér varje hus sedan séljs fardiga for kunden att flytta in i.
Trots att undersokningen géller just gruppbebyggda smahusomraden ar den
fortfarande relevant for &mnet d& den visar hur en nybliven husdgares intresse for
tradgérd. Undersdkningen som presenteras i examensarbetet dr baserad pa
enkéter som bade presumtiva kunder och nyblivna husédgare fatt svara pa.

I vissa gruppbebyggda smahusprojekt ingar en "fardig” traddgard till huset
vilket brukar betyda utrullad grdsmatta, planterad héck, asfalterad uppfart och
plattlagd entré. “Fardig” trddgard vérderas hogt hos badde pressumtiva och
nyblivna husidgare och har enligt undersdkningen varit en stor anledning till
varfor de nyblivna husédgarna valt just JM, da det ingick i kopet av hus.

Undersokningen visar att ver 40 procent av JMs potentiella kunder, som inte
kopt ett hus, vill anlita experthjélp for att planera tridgarden i framtiden. Over 60
procent 6nskade dock hellre att JM bor erbjuda experthjélp géllande trddgérd i
samband med kop. En bekymmersfri tradgérd anses, av de tillfragade i
undersdkningen, vara en tradgérd som kunden fétt hjélp med att planera samt att
den dr anlagd och klar innan kunden flyttar in (Rydberg 2009 s. 46,50,51).

Mojligheten till avkoppling och vila dr en av tradgérdens viktigaste funktioner
visar undersokningen. Uteplatsen har darfor en vildigt viktig roll i detta. Att
bjuda in till middag och fest for vanner och familj 4r ocksé en viktig funktion
som tridgarden har samt att den ska vara avskdrmande. Vikten av att kunna odla
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frukt, béar och gronsaker, ha tillgang till en stor grasmatta samt mdjlighet till
blommande trdd och rabatter ansigs ocksa stor (Rydberg 2009 s. 44,45).

Betydelsen av en trddgard ar stor visar undersdkningen och det som virderas
hogt &r tillgdngen till en uteplats med tritrall, fardigrullad grasmatta samt att
entrégangen ar plattlagd. Staket eller hack i tomtgréns anségs ocksa vara viktigt
tillsammans med en asfalterad uppfart. Det som vardesétts l4gt av husdgarna ar
ytor lagda med grus, frosadd grasmatta och fardigkomponerade rabatter med
vixter. Intresset for att kunna paverka utseendet av sin tradgérd géllande farg och
form pé plattor samt storlek och val av hdckviaxt var stort. Det fanns &ven intresse
for att kunna vilja olika trdd och vixter till planteringar (Rydberg 2009 s. 47,48).

Att vi nu befinner oss i individualismens tid, fri frin pekpinnar skriver Asa
Wilke i boken Villatrddgdrdens historia — ett 150-drigt perspektiv (2006 s. 238-
277). Individualismen innebér att man sjélv far bestimma hur man vill bo istéllet
for att tvingas in i tydliga stilideal som visar vad som &r rétt och fel. Dagens
friare ideal har lett till en stor mangfald inom bade husarkitektur och tridgard dar
det &r viktigt att husets dgare aterspeglas.

Skanska har pé liknande sitt som JM gjort en undersdkning bland befintliga
och pressumtiva kunder om deras instillning till hus och tradgérd. Det
redovisades i ett pressmeddelandet Skanskas Bostadsplanel: tridgardens ldge
och skydd mot insyn pdverkar bostadskop, under varen 2010. Aven i denna
undersokning visar resultatet att tridgarden paverkar huskopet mycket. Intresset
ar svalt for att utforma trddgarden fran grunden och majoriteten onskar hellre en
halvt ifardigstélld trddgérd med en grdsmatta och vissa planteringar. En tredjedel
av de tillfragade 6nskar ddremot en helt fardigstalld tradgard, planerad in i detalj.
Nastan hélften av de svarande i undersokningen vill ha hjidlp med
tradgardsdesign och dvergripande planeringshjélp och en tredjedel vill fa hjilp
med trddgérdsrddgivning. De flesta 6nskar att tridgérden ligger i sydvistligt l4ge
samt en insynsskyddande héck.

Trots att intresset for redan iordningstélld trddgérd &r stort enligt JMs
undersokning (Rydberg 2009) visar den att manga av deras huskunder &r
missndjda gillande tradgérdens kvalitet. Det storsta problemet anses vara
kvaliteten pa jorden samt jorddjupet. Manga var inte heller ndjda med hécken
som planterats i tomtgréns

De bada kundundersdkningarna visar att det finns ett intresse for
tradgérdsradgivning och designhjélp hos huskunderna. Undersdkningarna visar
ocksa att en del onskar en enklare tridgard medan andra dnskar en mer detaljerad
tradgérd planerad i detalj. Det framkommer dven en Onskan frén kunden om att
kunna paverka tradgardens utseende och innehall.

Manga likheter mellan hus och tradgard

Det finns ménga likheter mellan hur ett hus och en tradgérd ar uppbyggd. Oavsett
om det dr ett kataloghus, villa eller radhus har de alla en stomme av golv, viggar
och tak som tillsammans skapar rum (Larsson & Martinsson 1963 s. 301). 1
tradgérden bestar golvet bland annat av grés, plattor eller marktidckande perenner.
Viggarna kan utgoras av buskar, staket och klatterviaxter pa spaljé. Tradgardens
tak dr exempelvis en trddkrona, pergola eller uppspéand segelduk.

Man kan tinka att husets rum bor ha en motsvarighet i triddgérden som placeras
utifrén ett praktiskt forhallande till varandra samtidigt som sol, vind och insyn
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beaktas (Martinsson 1957 s. 30). Tradgarden rum bor alltsa pa samma sétts som i
huset vara sammanlédnkade med varandra. P& sé sitt blir tridgédrden mer
intressant samtidigt som olika funktioner littare kan samsas. Fler rum 6kar ocksa
upplevelsen av tradgérden da nyfikenhet vicks hos besdkaren (Rosenholm 2006
s. 89,111).

Trots likheterna mellan hur man planerar ett hus och en trddgérd &r det fa
huségare som ténker pa det séttet. Istillet faller de for ljuva blommor som
planteras utan att vdggar och tak ar 16sta (Martinsson 1963 s. 301). Det ménga
ocksa missar dr att trddgarden bor utformas efter dess sammanhang for att kunna
skapa en helhet. Man bor darfor ta hiansyn till husets karaktar dar husets
proportioner, material, stil och fargséttning paverkar trddgardens utseende (Kvant
& Palmgren 1999 s. 90-91).

Resultat del 2: Forslag till
tradgardsradgivning i praktiken

I denna del av uppsatsen redovisas ett eget forslag till hur tradgardsradgivning
skulle kunna fungera i praktiken. Resultatet visar en metod innehéllande en
foreslagen arbetsprocess samt underlag for hur kataloghustradgérdar skulle kunna
skapas. Detta resultat dr baserat pa resultatet i del 1 som bland annat forklarar
kataloghuskopare som kundkrets och visar huskdparprocessen.

Forst klargors det tinkta samarbetet mellan husforetag och tradgérdsradgivare.
Sedan den tdnkta arbetsgdngen fran att kunden intresserar sig for
tradgardshjalpen till att tradgérden dr fardiganlagd och etablerad. Sist redovisas
tre principforslag pé tridgardsutformning med tillhdrande tillvalslista.

Husforetag och tradgardsradgivare blir samarbetspartners

P& samma sétt som kataloghusforetagen samarbetar med olika kdksaterforséljare,
dorrleverantdrer och inredningsarkitekter skulle &ven ett samarbete kunna ingés
med en landskapsarkitekt, traidgardsdesigner eller annan utbildad person inom
tradgérd och gestaltning. Personen fungerar da som tradgérdsradgivare till
foretagets huskunder. Tradgéardsradgivaren samarbetar i sin tur med flera
viletablerade leverantorer och foretag som kan tillgodose kundens olika behov
sdsom viletablerade plantskolor, sten- och plattforetag och anldggningsforetag.

Arbetsprocessen mellan kund och radgivare

Den tinkta arbetsgéngen fran tradgardsradgivning till fardig tridgard inleds med
att kunden informeras i ett tidigt stadium om att tradgérdsradgivning erbjuds via
kataloghusforetaget. Kunden far mdojligheten att vilja om de &r intresserade av att
fa denna hjilp eller inte. Ar kunden intresserad far den hem information om hur
tradgardsradgivningstjansten gér till och far samtidigt bekanta sig med tre
principforslag pé tridgardsutformning med olika detaljeringsgrad.

Efter att kunden bekantat sig med de tre olika principforslagen meddelar
kunden vilket av forslagen som hon eller han vill g vidare med. Detta gors
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genom att kunden fyllt i den tillhdrande tillvalslistan till det valda
principforslaget och skickat in det till husforetaget. I och med det kopplas ocksé
husforetaget bort fran tradgérdsprojektet da tradgardsradgivaren tar over.

Ett mote mellan tridgardsradgivare och kund bokas in och hélls pa tomten dér
huset dr byggt eller kommer att byggas. Tillvalslistan gas igenom och diskuteras.
Har kunden valt den enklaste tridgardsmodellen ”Stomme” utfors
gestaltningsarbetet gratis for kunden och debiteras husforetaget. Har kunden
déremot valt trddgérdsmodellen ”Stomme + Rum” eller ”Stomme + Rum +
Detaljer” lamnar tradgardsradgivaren en offert pa vad gestaltningsarbetet utover
”Stomme” kostar. Tradgardsrddgivaren gor en snabb inventering och analys av
platsen innan métet ar slut.

Kunden far ndgon vecka pa sig att anta budet. Anses offerten géllande "Rum”
eller ”Detaljer” for dyr enligt kund arbetas endast ett gestaltningsforslag enligt
principforslaget ”Stomme” fram. Antas gestaltningsofferten fir kunden ta beslut
om hel- eller delad entreprenad 6nskas. Helentreprenad innebér att
tradgérdsradgivaren ansvarar for att hela processen fram till fardig tradgard.
Delad entreprenad innebér att kunden sjélv far vilja hur mycket hjélp och service
som Onskas av tradgérdsradgivaren. Kunden kan alltsé sjilv vilja att bestdlla
vaxter, Ovriga material och utfora anldggningsarbetet eller fa hjélp med vissa
delar.

Rédgivaren arbetar vidare och tar fram ett gestaltningsforslag i ett 3D-program
utifrén det valda principforslaget och den tillhdrande tillvalslistan. Nér forslaget
ar fardigritat skickas det till kund. Beroende pé vilken typ av entreprenad som
kunden valt skickas en kostnadskalkyl pa vad véxter och andra material, leverans
och anlidggningshjilp skulle kosta.

Kunden fér dé bestimma om de antar kostnadsbudet och i sa fall skrivs ocksé
ett kontrakt. Anser ddremot kunden att de inte har rdd att betala for varken vaxter
eller anldggningshjilp stannar arbetet for traidgérdsrddgivaren som &verlamnar
ritningen. Antingen forverkligar kunden forslaget helt pa egen hand eller s& kan
tradgérdsradgivaren kontaktas i ett senare skede da nya aktuella kostnadskalkyler
tas fram.

Om kontraktet signeras bestimmer tradgardsradgivaren datum for nér jord och
viaxter ska levereras samt nir eventuella markentreprendrerna ska paborja arbetet
samt ndr planteringsarbetet kan startas och vara klart. Vill kunden ocksé ha
tradgérdsskotsel under etableringstiden kan denna tjinst ocksa formedlas.

Om kunden valt helentreprenad har tradgardsrddgivaren hela ansvaret for att
anldggningsarbetet gér enligt planerna och att det utfors inom tidsramen.

Tre principférslag pa tradgardsutformning

Tre principforslag med olika detaljeringsgrad visar hur en tomt pa 1000 m* kring
ett hus och garage med en markyta pa 120 m” skulle kunna utformas till en
tradgérd. Den ldgsta detaljeringsgraden kallas for ”Stomme” och ger grunden till
tradgérdens uppbyggnad. Det mer detaljerade principforslaget kallas for
”Stomme + Rum” och innefattar trddgérdens inre rumsliga struktur samt ger
forslag pa perennplanteringars placering, storlek och form. Kunden kan dessutom
fa hjilp med detaljer samt artval och komposition av rabatterna vilket ingar i det
mest detaljrika principforslaget som kallas ”Stomme + Rum + Detaljer”. De tre
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principforslagen bygger pa varandra. Till tva av de tre olika modellerna foljer
ocksé en tillvalslista som presenterar de olika val som kunden kan gora till
respektive principtradgard. Kunden markerar sina val genom att kryssa i rutan.
Vet till exempel inte kunden vilken typ av hiack som onskas, fyller kunden endast
att den vill ha en hick. Onskas en kombination av bade hick och staket kryssas
bada i. Det blir sedan trddgardsrddgivarens uppgift att ge forslag pa hack utifran
bland annat kundens dvriga 6nskemal samt husets stil. Tillvalsprodukterna viljs
utifrdn samarbetsforetagens sortiment som anses ha god kvalitet, tilltalande
utseende och mojlighet att fungera i flera sammanhang.

"Stomme”

Den enklaste tradgérdsmodellen kallas for ”Stomme” och bygger upp
tradgérdens grundldggande struktur. Stommen bestar av en grasmatta, hick
och/eller staket i tomtgréns, trdd, hrdgjord uppfart och entré samt platt- eller
trdlagd uteplats.

Bild 1:

P

o

Bild 1 visar principtrddgdrden ”Stomme” som i detta forslag innehdller grismatta,
hdck, staket, asfalterad biluppfart, plattlagd entrégang, trdtrall, tre frukttrid och ett
prvdnadstrid. Tomten dr 1000 m” stor.
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Tillvalslista "Stomme”

€

Rullad grasmatta

[Redan forkryssat for kund)

€

Avgransning i tomtgrans

€ Haéck [Kunden far en lista pa de cirka 20 arter ldmpliga for vixtzon
1I-V att vilja pd].

€ Staket [Kunden uppmanas att ta del av sortimentet i separat
katalog].

€ Grind/port [Kunden uppmanas att ta del av sortimentet i separat
katalog].

Trad

€ Frukttrad
€ Prydnadstrdd [Kunden far en lista pa de cirka 20 arter ldmpliga for
vdxtzon I-V att vilja pd].

Biluppfart

€ Asfalt
€ Plattlagd [Kunden uppmanas att ta del av sortimentet i separat
katalog].

Gang till entré

€ Plattlagd [Kunden uppmanas att ta del av sortimentet i separat
katalog].

Uteplats

€ Tratrall [Kunden uppmanas att ta del av sortimentet i separat
katalog].

€ Plattlagd [Kunden uppmanas att ta del av sortimentet i separat
katalog].

Listan ovan visar ett oversiktligt forslag till hur tillvalen for principtrddgdrden
"Stomme” skulle kunna se ut for kunden.

"Stomme + Rum”

Det andra gestaltningsforslaget kallas ”Stomme + Rum” vilket innebér att kunden
utover hjidlp med stommen ocksa far hjdlp med att bygga upp tradgérdens inre
struktur och rumslighet. Rummen ges olika funktioner, karaktir och skotselkrav
utifrdn kundens 6nskningar. Det kan alltsd handla om att kunden 6nskar en plats
for fikabordet, en yta for bollsport eller en pergola. Rummen byggs upp av bland
annat buskar och spaljéer som skapar viggar samt trdd vars kronor bildar tak.
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Ytor definieras ocksé genom tradgérdens golv vilket kan vara allt fran grés, till
marktickare eller hardgjorda ytor. Forslag till perennplanteringars placering,
storlek och form ges dven.

Bild 2:

Bild 2 visar principtrddgdrden ”Stomme + Rum” som i detta forslag innehdller ett
storre grdsrum for fest eller lek och ett mindre runt grdsrum for fika och vila.Rummen
definieras av buskage och med underplantering av valfri sort. Trdidgdrden innehdller
dven odling, en kompost, cykelparkering och plats for soptunna. Tomten dir 1000 m” stor.

Tillvalslista "Rum”

€ Vila och rekreation € Lek och Spel
€ Matplats i tridgarden € Yta for bollsport
(ej altan) € Sandlada
€ Fikaplats i tridgérden € Gungstillning
(ej altan) € Studsmatta
€ Héngmatta
€ Pergola € Praktisk forvaring
€ Vixthus € Parkera cykel
€ Pool € Soptunna
€ Haénga tvitt
€ Odila € Kompost
€ Bir

€ Gronsaker
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Anvandning/skoétsel

Finns det ndgon period da
tradgarden inte anvands?
Exempelvis under semestern.

Vilken skotselniva efterstravas?

Listan ovan visar ett oversiktligt forslag till hur tillvalen for "Rum” skulle kunna se ut
for kunden.

"Stomme + Rum + Detaljer”

I den tredje och mest detaljerade principtrddgarden som kallas ”Stomme + Rum +
Detaljer” far kunden dven hjidlp med artval och komposition av perenner i
rabatterna. Val av detaljer baseras pa de val gjorda under principtradgérden
”Stomme + Rum” samt det som diskuteras fram under forsta motet varvid det
inte erbjuds ndgon fortryckt tillvalslista till denna tradgardsvariant.

Bild 3:

Bild 3 visar principtrddgadrden ”Stomme + Rum + Detaljer ” som i detta forslag ger
forslag pd kompositionen och artval i perennrabatterna. Tomten dr 1000 m’ stor.

Diskussion

Min huvudfridga som jag undersokt i denna uppsats var om nyblivna
kataloghusdgare ar en potentiell kundgrupp for tradgérdsradgivning samt hur en
metod skulle kunna se ut for hur man via ett husféretag skulle kunna erbjuda
tradgardsradgivning i praktiken. Intresset for tridgérdsrddgivning via ett
husforetag visades sig vara stort och mer populért dn att sjalv behdva kontakta en
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tradgardsarkitekt. Det gor att det finns en stor efterfragan pa just tradgérdshjélp
via husforetag vilket inget husforetag jag kanner till idag utnyttjar.

Metoden att man som kund fér titta p& och vélja mellan tre olika principforslag
pa tradgardsutformning i olika detaljeringsgrad gor att kunden, pé ett illustrativt
sétt, blir medveten om vilka alternativ som finns samt vad varje alternativ
innebdr. Genom tillvalslistorna fortydligas det ytterligare. Tillvalslistorna ger stor
valfrihet inom en begrinsad ram.

De tre principtrddgardarna underléttar valet av detaljeringsgrad utifran kundens
ekonomi, eget tradgéardsintresse och 6nskan om en helt iordningstélld trddgérd.
Ar kunden okunnig inom tridgard och &nskar tridgérdsprincipen ”Stomme +
Rum + Detaljer” och dessutom valt helentreprenad, fa kunden hjélp hela vigen
fran radgivning till helt fardig tridgard utan att sjdlv behdva ansvara for att ta
emot leveranser, handskas med entreprendrer eller 16sa eventuella problem.

Ett annat exempel dr den tradgérdsintresserade kunden som hellre vill ha en
mindre detaljrik tradgard att utgd frdn men som kunden pé egen hand kan
utveckla vidare. Onskas hjilp med grundarbetet men inte med plantering av
bestéllda vixter fungerar det lika bra. Kunden har alltsé friheten att vélja hur
mycket eller lite hjilp som onskas.

Eftersom manga upplever processen att bygga hus som arbetsam é&r tanken att
tradgérden inte ska upplevas pa sammas sitt. Tradgérden kan vara fardigstilld
lagom till att kunden flyttar in vilket 4r vad en bekymmerslos tradgérd
karaktériseras av. Detta forutsitter att husforetaget tidigt informerar om att
raddgivningstjénsten finns att tillgd. Genom det kan kunden medvetengéras om
tradgérdens betydelse i ett tidigt stadium och samtidigt rdkna in tradgérden i
boendets totala budget. Att traidgarden rdknas in som en del i husbudgeten kan
dock husforetagen uppleva som negativt da risk finns for att budgeten for sjilva
huset minskar. De positiva aspekterna anser jag diremot 6verviger. Genom att
ett husforetag erbjuder mojligheten till tradgardsexpertis ges ett mervirde for
kunden vilket skapar ett forsdljningsargument som bade husforetag och kund
tjdnar pa. Dessutom visar kataloghusforséljaren att han eller hon att de bryr sig
om kundens hela boendesituation.

Genom att kunden redan tagit stidllning till vissa val innan de ses for ett mote
sparar bade kunden och radgivaren dyrbar tid. Stillningstaganden har kunnat
goras i det egna hemmet i lugn och ro tillsammans med familjen utan att beslut
har behovt stressas fram av en husforséljare eller en trddgérdsradgivare. Kundens
tillval gas igenom for att reda ut eventuella missforstand som alltid kan
uppkomma genom att ord kan tolkas pa olika sétt. I de fall dir inget specifikt val
har gjorts ar det trddgardsradgivarens arbete att géra en sé bra gestaltning som
mojligt utifran bland annat stilen pa huset och de fysiska forhdllandena.

Min underfraga som jag undersokt genom arbetet var om tillvigagéngsséttet att
bygga kataloghus gér att applicera pa processen att planera och anldgga
tradgarden runtomkring huset. Det visade sig finnas méanga likheter i séttet att
bygga upp ett hus respektive en tradgard genom att planera stomme forst, sedan
rummen och dess funktioner for att sist bestimma detaljerna. Det gor att samma
beslutsordning gar att applicera pa tradgardsplanering. Hel- och delad
entreprenad gar ocksé att applicera. Genom att anvénda liknande
tillvigagéngssitt gillande planering av trddgard och hus blir det léttare for
kunden da de redan &r insatta i systemet. Kunden fér alltsd experthjilp géllande
planering och anlidggning av tridgarden pd samma sétt som de far hjilp med
planering och uppforandet av huset.
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Stora fordelar for kunden

Eftersom alla nyblivna husidgare nyligen gatt igenom en husprocess som av
manga beskrivs som tuff och stressig, kan blotta tanken p4 att dra igéng ett
tradgérdsprojekt gora att orken tar slut. Genom att ta del av
tradgérdsradgivningstjdnsten via husforetaget ges manga fordelar .

Som redan ndmnts &r den stdrsta fordelen att kunden kan vilja fran de tre
principtrddgardarna utifran sina egna dnskemal vilket leder fram till ett
gestaltningsforslag ritat i ett 3D — program i dator. For kunden ar det ett lttare
sétt att forsta den tdnkta upplevelsen av triddgarden. En fordel med att bestimma
sig for den mest “fardiga” tradgérden ar att gravmaskiner redan fran borjan kan
griva alla tdnkta hal innan grasmatta ar lagd och blir forstord. Det kan annars bli
tungt arbete efterat for kunden.

Kunden har ocksé mojligheten att skapa en personlig tradgard genom de
manga tillval som erbjuds. Genom att tridgardsrddgivaren samarbetar med flera
stora foretag kan ett brett sortiment erbjudas samtidigt som priserna kan pressas.
En viletablerad plantskola kan erbjuda stora storlekar pa trdd och buskar vilket
gor att traidgarden snabbare far insynsskydd och karaktir. Det ar ett bra forsprang
som gor att tradgérden snabbare kan utnyttjas for vila och rekreation.

Tradgardsrddgivare hjilper kunden att planera efter en skotselniva som
stimmer dverrens med kundens verklighet och planerar utifran trdd och buskars
tillvaxttakt. De planerar ocksa tradgérden efter dess sammanhang och ser till att
vixterna trivs med de fysiska forutsédttningarna. Radgivarnas kunskap visar sig
ocksa genom att slutresultatet blir béttre samt att det besparar kunden egna felkop
och radikala nedsdgningar av trdd som planterats for nira huset till exempel.
Genom att lata trddgardskunniga ansvara for anldggning av tradgarden kan
kvaliteten och djupet pa jorden sékerstéllas vilket dr viktigt for att tridgarden ska
utvecklas rétt. Det stills alltsd stora krav pa att tridgardsradgivaren har god
kunskap om trddgéard och gestaltning.

Tradgarden férandras med tiden

En trddgard &ldras pa ett sétt som inte huset gor. Tradgarden forandras ocksa
efter arets fyra arstider och dr dynamisk i den meningen att vissa véxter kanske
dor eller inte utvecklas pa planerat sitt. Rabatten med skuggélskande perenner
kanske har hamnat i full sol efter att tridet som skuggade dem blivit sjukt och
ségats ner. Att skapa en tradgérd som ar lika fin som nyplanterad som om 30 &r
ar alltsé en svér uppgift som inte alltid gar att 15sa.

En svarighet under arbetet med tillvalslistorna var att skapa ratt balans av
mojliga tillval. Blir tillvalen fér ménga minskar mdjligheten att pressa
produktpriserna samtidigt som tradgérdsradgivarens arbete kan bli for stort. Blir
tillvalen istéllet for f& far kunden svért att hitta det som passar just honom eller
henne. Det dr dessutom storre risk att grannens tomt liknar ens egen. Da denna
kandidatuppsats inte visar nagra kostnadskalkyler och endast &r ett forslag pa hur
tillvalslistorna skulle kunna utformas behdver 16sningen till denna problematik
vidareutvecklas.

En annan svarighet med tillvalslistorna &r att ta stillning till vilka funktioner
som kommer att behovas i tradgéarden, dels for att kunden inte i forvag vet hur
den kommer anvéndas och dels for att behoven édndras med tiden. Dessa problem
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ar upp till tradgérdsradgivaren att 10sa genom att gestalta tradgérdar som tal att
justeras med tiden.

Tradgardsradgivning via husféretag i framtiden

Tradgérdsradgivning via husforetag som erbjuder hjélp fran borjan till slut finns
inte bland kataloghusforsdljare enligt min undersdkning i Sverige. Kanske beror
det pa att kataloghusforetagen dragit en gréns for hur ménga tjanster som kan
inga i huspriset eller s& vet de inte om att det finns en marknad. Eftersom
efterfragan visat sig vara stor tror jag att denna typ av tjinst kommer att ta enorm
fart da det lanseras pa marknaden.

Det forslag pd metod som jag arbetat fram skulle kunna vidareutvecklas till att
utformas som en egen katalog dér eventuellt fler olika principtradgérdar skulle
kunna redovisas. Tillvalen och alternativen skulle kunna redovisas battre med
hjilp av bilder och illustrationer. Eller sa blir det en katalog med forslag pa
fardiga trddgérdar som passar till olika typer av hus och som kunden kan
modifiera tillsammans med en tradgérdsexpert.

Att tradgardsradgivning och gestaltningshjilp dr ndgot som efterfrigas ar i alla
fall sdkert.
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