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Forord

Ett examensarbete omfattande 15 hdgskolepoang ingdr i utbildningen till
skogsmastare. Examensarbetet utfors under det tredje och avslutande aret
av utbildningen. Arbetet skall ha en skoglig anknytning och vara av
amnesfordjupande karaktar. Till examensarbetet knyts en handledare fran
skolan som stod for studenten.

Det har examensarbetet har utforts pa uppdrag av SCA Skog och bygger
pa en genomford enkatundersokning som brevledes riktats mot 200
skogségare i Norrland som inte bor pa sin fastighet, sa kallade utbor. Det
finns inom SCA Skog ett vaxande behov av att pa ett strukturerat satt
narma sig gruppen utflyttade skogsagare. Forhoppningen &r att rapporten
ska hjalpa foretaget att finna végar till ett mer tillfredsstallande
affarsforhallande med denna allt viktigare malgrupp.

Forst ett uppriktigt tack till Bjorn Larsson pa SCA Skog som forutom att
inspirera mig i amnesval ocksa fungerade som introduktion in i foretaget.
Ett stort tack riktas dven till foretagets virkeskoordinator Anders Ringsell
som styrt arbetet i en affarsmassig riktning, tillhandahallit nédvandiga
databaser, bidragit med goda idéer och allmént varit en vérdefull
samtalspartner och viktig kontaktperson in i foretagets organisation. Tack
aven till Skogsmastarskolans Staffan Stenhag som i sin roll som
handledare pa ett konstruktivt satt satt ramar och riktlinjer for rapportens
statistiska och akademiska delar, dess utférande och presentation. Tack
ocksa till Lennart Eriksson pa Sveriges Lantbruksuniversitet i Uppsala
som, med sin erfarenhet av privatskogsbruket, hjalpt mig med
utformandet av enkatens fragor. Slutligen vill jag tacka alla de utbor som
tog sig tid att besvara enkéten, deras insats moéjliggjorde mitt
examensarbete.

Fredrik Wahlquist
Skogsmastarskolan, Skinnskatteberg
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Sammanfattning

Svensk skogsindustris behov av ravara foljer givetvis konjunkturen och kan
periodvis variera, men 6ver tiden ar den langsiktiga trenden att ravarubehovet
okar som en foljd av en allt storre forbrukning av sagade travaror, massa, papper
och pa senare tid aven biobransle. Till detta kommer politiska
naturvardsambitioner. Det har har utmynnat i en hardare konkurrens om veden, en
konkurrens som har forstarkts av att den svenska ravaran varit forhallandevis
billig och darmed inbjudit &ven utldndska virkesaktorer. Konkurrensen kan med
tiden oka ytterligare om tullarna pa ryskt importvirke infors fullt ut.

Parallellt med att efterfragan pa virke etablerar sig pa en hog niva sker det
strukturella forandringar i den privata skogsagarkaren som en foljd av att lands-
och skogsbygderna successivt avfolkas och inflyttning sker till staderna. En
konsekvens av detta ar att allt fler skogsfastigheter betraktas som utbofastigheter,
det vill sdga att &garen bor i en annan kommun &n den déar fastigheten ligger.
Andelen utbor bland Sveriges cirka 335 000 privata skogséagare har ¢kat fran 22
% ar 1992 till 36 % ar 2007.

For SCA Skog ar fragor kring det privata skogsagandet och utbor av stort intresse
eftersom bolaget koper en stor del av sin ravaruforbrukning externt och utboagda
fastigheter utgdor 38 % av alla privatdgda brukningsenheter i Norrland. Néar det nu
sker och har skett strukturella forandringar i gruppen privata skogségare ar det
viktigt for SCA att folja utvecklingen, vilket det har examensarbetet ar ett uttryck
for.

Huvudmalet for examensarbetet har varit att kartlagga utbor inom SCA:s
verksamhetsomrade med bostadsadress i Malardalen. Ett delmal har varit att
faststalla var 6vriga utbor inom verksamhetsomradet, i den utstrackning de har
lamnat Norrland, har bosatt sig. Deras antal och skogsareal skall ocksa faststallas.
Ett annat delmal har varit att beskriva dagens interna affarsmonster mot utbor.
Syftet med arbetet &r att utgora beslutsunderlag for den framtida
marknadsbearbetningen av utbor i Malardalen och bedéma om SCA Klarar att
bearbeta denna marknad med befintlig organisation eller om det finns ett behov av
att inrétta en utbofunktion i Stockholm. Utgangspunkten for examensarbetet och
dess analyser har varit litteraturstudier och en enkatundersokning bestaende av 27
fragor som skickats till 200 skogsagare i Malardalen med sin skog inom SCA:s
verksamhetsomrade. Svarsfrekvensen pa enkaten var 63 %.

Med enkétsvaren som grund har trender och monster hos utbor analyserats. Nar
skogsgardarnas agare flyttar in till stdderna sker naturligtvis forandringar i de satt
pa vilka skogen skats. Sjalvverksamhet i skogen blir svarare pa grund av langa
avstand till fastigheten och brist pa tid. Nya generationer skogsagare skolas inte in
likt tidigare och kunnandet i praktiskt skogsbruk férsvagas successivt.
Avflyttningen innebar att skogségarna far nya inkomster och skogsgardens
ekonomiska betydelse minskar. Det finns aven en tydlig koppling mellan
aktivitetsnivan i skogen och hur ofta de skogliga aktorerna kontaktar skogsagaren,
vilket antyder att detta ar en grupp skogsagare som responderar pa att aktiveras.
Manga skogsagare pa distans uppger ocksa en dnskan om en mer intensiv



skogsskotsel, men enkatsvaren antyder bristande skogsvard och langa
avverkningsintervall.

Lite drygt halften av skogségarna (51 %) foredrar att tréffa sin skogliga partner
lokalt pa fastigheten, en mindre andel foredrar bostadsorten (12 %) och for en
relativt stor del av skogségarna spelar det ingen roll var man traffas (37 %). Att
nastan halften av tillfragade skogsagare inte upplever det som ett krav att traffa
sin skogliga samarbetspartner pa fastigheten kan forklaras med det langa
avstandet till fastigheterna och att senare generationer skogséagare har en mer
Oppen attityd till var sadana moten kan &ga rum.

Utbor i Mélardalen svarar for en stor volym virke. De ar knappt 2 500 stycken till
antalet och &ger cirka 185 000 hektar skog. Bland de utbor inom SCA:s
verksamhetsomrade som lamnat norrlandslanen representerar utborna i
Malardalen drygt halften, bade till antal och areal. Ett malvarde for den volym
som SCA skulle kunna anskaffa fran dessa skogsagare uppskattas till cirka

150 000 m>sk. Utbor i Malardalen &r inte utsatta for ndgon omfattande
marknadsbearbetning i dagslaget. Skogsagarféreningarna, i samarbete med LRF,
ar dock i fard med att bygga en verksamhet kring bearbetning av utbor och av
enkaten framgar att féreningarna vinner terrang bland stadernas skogsagare.
Skogsbolagen &r annu sa lange passiva, dock visar Sydved ambitionen att narma
sig skogsagare, inkluderande utbor, pa ett modernt satt genom inférandet av
webbaserade skogsbruksplaner.

SCA skulle sannolikt fa en stark utvaxling av att oka sin narvaro i Méalardalen. Nu
under lagkonjunkturen kan det vara réatt tid for bolaget att skapa nya kontakter och
agna sig at langsiktig kundvard. Skogsdagar och skogskvallar, intresset for dessa
aktiviteter ar stort, plus 6vriga aktiviteter i SCA:s regi i kombination med en lokal
skoglig resurs skulle skapa narmare relationer och en mer I6pande dialog med
skogsédgarna. Bedémningen ar darfor att det finns en stor potential for 6kad
virkesanskaffning fran utbor i Malardalen om SCA inréattade en utbofunktion i
Stockholm. Direkt pa plats men aven indirekt genom att stodja och avlasta den
befintliga inkdpsorganisationen i Norrland med utbofragor.



Abstract

The need of raw material does of course fluctuate but the long term view is an
increasing demand due to the growing consumption of sawn timber products,
pulp, paper and lately also biomass. This has led to a keener competition for
wood. At the same time there is an ongoing structural change of a significant part
in the Swedish wood supply market, the private forest owners. In 1992,

22 % of Sweden’s 335 000 private forest owner lived apart from their forest. In
2007 this figure had risen to 36 %. SCA Skog acquires a substantial part of its
wood consumption from the private sector and distant forest owners constitutes
38 % of all private owned forest properties in northern Sweden. The primary aim
of this report is to make a survey of distant foreign owners, with their forests
within SCA’s operational district, who has settled in Mdlardalen and to outline a
future market approach to this group. There are about 2 500 such distant forest
owners in this part of the country. All together they own approximately 185 000
hectares of forest representing a vast amount of wood.






1. Inledning

1.1 Bakgrund

| takt med avflyttningen fran landsbygden 6kar gruppen skogséagare som
skoter sin skog pa distans (Skogseko, 2007). For att mota denna nya typ
av skogségare, de urbaniserade, och deras forvéantningar krévs dndrade
tankebanor och tillvagagangssétt hos de virkeskdpande organisationerna.

Detta &r en insikt som bade skogséagarforeningar och skogsbolag har
kommit fram till och for SCA Skog AB (nedan kallad SCA) &r det extra
viktigt, eftersom bolaget képer en betydande del av sin
ravaruforbrukning externt. Idag erbjuder SCA utbor mojligheten att
motas da skogsdgaren ar hemma pa sin semester. Utover detta sker
enstaka besok i Stockholm fran forvaltningarnas sida dar man samlar
utbor med lokala virkeskopare i syfte att skapa en kénsla av gemenskap
och lokal samhdrighet.

Utflyttade skogségare initierar inte i samma omfattning som tidigare
gallringar och slutavverkningar och i skuggan av en 6kad
ravarukonkurrens ar det osékert om dagens niva pa bearbetning av utbor
ar tillracklig for bolaget. Kanske behdver SCA mer tydligt visa att man ar
en attraktiv partner som kan erbjuda ett langsiktigt samarbete och en hdg
skoglig serviceniva mot skogsagarna.

Med anledning av detta vill SCA utreda mojligheterna och
forutsattningarna for att 6ka forséljningsinsatsen mot de utflyttade
skogségarna.

1.2 Syfte

Syftet med detta arbete &r att generera ett beslutsunderlag for strategin
kring bearbetning av utbor i Malardalen. En fragestallning som skall
besvaras ar om det behovs en skoglig SCA-representation i Stockholm
eller om bearbetningen av utbor gar att hantera med befintlig
organisation.

1.3 Mal

Malet med detta arbete ar att beskriva marknadsforutsattningarna for en
riktad virkesanskaffning mot skogségare inom SCA:s
verksamhetsomrade med bostadsadress i Malardalen.



1.4 Omfattning och avgransning

Den priméara malgruppen for detta arbete &r samtliga skogsagare inom SCA:s
verksamhetsomrade som &r bosatta i Malardalen.

Arbetet skall kartlagga malgruppens utseende med avseende pa antal
fastigheter samt hektar produktiv skogsmark. En frageenkat skall skickas
till ett urval av 200 skogsagare i Malardalen med mer an 50 hektar
produktiv skogsmark.

Dessutom skall, pa en utsékning fran Lantmaéteriets fastighetsregister, en
nationell sammanstéllning goras av samtliga skogségare inom SCA:s
verksamhetsomrade som flyttat ut och ej langre bor kvar i norrlandslénen
(Norrbotten, Vasterbotten, Jamtland, Angermanland och Medelpad).
Gruppen skall beskrivas i kvantitativa termer. Analysen skall visa antalet
utbor och tillnérande skogsareal, varifran dessa har flyttat och vart.

Arbetet skall &ven belysa dagens interna affarsmonster mot utbor.

De data som omfattas av utsékningen ur Lantmaéteriets fastighetsregister
avseende Malardalen &r inte tillrdckliga for att mojliggora en uppdelning
I ensamégda respektive samégda fastigheter.

Skogségare som bor i dvriga delar av landet &r inte med i enkaten eller i
arbetet i 6vrigt till annan del &n att de ingar i den nationella
sammanstallningen.

Arbetet har inneburit ett behov av att tranga in i omraden som
enkatteknik och statistiskt urvalsforfarande. Dessa &mnen &r mer medel
an mal for uppsatsen och ar féljaktligen inte mer an dversiktligt
beskrivna.

1.5 SCA

SCA ar ett svenskt skogsbolag vars historia stracker sig langt tillbaka i
tiden. Bolaget grundades 1929 och det finns en tradition av stora
skogsinnehav, SCA &ger 2,6 miljoner hektar skogsmark (se lank A).

Bolaget har malmedvetet arbetat mot en hog foradling av ravaran och har
idag fyra huvudsakliga verksamhetsomraden; personliga
hygienprodukter, mjukpapper, forpackningar och skogsindustriprodukter.
Foretaget omsatter narmare 110 000 MSEK per ar och har cirka 52 000
anstallda (SCA arsredovisning, 2008).



1.6 Virkesmarknad

Svensk virkesmarknad omséatter uppemot 80 miljoner kubikmeter arligen
(se lank B).

Virkesmarknaden kannetecknas av ett fatal storre skogsindustrier och ett
stort antal traindustriforetag. Tidigare hade alla stora industrier egen skog
men pa senare tid har det skett en separering mellan ravara och industri.

Kunderna specialiserar i allt hdgre grad sin produktion vilket 6kar deras
behov av jamna fléden av ravara med ratt volym, kvalitet, sortiment och
farskhet. FOr att produktionen skall klara dessa véxande kundkrav &r det
viktigt med ett stabilt och hogt flode fran de svenska skogarna till
industrin.

Sedan hosten 2008 har en svag konjunktur och finanskris spritt sig pa
global niva. Detta paverkar givetvis aven skogsbranschen som ser
efterfragan minska och far det svarare med investeringar. En lagre
tillvaxt paverkar massa- och pappersindustrin med minskad orderingang
och forséljning. Priserna for pappersmassa forsvagas och en del av
pappersindustrin upplever avsattningssvarigheter vilket kan innebéra
produktionsbegransningar och nedlaggning av kapacitet. Aven sagverken
har under en langre tid upplevt en minskad efterfragan och sjunkande
priser.

Sett i ett langre perspektiv finns dock en underliggande oro om ett
framtida virkesunderskott da konjunkturen val vander. Framtida ryska
tullar, dyrare import, politiska biobranslemal och statliga ambitioner vad
det galler naturvardsavsattningar forstarker denna oro. Det ar alltsa
rimligt att utga ifran att den svenska skogsindustrin pa langre sikt
kommer att behéva stora mangder virkesravara och att industrin kommer
att uppleva en okad efterfragan pa fornyelsebara ravaror.

Sitt stora skogsinnehav till trots képer SCA en stor del av den ravara som
industrin forbrukar externt, se figur 1.1. De investeringar och
kapacitetsforbattringar som gjorts i den egna industrin lar inte minska
behovet av ravara. Man upplever alltsa ett behov av timmer och
massaved i ar och kommande ar.
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Figur 1.1. Virkesfangst och virkesforbrukning SCA, ar 2007 (se lank C).

1.7 Vad gor konkurrenterna?

En konkurrentanalys har genomforts i syfte att underséka om och i vilken
omfattning skogsagarforeningar och skogsbolag bedriver ndgon verksamhet med
utbor som malgrupp. Analysen har baserats pa befintlig litteratur och genom att
studera foreningarnas och bolagens hemsidor.

Den genomforda analysen visar att det framforallt &r hos en del av
skogsagarforeningarna som det finns en struktur och handlingsplan fér
bearbetning av utbor.

De foreningar som undersoktes var Sodra, Mellanskog, Skogségarna Norrskog
och Norra Skogségarna.

Pa Sddras och Norra Skogsagarnas hemsidor aterfanns inget utbospecifikt. De
bedriver heller ingen utboverksamhet i Stockholm sa vitt det gar att utlasa fran
tillganglig information.

Pa Mellanskogs (se lank D) och Skogségarna Norrskogs (se lank E) hemsidor
fanns daremot underflikar adresserade mot utbor.

Dér kunde man bland annat lasa att Mellanskog Stockholm erbjuder sina utbor:
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e Personlig radgivning om skogsskatsel och andra skogliga fragor.

e Skogsdagar, skogskvéllar och studieresor som behandlar aktuella &mnen.

e Studiecirklar och annan utbildning inom skogsbruk, ekonomi och
foretagande.

Man kunde ocksa lasa att Norrskog har en Utboklubb i Stockholm som startades
1993 och som leds av en styrelse med sex medlemmar. Klubbens aktiviteter
presenteras dels i ett kalendarium, dels pa Norrskogs hemsida (se lank E).

Styrkan for skogségarforeningarna ar framférallt Lantménnens riksforbund (LRF)
som fungerar som en samlande kraft for de fyra foreningarna i deras arbete att
bearbeta skogsagare och dar utbor faller in som en naturlig del. Genom tillgang
till hela det paket av skogliga och ekonomiska tjanster LRF har att erbjuda, synes
foéreningarna ha en stor fordel visavi bolagen nér det kommer till att kanalisera
sina skogségar- och utboambitioner.

”Skogsédgare 1 staden” dr namnet pd den flik under LRF:s hemsida dar man samlar
sina erbjudanden mot de skogségare som bor i stdderna. Fliken &r mycket
anvandarvanlig och for en utbo ett utmarkt hjalpmedel att finna aktiviteter, kurser
och annan information. Under denna flik finns dessutom underflikar med
relevanta &mnen for den skogsintresserade, sasom till exempel:

Kraftsamling Skog.
Aktuell politik.
Nyhetsbrev.

Marknad.

Kunskap for skogségare.
Skogségarkvinnor.

Vid arsskiftet 2008 / 2009 hade 25 000 skogségare (vi Skogsagare, 2009) deltagit
i nagon av de aktiviteter som ingar i projektet Kraftsamling skog. LRF, som driver
kampanjen med de fyra skogségarforeningarna, har ambitionen att varva upp till
50 000 deltagare inom tva ar. For att na detta mal finns en struktur av seminarier,
distansstudiecirklar, distanskurser och foretagsradgivning.

Bland 6vriga LRF-aktiviteter finns Pub Trekldvern som ar namnet pa en
motesplats for skogségare i Stockholm dar de kan diskutera och knyta kontakter
med andra skogsagare i staden. Puben &r lokaliserad i LRF:s lokaler. Pub-kvallar
ordnas med regelbundenhet och innehaller da olika teman med gastforelasare.
Exempel pa teman ér ”Framtidens avverkning”, “Investera i vindkraft — krangligt
eller mgjligt” samt ”Drabbas alla 16vtrad av sjukdomar?”.

Avseende skogségarforeningarna bor slutligen ndmnas att de nyligen har beslutat
sig for att bilda ett bolag och, i ett stort gemensamt IT-projekt, samordna
utvecklingen av tredje generationens skogsbruksplaner (3G). | och med
3G-systemet kommer skogsagarna att fa tillgang till sina skogsbruksplaner 6ver
webben (se lank F).
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Skogsholagens hemsidor visar inte i nagot fall en vinkling mot utbor.
Genomgangna skogsbolag ar SCA, Stora Enso, Holmen och Sveaskog. Det var
bara hos Sveaskog som begreppet ”Utbo” forekom i ett marginellt ssmmanhang
pa hemsidan .

Snarlikt skogsagarforeningarnas tankta webbldsning for skogsbruksplaner har
emellertid Sydved, Stora Ensos inkdpsorganisation, konstruerat nagot de kallar for
”Din webbsida” dér fastighetsdgaren snabbt kan fa en 6verblick av uppdragsstatus
for avverkningar, utbetalda belopp och marknadsinformation. Har skogsagaren
dessutom Sydveds skogsbruksplan gar det att fa den i digital form pa nétet.
Mojligheten finns dven att koppla denna till GPS som skogsagaren kan ta med ut i
skogen.
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2. Material och metod

Detta examensarbete skall omfatta en dversyn av SCA:s nuvarande
affarsmonster visavi utbor i kombination med ett enkatutskick till
malgruppen. Arbetet inbegriper dven resultat, analys och slutsatser.

For att forsta det nuvarande affarsmonstret har samtliga marknadschefer
inom SCA Skog intervjuats kring dagens arbetsformer. Dérefter har
intervjuerna sammanstallts och sammanfattats i en gemensam
dokumentation.

NoOdvandig bakgrundsinformation kring privatskogens dgarstruktur har
tagits fram dels genom Skogsstatistisk arsbok 2008, dels genom
utsokning ur Lantmateriets fastighetsregister.

Ramarna avseende enkét och fragor har tagits fram med utgangspunkt i
facklitteratur (Ejlertsson, 1996; Trost, 1994). | facklitteraturen finns
vagledning i hur sjalva enkéten ska se ut i sin layout for att enkaten skall
upplevas som serids. Vagledning ges ocksa kring hur fragor skall
konstrueras samt deras ordningsfoljd och gruppering. Det finns ocksa
vedertagen praxis for nar en enkat bor skickas ut, hur man hanterar
sekretessfragor och inte dvertrader datalagen, hur man formulerar
foljebrev och paminnelsebrev samt pa ett lampligt satt kodar och laser in
de inkomna svaren.

Viktigt var naturligtvis att stalla relevanta fragor och innehallet i dessa
utarbetades i samarbete med Sveriges Lantbruksuniversitet (SLU) och
SCA. Nar ett utkast av fragor var klara skickades enkaten till en
kontrollgrupp av skogségare, utbor dven de, for att fanga upp oklarheter
och otydligheter.

Fragorna som stalldes i enkaten var av saval kvantitativ som kvalitativ
art.

Enkaéten skickades till 200 skogségare med fastigheter dverstigande 50
hektar produktiv skogsmark. I de fall fastigheten var saméagd skickades
enkaten till den av &garna som var registrerad huvudman for fastigheten.
Enkaten skickades ut 5 januari 2009 med begért svar senast 14 januari.
Darefter skickades tva paminnelser ut; paminnelse 1 skickades 19 januari
med begart svar senast 26 januari och paminnelse 2 skickades ut 29
januari med begart svar senast 6 februari.

90 skogsagare svarade pa enkaten utan paminnelser. Sa smaningom, efter
att forsta och andra paminnelserna skickats, hade ytterligare 36
skogsagare svarat. Saledes inkom totalt 126 svar vilket motsvarar en
svarsfrekvensen pa 63 %. Antalet svarande i absoluta tal bedoms vara
tillrackligt manga for att fa ner medelfelet till en acceptabel niva.
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Svarsanalysen av enkatutskicket kan mer precist sammanfattas enligt
tabell 2.1. nedan.

Tabell 2.1. Svarsanalys enkaten.

Utskick enkater 200 stycken | Andel
Antal returnerade enkéter med ofullstédndiga svar (blanka) 4 stycken 2,0%
Antal returnerade enkater pa grund av fel adress 2 stycken 1,0%
Ej besvarade enkater 68 stycken | 34,0%
Antal returnerade enkéter med kompletta svar 126 stycken | 63,0%

Ett visst sa kallat internt bortfall forekommer, det vill séga enkéaten ar
besvarad men enstaka fragor har lamnats blanka.

Populationen bestod av samtliga skogsagare, med fastigheter omfattande
minst 50 hektar produktiv skogsmark, inom SCA:s verksamhetsomrade
men med bostadsadress i Malardalen. Populationen definierades av
skogsagare och inte av fastigheter, det vill séga en skogsagare var bara
med i populationen en gang oavsett hur manga fastigheter denne agde.

Populationen soktes fram via en utsokning i Lantmaéteriets
fastighetsregister. Efterfragade uppgifter i utsokningen var skogségarens
namn och adress, fastighetsbeteckning, i vilken kommun fastigheten
ligger, produktiv skogsareal och antal agare till fastigheten. Dessa
uppgifter beddmdes som relevanta for undersokningen.

Exkluderade ur populationen var skogsdgare till samégda fastigheter dar
nagon bland deldgarna fortfarande bodde kvar i SCA:s
verksamhetsomrade. Exkluderade ur populationen var dven fastigheter
dar &garens adress var okand (forhallandevis manga, 958 okanda adresser
av totalt 5 627 adresser).

Dérefter genomfordes urvalet av 200 skogségare med hjélp av Excels
slumpgenerator.
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3. Litteraturstudie

Litteraturstudien syftar till att ge en bakgrund och spegla det som beddms
centralt i skogségarens beslutsprocesser rorande sitt skogsinnehav. For
skogsdagare i allménhet och for utbor i synnerhet.

Det man kanner till om det privata skogsbruket av idag baseras bland
annat pa den forskning i &mnet som bedrivs vid SLU.

Utover denna forskning har det under senare ar skett ett stort antal
undersokningar som syftar till att belysa skogségares mal och
brukningssatt. Undersokningarna ar vanligtvis utforda i form av ett
examensarbete vid SLU i samarbete med ett skogsbolag eller en
skogsagarforening.

Ambitionen i forskningen ar ofta att 6ka insikten i centrala fragor rérande
skogsagarens beslutsprocess, dennes preferenser, val av samarbetspartner
med mera. Det samma galler for utférda examensarbeten men hér finns,
pa grund av kopplingen till de vinstdrivande skogsorganisationerna,
normalt &ven en kommersiell aspekt.

Tidigare studier omfattar normalt samtliga skogséagare (utbor och abor). |
dessa studier &r utbor ofta ett segment i ett stérre sammanhang medan en
mer djuplodande undersékning med inriktning enbart mot utbor ar
svarare att finna.

Skogsstyrelsen (Karin Hofstedt) gjorde dock ar 2003 en rapport
”Skogsdgare pa distans” som tog sig an frigan hur Skogsstyrelsen bor
bedriva sin verksamhet mot en 6kande mangd utbor. Det vill sdga ett
amne nara besléktat med skogsbolagens och skogsagarforeningarnas
fragestallning.

3.1 Dagens skogséagare

Det finns omkring 335 000 skogsagare i Sverige (Skogstatistisk arsbok,
2008). Dessa ager tillsammans cirka 240 000 brukningsenheter med en
total areal pa cirka 12 miljoner hektar vilket utgér omkring 50 % av
landets skogsmarksareal. Fran dessa 50 % av skogsmarksarealen
levereras 60 % av ravaran till landets industri.

2/3 av landets skogségare brukar en fastighet med mindre &n 50 hektar.
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Den svenska skogsagarkaren ser dversiktligt ut enligt tabell 3.1. nedan
(Skogsstyrelsen 2001a).

Tabell 3.1. Skogsagarkategori och andel.

Kategori av skogsagare Andel

Abor 66 %

Utbor 34 % (36 % ar 2007)
Kvinnor 38 %

Man 62 %

Yngre &n 50 ar 34 %

50 ar eller aldre 66 %

3.2 Skogsagarens mal

Skogségarna utgor en heterogen grupp. Variationer i uppvaxt,
ekonomiska forutsattningar, alder, kon, intresse med mera ger en mycket
varierad bild av skogségaren. Av tidigare erfarenhet ar det kant att manga
skogsagare har flera mal med sitt skogsagande, de framtradande malen &r
dock foljande (LRF, 2000):

Skogstradition.

Arligt ekonomiskt uttag.
Séakerhet/Likviditetsreserv.
Brénnvedsavverkning.
Sysselsattning.

Naturvard.

Kulturvard.

Tillgang till jakt.
Rekreation.

Estetik.

Gunnarsson och Martensson (2004) skickade i samband med ett
examensarbete en enkat till ett urval av skogsdgare i Stora Enso:s register
dar respondenterna ombads rangordna malet kring sitt skogségande.
Hogst bland resultaten i denna enkat hamnade (topp tre av sju); hogsta
mojliga avkastning, vacker skog samt fora vidare en &gartradition.
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3.3 Olika typer av skogsagare

Fredrik Ingemarson (2004), SLU, delar in skogsagarna i fem huvudtyper:

¢ Traditionalisten. Han/hon har arvt fastigheten och vill ha en
vacker och trevlig skog samt féra familjetraditionen vidare. Det
har var forr den vanligaste typen, men andelen minskar konstant.
Forr levde denna agare av sin skog, idag utgor inkomsten fran
skogen mindre &n tio procent av den totala inkomsten.

e Ekonomen. Han/hon har tydliga ekonomiska mal med sitt
skogsédgande. Att salja fastigheten &r tankbart men dven att
forvarva mer skogsmark om priset ar rimligt. Skogen svarar for
en stor del av inkomsterna.

e Miljovardaren. Det ar ofta en yngre person, ofta en stadsbo, som
har kopt en mindre fastighet. Kultur- och naturvard &r
prioriterade. Skogen star for mindre an tio procent av
inkomsterna.

¢ Den passive. Denne skogsagare besoker séllan sin skog. Han/hon
har inga uttalade mal for skogen, mojligen beroende pa bristande
kunskaper. Inkomsten fran skogen star for mindre an tio procent
av de totala inkomsterna.

e Flermalsagaren. Denne skogsagare bor ofta pa en stérre
skogsfastighet. Fastigheten har agts av slakten en langre tid och
barnen forvantas att ta Gver. Agaren har goda skogliga kunskaper
och faststaller flera parallella mal for sitt skogsdgande, inriktade
bade mot naturvard och ekonomi. En stor del av inkomsten
kommer fran skogen.

Ett annat satt att beskriva skogségargruppen ar att segmentera den. Olika
kategorier av skogsagare formulerar olika mal med sitt skogsagande och
har darmed olika behov. Gunnarsson och Martensson (2004) delade i sitt
examensarbete forst in skogsagarna i 24 grupper utifran deras behov och
mal med skogsbruket och sorterade darefter in grupperna i fyra segment.
Baserat pa en storre enkatundersokning kom de sedan fram till vad som
kannetecknar respektive segment och vad som kénnetecknar en
“medelskogsédgare”. I analysen relaterar de segmenten till
“medelsskogségaren” och hoppas kunna urskilja vilka erbjudanden som
ar lampliga for respektive segment;

Segment 1: Tétortshor, delagare, 45 ar och yngre, utbor 51-150 hektar,
utbor > 150 hektar. Dessa grupper ar mer intresserade an
medelskogségaren av att samarbetspartnern erbjuder de
flesta skogliga tjanster, utbildning samt planering.
Ekonomisk avkastning ar ofta inte det priméra malet med
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skogsagandet och naturvarden betyder mycket for de flesta
av dessa skogsagare. Dessa grupper ar inte sa priskéansliga,
formodligen for att skogsinkomster har en liten betydelse
for hushallsekonomin.

Segment 2:  Abor > 150 hektar och jordbrukare. De har skogsagarna &r
mer intresserade &n medelskogsagaren av att kdpa in
skogliga tjanster men mindre intresserade av planering samt
utbildning. Viktiga mal med &gandet &r god ekonomisk
avkastning och ett 6kat virkesforrad pa fastigheten. Mindre
viktigt ar naturvard.

Segment 3: Ensamagande man, 61 ar och aldre, abor 51-150 hektar.
Dessa skogségare &r mindre intresserade an
medelskogségaren av att kopa in skogliga tjanster, planering
och att fa utbildning av sin samarbetspartner. Viktigt mal
med &gandet ar hog ekonomisk avkastning, kanslan av
agandet samt att bevara en dgartradition.

Segment 4: Ensamdgande kvinnor. De ensamdgande kvinnorna &r i
storre utstrdckning dn genomsnittet intresserade av att kdpa
in skogliga tjanster samt att fa hjalp med skoglig planering.
Mal med skogségandet som de ensaméagande kvinnorna
lagger liten vikt vid &r kanslan av att &ga skog, jakt/fiske,
ved/virke till eget behov samt mgjlighet till egen
sysselsattning. Ensamdgande kvinnor tycker att det ar
viktigt att en skoglig samarbetspartner erbjuder kvalitet pa
utforda tjanster, bra skoglig radgivning samt ett komplett
utbud av tjanster.

3.4 Val av skoglig samarbetspartner

Skogségarens val av samarbetspartner ar val studerat i tidigare
undersokningar. | ett examensarbete (Sandling, 2004), undersoker
forfattaren vad som paverkar en skogsagare vid val av samarbetspartner
och vilka tjanster skogsagaren framst efterfragar. Viktigt vid val av
samarbetspartner &r (de fyra viktigaste faktorerna) pris,
betalningstrygghet, skogskunnande samt avsattningssékerhet. De tjénster
skogsagaren framforallt efterfragar ar (de fyra mest efterfragade
tjansterna) skogsvardstjanster, avverkning, skoglig radgivning samt
ekonomisk radgivning.

En tidigare enk&tundersokning (Bergh, 2005) visar att faktorer som
servicegrad och virkespris ar avgorande for en god relation med
skogsagaren. Vill skogsbolagen i framtiden bli framgangsrika pa
inkOpssidan sa kravs det mer an att enbart betala ett bra pris. Dagens
skogsdagare kan allt mindre om skog och skogsekonomi och detta dkar
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efterfragan pa skogliga tjanster och skogsekonomisk radgivning. En
modern virkeskdpare bor ha aktuella grundkunskaper i skatte- och
deklarationsradgivning.

Langsiktigheten i relationen ar ocksa viktigt. Uppratthaller
samarbetspartnern langsiktiga relationer far denne en djupare kunskap
om de behov som finns och kan erbjuda de tjanster som efterfragas i ratt
tid. Partnern upplevs som ett tryggt val.

Enligt Gunnarsson och Martenson (2004) ar skogséagarna intresserade av
ett komplett utbud av tjanster av hog kvalitet dér de sjélva har
majligheten att vara med och paverka. Gunnarsson och Martenson
studerade i sitt examensarbete vilka tjanster skogsagarna ville ha hjélp
med att planera och vilka tjanster de ville ha hjalp med att utféra. Av
intresse for skogsagaren ar ocksa skogsbruksplaner, dvrig skoglig
planering, god skoglig radgivning, utbildning i skogsskoétsel, naturvard,
skatteplanering och god ekonomisk avkastning. Det ar av stor vikt att
skogen skots pa ett satt dar hoga naturvarden ar forenligt med god
ekonomisk avkastning.

Det &r ocksa viktigt att den skogliga samarbetspartnern ar kompetent
samt latt att nd. Denne skall vara varaktig och kénnas trygg. Snabb och
séker betalning varderas hogt.

| ytterligare en undersokning (Prejer, 2004) ansag skogséagaren det
viktigaste vara enkelheten i affarsuppgorelsen samt att skogsatgarderna
utfordes pa ett kvalitativt sétt. Vissa skogsagare ansag virkeskoparen
vara viktigare an foretaget vid val av partner. Radgivning &r viktigt, saval
skoglig som ekonomisk. Majligheten till forskottslikvider véarderades
hogt.

3.5 Motiv for avverkning

De tre starkaste motivationsfaktorerna for att avverka &r enligt
Thornqgvist (1995) skogstillstandet, agarhushallets behov och
omvaérldsfaktorer.

e Skogstillstandet; en bedomning av skogstillstandet innefattar bade
nu realiserbara véarden och framtida varden. De framsta matten for
att bedoma skogstillstandet ar dlderssammansattning,
huggningsklasser, virkesforrad och tillvaxt. Dartill kommer
naturliga och onaturliga kalamiteter sa som stormfallningar,
insektsharjningar och rotskador som ar av mer tvingande natur.
Agarens intressen, till exempel viltvard och rekreation, paverkar
ocksa valet av atgard.
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Agarhushallets behov; innebér att skogsagaren avverkar for sina
ekonomiska behov bade vad det galler tillfalliga utgifter som
investeringar och l6pande utgifter till underhall, rantor och
amorteringar.

Omvarldsfaktorer; hér ar det framforallt tre viktiga faktorer som
paverkar. Virkesmarknaden, skogspolitiska atgarder (lagstiftning
samt bidrag) och skattesystemet. Virkesmarknaden anger priser
och erbjudanden vilket paverkar beslutet att avverka. Det
diskuteras hur kraftig paverkan av priset ar for en enskild
avverkning, da det vid den enskilda avverkningen finns fler
bedomningsgrunder av mer tvingande slag. Skogségaren &r da
inte sa styrd av virkespriset. Ju storre valfrihet skogsagaren har
avseende tidpunkt och bestandsval desto stérre majlighet har han
att utnyttja prisvariationer pa marknaden.

3.6 Allt fler utbor

Andelen utbor véxer konstant. Ar 1992 var andelen utbor 22 % och fram
till &r 2007 hade andelen vuxit till 36 % (Skogseko, 2007).

N&mnas bor dock att sattet att fora statistik har utvecklats. Tidigare
skilde man pa utbo (en skogsagare som inte bor pa sin fastighet) och abo
(en skogsagare som bor pa sin fastighet). | Skogsstyrelsens nya statistik
delar man in &gandet i tre grupper:

Nérbodgd ar en fastighet om samtliga dgare bor i samma kommun
som fastigheten ligger i.

Utboégd ar en fastighet om samtliga dgare bor i en annan
kommun an den dér fastigheten ligger.

Delvis utbodgd blir en fastighet om minst en &gare bor i en annan
kommun an den dar fastigheten ligger. Har aterfinns alltsa
fastigheter som inte entydigt dgs av en utbo eller narbo.

Av tabell 3.2. framgar en lansvis indelning av de olika utbokategorierna.

20



Tabell 3.2. Brukningsenheternas &garstruktur fordelat per utbokategori och lan
i Sverige, 2007 (Skogseko, 2007).

Antal utbodigda, delvis utbodgda och nirbodgda brukningsenheter frdelat pa lin, 2007
Lan och landsdel 2007 — _
Ulbodgd  Andel  Delvis ulbodpd _ Andel Ej ulbodgd Andel _ Samiliga
Antal brukningsenheter

Norrbotiens 3810 26% 1883 13% | 8754 61% | 14447
Vasterbottens 5479 28% 1856 9% | 12324  63% | 19658
Jamtiands 4754 35% 1361 10%| 7588  55% | 13703
Vastenorrands 3550 25% 950 T%| 9496  68% | 13996
Gavieborgs 2678 23% 674 6% | 805  71% | 11408
Dalamas 7 464 33% 2423 1% | 12680  56% | 22567
Varmiands 8029 31% 1533 8% | 11745  61% | 19307
Orebro 1869 27% 364 5% | 4718 68% 6951
Vastmanlands 681 21% 185 6% | 2318  73% 3182
Uppsala 2204 39% 313 5%| 3214  55% 5821
Stockholms 1709 35% 528 1% | 2614  s4% 4851
Sodermaniands 1070 2% 298 % | 2641 66% 4009
Ostergotiands 2144 31% 701 10% | 4151 59% 6996
Vasra Gotalands 7498 2% 2293 ™% | 20432 7% | 34223
Jonkopings 2824 23% 1098 9% | 8390 8% | 12312
Kronobergs 3461 30% 973 8%| 7276 2% | 11710
Kalmar 2585 2% 1056 1% | 5898 2% 9539
Gotlands 718 20% 164 5% | 2897  75% 3579
Hallands 1487 21% 504 %| 4994  71% 6985
Blekinge 1124 24% 3N ™| 3263  69% 4698
Skane 3045 28% 578 s%| 7177 66% | 10800
N Norrland 9289 2% 3738 1%| 21078  e2% | 34105
S Norrland 10 982 28% 2985 8% | 25140  64% | 39107
Svealand 21116 32% 5644 8% | 39928  60% | 66688
Gotaland 24 836 25% 7678 8% | 68278  68% | 100842
Hela landet 86273 28% 20045 8% | 154424  64% | 240742

Hur de olika utbokategoriernas fastigheter fordelar sig efter areal framgar
av tabell 3.3.

Tabell 3.3. Agarstrukturens férdelning av utbokategori efter storleksklass pé
brukningsenheten, 2007 (Skogseko, 2007).

Antal utbobgda, delvis utboligda och nirboligda brukningsenheter efter Sgarform och storleksklass skogsmark, 2007
Agarform Storleksklass | hektar skogsmark _
15 6-20 2150  51~100  101-200 201400 400-1000 1001~  Summa
Antal brukningsenheter
En 8gare
Nirboagd 21848 20669 24704 14564 78689 2830 853 283 102620
Utboagd 1 0542 12458 0260 5435 2892 1249 668 752 43256
Summa 32390 42127 33964 19999 10761 4079 1521 1035 145876
Andel utbolgda 3% 30% % 2% % 3% % 73% 30%
Flera Sgare
Nirboagd 11807 14484 12008 7552 413 1470 329 2 51804
Uthoagd 5 22 6102 535 3390 1869 760 183 32 23017
Delvis uibodigd 2 936 4006 5114 3641 2142 037 251 28 20 045
19 965 25672 22481 14583 8142 3167 73 83 94 866
Samitiiga brukningsenheter
Narboagd 33855 44153 38712 22116 12000 4300 1182 306 154424
64% 65% 65% 64% 63% 50% 52% % 64%
Utbodgd 1 5764 18650 14619 8825 4761 2009 861 784 66273
30% 20% 26% 26% 25% 28% 38% 70% 28%
Delvis utbodigd 2 936 4006 5114 3841 2142 037 251 28 20 045
6% % % 1% 1% 13% 1% % 8%
Summa 52355 67799 56445 34582 18903 728 2204 1118 240 742
Kontroll 100% 100%  100% 100% 100% 100% 100%  100% 100%
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Omvandlingen av agarstrukturen tog sin borjan redan pa slutet av 1950-
talet. DA hade den typiske skogsagaren skogen som framsta inkomstkélla
men idag har de flesta skogsdgare andra huvudsakliga inkomster.

Enligt Lonnstedt (1992) kan utbor delas in i tva huvudgrupper; den
dominerande gruppen har forvarvsarbete och den andra gruppen ar
pensionarer

Okningen av utbor forvéntas fortsatta eftersom det bland skogsagare &r
en lika vanlig asikt att nagra eller alla barnen ska ta dver fastigheten som
att ett barn skall ta 6ver den (Lidestav & Nordfjall, 1998). Som en féljd
av detta kommer flerdgandet att 6ka ytterligare, en trend som ar tydlig
redan idag.

Trenden med ett 6kat utboagande forstarks ocksa av avregleringen av
delar av fastighetsbildningslagen och jordforvarvslagen vilket bidragit till
en rorligare fastighetsmarknad, dar nya aktorer fatt mojlighet att kopa
skogsfastigheter. Detta i kombination med en gynnsam beskattning av
skogens vérde och dess avkastning har bidragit till att personer med hog
marginalskatt eller stor férmdgenhet har sett fordelarna med att kopa
skog (Hofstedt, 2007).

3.7 Skogskotsel utbor

Ju langre utbor har till sin fastighet desto mer sallan besoker de den
(Cato, 2003). 2/3 av skogsdgarna med 10 mil eller mindre besdker sin
fastighet cirka en gang per vecka. Runt 80 % av skogsagarna med 10-20
mil till sin fastighet besoker sin fastighet cirka en gang per manad.
Overstiger avstandet 20 mil till fastigheten ar besoksfrekvensen inte
hogre an en gang per halvar for 60 % av skogsagarna.

Att bo langt ifran sin fastighet innebér sarskilda betingelser for
fastighetségaren. Mojligheten att arbeta sjalvverksamt forsdmras. De
hinner inte besoka sin fastighet sa ofta de 6nskar och heller inte gora det
de vill i skogen under de besok de gor pa sin fastighet. Dessutom saknar
utbor vanligtvis den praktiska skolningen i skogen som tidigare
generationer fatt fran sina foraldrar. Genomforda studier visar att utbors
avverkningsmonster skiljer sig fran abors i sa motto att de gor farre men
storre uttag (Lonnstedt, 1992; Torngvist, 1995). Utbor &r ocksa mer
benégna att sélja sitt virke pa rot an abor och det borde finnas ett storre
intresse i denna grupp av att skaffa en skogsbruksplan for att lattare
kunna planera sitt skogsbruk (Hofstedt, 2003).

Enligt enkatundersokning utford av Skogsstyrelsen (Cato, 2003) skulle
2/3 delar av utborna skdéta sin skog pa annat satt om de bodde pa sin
fastighet. Utbor blir darfor beroende av att kbpa tjénster for
skogsvardsarbete. Kopta tjanster innebér naturligtvis 6kade
skotselkostnader men kanske framforallt att man behover en
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bestéllarkompetens for att kunna skéta sin skog, snarare an praktiskt
kunnande. Samtidigt for det med sig att utbo-skott skog mer paminner
om bolagsskogsbruket &n skog skétt av en abo. Nar en utbo gor nagot,
ofta handlar det om avverkningar, sa lejer de denna tjanst som da utfors
efter storskogsbrukets mer rationella metoder (Lidestav, 2007).

3.8 Kunskapslage utbor

Utbor uttrycker ett stort kunskapsbehov, storre &n for abor
(Skogsstyrelsen, 2001b). Det galler framforallt kunskaper i
skogspolitikens mal samt skogsvardslagens krav. Enligt en
fokusgruppundersokning genomford varen 2003 av Skogsstyrelsen
framkom att utborna generellt sett efterfragar mer kurser inom amnen
som ekonomi (deklaration, skatter) samt langsiktig I6nsamhet inom
skogsbruket.

Skogsstyrelsen skriver i sin rapport att 1/3 av utborna (1/4 av aborna)
skulle vilja anvénda sig mer av kurser och studiecirklar &n vad de gor
idag. Det ar ocksa 1/3 av utborna (1/4 av aborna) som vill 6ka sin
anvandning av Internet.

| ett tidigare examensarbete vid SLU (Andersson, 1995) undersoktes
nivan pa skogligt kunnande hos utbor i Jamtlands lan bosatta i
Stockholms lan. Ungefar halften av de undersokta (150 skogsdgare)
uppgav att de saknade skogliga kunskaper.

En liknande slutsats drar Gunnarsson och Martenson (2004) som
konstaterar att det finns starkt intresse for utbildning bland utbor vilket
kan tolkas som ett tecken pa bristande skogliga kunskaper.

3.9 Ekonomi utbor

Foga ovantat, eftersom inkomsten baseras pa nagon annan kélla an jord-
och skogsbruk, ar det farre utbor an abor som anser att skogsinkomster &r
viktiga eller mycket viktiga for hushallsekonomin (Skogsstyrelsen
2001b). Daremot ar det manga som anser att skogsinkomstens betydelse
for fastighetens ekonomi &r desto storre (Lonnstedt, 1992).

Aven av Gunnarssons och Martensons (2004) arbete kan man utlasa att
den ekonomiska avkastningen inte tycks vara det primara malet for utbor,
formodligen en effekt av att skogens avkastning spelar en allt mindre roll
i hushallsekonomin.

Som tidigare ndmnts 6kar dessutom trenden med flerdgande vilket spar ut
agandet och darmed den ekonomiska betydelsen av skogsinnehavet.
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4. Resultat

4.1 Internt affarsmonster

| syfte att beskriva dagens interna affarsmonster da det galler bearbetning av utbor
har marknadscheferna for SCA:s fem skogsforvaltningar intervjuats.
Forvaltningarna 4r Norrbotten, Vasterbotten, Jamtland, Angermanland och
Medelpad. Basen for intervjuerna var foljande omraden:

Kannetecknande for utbor.

Hur SCA hanterar utbor idag.

Hur SCA framdeles bor hantera utbor.
Gruppens potential.

Intervjuerna skedde per telefon och tog cirka en timme i ansprak per
marknadschef. Intervjuerna &gde rum mellan den 17 och 20 november 2008.

Samtliga marknadschefer uttryckte behovet av ytterligare teknisk utveckling i
syfte att fullt ut na effektiva IT stod for marknadsbearbetning av utbor.

Forvaltningarna ar 6verens om att utbor ar en véxande trend och att deras
betydelse 6kar. De &r en resurskravande grupp eftersom de dr svarare att na an
abor. Samtidigt uppfattas utbor som mindre konkurrensutsatta och mer benagna
att inga forvaltningsavtal.

Utbor kan inte betraktas som en homogen grupp, en skillnad ligger mellan de som
flyttat langt bort (bortom néasta 1an) och de som flyttat kort (till angransande Ian).
Vilken utbogeneration det ar fragan om skiljer dem ocksa at (kanslomassig
koppling till fastigheten).

Det sétt pa vilket forvaltningarna bearbetar utbor har det gemensamt att mycket
sker pa den enskilde virkeskoparens niva. Dock skiljer sig forvaltningarna
sinsemellan da det galler skogsdagar, Stockholmsbestk med mera. Nagot
utarbetat samarbete mellan forvaltningarna nér det galler adressering av utbor
forekommer inte.

Generellt efterlyser marknadscheferna en 6kad struktur eller bearbetningsstrategi
kring utbohanteringen eftersom de ser en outnyttjad avverkningspotential i
gruppen. Ett undantag &r Medelpad som tycks ha funnit en tillfredsstallande form
for bearbetning av dessa skogségare. Hur en gemensam utbostrategi skall se ut
och i vilken man det skulle vara aktuellt med forvaltningsgemensamma insatser
kan diskuteras. Samtliga marknadschefer verkar vara 6verens om att centrala
riktlinjer skulle hjalpa till (vissa till och med efterlyser det) samtidigt som de
betonar vikten av lokal nérvaro, den personliga och lokala kontakten med
skogsagaren far inte ga forlorad. Ingen marknadschef tycktes spontant se fordelen
med en utbofunktion i Stockholm. Véardet av en sadan geografisk narvaro bedoms
inte tillféra nagot utan man uppfattar den lokala anknytningen som helt
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avgorande. Det var dock en marknadschef som bedémde att en utborepresentant i
Stockholm snart skulle vara sjalvforsorjd pa uppgifter. Aven en utbofunktion
stationerad i Sundsvall var uppe till diskussion. Styrkan med denna lokalisering ar
narheten till staben och till organisationen i dvrigt.

4.2 Nationell sammanstallning SCA utbor

Analysen borjar med att 6verblicka malgruppen. Var befinner den sig, hur ser
&gandet ut och hur stor ar den?

Vid en jamforelse mellan landets regioner som utfordes av Skogsstyrelsen ar 2001
framkom det att andelen utbor var storst i Vasterbotten och Mellannorrland med
38 % respektive 33 %. Lagst antal utbor fanns i Sodra Gotaland med 11 %. Det
finns alltsa en indikation pa att det ar en storre andel utbodgande i skogslanen
eller de sa kallade utflyttningslanen &n i andra lan.

Som framgar av sammanstallningen i tabell 4.1. nedan ar 23 642 brukningsenheter i
Norrbottens, Vasterbottens, Jamtlands och Vé&sternorrlands lan klassificerade som
utboenheter, helt eller delvis dgda. Det ska stéllas i relation till att det totala antalet
brukningsenheterna i dessa lan ar 61 804 stycken.

Tabell 4.1. Férdelningen av samtliga brukningsenheter i Norrlandslanen; helt utbodgda, delvis
utbodgda och ej uthodgda (Skogseko, 2007).

Helt utboagd Delvis utboagd Ej utboagd

Norrbotten 3810 1883 8 754
Vasterbotten 5479 1 855 12 324
Jamtland 4 754 1361 7 588
Vasternorrland 3 550 950 9 496
Summa lan 17 593 6 049 38 162
Summa kategori 23 642 38 162
Total 61 804

Foljaktligen utgor utbodgda brukningsenheter, helt eller delvis &gda, i norrlandslénen

38,2 % av samtliga brukningsenheter i dessa lan.

Vart i landet dgarna till de 23 642 utboenheterna, helt eller delvis dgda, har flyttat

framgar oversiktligt av figur 4.1.
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Totalt antal brukningsenheter i lanen Norrbotten,
Vasterbotten, Jamtland och Vasternorrland
(’norrlandslanen”) 61 804 stycken

Utbodgda Ej utboagda
23 642 38 162
Helt utboégda Delvis
17 593 utboagda
6 049
Bosatta utom Bosatta inom
nordlanen nordlanen
4 669 12 924
Bosatta i Bosatta i
Mélardalen ovriga landet
2471 2198

Figur 4.1. Figuren visar fordelningen i antal mellan utbor och abor samt hur utborna flyttat inom
landet. Statistik i gula falt &r hamtad ur Skogseko 2007 och i gréna falt ur Lantmateriets

fastighetsregister.

Av tabell 4.2. framgar utflyttningen av skogsagare fran SCA:s
verksamhetsomrade, exkluderat ar de skogsagare som flyttat inom norrlandsléanen.
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Tabell 4.2. Tabellen visar de skogsagare som lamnat norrlandslénen och flyttat sdderut i landet.
Skogsagare som flyttat inom norrlandslanen ar exkluderade. Varifran och vart. Grunddata fran
Lantmateriets fastighetsregister.

Fran Uthoskogsdgare totalt, antal skogségare och hektar
Till |&n Jamtland Medelpad | Norrbotten | Vasterhotten | Angermanland Totalt % av total
|&n Antal  Ha |Antal Ha |Antal Ha |Antal Ha |Antal Ha | Antal Ha | Antal Ha

Blekinge 13 804 6 | 229 | 3 | 445 | 7 3HL | 4 7 33 | 1906 | 0,7% | 0,5%
Dalarna 109 | 8072 | 20 | 1299 | 25 | 3310 | 61 | 4040 | 19 | 665 | 234 | 17386 | 50% | 49%

Gotland 7 274 4 | 324 | 3 13 2 76 1 12 17 699 | 0,4% | 0,2%
Géavieborg | 206 | 21507 | 42 | 3537 | 22 | 1088 | 71 | 4028 | 77 | 3015 | 418 | 33175 | 9,0% | 9.4%
Halland 31 | 5934 | 1 8 11 11113 22 | 2252 | 12 | 992 77 110299 | 1,6% | 2,9%
Jonkdping 38 | 5610 | 4 | 163 | 16 | 905 | 17 | 894 | 9 198 84 | 7770 | 18% | 2,2%
Kalmar 13 753 2 22 7] 24 | 11| 672 | 4 89 37 | 1800 | 0,8% | 0,5%
Kronoberg 20 | 3949 | 2 47 7 | 452 | 19 | 1630 | 9 225 57 | 6303 | 12% | 1,8%
Skane 68 | 7545 | 17 | 1052 | 38 | 2059 | 58 | 7742 | 32| 2315 | 213 | 20713 | 4,6% | 5%%

Stockholm | 767 | 61321 | 181 |12699| 299 |30365| 394 | 25519 | 417 | 22869 | 2058 | 152 773 | 44,1% | 43,3%
Sodermanl. | 52 | 3302 | 11 | 600 | 18 | 843 | 31 | 1599 | 29 | 1288 | 141 | 7632 | 3,0% | 22%
Uppsala 161 | 15993 | 33 | 1726 | 62 |4475| 77 | 5225 | 80 | 5289 | 413 | 32708 | 8,8% | 9,3%
Vérmland 30 | 1870 | 4 | 123 | 14 |1226| 17 | 1191 | 14 | 982 79 | 5392 | 17% | 15%
Vastmanl. 68 | 5546 | 14 | 648 | 37 | 3142 | 59 | 4005 | 40 | 2006 | 218 | 15347 | 47% | 4,3%

V Gotal. 117 | 9999 | 25 | 1404 | 56 | 3183 | 74 | 5664 | 58 | 2232 | 330 | 22482 | 7,1% | 6,4%
Orebro 34 | 1219 | 8 | 284 | 13 |1270| 28 | 2455 | 20 | 531 103 | 5759 | 22% | 1,6%
Ostergotl. 66 | 5488 | 6 | 117 | 17 |1147| 38 | 1573 | 30 | 2389 | 157 | 10714 | 34% | 3,0%
Totalt 1800 |159186| 380 |24 282| 648 |55300| 986 | 68 916 | 855 | 45174 | 4669 | 352 858 | 100,0%100,0%

Utbor bosatta Stockholm och Uppsala Ian &r de som &r av primart intresse i denna
undersokning. Av sammanstallningen ovan, tabell 4.2., framgar det att i dessa tva
l&n bor mer &n halften (52,9 %) av alla utbor som lamnat norrlandsl&nen och att
dessa utbor tillsammans dger mer an halva motsvarande areal (52,6 %). Som
framgar av tabell 4.3. &r de 2 471 stycken med en stor del av dgandet pa ett fatal
stOrre skogsagare.

Tabell 4.3. Tabell dver utbor i Stockholm och Uppsala 1én, antal och produktiv skogsareal
i hektar. Grunddata frn Lantmateriets fastighetsregister.

Storleksintervall, Antal Skogsmark, | Snittstorlek, | Andel | Andel

hektar hektar hektar antal areal

0-50 1 600 24 285 15 64,8% | 13,1%
51-100 380 27 406 72 15,4% | 14,8%
101-200 285 40 398 142 11,5% | 21,8%
201-400 136 37 403 275 55% | 20,2%
>400 70 55 989 800 2,8% | 30,2%
Totalt 2471 185 481 75 100,0% | 100,0%

Det som sticker ut mest &r att lite drygt 8 % av alla skogségare &ger over
hélften av hela arealen pa 185 000 hektar. Vill man uttrycka det annu mer
tillspetsat sa ags drygt 30 % av skogen av knappt 3 % av skogséagarna.
Det gor att den genomsnittliga fastigheten ar 75 hektar stor trots att de
flesta skogsédgarna har en fastighet i storleksintervallet 0-50 hektar.
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4.3 Enkatanalys

Rapporten presenterar endast sadana resultat som bedoms relevanta for
understkningens mal. En komplett grafisk illustration av enkatens svar finns
under bilaga 1.

Till att borja med visas tabell 4.4. som ger en 6versikt av aldersstrukturen hos de
svarande fordelat efter kon och &garkategori. Den samdgande kategorin &r av
naturliga skal inte uppdelat efter kén och aldern i denna kategori utgar fran den
som ansvarar for fastighetens skogsskoétsel och varit den som besvarat enkéaten.

Tabell 4.4. Aldersstrukturen i enkétundersokningen fordelad pa kon och dgarkategori,
samtliga svarande.

Alder Andel av de svarande
Ensamdagande kvinnor | Ensamdgande man | Samdégande Totalt
18-30 0,0% 0,8% 1,6% 2,4%
31-40 0,0% 1,6% 1,6% 3,2%
41-50 3,2% 8,7% 8,7% 20,6%
51-60 5,6% 9,5% 13,5% 28,6%
61-70 6,3% 9,5% 10,3% 26,2%
70- 6,3% 7,1% 5,6% 19,0%
Totalt 21,4% 37,3% 41,3% 100,0%

Drygt 45 % av skogségarna ar over 60 ar och i skiktet under, 51-60 ar,
aterfinns knappt 29 % av dem. Detta indikerar en aldrande skogsagarkar
och antyder framtida generationsvaxlingar.

En forsta ansats i analysen av enkatsvaren har varit om det gar att skonja
nagra monster eller trender mellan skogséagarna beroende pa vilken
utbogeneration de tillhor. Dessa analyser har bland annat studerat var
utborna foredrar att tréffa sin skogliga samarbetspartner, vilka
preferenser de har vid val av samarbetspartner, vad de varderar mest i
radgivningssammanhang, hur ofta de reser till sin fastighet och hur de
betraktar syftet med sin fastighet.

Tabell 4.5. visar antal och andel av de svarande fordelat pa
utbogeneration.

Tabell 4.5. Utbogenerationernas fordelning i antal och andel av totalen.

Vilka distanségargenerationer svarade i enkéten? Antal Andel
Forsta 44 34,9%
Andra 47 37,3%
Tredje eller mer 23 18,3%
Ingen tidigare generation har bott pa fastigheten 12 9,5%
Totalt 126 100,0%
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En andra ansats i analysarbetet har varit att studera sambandet mellan hur
tillfreds skogsagarna ar med skogens skotsel stallt i relation till vilken
skogsorganisation de anlitar samt hur ofta de kontaktas av en skoglig
aktor.

En tredje analysansats har varit att se till avverkningsintensitet i
forhallande till hur ofta skogségarna kontaktas av en skoglig aktor,
avverkningsintensitet i forhallande till behov av framtida underhall samt
avverkningsintensitet i forhallande till skogens ekonomiska betydelse.

Som framgar av figur 4.2. uppgav 51,2 % av de svarande att de féredrog
att traffa sin skogliga partner lokalt pa sin fastighet. 12,0 % foredrog sin
bostadsort och for knappt 36,8 % spelade platsen ingen roll.

70,0%

O Lokalt, p& min fastighet; 51,2%

60,0% @ P& min bostadsort; 12,0%

O Det spelar ingen roll; 36,8%

50,0% +—

40,0% —— —

30,0% +— —

20,0% +— —

10,0% +— —

0,0%

Forsta; 34,9% Andra; 37,3% Tredje; 18,3% Ingen; 9,5%
Utbogeneration

Figur 4.2. Sambandet mellan vilken utbogeneration skogsagaren tillhér och var
denne foredrar att tréffa sin skogliga partner. Procentangivelsen i forklaringstexten
och langs x-axel anger total andel av svar.

En tendens man kan notera &r att ”Lokalt, pd min fastighet” minskar fran
forsta till tredje generationens utbor. P4 motsvarande sétt 6kar "Det
spelar ingen roll” fran forsta till tredje generationen. For alternativet ’Pa
min bostadsort” &r det svart att se ndgon storre skillnad mellan
generationerna.
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| figur 4.3. analyseras forhallandet mellan preferens av samarbetspartner
och utbogeneration.

90,0%

OJa, endast skogséagarforeningar; 19,3%
@ Ja, endast skogsbholag; 7,6%
OJa, jag foredrar mindre aktorer; 8,4%

ONej, det spelar ingen roll; 64,7%
70,0% —

80,0%

60,0% —

50,0% —

40,0% —

30,0% —

20,0% —_— I

10,0% — —

0,0%

Forsta; 34,9% Andra; 37,3% Tredje; 18,3% Ingen; 9,5%

Figur

Utbogeneration

4.3. Sambandet mellan vilken utbogeneration skogséagaren tillhor och vilken skoglig
samarbetspartner denne foredrar. Procentangivelsen i forklaringstexten och langs x-axel
anger total andel av svar.

Det tycks ske en 6kning mot att foredra skogségarforeningar mellan
forsta och tredje generationens utbor. Det kan mojligen ses som ett
uttryck for skogsagarforeningarnas ambition att knyta utbor till sig och
foreningarnas narvaro i staderna. Pa motsvarande satt minskar andelen
skogségare mellan forsta och tredje generationen for vilka typen av
samarbetspartner inte spelar ndgon roll. Preferensen ”Endast skogsbolag”
har en 1ag representation i samtliga generationer.
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Vilken typ av radgivning skogsagarna foredrar uppdelat per generation
framgar av figur 4.4.

70,0%

O Ekonomisk rédgivning; 8,7%

@ Skoglig radgivning; 42,5 %

60,0% O Bada lika viktiga; 42,5 %

OJag kanner inget behov av rddgivning; 6,3%

50,0%

40,0%

30,0% -

20,0% -~ —
10,0% -~ E—
0,0% -t

Forsta; 34,9% Andra; 37,3% Tredje; 18,3% Ingen; 9,5%

Utbogeneration

Figur 4.4. Sambandet mellan vilken utbogeneration skogséagaren tillhér och vilken typ
av radgivning denne foredrar. Procentangivelsen i forklaringstexten och langs x-axel
anger total andel av svar.

Behovet av ekonomisk radgivning okar fran generation ett till generation
tre. Samtidigt sker en viss forsvagning av efterfragan pa skoglig
radgivning i generation tva och tre i jamforelse med generation ett.
Alternativet ”Bada lika viktiga ” utgjorde 42,5% av alla svarande, mest
intresserade av detta alternativ var utbor i andra generationen.
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| figur 4.5. belyses skillnaderna mellan generationerna med avseende pa
hur ofta de reser till sina fastigheter.

70,0%

O< 1ggr per ar; 9,9%
@ 1-2 ggr per ar; 33,1%
OFlera ggr per ar; 57,0%

60,0%

50,0%

40,0%

30,0% -

20,0% -

10,0% -

0,0%
Forsta; 34,9% Andra; 37,3% Andra; 37,3 % Ingen; 9,5%

Utbogeneration
Figur 4.5. Sambandet mellan vilken utbogeneration skogsagarna tillhér och hur ofta
de reser till sina fastigheter. Procentangivelsen i forklaringstexten och langs x-axel
anger total andel av svar.

Mycket fa besok pa fastigheten, mindre dn en gang per ar, okar
successivt fran generation ett till generation tre medan alternativet “Flera
ganger per ar”’ minskar under samma jamforelse av generationerna. For
samtliga svarande dr dock “Flera ginger per ar” fortfarande det
vanligaste svaret &ven om drygt 40 % av alla skogsagarna besoker sin
fastighet mindre &n tva ganger per ar.
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De tre vanligaste syftena med sin fastighet som utborna uppgav var, i
fallande ordning efter forekomst, ”Koppling hembygd”, ”Ekonomisk
placering” och ”Intresse av skog och natur”. I figur 4.6. presenteras
andelen av dessa syften inom respektive generation.

35,0%

O Forsta generationen; 34,9%
30,0% @ Andra generationen; 37,3% L

OTredje generationen; 18,3%

OlIngen generation; 9,5%

25,0%

20,0%

15,0%

10,0%

5,0% —

0,0% T
Familjetraditioner, koppling hembygd Ekonomisk placering Intresse av skog och natur

Syfte med fastigheten

Figur 4.6. Sambandet mellan syfte med fastigheten och utbogeneration. Procentangivelsen i
forklaringstexten anger total andel av svar.

Forsta och andra generationens utbor varderar ekonomisk placering tdmligen lika,
tredje generationen varderar denna parameter nagot hogre. De skogséagare dar
ingen generation har bott pa fastigheten vérderar det ekonomiska syftet lagst av de
tillfragade. Familjetraditioner och koppling hembygd vérderas relativt lika av
forsta och andra generationens utbor medan man hér ser en tydlig nedgang for
tredje generationen. Intresse for skog och natur ar ratt likartat uppskattat av de
olika generationerna med en viss nedgang for forsta generationens utbor.
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Sambandet mellan vilken skoglig akttr skogségaren anlitar och hur
tillfreds skogsagaren ar med skogens skotsel presenteras i figur 4.7.

80,0%

70,0% OHelt tillfreds; 33,1%
EKan intensifieras; 53,2%
O Stort skotselbehov; 5,6%
OlIngen kdnnedom; 8,1%

60,0%

50,0%

40,0% +—

30,0% +—

20,0% +— — —

10,0% +— — —— —

1

Skogsagarfoérening; 35,7% Skogsbolag; 19,8% Mindre aktor; 7,1% Flera olika; 18,3% Ingen; 19,0%
Anlitad skoglig aktor

0,0%

Figur 4.7. Sambandet mellan vilken skoglig aktor skogsagaren anlitar och
hur tillfreds skogsagaren ar med skogens skotsel. Procentangivelsen i forklaringstexten och
langs x-axel anger total andel av svar.

Inte forvanande uttrycker de skogségare som inte anlitar nagon skoglig
aktor det storsta skotselbehovet. Denna grupp utgor 19,0 % av alla
tillfragade. For de som anlitar ett skogsholag, 19,8 %, svarar cirka 40 %
”Ingen kdnnedom”, cirka 15 % anger “Stort skotselbehov” och drygt

15 % anger att skotseln kan intensifieras. Generellt sett, det vill sdga alla
svarande, uppger 53,2 % av skogségarna en dnskan om en intensifierad
skotsel medan 33,1 % &r helt tillfreds.
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En motsvarande analys har genomforts i figur 4.8. dar sambandet
studeras mellan tillfredstallelse med skogens skotsel och i vilken
omfattning skogségaren blir kontaktad av en skogsorganisation.

80,0%

OKontaktas < 1 ggr per ar; 50,8%

70,0% +— EKontaktas 1-2 ggr per ar; 28,2%
OKontaktas > 3 ggr per ar; 21,0%

60,0%

50,0%

40,0% -

30,0% +

20,0% ~

10,0% ~

0,0% -

Helt tillfreds; 33,1% Kan intensifieras; 53,2%  Stort skétselbehov; 5,6% Ingen k&nnedom; 8,1%

Tillfredsstallelse med skogens skotsel

Figur 4.8. Sambandet mellan hur ofta skogsagaren blir kontaktad av en skoglig aktér och hur
tillfreds skogsdgaren ar med skogens skotsel. Procentangivelsen i férklaringstexten och langs
x-axel anger total andel av svar.

De skogségare som uttrycker ett stort skotselbehov alternativt att skotseln
kan intensifieras utgor tillsammans knappt 60 % av alla tillfragade. Dessa
skogsagare kannetecknas tydligt av att de kontaktas mindre &n en gang
per ar. Detsamma galler for dem som inte har ndgon kannedom om
skogens skotsel.
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Figur 4.9. relaterar ocksa till hur ofta skogséagaren blir kontaktad av en
skogsorganisation, har satt i relation till avverkningsfrekvens.

60,0%

O Kontaktas < 1ggr per ar; 50,8%
@ Kontaktas 1-2 ggr per ar; 28,2%

0 +—1
50,0% OKontaktas > 3 ggr per ar; 21,0%

40,0%

30,0%

20,0%

10,0%

0,0% -
Varje ar; 5,6% >14r-5ar; 28,2% > 6 ar - 10 ar; 25,8% > 10 ar; 40,3%

Avverkningsintensitet
Figur 4.9. Sambandet mellan hur ofta skogsdgaren blir kontaktad av en skoglig aktor och

skogséagarens avverkningsintensitet. Procentangivelsen i forklaringstexten och langs
x-axel anger total andel av svar.

Skogsagare som avverkar i intervallet 1-5 ar blir oftast kontaktade mer &n tre
ganger per ar och skogséagare som avverkar med mer an 10 ars mellanrum blir
oftast kontaktade mindre &n 1 gang per ar.
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Skogsfastighetens ekonomiska betydelse relativt hur ofta skogségaren avverkar
framgar av figur 4.10.

70,0%

OVarje &r; 5,6%
60,0% @ lintervallet > 1 &r - 5 &r; 28,2% —
O lintervallet > 6 &r - 10 &r; 25,8%

. ) . 0
50,0% 0> 10 ar mellan avverkningarna; 40,3% |

40,0% _ |

30,0% —

20,0% + —

10,0% -~ —

0,0% - T T T
Mycket betydelsefull; Ganska Betydelsefull;  Mindre betydelsefull;  Ej betydelsefull;
9,7% betydelsefull; 8,1% 22,6% 34,7% 25,0%

Ekonomins betydelse

Figur 4.10. Sambandet mellan skogsfastighetens ekonomiska betydelse och skogsagarens
avverkningsintensitet. Procentangivelsen i forklaringstexten och langs
x-axel anger total andel av svar.

Over 80 % av de som besvarade enkaten uppgav att skogens ekonomiska
betydelse for dem var endera ”Betydelsefull”, ”Mindre betydelsefull” eller ”Ej
betydelsefull”. Avverkningsintervallen 1-5 ar samt 6-10 ar minskar tydligt mellan
”Betydelsefull” och Ej betydelsefull”. I samma jamforelse okar istillet intervallet
mer an 10 ar mellan avverkningarna.
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| figur 4.11. visas skogséagarnas framtida storre underhalls- eller
investeringsbehov i forhallande till deras avverkningsintensitet.

50,0%

45,0%

OJa, jag ser att storre framtida underhélls- eller investeringsbehov; 28,6%

40,0% D Kanske finns det ett storre framtida underhélls- eller investeringsbehov; 21,4%

35,0%

30,0%

25,0%

20,0%

15,0%

10,0% -

5,0% -

0,0% -

Varje ar; 5,6% lintervallet > 1 &r - 5 ar; lintervallet > 6 &r - 10 &r; > 10 ar mellan
28,2% 25,8% avverkningarna; 40,3%

Avverkningsintensitet

Figur 4.11. Sambandet mellan skogsédgare som ser ett framtida stérre underhalls-
eller investeringsbehov, eller eventuellt sddant, och deras avverkningsintensitet.
Procentangivelsen i forklaringstexten anger svarets andel av alla svarande.

28,6% av alla svarande uppgav ett framtida underhalls- eller

investeringsbehov. De som eventuellt ser ett sadant behov var 21,4%.

Dessa svaranden aterfinns i samtliga avverkningsintervall. For en

virkeskdpande organisation borde dock de skogsagare som avverkar med

minst tio ars mellanrum och samtidigt ser eller kanske ser ett

underhalls- och investeringsbehov vara av mest intresse. 40,3 % av alla svarande
avverkar med mer &n tio ars mellanrum och bland dem uttrycker cirka 55 %
némnda behov.

39






5. Diskussion

Som genomford enkatundersokning belyser sa ar inte utbor en homogen grupp, ett
tecken pa detta ar den stora spridningen i svarsalternativen. Vissa gemensamma
drag tycker jag emellertid &r av véarde att lyfta fram.

Enkaétresultatet visar att aktivitetsnivan pa skogsskaétseln generellt befinner sig
under en tillfredsstallande niva. Detta ar inte forvanande mot bakgrund av att det i
manga fall gar lang tid mellan skogsvardsatgarder och avverkningar. Att skétseln
av skogen ofta ligger i underkant beror rimligen pa att d4garen har brist pa tid och
det langa avstandet till fastigheten. Det sistndmnda bor SCA sérskilt beakta
eftersom mer &n 50 % av utborna (som har flyttat ut fran norrlandsléanen) inom
bolagets verksamhetsomrade bor i Malardalen. Orsaken till de langa perioderna
mellan avverkningarna kan dessutom forklaras med att skogens ekonomiska
betydelse har avtagit for skogsagare med andra inkomster.

Den laga aktiviteten i skogen kan dven i viss man kopplas till vilken
utbogeneration agaren representerar och i Malardalen utg6rs merparten av dgandet
av andra och tredje generationens skogsdgare. En signal om att nya generationer
snabbt ar pa vdg in ges av aldersstrukturen pa skogsagarkaren. Drygt 45 % &r éver
60 ar och knappt 20 % ar 6ver 70 ar. Av enkatanalysen framgar det att senare
utbogenerationer minskar frekvensen besok pa fastigheten och att de i hogre
utstrackning vérderar sin fastighet som en ekonomisk placering. Detta &r inte
personer som vuxit upp pa fastigheten utan i en urban miljo, de saknar en naturlig
inskolning i praktiskt skogsbruk och deras emotionella band till fastigheten &ar
tunnare an foregaende generations. Den har gruppen signalerar ett behov av dkade
skogliga insatser men gruppen behover aktiveras. Ett uttryck for detta ar att drygt
halften av dem som besvarat enkaten uttrycker en énskan om en intensifierad
skotsel (se bilaga 1, fraga 7).

Enligt enkaten tycker en majoritet av skogségarna (51,2 %) att det bésta &r att
traffa sin skogliga samarbetspartner hemma pa fastigheten. For manga spelar det
dock ingen roll var tréffen &ger rum (36,8 %). En mindre grupp skogségare

(12,0 %) foredrar att traffa sin skogspartner pa sin bostadsort. Detta kan tolkas
som att utbor representerar en ny typ av skogségare och de kommer att stélla
andra krav an den traditionelle skogsagaren pa sin skogliga samarbetspartner. Det
finns sannolikt urbaniserade skogsagare med ett vagt kunnande om skogsbruk och
med langt till sin fastighet som skulle uppskatta att traffa en skoglig aktor pa
hemmaplan. | en viss omfattning starks detta resonemang av att man ser ett
sjunkande intresse av skoglig radgivning med senare generationer samtidigt som
intresset for ekonomisk radgivning 6kar. Man kan &ven utlésa att intresset for att
traffas lokalt pa fastigheterna tenderar att sjunka med senare generationer. For
framtidens virkeskopare tror jag det blir viktigt att stdmma av nér, var och hur
dagens skogsagare helst vill bli kontaktade. Sannolikt behévs nya moétesplatser
och nya former av aktiviteter. Utgangspunkten maste vara vad som passar
skogsdagaren bést. Med en vaxande grupp utbor kénns detta som en angelégen
fraga.
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Konkurrentanalysen visade att det rader en lag aktivitetsniva mot utbor pa deras
bostadsort fran de svenska skogsbolagens sida. Enkétresultatet starker analysen,
utbogruppen blir endast sparsamt uppvaktad av sin omvarld, flera skogsagare blir
mindre &n en gang per ar kontaktad av en skoglig organisation. Den laga
aktivitetsnivan beror formodligen pa att utbor generellt &r svarare att na an abor
men ocksa pa en fordréjning fran skogsorganisationernas sida. Utbor har
historiskt sett varit skogsdgare som inte &gnats speciella marknadsinsatser men nu
nar gruppen konstant vaxer uppstar ett lage dar den inte kan hanteras marginellt
langre. Ett uttryck for detta kan vara Sydveds (Stora Enso) och
skogségarforeningarnas satsning pa webbaserade skogsbruksplaner. Detta ar ett
verktyg med vilket skogsorganisationen binder skogsagaren till sig och som nar
abor och utbor med samma latthet. Det ar ett modernt tankande som bor vara en
I6nande strategi och inte omojlig for SCA att ta efter.

Det gar att se ett 6kat intresse for skogsagarforeningar hos andra och tredje
generationens utbor. Kanske ar detta ett uttryck for foreningarnas satsning mot
exempelvis nya skogsagare eller att skogsagarforeningar erbjuder en
helhetsldsning som en distanserad skogségare kan finna tilltalande. Av
undersokningen framgar ocksa att nar kontaktfrekvensen fran de skogliga
organisationerna gar upp sa okar avverkningsintensiteten. Detta ar en intressant
tanke, inte minst om man kopplar samman den med potentialen i alla de
skogségare som enligt enkaten upplever ett underhalls- eller investeringsbehov
men dér det gar mer &n tio ar mellan avverkningarna.

Ovanstaende resonemang kretsar kring att senare generationers skogsagare
kommer att fa en allt svagare bindning till sin fastighet, den utspridda 6nskan om
en mer aktiv skogsskotsel, var skogségarna foredrar att traffa sin skogliga
samarbetspartner samt den laga bearbetningen av utbor i staderna. I enkéten
framgar dessutom mycket tydligt att utbor har ett stort intresse i bade skogskvallar
och skogsdagar. Det framgar ocksa av svaren i undersokningen att utbor generellt
efterfragar bade ekonomisk och skoglig radgivning. Samtliga dessa trender och
behov borde utgdra en god bas for ett 6kat engagemang fran SCA:s sida i
Maélardalen.

5.1 Ytterligare inkdpsvolym

Medelboniteten i Norrland torde ligga kring 3,3 m®sk per hektar. Det
utgor snittet av medelboniteterna (Skogsstatistik arsbok, 2008) for
Norrbotten (2,9 m®sk), Vasterbotten (3,2 m3sk), Jamtland (3,4 m®sk) och
Vasternorrland (4,1 msk) viktat efter respektive lans skogsareal.

Teoretiskt sett sa borde alltsa den arliga tillvaxten pa den produktiva
skogsmarksareal som ags av utbor i Méalardalen uppga till (avrundat)

610 000 m3sk (185 000 hektar * 3,3 m3sk/hektar). Hansyn &r dock ej
tagen till hur utborna fordelar sig arealmassigt mellan de olika lanen. Om
man utgar fran en arlig avverkning som &r i balans med tillvaxten sa ar
denna volym alltsa den maximala avverkningsvolymen per ar. Utifran
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bruttovolymen pé& 610 000 m>sk kan man d& berékna en maximal
ytterligare inkdpsvolym till 317 000 m3sk enligt tabell 5.1. nedan.

Tabell 5.1. Maximal ytterligare inkpsvolym fran utbor bosatta i Malardalen med
sin skog i Norrland.

Maximal avverkningsvolym 610 000 m’sk
Avgar skogsagare som foredrar skogsagarforeningar och

mindre aktorer, 28% x 610 000 m°sk 171 000 m*sk
Avgar skogséagare som redan idag gor sina affarer

med ett skogsholag, 20% x 610 000 m’sk 122 000 m°sk
Maximal ytterligare inkdpsvolym 317 000 m>sk

Om SCA satter som mal att kopa halften av den totala ytterligare
inkdpsvolymen s skulle det motsvara 158 000 m3sk (50 % * 317 000
m>sk). Med ett malvarde pa 158 000 m>sk i ett intervall med
felmarginaler pa 25 % sa skulle det betyda ett volym mal for Méalardalen
pa minimum 118 000 m®sk och maximum p& 197 000 m3sk (158 000
m3sk plus minus 25 %).

Idag rader fran SCA:s sida en underbearbetning av malgruppen beroende pa
bristande datastod och franvaron av en marknadsplan fér hur gruppen skall
bearbetas. Innan SCA kan lagga en marknadsplan behover de dock fatta det
strategiska beslutet huruvida utbor bast hanteras med en uppgradering av befintlig
organisation eller om utbohanteringen mer gynnas av en resurs pa plats i
Malardalen. Oavsett vilken strategisk inriktning SCA véljer sa kommer bolaget
behdva utarbeta en marknadsplan, som alltsa kan se lite olika ut beroende pa om
de bestammer sig for att satsa pa befintlig organisation eller en ny resurs.

5.2 Befintlig organisation

Det forsta alternativet, att utbor hanteras via befintlig organisation, bor inte
innebara nagra storre forandringar i dagens organisation. Daremot, med tanke pa
malgruppens véxande betydelse, kan det vara andamalsenligt att utse en
utboansvarig med samordningsansvar 6ver forvaltningsgranserna. Affarsmassigt
behdver organisationen uppvardera utbor och lagga mer verksamhetstid pa dessa
skogsdagare. Till att borja med behdver en marknadsplan arbetas fram. Med den
som bas far forvaltningarna en struktur att arbeta efter, da blir arbetet mer unisont
och gemensamt.

Parallellt med denna process behovs ett battre datastdd, det kan vara en god idé att
utse en projektledare for detta. Det &r viktigt for bade planering, styrning och inte
minst uppfoljning av budget och prognoser mot utfall.

Nyckelbegreppen i konceptet att véaxla ut pa befintlig organisation &r alltsa

samordning och datastdd som bottnar i en val utarbetad marknadsplan. Detta
skulle i forlangningen kunna inneb&ra en mer strukturerad utbobearbetning dar
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man hittar bra satt att komma i kontakt med utbor och finner smidiga former for
Stockholmsbesdk, hemvéndardagar och dvriga aktiviteter.

Ett metodiskt sétt att vardera alternativet ’Befintlig organisation” dr att upprétta
en SWOT-analys som utgar ifran hur utbor bearbetas idag, de enkatsvar som
inkommit och analysen av de diskussioner som férts med marknadscheferna, se
figur 5.1.

STYRKOR
Befintlig organisations potential
utnyttjas.
Virkeskoparen ger kunden en lokal
samhorighet.
Virkeskdparna befinner sig nara
verksamheten.
Lokal samordnare (“utboansvarig”) pa
plats (exempelvis i Sundsvall) som
arbetar néra den operativa
verksamheten.
Slipper hyreskostnader i Malardalen.

SVAGHETER
Inkdpsorganisationen befinner sig
langt ifran skogsagarens vardag.
Fordyrade I6nekostnader om
utboansvarig utses.

Att nd utborna innebér forhallandevis
mycket arbete, det &r latt att valja bort
denna grupp.

Pa grund av det langa avstandet till
skogségaren har virkeskoparna en
begransad mojlighet att erbjuda
I6pande kontakt.

MOJLIGHETER
En marknadsplan skapar
forutsattningarna for forbattrat
samarbete mellan forvaltningarna.
Organisationen far struktur pa
aktiviteter som hemvéandardagar,
Stockholmsbestk med mera.
Man fér ett fungerande datasystem for
uppféljning av verksamheten.
57 % av skogsdgarna besoker sin
fastighet flera ganger per ar.

HOT
Inképsorganisationen har svart att
andra gamla beteenden, utbor hanteras
fortséttningsvis pa samma satt som
alltid, &bor ar ju bade lattare och
billigare att na.
Utbor kan snart vara den storsta
skogségarkategorin. Detta kréver
andrade arbetsformer.
Skogsagarforeningarna ligger fore i
utbobearbetningen och kan vinna
terrang som blir svar att &terer6vra.
40 % av skogségarna besdker sin
fastighet mindre &n 2 ganger per ar.
Franvaron av SCA i urbana miljoer
ger utrymme fér mer offensiva
konkurrenter.
Risk att SCA uppfattas som omodernt
om bolaget inte har resurser pa plats
for skogsagarna i staden.

Figur 5.1. SWOT-analys pd alternativet ”Befintlig organisation”.

5.3 Utborepresentation i Stockholm

Det andra alternativet ar att SCA skapar en skoglig representation i Malardalen,
foretradesvis i Stockholm som hyser det storsta antalet utbor. Aven hér kravs
givetvis en marknadsplan. Motivet bakom detta forslag ar att en sadan funktion
utanfér SCA:s verksamhetsomrade skulle konkretisera foretagets utboambition
och utgdra en naturligt sammanhallande lank av de insatser som behover riktas
mot denna grupp.
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Med en lokal resurs pa plats skulle SCA kunna 6ka sin narvaro i
Malardalen genom att l6pande Gver aret bjuda in utbor kring &mnen som
intresserar dem:

Deklarations- och skatteradgivning.

Skogsekonomi.

Information kring skogsbruksplaner.

Utbildningskvallar i skogsbruk kring exempelvis godsling,

réjning och gallring.

Kurser for nyblivna skogsagare.

e Informationskvallar pa olika teman; utvinning av energi ur skog
och aker, dikning, skogsindustri och skogskonjunktur.

e Traditionella skogsdagar och skogskvallar.

Tanken med dessa typer av aktiviteter ar i forsta hand att markera SCA:s
narvaro och 0ka medvetenheten kring bolaget som skoglig
samarbetspartner. Detta &r viktigt inte minst under en lagkonjunktur
eftersom kontakter med skogsagare tenderar att minska da. Flera
skogségare uttrycker ett behov av 6kad skétsel och 6kad kunskap. Detta
kan vara ett satt att mota dem i dessa ambitioner och ta till vara pa den
potential som ligger i att visa skogségarna sitt intresse. Det blir ett satt att
mojliggora en dialog med skogsagaren och halla en mer regelbunden
kontakt.

Funktionen kan inte ersétta den kvalitet som virkeskdparna erbjuder i kraft av sin
lokala forankring. En utbofunktion i Malardalen skulle dock kunna avlasta
forvaltningarna i de organisatoriska forberedelserna infor de besok dar
virkeskOparna reser ner och samlar de skogsdagare som omfattas av deras
inkdpsomraden. Detta borde mojliggora att sadana traffar kan 4ga rum mer
regelbundet utan att slita pa organisationen i Norrland.

Det finns ocksa sammanhang dar den lokala anknytningen &r av mindre
betydelse och det borde rimligen ur skogségarens synvinkel vara lattare
att narvara pa kurser, studiecirklar, skogsdagar och informationskvallar
pa den ort dar de bor.

Utoéver sammankomster av de slag som beskrivits ovan samt stodatgarder
for virkeskdparnas rédkning bor SCA skapa mojligheten for de privata
skogsdgarna till en ”Webblosning” av sin skogsbruksplan efter samma
modell som Sydved och skogségarféreningarna erbjuder. Skogségaren
ska kunna ga in pa SCA:s hemsida och déarifran logga in sig pa sin plan.
Detta ligger helt i tiden, det uppfattas som modernt och borde betydligt
forenkla samarbetet med skogségaren och gynna en langsiktig relation.
Moderna studier antyder dessutom att utbor har ett storre intresse &n abor
av att uppratta en skogsbruksplan for att battre kunna planera sitt
skogsbruk. I genomford enkatundersékning uppgav drygt 61 % att de
hade en aktuell plan.
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Niva pa ansvarsomradet hos en stodfunktion i Méalardalen kan diskuteras.
Det priméra ansvaret ar naturligtvis att kanalisera arbetet mot
Malardalens utbor, men det ar ocksa tankbart att ge funktionen ett mer
rikstackande ansvar. Webbldsningen enligt ovan kan ju vara ett lampligt

projekt att lagga pa en sadan funktion.

P& motsvarande sitt som for alternativet ”Befintlig organisation” kan
man uppratta en SWOT-analys for alternativet Utbofunktion i
Stockholm”. Denna SWOT-analys utgar i forsta hand fran enkatanalysen
men aven fran konkurrentanalysen och intervjuerna med

marknadscheferna, se figur 5.2.

STYRKOR
Konkurrensen ej uttalat
hard pa marknaden.
Léagligt tillfalle att etablera
funktionen under en
lagkonjunktur. Strukturen
pa plats infor nasta
hdgkonjunktur.

Nérhet till kunden skapar
mojligheter till en mer
regelbunden bearbetning.
SCA har verksamheter i
Stockholm som kan
erbjuda nédvéndig
administrativ struktur.
Funktionen speglar ett
modernt sétt att bearbeta
urbana skogséagare.

SVAGHETER
En fordyrning for SCA i
form av I6nekostnader och
kostnader hyra lokal.
Mindre naturligt att teckna
virkeskontrakt pé&
bostadsort &n i skogen.
Isolering, utbofunktionen
verkar ensam langt ifran
den operativa
verksamheten.
Konkurrensnackdel visavi
skogsagarforeningarna pa
grund av deras LRF
koppling och dérmed
styrka i ekonomi, skatter
och vél utvecklade profil
mot privatskogsbruket.
Kénslan av lokal
samhdrighet gar delvis
forlorad.

MOJLIGHETER
SCA stérker sina relationer
och sitt varuméarke genom
Okad nérvaro i Mélardalen.
SCA kan genom dialog
vinna nya skogségare.
Det blir enklare for den
norrlandska inkopskaren
att arrangera
Stockholmsdagar.
SCA upplevs som en mer
aktiv, modern och
intresserad skogspartner.
SCA kan utveckla sitt
kunderbjudande.

HOT

Acceptans av 6vrig
inkdpsorganisation for en
utbofunktion i Stockholm
ar inte given.

Stéller krav pa delvis nya
arbetsformer.

Okade anstrangningar fran
konkurrenterna om SCA
blir mer aktiva i
Maélardalen.

Figur 5.2. SWOT-analys pa alternativet ”Utbofunktion i Stockholm”.



5.4 Rekommendation

Att forbattra effektiviteten i befintlig organisation kan fungera bra om det ges
tillrackligt med uppmarksamhet. Sannolikt skulle ett 6kat fokus pa utbor med
tiden generera fler virkeskontrakt, men efter att ha talat med marknadscheferna
kring fragan far jag ett Overgripande intryck av att det behévs nagon form av
injektion i processen. Aven om marknadscheferna ar éverens om vikten av den
lokala ndrvaron tror jag att skapandet av en lokal resurs i Mélardalen skulle kunna
fungera som en sadan injektion och med tiden upplevas som ett stod av
virkeskoparna.

Det kanns dessutom som att en lokal ndrvaro dar skogségarna bor ar i takt med sin
tid. Det sker en avfolkning av landsbygden i Sverige i allméanhet i och i Norrland i
synnerhet. Skogsagarna kommer i allt hégre utstrackning att bo i stdderna och dar
bor man rimligen ha resurser att mota dem. For narvarande rader det en djup
lagkonjunktur och da ar det ratt tid att knyta kontakter och skapa fértroenden.
Dérfor &r det enligt min uppfattning ett bra lage nu fér SCA att etablera en resurs
pa plats i Malardalen. Det skulle vara ett led i att méta morgondagens skogsagare
och fungera som ett komplement till den befintliga inkdpsorganisationen. En
sadan satsning visar att SCA vill vara med som en modern aktor i den miljo dar en
stor del av skogsagarna bor och satsningen borde finansiellt ga att rakna hem
ganska snart efter att strukturer och arbetssatt kommit pa plats.

Oauvsett vilken linje SCA viljer, att fortsatta utboverksamheten med befintlig
organisation eller att skapa en representation i Stockholm, sa ar det viktigt att man
arbetar med budskapet att SCA ar en kvalitativ samarbetspartner med stora
skogliga kunskaper, maskinella resurser, geografisk nérvaro, séker avsattning,
laga stéllkostnader, sékra betalningar, bra pris och gedigen naturvardskompetens.
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40,0
33,9%
28,2
30,0
g 169%  194%
2 20,0
<
10,0
1,6%
0,0 T T T T
0-50 51-100 101-200 201-400 >400
FRAGA 5, ANGE FREKVENS AVVERKNING
50,0
40,3%
40,0
30.0 28,2%
© ' 25,8%
©
c
<
20,0 I—
10,0 I—
5,6%
0,0 T T T
Varije ar >l ar-5ar >64ar-10ar > 10 ar
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FRAGA 6, ANGE FREKVENS

SKOGSVARDATGARDER
50,0
40,0
28,1% 30,5% 25,8%
— 300
O
©
<
2
00 15,6%
10,0
0,0 T T T
Varje ar >lar-5a&r  >6ar-10ar >10 ar
FRAGA 7, AR NI TILLFREDS MED SKOGENS
SKOTSEL?
60,0
53,2%
50,0
_ 400 33,1%
)
2 300
<
20,0
5,6% 8,1%
10,0
0,0 . . .
Ja, helt tillfreds Ja, men skotseln Nej, stort Saknar
med skogens  kan intensifieras  skodtselbehov k&nnedom om ev.
skotsel foreligger skotselbehov
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FRAGA 8, HAR NI EN AKTUELL
SKOGSBRUKSPLAN?

90,0
80,0

70,0

61,2%

60,0

50,0

38,8%

Andel

40,0

30,0
20,0
10,0

0,0 T
Ja Nej

FRAGA 9, HUR MANGA DAGAR
PER AR VISTAS NI | ER SKOG?

31,2%

[T
o)
2 16,0% 176% 17,6%

8,0% 9,6%

Inga 1-2 3-5 6-10 10-15 >15
alls dagar dagar dagar dagar dagar
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FRAGA 10, HUR FORDELAR SIG
TIDEN | ER SKOG?

60,0
50,0
43,5%
40,0
5 33,3%
2 300
<
20,0
13,2%
5.1% 4,3%
10,0
0,0 T T T T |
Plantering Ro6jning  Gallring Ovrigt  Rekreation
arbete
FRAGA 11, ANLITAR NI IDAG EN SKOGLIG
SAMARBETSPARTNER?
50,0
35,7%
40,0
< 30,0
= 19,8% 18,3% 19,0%
< 200
10,0 1% —
0,0 T T T T |
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& 3 e > N
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\
O
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FRAGA 12, HAR NINAGON PREFERENS DA DET GALLER VAL

AV SKOGLIG SAMARBETSPARTNER?

80,0
70.0 64,7%
60,0
— 50,0
]
©
c 40,0
<
30,0
19,3%
20,0
7,6% 8,4%
10,0
0,0 T T T 1
Endast Endast Foredrar  Spelaringen
Skogsagarf. Skogsbolag mindre roll
aktorer
FRAGA 13,VAD AR ER UPPFATTNING OM
EXTERN FORVALTNING?
60,0
47,5%
50,0
40,0
[T
28,3%
;3 30,0 8.3%
19,2%
20,0
5,0%
10,0
0,0 T T T
Villhafull  Vill haviss Vill ej ha Vet ej vad
forvaltning  forvaltning nagon detinnebar
forvaltning
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FRAGA 14, VAD ANSER NI VARA VIKTIGAST VID VAL AV

SKOGLIG SAMARBETSPARTNER?

120 Respondenten har fatt rangordna tre av atta alternativ
15 med ett som viktigast och tre som minst viktigt. Vardet
100 +— ovan staplar anger snitt av rangordning.
T
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FRAGA 15, VAD VARDERAR NIMEST |
RADGIVNINGSSAMMANHANG ?
60,0
50,0
42,5% 42,5%
40,0
[0
2 300
< )
20,0
8,7% 6,3%
10,0
0,0 T T T 1

Ekonomisk Skoglig Badalika Kanneringet
radgivning  radgivning viktiga behov av
radgivning
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FRAGA 16, KANNER NI TILL VILKA LOKALA AKTORER
SOM VERKAR | ERT OMRADE?

70,0
0,
60,0 54,0%
50,0
B 41,3%
L 400
c
< 30,0
20,0
0,
10,0 4,8%
0,0 . .
Ja,det harjag en Ja,paettungefar Nej, det vetjag
god uppfattning inte
om
FRAGA 17, VAR FOREDRAR NI ATT TRAFFA
ER SKOGLIGA SAMARBETSPARTNER?
60,0
51,2%
50,0
36,8%
40,0
3
c 30,0 —
<
20,0 I
12,0%
10,0 I
0,0 T T 1
Lokalt, pa min Pamin Det spelar ingen
fastighet bostadsort roll
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Andel

60,0

50,0

40,0

30,0

20,0

10,0

0,0

FRAGA 18, HUR OFTA KONTAKTAS NI PERSONLIGEN
AV EN SKOGLIG AKTOR?

50,8%

28,2%

21,0%

<1ggrperar 1-2 ggr per ar >3 ggr per ar

Andel

60,0
50,0
40,0
30,0
20,0
10,0

0,0

FRAGA 19, VILKEN UTBOGENERATION TILLHOR NI ?

34,9% 37,3%

18,3%

9,5%

Forsta Andra Tredje eller Ingen
mer generation
har bott pa
fastigheten
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Andel

60,0

50,0

40,0

30,0

20,0

10,0

0,0

FRAGA 20, HUR STORT AR AVSTANDET MELLAN
ER BOSTADSORT OCH ER FASTIGHET?

54,4%

24.8%

18,4%

2,4%
1

301-400 km  401-500 km 501-600 km  >600 km

Andel

70,0
60,0
50,0
40,0
30,0
20,0
10,0

0,0

FRAGA 21, HUR OFTA RESER NI TILL ER FASTIGHET?

57,0%

33,1%

9,9%

<1ggrperar 1-2ggrperar  Fleraggr perar
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FRAGA 22, HUR BETRAKTAR NISYFTET MED ER FASTIGHET?

Respondenten har fatt rangordna tre av atta alternativ
100 med ett som viktigast och tre som minst viktigt. Vardet

f ovan staplar anger snitt av rangordning.
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FRAGA 23, SER NI FRAMTIDA STORRE UNDERHALLS
OCH/ELLER INVESTERINGSBEHOV PA ER FASTIGHET?

60,0

50,0%
50,0

40,0

28,6%

Andel

30,0

21,4%
20,0 I

10,0 I

0,0 T T |
Ja Nej Kanske
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FRAGA 24, SKULLE NI VARA INTRESSERAD AV ATT
KOPA TILL MER SKOGSMARK?

60,0

50,0
42,1%

40,0

31,0% 27,0%

30,0

Andel

20,0 I

10,0 I

0,0 T T 1
Ja Nej Kanske

FRAGA 25, HUR BETYDELSEFULL FOR ER ALLMANA EKONOMI
AR FASTIGHETENS EKONOMISKA AVKASTNING?
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FRAGA 26, SKULLE DET INTRESSERA ER ATT DELTAGA VID
SKOGSKVALLAR PA ER BOSTADSORT ?

100,0
81,3%

80,0

60,0

Andel

40,0

18,7%

20,0

0,0 .
Ja Nej

FRAGA 27, SKULLE DET INTRESSERA ER ATT DELTAGA VID
SKOGSDAGAR PA ER BOSTADSORT ?

100,0

72,6%

80,0

60,0

Andel

40,0
27,4%

20,0 I

0,0 . .
Ja Nej
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Bilaga 2. Enkéten

ALLMANA FRAGOR

1. Ange kon

2. Ange alder

3. Skogsfastigheten ags av?

Kvinna
Man

18-30
31-40
41-50
51-60
61-70
70-

Mig ensam
Mig plus en eller fler delagare

4. Ange Er fastighets skogsmarksareal : 0-50
i hektar. | |51-100
[ |101-200
[ |201-400
[ |>400
5. Hur ofta avverkas skog for forsaljning pa Varje ar

I intervallet > 1 &r - 5 &r
I intervallet > 6 ar - 10 ar
> 10 &r mellan avverkningarna

Er fastighet?

Fri kommentar:

6. Hur ofta utférs skogsvardsatgarder Varje ar
(plantering, réjning med mera) I intervallet > 1 ar - 5 &r
pa Er fastighet? | | lintervallet > 6 &r - 10 &r
> 10 &r mellan skogsvardsatgarderna

Fri kommentar:

Saknar kdnnedom om eventuella skétselbehov

7. Ar Nitillfreds med den niva pa Ja, jag ar helt tillfreds med skogens skotsel
skogsskotsel som Er fastighet Ja, men skétseln kan intensifieras
ligger pa idag? Nej, stort skotselbehov foreligger

Fri kommentar:

8. Har Ni en skogbruksplan ej : Ja
aldre &n 10 &r? | |Nej
9. 1 snitt hur manga dagar per ar vistas Ni : Inga alls
i Er skog? | |1-2 dagar
Om Ni kryssar i alternativet "Inga alls" | |3-5dagar
sd ga direkt till fraga 11. | |6-10 dagar
| |10-15 dagar
> 15 dagar
10. Hur fordelar sig tiden under de dagar ... Plantering
da Nivistas i Er skog? ... R&jning
Ange i procent (cirka). ... Gallring
..... Ovrigt arbete (allmén besiktning,
vagunderhall med mera)
Fri kommentar: . Rekreation
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11.

12.

13.

14.

15.

16.

17.

18.

AFFARSMASSIGT SAMARBETE

Anlitar Ni idag en skoglig
samarbetspartner?

Fri kommentar:

Har Ni nagra preferenser da det géller val
av skoglig samarbetspartner?

Fri kommentar:

Hur forhaller Ni Er till extern

férvaltning av Fastighet?

Fri kommentar:

Vad beddmmer Ni som viktigast vid val
av skoglig samarbetspartner?

Vélj och rangordna tre av de

givna alternativen.
1 viktigast, 3 minst viktigt.

Fri kommentar:

Vad varderar Ni mest i
ragivningssammanhang?

Fri kommentar:

Ké&nner Ni till vilka aktorer som kdper
virke och utfor skogstjanster i

det omrade dar Ni har Er fastighet?
Fri kommentar:

Var foredrar Ni att tréffa Er skogliga
samarbetspartner?

Fri kommentar:

Hur ofta kontaktas Ni personligen

av endera ett skogsholag

eller en skogsagarférening?

Fri kommentar:

Ja, en Skogsagarforening
Ja, ett Skogsbolag

Ja, en mindre aktor

Ja, flera olika

Nej, ingen

Ja, endast skogsagarféreningar
Ja, endast skogsbolag

Ja, jag foredrar mindre aktorer
Nej, det spelar ingen roll

Jag vill ha full férvaltning av extern part
Jag vill ha viss forvaltning av extern part
Jag ar inte intresserad av extern forvaltning

Jag ar osdker pa vad extern forvaltning innebéar

Kompetens skogsskotsel
Betalningsférmaga (saker betalare)

Ekonomisk kompetens (skatteradgivning, deklaration)

Forvaltarens serviceniva/tillganglighet
Naturvardskompetens

Naringspolitiskt engagemang i skogsfragor
Pris

Annat, vad?

|:| Ekonomisk radgivning

(Bokslut, deklaration, skatteplanering)

|:|Skoglig radgivning
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(Foryngring, roéjning, gallring, slutavverkning)
Bada lika viktiga
Jag kanner inget behov av radgivning

Ja, det har jag en god uppfattning om
Ja, pa ett ungefar
Nej, det vet jag inte

Lokalt, p& min fastighet
P& min bostadsort
Det spelar ingen roll

<1 ggr per ar
1-2 ggr per ar
> 3 ggr per ar



19.

20.

21.

DISTANSAGAR FRAGOR

Vilken distansagargeneration tillnor Ni?
(Exempel: om Er morfar bodde

pa fastigheten men Er mor

flyttade dérifran sa ar Er mor

1:a generationen och Ni

2:a generationens distansagare).

Fri kommentar:

Hur stort avstand ar det
mellan Er fastighet och Er
bostadsort?

Hur ofta reser Ni till Er fastighet?

Forsta

Andra

Tredje eller mer

Ingen tidigare generation har bott pa fastigheten

<200 km
200-300 km
301-400 km
401-500 km
501-600 km
> 600 km

<1 ggr per ar
1-2 ggr per ar
Flera ggr/ar
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OVRIGA FRAGOR

. Hur betraktar Ni syftet med Er fastighet?
Valj och rangordna tre av de

givna alternativen.

1 viktigast, 3 minst viktigt.

Ekonomisk placering

Varda kultur och miljé

Rekreation

Agarrollens gladje- och frihetskansla
Familjetraditioner, koppling hembygd
Intresse av skog och natur

23.

24.

25.

26.

27.

Fri kommentar:

Ser Ni framtida storre underhalls-
och/eller investeringsbehov pa

Er fastighet?

(Exempel; nybyggnation av bostads-
och ekonomibyggnader, anlaggande
av fagelvatten, dikesrensning)

Fri kommentar:

Skulle det vara av intresse for Er att
kopa till mer skogsmark i anslutning till,
eller i narheten av, Er fastighet.

Fri kommentar:

Hur betydelsefull for Er allmana ekonomi
ar fastighetens ekonomiska avkastning?

Fri kommentar:

Om en skoglig aktér anordnar
informationskvallar kring skog

och skogsbruk i narheten av

Er bostadort, skulle det intressera Er
att deltaga d&?

Fri kommentar:

Om en skoglig aktér anordnar
informationsdagar kring skog och
skogsbruk ute i skogen och i nérheten
av Er bostadort, skulle det intressera
Er att deltaga d&?

Fri kommentar:

Annat, vad?
Har inget uttalat syfte

Ja
Nej
Kanske

Ja
Nej
Kanske

Mycket betydelsefull

Ganska betydelsefull
Betydelsefull

Mindre betydelsefull

Ej betydelsefull

Ja, intresse finns
Nej, intresse finns inte

Ja, intresse finns
Nej, intresse finns inte
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