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FORORD

Foreliggande examensarbetet har skrivits under studiedret 2002/2003 pa det skogliga
magisterprogrammet vid institutionen for Skogens produkter och marknader, Sveriges
Lantbruksuniversitet i Umed. Det var ett dnskemdl fran min sida att fa gora en virkesrel aterad
undersokning som hade anknytning till Italien. En studie av detta slag blev resultatet av
diskussioner med Anders Jonsson fran Lansstyrelsen i Umed och Jan Bergmark fran
Néringslivsservice i Vannas. De bidrog med finansiering och goda réd. Handledare har under
detta arbete varit Erik Walfridsson fran SLU i Umed. Examensarbetet & pa 20 poang vilket
innebér 20 veckors arbete.

Jag vill tacka alla som bidragit med goda synpunkter samt ekonomiskt stéd under arbetets
gang.

Magnus Viklund
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SAMMANFATTNING

Italien & Europas tredje storsta marknad med ett invanarantal pa drygt 57 miljoner. For
Sverige &r Italien den tionde viktigaste handel spartnern pa den globala marknaden. Italien har
idag en relativt god ekonomi och den ser ut att véxa sig starkare de nérmsta aren. Trots detta
exporterar Sverige en forhallandevis liten andel tratill Italien. Bara omkring 2,3 % av var
totala export av tréavaror ligger pa Italien. Detta kan jamforas med Osterrikes export av
travaror till Italien, dar hela 65 % av den Osterrikiska travaruexporten ar pa den italienska
marknaden. Vad & anledningen till att det ser ut pa detta sitt? Kan man urskiljanagra
speciella hinder for det svenska traet pa den italienska marknaden?

Syftet med denna uppsats &r att svara pa den 6vergripande fragan om vilka hinder som finns
for svenska travaror pa den italienska marknaden. Frégan galler byggbranschen i allménhet
och produktsegmentet dorrar och fonster i synnerhet.

Resultaten grundas pa nio intervjuer av italienska foretag och tre intervjuer av italienska
arkitekter samt tillganglig litteratur pa omradet. Intervjuerna genomférdes under tva veckor i
slutet av november 2002 och var forlagdatill de italienska regionerna Emilia Romagna och
Toscana

For byggbranschen i allméanhet framkommer det tydligt att Italiens kulturella arv och
traditioner gallande anvandningen av tra skiljer sig vasentligt fran var nordeuropeiska. Tra har
historiskt sett nyttjats betydligt mindrei Italien &ni Sverige. Detta leder till att Italien idag
inte har eller inom den néarmsta framtiden kommer att ha ett lika utbrett nyttjande av tréinom
byggbranschen. Eftersom tra spelat en undanskymd roll i det italienska byggandet finns idag
en brist pa kunskap hos italienska byggnadskonstruktorer och arkitekter. De negativa
attitydernatill tra har etablerats under manga ar och stenmaterialet har blivit valdigt
vedertaget och industrialiserat.

Pa grund av seismologisk aktivitet & man i Italien tvungen att bygga hus som klarar hdgre
pafrestningar vilket projekterare anser vara svarare att géra med trakonstruktioner &n med
stenkonstruktioner.

Det har pa senare ar borjat &erkomma en anvandning av trai takkonstruktioner. Limtra har en
nyckelroll inom detta segment. Det finns relativt storaitalienskatillverkare av limtré och den
italienska anvandningen av limtra & i dagslaget liten vilket tyder pa att man som svensk
tillverkare skulle fa svart att klara en férsajning inom detta segment.

Tragolv nyttjas allt mer och det har traditionelIt sett varit vanligt i sovrummen i manga
italienska hus. Svenskatraslag har troligtvis svart att havda sig bra pa denna marknad dar man
idag & mest intresserad av harda traslag som ofta har exotiskt ursprung, samt & harda och
ditstarka. Vissa arkitekter anser att tragolv i allménhet inte [ampar sig brai italienska hus
darfor att resultatet manga ganger blir fult.

Furu anvandsi hog grad i de italienska fonstren. Det & dock en del betydande hinder for att
effektivare silja svenskt tra inom detta segment. De italienska tillverkarna maste vara valdigt
flexiblai sin produktion eftersom bestélIningarna kan variera med avseende pa fonstermatt.
Detta resulterar i att man f&r svart med |angt drivna produktanpassningar till de
direktimporterande foretagen. Detta &r till synes aven fallet for dérrsegmentet.



Det verkar framforallt vara de storre foretagen som anvander furu i nagon storre skalai sin
fonsterproduktion. Det ser ut att finnas en attityd hos framférallt de mindre tillverkarna att
furu inte |ampar sig for klimatet i vissa delar av Italien bland annat pa grund av hog
luftfuktighet.

Manga av producenterna ar sma, lokala och har stor geografisk spridning. Det forsvarar for
marknadsforing och férsamrar mojligheternatill en effektiv logistik. Manga producenter
koper sin ravara fran italienska mellanhander. Detta ar en bekvam |6sning for deitalienska
koparna och i viss man aven de svenska leverantrerna men avsaknaden av direktkontakt eller
”business to business’ har uppenbara nackdelar. Det faktum att italienarna garna haller pa
sinatraditioner och rutiner forsvarar etablering av nya effektiva kanaler.

Gemensamt for produktsegmenten fonster och dorrar samt i viss man dven andradelar av den
italienska tramarknaden ar att gran men framférallt furu inte har en apparans som tilltalar hela
den italienska marknaden. Furu och dess karaktéristiska utseende med relativt riklig
forekomst av kvist har sin basta marknad i Norditalien och forutséttningarna férsamras ju
langre soderut man soker sig. For segmentet dorrar ar det tydligt att man féredrar tréslag som
& nagot mer exklusiva, somt ex valnét, ek och kastan;.



SUMMARY

Italy isthe third largest market in Europe with a population of almost 58 million. The country
is the tenth most important market for Swedish sales. Italy has afairly good economy at the
moment and the forecast tells of an increasing strength during coming years. Despite all of
this, Sweden is exporting afairly small amount of wood to Italy. Only around 2,3 % of all
Sweden’ s wood export goes to Italy. This can be compared to Austria which exports around
65 % of itswood to Italy.

The purpose of this essay isto answer the overall question of what impediments there are for
the sale of Swedish wood on the Italian construction market and the market of wooden
windows and wooden doorsin particular.

The results are based upon nine interviews with Italian producing companies and three
interviews with Italian architects, as well as literature on the subject. The interviews were
carried out in the Italian regions of Emilia Romagna and Toscana during two weeksin late
November 2002.

A view at the general situation for the construction sector in Italy clarifies that the cultural
heritage and history concerning the use of wood is greatly different to that of many Northern
European countries such as Sweden. Wood has played a more secluded role in Italy, with a
currently low use of wood and a great improbability that wood will play an important role in
construction in the near future. Thereis alack of knowledge among constructors and
architects on how to build in wood. The negative attitudes towards wood in Italy have been
established during many years, and stone as a building material has shown to be conventional
and highly industrialized.

The standards for building houses that can withstand seismological activity are high in Italy.
Architects and engineers have amore difficult task making wooden structures that can cope
with earthquakes, than stone structures that can do the same.

During the last years there has been a reintroduction of wood in roof constructionsin Italy.
Glulam plays an important role in this segment. There are a couple of fairly large producers of
glulami Italy. The use of glulam in Italy is however quite peripheral. It is therefore a market
that Swedish producers probably would have a hard time getting a piece of.

Wooden floors are being used more and more in Italian houses. The use of wooden floorsin
bedrooms has been quite frequent for some time now. Swedish species probably have
difficulties in competing on this segment because of the fact that Italians seem to be more
interested in wood that is harder and more durable. The Italians are used to stone floor and
seem to want wooden floors that have similar characteristics.

Pinewood is used to afairly large extent in the makings of windowsin Italy. There are
however some impediments for the offset of Swedish wood on the Italian window market.
The Italian producers are forced to be very flexible as aresult of the lack of standards. There
are difficulties in having a very production adapted raw material. The same problems are
apparent for the door segment.



It seems as though mainly big companies use pine in larger amounts for window production.
Thereis evidence of attitudes, among the smaller producers, that pineis not suitable for the
climate in certain parts of Italy due to for example high humidity.

The fact that many of the producers are small, local, and very spread out geographically
creates problems of getting a good hold on the companies. It dampens the possibilities of
effective marketing and good logistic solutions. Many of the producers buy their raw material
from Italian middle hands. Thisis a comfortable arrangement for the Italian producers as well
asfor the Swedish sellers, but alack of direct contacts and “business to business” are negative
for both parties. The Italians are very keen on sticking to traditional concepts which makes it
difficult to establish new, more effective ways for sales.

A common feature for the segment of windows, doors and in some sense other segmentsis
that Swedish wood and pine in particular has an appearance that not all Italians like. Pine and
its characteristic look with relatively abundant amounts of nods is not appreciated by the
consumersin Southern Italy. The best market is apparently the most Northern parts of Italy.
For the segment of doorsit is clear that there is a preference to more exclusive wood species
such as oak, walnut and chestnut.



1. INLEDNING

1.1 Bakgrund och problemstéllning

Italien & Europas tredje storsta marknad med ett invanarantal pa drygt 57 miljoner. Landet &r
Sveriges tionde viktigaste handel spartner pa den globala marknaden (Italienska statens
utrikeshandel sbyra, 1999-2000). Sverige exporterar forhallandevis sma mangder travaror till
Italien. Den &rliga exporten av trévaror har legat p& drygt 250 000 m®. Det & en véldigt 1&g
andel, som motsvarar ungefar en tiondel av var export av travaror till Storbritannien. Jamfor
vi med Osterrikes export av tratill Italien ligger vi langt efter, de exporterar &rligen omkring
3300 000 m®sv/&r. Den siffran motsvarar drygt 65 % av Osterrikes totala travaruexport.
Totalt exporterade Sverige & 2001 10 909 000 m* travaror. Samma & exporterade Sverige
255 000 m till Italien. Ar 2001 utgjordes siledes exporten av travaror till Italien 2,34 % av
Sveriges totala trévaruexport (Svenskt trg, 2003). 2001 exporterade Sverige travaror till Italien
till ett vérde av ca 5,6 miljoner svenska kronor (Exportradet, 2003)

Tabell 1. Sverigestrévaruexport till skilda lander i 1000 m3sv (Svenskt tré&, 2003).

1997 1998 1999 2000 2001
Storbritannien 2474 2528 2564 2463 2620
Irland 222 256 271 273 234
Danmark 1308 1300 1228 1298 1211
Norge 743 731 698 802 824
Holland 1007 1066 1005 990 933
Belgien 163 197 181 150 184
Frankrike 449 468 528 496 472
Tyskland 1615 1575 1479 1171 1013
Spanien 448 514 575 635 564
Grekland 210 184 159 163 174
Island 2 1 1 3 2
Italien 271 272 251 259 255
Schweiz 21 25 21 26 20
uUngern 9 10 15 14 23
Osterrike 29 40 49 34 24
Ovriga Europa 67 83 100 123 107

Den italienska ekonomin &r relativt stabil och vamaende. Nedgangen i italiensk ekonomi
under 2002 (1,5 %) jamfort med 2001 (1,8 %) ar till storsta delen orsakad av en forsamring av
exporten. Den inhemska efterfragan haller dock upp siffrorna.Bottenmarket under december
manad 2001 har 6vervunnits med en signifikant aterhamtning i produktion under forsta delen
av 2002. Prognosen for Italiens ekonomiskatillvaxt under 2003 ligger pa 2,5 %. Under 2003
kommer bade inhemsk och utlandsk efterfrégan att 6ka vilket till stor del bidrar till
accelerationen av den italienska tillvaxten. Under 2004 kommer dterhamtningen att vara total
med en BNP pa 2,7 %. Exporten kommer att 6ka med 6,4 % och den privata konsumtionen
med 2,4 % (Bellicini, 2002). Det ser foljaktligen ut att vara en relativt god situation for den
italienska ekonomin under de kommande aren.



Varfor sdljer vi salite travaror pa en marknad som verkar vara ekonomiskt stabil, relativt stor
med avseende painvanarantal och & Sveriges tredje viktigaste handel spartner? Kan man hitta
nagra hinder for forsaljning av svenskatravaror i Italien? Det & med utgangspunkt fran detta
som utformningen av detta arbete har gjorts.

Byggnadssektorn &r alltid en viktig anvandare av tréavaror och med tanke pa att nordsvenskt
tra har bra forutsattningar med avseende pa kvalitet och pris ar det extraintressant att fa mer
kunskap om denna sektor. | detta arbete har darmed ett val gjorts pa att studera
byggnadssektorn. Efter diskussioner med intressenternai detta examensarbete har arbetet
fokuserats pa huskomponenter sasom fonster och dorrar.

Italienska producenter av huskomponenter borde sitta pd manga intressanta svar och darfor
inriktades en del av studien pa att gora forfragningar hos dessa. Dessutom &r arkitekter en
grupp som har en nyckelroll i byggande och for den skull kandes det naturligt att intervjuer
skulle goras &ven med denna grupp. Intervjuerna kombinerat med litteraturstudier bor ge en
god allmén kunskap om forutsattningarna for svenska travaror och rédande hinder pa den
italienska marknaden.

1.2 Syfte

Denna uppsats syftar till att fa fram information om den italienska tramarknaden inom
byggnadssektorn med fokus pa huskomponenter som fonster och dorrar. Arbetet &r tankt att
svara pa, utifran idag tillganglig litteratur och intervjuer, den dvergripande fragan om vilka
hinder som finns for svenskatrévaror i italienska hus. Man kan ocksa formulera fragan pa
foljande sétt: varfor anvands eller anvands € svenskatravaror i italienska huskonstruktioner
och huskomponenter?

1.3 Avgransningar

Eftersom malet &r att hitta hinder for svenska tréavaror pa den italienska marknaden har arbetet
tvingats att avgransas for att begransa materialmangden. Dels har det avgransatstill
byggnadssektorn och med fokus pa produktsegmenten fonster och dorrar. Dessutom &r det
avgransat satill vida att ingen storre vikt laggs vid att hitta juridiska eller organisatoriska
handelshinder. Det & en studie som begransastill att framst studera forutséttningarna for var
svenska ravara pabasis av dess kvalitet, pris, utseende och liknande.

Studien begransadestill ett relativt koncentrerat omradei Italien for att arbetet skulle vara
praktiskt genomfoérbart. Den dvervégande delen av intervjuerna &r gjord i den italienska
regionen Emilia Romagna, med ett bestk i den nagot sydligare regionen Toscana.



2.MATERIAL OCH METOD

2.1 Upplaggning och tidsplan

Detta examensarbete initierades av mig under varterminen 2002 som en egen 6nskan om att fa
gora en studie pa den italienska tramarknaden. |dén vacktes hos mig efter att jag fatt vetskap
om att liknande arbeten gjorts fér andra lénder i Europa. Jag fick napp fér min idé och under
varen foljde en diskussion kring hur arbetet skulle genomféras och vad studien skulle
fokuseras pa

Arbetet paborjades hostterminen 2002 med att inhémta kunskap om den italienska marknaden
genom att prata med folk i Sverige och lasa viss information om byggandet i Italien. Under
samma period paborjades dven planeringsarbetet infor interviuernai Italien. Sjalva
undersokningen i Italien dgde rum under de tva sista veckornai november. Efter detta fljde
bearbetning av det insamlade intervjumaterialet. Kompletterande litteraturstudier i
kombination med rapportskrivning gjordes som sista moment for fardigstallandet av arbetet.

2.3 Forberedande arbete infér undersokningen i Italien

Den inledande fasen bestod till stor del av att reda ut hur undersokningen i Italien skulle gatill
med avseende pa frégestalIningar och val av geografiskt omrade. Arbetet bestod i att
konsultera personer som hade erfarenhet av den italienska marknaden. Personerna var
representanter fran svenska skogs- och sagverksbolag samt den italienska handel skammaren i
Stockholm.

Dessutom insamlades information om italienska marknaden och italienskt byggande via
litteratur, ndgot som visade sig svarare an vad jag hoppats pa. Dock fick jag hér en del
kvantitativ kunskap om byggnadssituationen i Italien. En del intressant information som
kunde kompl ettera rapporten hittade jag efter min studiei Italien.

2.4 Undersokningen i Italien

Ganskartidigt stod det klart att undersokningen i Italien skulle bli en ren intervjuundersokning.
Detta var det forsta alternativet som diskuterades och under arbetets gang blev det ingen
diskussion om att byta undersokningsforfarande. Anledningen till att det blev intervjuer
istallet for exempelvis en enkétundersotkning, var huvudsakligen att liknande undersokningar
gjorts med intervjuer med goda resultat.

Fordelen med enkétundersokningar ar att undersokningen & kvantitativ. Man kan fain
uppgifter frén manga kallor som sedan kan behandlas statistiskt. En statistisk undersokning
till&ter att man pa ett annat sétt kan uttala sig mer generellt i amnet. Det blir dock en form av
undersokning som ger relativt svagt nyanserade resultat. Dessutom kréver metoden ett stort
material for att tillata generella dutsatser. Att skicka enkaéter till Italien med hopp om att fa
tillbaka tillrackligt manga kandes alltfor osakert.

Intervjuundersokning &r i motsats till enkdtundersokning en kvalitativ undersokning. Man
utnyttjar ett farre antal ké&llor men istéllet undersoker man dem mer noggrant. Detta resulterar
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i mer nyanserade och detaljerade svar. Dock tillater inte intervjuundersokning att man i lika
hog grad uttalar sig i generellatermer om slutsatserna.

For att fa sa uttdmmande svar som mdjligt fran de intervjuade personerna kandes det
nodvandigt att géraintervjuernapaplatsi Italien och inte viatelefon. Utformningen av
undersokningen besutades saledes bli en intervjuundersokning paplatsi Italien.

Undersokningen blev forlagd till en tvaveckorsperiod. Detta var mest rimligt med de givna
ekonomiska forutsattningarna. Malet var att hinna med ca femton intervjuer under denna
period. For att effektivisera arbetet begransades intervjuernatill ett mindre geografiskt
omradei Italien, regionen Emilia Romagna (figur 1), férutom en intervju som gjordesii
Toscana. Dessa & tvarikaregioner i mellersta delen av Norditalien. Allaintervjuer hamnade
inom en radie av ca 10 mil. Val av omrade gjordes pa basis av samtal jag haft med personer
fran svensk sagverksindustri och italienska handelskammaren i Sverige. Det & mgjligt att jag
kunde ha koncentrerat min undersokning &n mer och pa sa sétt eventuellt hunnit gora négra
fler intervjuer. Jag ville dock ha en viss geografisk spridning eftersom Italien &r ett land
bestdende av manga sma provinser som i vissafall skiljer sig en del &t. Jag var radd for att en
annu hogre geografisk koncentrering skulle ledatill ett alltfor snavt material.

Bild 1. Karta dver Italien

Intervjuobjekten hittades via I nternetsidorna www.infoimprese.it och www.paginegiale.it
som jag blev tipsad om av italienska handelskammaren i Stockholm. De intervjuade foretagen
hittades pa www.infoimprese.it och arkitekterna pa www.paginegialle.it. Jag tog mig aldrig
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besvéret att gora forfragningar om intervjuer via e-post utan kontaktade dem direkt via
telefon. Jag anade att forfrégningar via e-post enbart skulle dra ut pa processen och att jag inte
skulle fasvar paallaforfragningar pa detta sétt. Alla de som tillfragades stéllde inte upp pa att
bli intervjuade. Anledningarnatill dettakan man i de flestafall bara spekulerai. Vissa uppgav
att de helt enkelt inte hade tid medan andra ansag att de inte skulle kunnatillféra nagot till

min undersokning och nagon kanske blev avskrackt. Det visade sig av négon anledning vara
svarare att fa intervjua arkitekter &n producenter.

Jag hade dock innan avresa kunnat planerain elvaintervjuer till tid och plats. Efter nagon dag
i Italien fick jag kontakt med en firma som handlade med trégolv i Italien, det blev mitt tolfte
intervjuobjekt. Darefter lyckades jag hitta ytterligare tva producenter som verkade valdigt
intressanta. Tyvarr kunde jag inte goraintervjuer med dessa utan att det krockade med
tidigare inplanerade bestk. Jag ansdg dock att dessa tva nya producenter kandes viktigare for
studien och bytte darfor utan problem tvatidigare inplanerade mot dessa.

Resultatet blev att jag intervjuade foljande kategorier:

1 Trégolvhandlare

1 Koks- och badrumstillverkare
2 Dorrtillverkare

4 Fonster- och dorrtillverkare

3 Arkitekter

Samtligaintervjuer gjordes pa italienska med nagot enstaka forsok till fortydligande pa
engelska. Med de intervjuade personernas godkannande spelades allaintervjuernain pa band.
Intervjuernavarierade i langd frén ca45 min till drygt 2 timmar, beroende pa person och
intresse att svara pa fragorna, det vill saga hur tillmétesgdende de var. Ut6ver de rena
intervjuerna erbjods jag i de flesta av fallen att titta pa produktionen. Detta gav ocksa en del
information som inte alla ganger kunde spelas in pa band pa grund av att det var renavisuella
intryck, eller att ljudnivan var for hdg. Jag antecknade dock detta efterat genom att talain
informationen pa band.

Den 6vergripande fragestaIningen gallande vilka hinder som finns for svenska tréavaror i
Italien besvaras av en syntes av de fragestdlIningar som stéllsi undersokningen.
Fragestallningarna var av ndgot olika karaktar vad géller arkitekter och producenter/handlare.

Arkitekternafick svara pafragor for att faklarhet i foljande fragestallningar:

*Den italienska arkitektens arbete

*Arkitektensroll i materialvalet till ett hus

*Hur det typiskaitalienska huset ar konstruerat

Var i italienska hus man kan aterfinnatra

*Vad de anser om trd som material i tak och andra eventuellt aktuella delar av huset

*Hur de ser pa den framtida anvandningen av trai Italien

*Deras kunskap om svenskt tra

*Hur val de kanner till de system som finnsi Sverige for att byggai tréa

*Marknadsforing

*De hinder de anser vara mest avgérande géllande anvandandet av svenskt trai italienska hus

De fragor som behandlades hos producenterna amnar ge forstaelse i foljande fragestainingar:
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*Produktion

*Distributionskanal er

*Traslagsval med avseende p&:

Art

Ursprung

*Ravarans beskaffenhet

*Orsaker till traslagsvalen

«Trakvalitet med avseende p&

besténdighet

hallfasthet

utseende

*Pris

*Kunskap om svenskt tra

De hinder de anser vara mest avgorande for svenskt tra pa italienska marknaden
*Hur de ser pa den framtida anvandningen av trai Italien
*Producenternas storlek och belagenhet.

Efter hemkomsten sammanstélldes och bearbetades materialet fran intervjuerna.

2.5 Kallkritik

Min bedomning &r att de flesta av de intervjuade personerna svarade sa gott de kunde och inte
forsokte undvika mina fragor. | vissafall upplevde jag att det var svart att fa svar pa somliga
fragor pa grund av att man ogarna ville lamna ut kanslig information. Det & svart att veta om
man svarade utifran faktiska kunskaper eller gissningar och férmodanden.
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3. RESULTAT FRAN LITTERATUR

3.1 Traditionellt italienskt husbyggande

Den italienska halvon har ett férhallandevis annorlunda geografiskt 1age i Europa vilket
resulterat i att landet har ett ovanligt milt klimat. Dessa sarskilda forutsattningar har gjort att
Italien genom arens lopp har haft ett konstant fléde av migration, somi sin tur skapat en
blandning mellan kulturer samt en rik och férénderlig historia. Landets geografi har
tillsammans med dess historia och kulturella blandning gett upphov till en rik mangfald i
utformning och konstruktionstekniker hos den inhemska byggnadskonsten som lever kvar &n
idag inom det traditionella byggandet i de flestaitalienskaregioner.

Man kan sarskilja fyraolika stadier i den kulturella paverkan pabyggandet i Italien. Till det
forsta stadiet raknas perioden fore romartiden nér olika kulturer tog delar av den italienska
halvon i ansprak. Kelterna etablerade sig i norr, etrusker och italienare i mellersta Italien,
greker i sodra delen. Den andra perioden var romartiden, som gav ett mer homogent boende.
Efter romartiden invaderades Italien av en mangd olika folkslag som bysantiner, longobarder,
normander och italienare (Oliver, 1997). Dettaledde till modifikationer och i vissafall stora
forandringar. Under 1800- talet kom en fjarde period som karaktériserades av en allméan
omorganisation av det lantliga boendet. Detta resulterade i nyare och mer forfinade hustyper
(Oliver, 1997).

| det italienska landskapet aterfinns forhallandevis manga olika typer av stenar. Detta
resulterar i att det finns manga olika byggnadsmaterial att tillga. Var och en av dessaolika
material krdver en visstyp av bearbetning och anvandning. Det & bekréftat att geografiska
forutsattningar, kulturella handel ser och boende ar starkt sasmmankopplat (Oliver, 1997).

Att det finns olikheter i det italienska landet gallande traditionellt husbyggande &r tydligt.
Studerar man hela ltalien visar det sig att det "alpina’ huset var den forsta traditionella
boendestrukturen att spridas ver bergstrakterna och kopplaihop de nordligaste delarna av
Italien. Byggnaderna modifierades ndr de kom i kontakt med murningstekniker i de
stendominerande delarna av landet. Traet utbyttes mot sten i de mest utsatta delarna av huset,
som kéllaren och koket. Dessa forandringar gav upphov till husvarianter som &r
karaktéristiska for vissa etniska omréden. Nagra olika traditionella hustyper som aterfinnsi
norra Italien & walser, en hustyp som skapades av bonder boende i apin milj6 (bild 2), och
casoni som har sitt ursprung fran omradet Val Gardena. Det senare &r det tydligaste exemplet
pa en utveckling som till stor del begrénsat tréets anvandning. Tréet anvands har enbart till att
skarmaav eller bygga annex (Oliver, 1997).

Bild 2. Walser hus.
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Bild 3. Italienskt lanthus.

Det traditionellalantliga huset i norra Italien utvecklades mellan 1500- och 1900-talet. Bild 3
visar pa ett typiskt italienskt lanthus. Dessa hus har inte férandrats mycket under de senaste
hundratal &ren. Utvecklingen av dessa hus hangde samman med jordbruk och den sociala
organiseringen frén 1500-talet och framéat. De senaste typerna av hus pa landsbygden tillkom
efter forsta varldskriget nar ekonomin aterhamtade sig. Dessa hus byggdes framforallt av sten
men annexen byggdes av lokalt tillgangliga material (Oliver, 1997).

3.2 Byggbranschen - Statistik

Italien hade & 1999 en bruttoinvestering i boningshus p& 23 % av bruttokapital bildningen.
Detta kan jamforas med den svenska som vid samma tidpunkt 1&g pa 10 % (Bellicini, 2002).

Ar 2001 blev ett & med ovanligt htga siffror for den italienska byggnadssektorn. Orsaken var
framforallt den hoga andelen nybyggnationer av bostadshus som detta ar ckade med 8,5 %.
Detta var en historisk handelse for den italienska byggnadssektorn. Det var forsta gangen
sedan 1970-talet som nybyggnation av bostadshus stod for den stérsta andelen av
byggnadsindustrin. Det var en total nybyggnation av 232 000 hus under & 2001. Den mest
signifikanta kningen under detta & stod dock byggnadsmaterialen for, med ndrmast en
fordubbling av tillvaxten jamfort med inflationen. Detta géller dock framst for tegel som
Okade med 11,8 %. Den totala tillvaxten & 2001 inom byggnadssektorn var 4 % (Bellicini,
2002).

For ar 2002 prognostiseras en tillvaxt pa 2,2 % inom byggnadssektorn. Detta orsakades av en
tillvaxtprognostisering av bostadsbyggande pa 3 %, renovering av bostader pa 1,5 % och icke-
bostadsbyggen pa 2 % (Bellicini, 2002).

Man har for 2003 en prognos pa en tillvaxt inom byggnadssektorn paca 1,3 %. Anledningen
till dennaminskning &r bland annat att det finns tecken pa en minskning av byggandet av hus
som g anvands till boende. Byggnadssektorn i Italien & med andra ord pa uppgang men

okningen kommer att avtai hastighet med utgéngspunkt fran topparet 2001 (Bellicini, 2002).

15



Redan 1994 stod renovering och ombyggnad for 57 % av den totala omsattningen. Denna
sektor kommer enligt vissa bedomare att representera hela 80 % av byggmarknaden inom en
overskadlig framtid. Den genomsnittliga kunden kommer att vara en kvalitetsmedveten
privatperson som bestéller ombyggnadsarbeten och byggprodukter fér 45-60 000 kronor
(Johansson, 1996). Foljaktligen leder allt dettatill att byggmarknaden kommer att préglas av
ett diversifierat utbud och en fragmenterad efterfrégan, vilket innebar 6kade krav pa foretagen
betréffande flexibilitet och kvalitet.

3.3 Den italienska tréindustrins forutséttningar

Den totala arealen skogsmark i Italien & ca 10 miljoner havilket motsvarar ungefér 34 % av
Italiens totala yta. Detta & siffror som baseras pa en definition av skogsmark dar all mark som
har en krontéckning av mer &n tio procent av den totala markareal en réknas som skogsmark.
Det betyder att man med denna definition kan fa med mark som inte haller skog som |ampar
sig for timmerproduktion. Italien har en betydligt [agre andel skogsmark som |ampar sig for
timmerproduktion. Mellan &ren 1990 och 2000 sa var den arligaforandringen i skogsmarkens
areal ca0,3 % (FAO, 2003).

Tabell 2 visar paden arliga exporten och importen av travaror i Italien ( FAO, 2003). Enligt
statistiken framgar det tydligt att Italien har ett stort behov av att importeratréavaror fran andra
lander. Detta &r en direkt foljd av deras |agatillgangar pa egen ravara. Detta har dock bidragit
till utvecklingen av en konkurrenskraftig foradlingsindustri som baseras pa kunskap,

innovati onsférmaga och entreprendrsanda. Traforadlingsindustrin i Italien ar koncentrerad till
norra ltalien, i regionerna Lombardiet, Venetien och Emilia Romagna. Tréindustrin & en
betydelsefull del av foradlingsindustrin och beskrivs ofta som motorn i det italienska
naringslivet. Tréa betraktas, mycket pagrund av Italiens avsaknad av skogstillgangar, som ett
exklusivt och foradlingsbart material. Vardet av importen av obehandlat virke, sdgade travaror
och tréskivor uppgick 1994 till ca 20 miljarder kronor (Johansson, 1996). Det stora behovet
av att importera bidrar till att gora den italienska tréindustrin kénslig for valutavariationer och
internationella konjunkturer.

Tabell 2. Italiensexport och import av rundtimmer samt sdgade trévaror & 1997. Talen &r angivnai m>.

Import rundtimmer 5721 000 | Import sigad vara 7 785 000
Export rundtimmer 23 380 | Export sagad vara 197 000
Handel shalans -5 697 620 | Handel shalans -7 588 000

Viktigaimportlander for virke och sdgade trévaror i barrtra ar Osterrike, USA, Ryssland,
Finland och Sverige. De svenska foretagen representerade 1996 nio procent av den italienska
importen av sagade trévaror. Den italienska marknaden tas till storsta delen i ansprék av
osterrikiska foretag som star for 51 %. Italien importerar ocksa l6vtra fran Frankrike, och
USA samt godkénda tropiska traslag fran Afrika, Sydamerika och Sydostasien (Johansson,
1996).

3.4 Byggprodukter

| Italien &r det en hdg andel privatagda bostéader, hela 75 % av hushéllen ager sin bostad
(Johansson, 1996). Den héga andelen privat agande och det faktum att det finns en tradition i
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Italien att kopa en komplett fardiginredd bostad medfér att kunden betraktar &ven
byggprodukter som inredning. Ett bostadskop innebér inkop av komplett inredning som bestar
av dorrar, fonster, golv och mabler. Aven garderober och koksinredningar definieras som
mobler, eftersom deingdr i ett hushdlls privata mdblemang. Marknaden for byggprodukter &
att betrakta som en konsumentmarknad i Italien med en kvalitativt krédvande efterfragan pa
byggprodukter i tré (Johansson, 1996).

3.5 Fonster- och dorrindustrin

Fonster- och dorrindustrin i Italien sysselsatter omkring 96 000 personer och omsatte 1995

43 miljarder kronor, varav 33 % representeras av fonster och dorrar i tr&. Fonstermarknaden
domineras av materialen tra och aluminium. Fonster som tillverkas av en kombination av tra
och auminium blir allt vanligare, och for dessa fonster anvandsi regel exklusivare tréslag an
furu. Den kris som funnits inom den italienska byggbranschen har gjort att man okat sitt
intresse for export av byggprodukter. Exporten av trafonster har okat till 1&nder som Tyskland,
Schweiz och Ryssland. Aven exporten av dorrar har okat till dessalander. Fram till 1992 hade
branschen ett relativt begrénsat sortiment, som huvudsakligen saldes till byggforetag. Men
foretagen har allt mer borjat att rikta sig till privatpersoner med innovativa produkter samt
okad kvalitet och flexibilitet. Foretagen &r ofta sma, med en flexibel produktion som gor det
mojligt att mota efterfrégan pa mattbestallda, specialtillverkade produkter (Johansson, 1996).

Fonsterindustrin i Italien har i huvudsak varit barrtréadsbaserad och har traditionel It sett inte
haft nagon storre férbrukning av tropiskt eller tempererat [6vtra. Det talas dock om en 6kning
av andelen [6vtrg, bland annat som en f6ljd av det kraftigt 6kade utbudet av l[immade amnen.
Leverantorer i Sydostasien, Afrika och Nordamerika erbjuder idag limmade @mnen och
komponenter. Dessa anses vara utmarkta fonsterravaror som tidigare g utnyttjats av
produktionstekniska skal (Johansson, 1996).

Italienska fonster ytbehandlas vanligen med tvakomponents klarlack. Traet & i dennatyp av
behandling synligt och det ar en anledning till varfér douglas varit ett mycket uppskattad och
allmént forekommande traslag i italienska fonster. Furu har enligt uppgift anvantsi enklare
fonster da ett mer rustikt utseende efterstravats (Johansson, 1996).

Den totala forbrukningen av sdgade travaror for anvandning i fonster & ca’54 000 m® per &
(Statens industriverk, 1991). Den italienska fonstersektorn bestar troligen inte av fler an 10
stora foretag, med en &rsforbrukning p& mellan 4 000 och 10 000 m>. Darefter foljer det ett
tiotal féretag med en &rsférbrukning p& 500 till 4 000 m® och sedan ett stérre antal mindre
industrier (Projektrapport 17, 1992).

En stor andel av de tillverkade fonstren ar objektstillverkade och industrin & valdigt lokalt
orienterad med sikte pa att forsorja en mindre region.

Foretagen & geografiskt indelade pa sa sétt att de storre tillverkarna &r lokaliserade norr om
Rom och foretagsstorleken sjunker ju langre sbderut fran Rom man kommer. Sméaskaligheten
och den lokalainriktningen kommer sig av det traditionella och nuvarande séttet att sélja
fonster pa. De storre fonstertillverkarna producerar vanligen sinafonster i enlighet med CNEL
(community noise equivalent level) standards vilka faststéller de krav som stélls pa bade
funktion och material for anvandningen i fonster. Fonstertillverkarnai norra Italien har ocksa
ofta en tillverkning som foljer den tyska DIN-standarden.

17



De italienska dorrtillverkarna anvander forhallandevis lite barrtrai sin produktion eftersom de
flesta dorrar tillverkas av skivmaterial med faner av |16vtra Vanligast skall tydligen varagran
som anvands som ramvirke i paneldorrar (Projektrapport 17, 1992).

Darrindustrini Italien bestod 1991 av 37 producenter med en arlig travarukonsumtion 6ver
500 m°. Dérrsegmentet domineras av ndgra fa storatillverkare men &r i 6vrigt praglat av
sméaskalighet. Det & i huvudsak de storre tillverkarna som producerar standardprodukter och
de gor det i formen av innerdorrar av ramtyp (Statens industiverk, 1991).

| Italien & dorrtillverkarna manga ganger aven tillverkare av fonster. Detta leder till manga
likheter mellan fonster- och dorrsegmenten.

Marknaden kan indelas i f6ljande produktgrupper:

* innerdorrar, vanligen av ramtyp
« ingtitutionsdorrar med speciell hansyn till ljudisolering, brand och inbrott
» ytterdorrar, vanligen solida tradorrar

Generellt sett har man i Italien producerat efter den tyska DIN-standarden. Detta medfor att
kraven pa kvalitet och funktion hos slutprodukten & hdg. Precis som for fonstertillverkningen
ar det framforalt tillverkare i norraltalien som tillverkar efter DIN-standarden.

Enligt statistik frén 1991 & det en &rlig férbrukning av ca 71 000 m® sdgade tréavaror till
dorrtillverkning i Italien. Det & enligt samma kélla en dominerande anvandning av gran, furu
och douglas. Dessa traslag star tillsammans for 75 % av den totala tréanvandningen for
dorrproduktion (Statens industriverk, 1991).

3.6 Koksinredningar

Omkring 10 % av den italienska mobelindustrin utgérs av tillverkning av koksinredningar.
1995 omsatte ungefar 270 tillverkare ndrmare 12 miljarder kronor. Italien exporterar &ven
koksinredningar och da framforallt till lander som Tyskland, Frankrike och Schweiz
(Johansson, 1996).

De flesta av foretagen & sma med farre an hundra anstallda. Av den anledningen har man
bildat en branschorganisation som heter Assarredo IDK, for att bland annat underlétta
internationella marknadsf 6ringsinsatser (Johansson, 1996).

| Italien gor man ingen egentlig skillnad mellan koéksinredning och évriga mabler i en bostad.
Detta tvingar féretagen att arbeta intensivt med design och kundanpassning for att vara
konkurrenskraftiga. Dessutom har de flesta féretag av samma anledning ett stort antal
inredningar i sortimentet for att kunna méta det diversifierade kundunderlaget (Johansson,
1996).

3.7 Golv

De vanligaste golvmaterialen i Italien & kakel och klinker. Dock har det borjat kommaen
relativt kraftig produktion av parkettgolv. Har har producenterna &ven borjat arbeta med nya
produkter for nya marknader. Det &r en stor konkurrens mellan trd och mineralbaserade
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material i Italien vilket driver tillverkarnatill att utveckla nya produkter. Som exempel pavad
konkurrensen har lett till kan ndmnas att det idag gar att hitta parkettgolv i keramik samt
kakel plattor i tra (Johansson, 1996). Den italienska golvmarknaden &r i likhet med manga
andra marknader i Italien en konsumentmarknad.

3.8Limtra

| Italien produceras 40 000 m® limtrabalk per &. Detta gor att Italien & en producent av
mellanstorlek i Europa efter Tyskland, Frankrike och de skandinaviskalanderna. Idag &r det
en vadigt liten import av limtrabalk till Italien. An sdlange har Italien en relativt 1&g
nyttjandegrad av limtra. 1995 var forbrukningen av limtrabalk i Italien den l1&gstai Europa
med 0,3 m® per invanare (Johansson, 1996). Dennasiffra har troligtvis stigit. | Italien finns det
ett antal foretag som tillverkar limtr&balkar, varav Holzbau &r det stérsta.

| Italien har man sedan 1980-talet studerat mdjligheterna att armeralimtrébalkar. Exempelvis
har det vid universitetet i Lecce under 1990-talet arbetats med att utveckla glas- och
kolfiberarmering till limtrébalkar. En del andra kompositfibrer har provats med goda resultat.
Man har kunnat pavisa en 6kning av materialets E-modul med 30 % och en 6kning av
draghallfastheten med 10 % (Johansson, 1996). Detta gor limtratill ett material som kan
ersitta stalbalkar i en rad olika sammanhang.

Forutom att man i Italien producerar limtré utvecklar man &en maskiner for bearbetning av
limtrabalkar. Bearbetningen med dessa nya maskiner innebér att tunga, manuella
arbetsmoment till stor del elimineras. Balkarna placerasi ett exakt lage med hjélp av
laserteknik och balken kan sedan bearbetas med hdg precision, allt detta pa ett ergonomiskt
fordelaktigt sétt (Johansson, 1996).

4. RESULTAT FRAN INTERVJUER

4.1 Arkitekter

Dennaforstadel i resultatredovisningen innehdller materialet fran de intervjuade arkitekterna
och ger en relativt generell beskrivning av tréets anvandning i konstruktioner och husi Italien.

4.1.1 Arkitektensroll

Den italienska arkitektens arbete skiljer sig inte mycket fran arkitekter som arbetar i andra
delar av Europa, man arbetar framférallt med projektering. Det finns en uppdelning av
arbetsmomenten vilket gor att arkitekten inte hdller i allatradar under ett husbygge, nagot som
kan forekomma i vissa andralander. Arkitekten star for projekteringen av husen, darefter tas
arbetet Over av ett byggforetag. Arbetet kan variera mellan olika arkitekter. Vissa arkitekter
foljer med i byggnationens alla moment. En av arkitekternai undersokningen sag aven till att
den europeiska standarden for sakerheten vid byggandet foljdes. Arkitekternai Italien far inte
projektera allatyper av byggnader. Exempelvis har arkitekten g tillatelse att projektera broar
och liknande konstruktioner. Detta skall goras av ingenjorer som &r specialiserade pajust
dessatyper av konstruktioner. Omvant &r det inte tillatet for en ingenjor att projektera hus, det
&r ett arbete forbehallet arkitekterna. Det &r inte ovanligt att arkitekter och ingenjorer
samarbetar vid byggnadsprojektering. Arkitekten &r oftast inte den person som beslutar vilka
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material som skall anvandasi byggandet. Arkitekten arbetar ofta med ett antal olikaforslag
som han lagger fram till konstruktdren, en byggfirmai de flestafall, sedan ar det
konstruktoren som tar det slutgiltiga beslutet om vilka material som skall anvandas. Det ar
ofta en dialog mellan arkitekter och konstruktdrer vilket gor att en arkitekt sdllan 1agger fram
ett forslag som konstruktoren inte kommer att acceptera. Olika konstruktorer har olika
kunskaper, dessa kunskaper styr ofta vilka material som anvands. Ar konstruktoren ovan att
arbeta med tré sd undviks det oftast.

Traar ett material som man i regel har liten kunskap om hos de italienska konstruktorerna.
Arkitekterna ar enligt uppgift béttre inforstadda med tra som byggnadsmaterial. Som arkitekt i
Italien har man ofta svart att implementera ett tréhusprojekt pa grund av att konstruktorerna
saknar "know how”. Favill eller kan bygga brai tra. Som exempel kan namnas att
arkitektstuderandei Italien gjorde en projektering av ett ekologiskt hus som till stor del bestod
av tra. Defick véldiga problem med att hitta ndgon som kunde bygga huset & dem. De blev
tvungna att ta konstruktorer fran nordligaste delarna av Italien, dar man i allmanhet har en
béttre kunskap om byggandei tra

4.1.2 Det italienska huset

| Italien anvands framférallt tegel och cement i husen. Man anvander sig inte av trd och inte
heller av stél, vilket ar relativt vanligt i England och Frankrike. Det &r idag faitalienska hus
som har golvbjaklag eller takstolar i tré, om man bortser fran de absolut nordligaste delarna
av Italien.

Foljande generella beskrivning av det typiska italienska huset gavs av en av arkitekterna.
Huset har oftast en struktur helt i cement. Y ttervaggar och barande véggar &r vanligtvis tegel
och da en relativt stor typ av tegelsten. Mellanvaggarna ar oftast tillverkade av |attare
tegelsten och gipsskivor. Golvet & av keramiskt material, klinker eller liknande, sovrummen
kan haett golv av tra.

| hus som & mer &n ca 80 & gamlafinns det relativt mycket trai huset. | dessa hus finns det
trai bjalklagen, taken, fonstren, persienner, trappor och i vissa horisontella strukturer. | hus
som ar gamla (80 &r eller dldre) och belagnai de nordligaste delarna av Italien, &r det inte
ovanligt att hela huset &r konstruerat av tra. Tittar man daremot pa Syditalien finner man att
traanvantsi valdigt liten utstréckning, det har dock forekommit &ven hér.

Hus som konstrueras idag och de hus som & konstruerade frén andra véarldskrigets slut har i
stort sett helt frangatt anvandningen av tré. Detta & dock fransett nagraregioner i norra ltalien
som fortfarande anvander trai huskonstruktioner. Dock har anvandningen av trai italienska
hus sakta borjat komma tillbaka under den senaste tiodrsperioden. I1dag finns det exempelvis
tvaeller tre foretag i Parmaprovinsen som gor tak i tra, dessafannsinte for femton ar sedan.
Idag &r det framforallt i takkonstruktioner man aterfinner tra. Traditionellt sett har det varit tra
| takkonstruktionerna, d v si dldre hus hittar man oftast trétak. Dessa trétak har traditionellt
sett varit konstruerade av antingen ek (bostadshusen) eller poppel (ladugérdar etc). En av de
intervjuade tror att det framforallt & limtrd som anvénds i nya trétak.

Forutom i takkonstruktioner anvands tra mycket i fonster och dorrar samt i viss man till golv.

| Italien & det dock mer ekonomiskt att |aggain keramiska golv. Tragolv har blivit relativt
vanligt men med ofta fularesultat. Anledningen till detta &r att det knappt finns italienska
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foretag som & duktiga pa att tillverka och laggain trégolv. For tillfalet & emellertid golvets
barande konstruktion helt i cement och jarnarmering.

4.1.3 Asikter omtra

Allaarkitekter som intervjuats ér positivatill trai huskonstruktioner men de namner att det &r
langt ifrén den allmanna uppfattningen i Italien, utanfor arkitektkretsar. En av arkitekterna
sager sig ha ett stort intresse av att bygga husi tra men att det ar valdigt svart att fa nagot
genomslag for sadanaidéer i Italien.

Det som namns som positivt med tré & bland annat tréets manga anvandningsomraden.
Dessutom upplever de italienska arkitekterna att tra & intressant och modernt. Nagon namner
tréet som ett roligare material &n den "doda” stenen.

Limtranamns av en av arkitekterna som en bra teknik som kan anvandas med fordel framfor
andramaterial ndr man vill halanga barande konstruktioner. Han lyfter fram att tré har vissa
antandnings- och brandegenskaper som &r béttrei jamforel se med exempelvis stal, framforallt
gdller dettalimtra. Sammantaget ar tra och framfor allt limtra ndgot som & mer modernt och
innovativt an betong och stal. Arkitekterna & dverens om att tré &r ett bra material till
takkonstruktioner.

4.1.4 Kunskap omtra

Allaarkitekterna verkar ha en allman kunskap om tréa som byggmaterial. En av arkitekterna
anser sig harelativt goda kunskaper om tra eftersom att han har studerat byggnadsmetoder i
nordligaste Italien, dér man idag bygger helt eller delvishuseni tréa

De har daremot valdigt liten specifik kunskap om vara svenskatravaror. Nagon menar att man
forstar sig patravaror frén Sverige eftersom man har liknande produkter i nordligaste Italien.
Ett uttalande som detta tyder snarast pa hans bristande kunskaper inom dmnet &n ndgot annat.
Detta understyrks ocksa av att de andra arkitekterna faktiskt anser sig ha valdigt liten, om ens
nagon kunskap om svenska trévaror. Denna okunskap rader trots att de standigt blir 6verosta
av information och reklam fran olika hall.

Nér det galler kunskapen om hela system av tekniska l6sningar for husbyggandei tra fran
Sverige verkar man vara medveten om att de finns men inte ha ndgon djupare forstaelse av
dessa. Man menar att arkitekternai Italien i regel kanner till tratekniska lGsningar men att det
inte finns konstruktdrer som vill arbeta med dessa eftersom

man &r van att arbeta med de |6sningar som & mer industrialiseradei Italien.

4.1.5 Traets framtid

Trai takkonstruktioner har pa de senaste tio &ren fatt en nyrenassans. | hus som renoveras
borjar man allt mer att byta ut gamlatratak till nyatratak, med andra ord behdllatrai
takkonstruktioner. Arkitekterna tror pa ett 6kat anvandande av trai takkonstruktioner i Italien.
Limtra har pa ett bra sétt etablerat sig som material i storre konstruktioner, som

idrottsanl &ggningar och liknande, och det & nagot som man tror kommer att bestai framtiden.
| Italien finns bland annat tva stora foretag som tillverkar limtra och de & bada belagnai
néarheten av Bolzano. Det &r féretagen "Balken" och "Holzbau".
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Gdllande traanvandningen i fonster tror en av de intervjuade arkitekterna inte att PV C som
material kommer att sla ut tréet pa motsvarande satt som i Tyskland. Han tror att traet
kommer att finnas kvar som material i fonster, dock till vissdel i kombination med
aluminium. Tra anvands mycket inom sektorn for ekologiskt byggande och trots att det & en
form av byggande som & pa experimenteringsstadiet tror dessa arkitekter pa en 6kning i
framtiden. Vid ekologiskt byggande utnyttjas enbart naturliga material som inte & behandlade
med kemiska preparat och som &r atervinningsbara samt biologiskt nedbrytbara. Dessutom
innebar det att man forsoker gora huset sa energisnalt som mgjligt. | dessatyper av
huskonstruktioner &r tréet ett centralt material. Det finnsidag ett 6kande intresse for
ekologiskt byggande och i dagslaget finns det i Italien olika organisationer bestdende av
arkitekter och konstruktorer som gér samman for att framja denna form av byggnadsteknik.

En annan aspekt som paverkar traets framtida maéjligheter ar prisbilden jamfort med andra
byggnadsmaterial. | dettafall bor tré, enligt en av arkitekterna, ha en forhalandevis positiv
morgondag med tanke pa att tra ar ett material som inte drabbats av dverpriser.

4.1.6 Hinder for svenskt tra, enligt arkitekter

Arkitekterna har fatt analysera situationen fritt och resultatet har blivit generella beskrivningar
av problem med trai huskonstruktioner i Italien. Detta géller &ven for vara svenskatrévaror.

Det uppstod en attityd i Italien i borjan pa detta arhundrade som f6ljde den nya teknol ogiska
utvecklingen. Denna attityd var att man skulle utnyttja andra "béttre" material till
huskonstruktioner. Man ansag att tré var ett forlegat och rent ut sagt daligt material jamfort
med tegel och betong. Det har utvecklats till att man idag i Italien har tegel | §élva
huskonstruktionen men med vissainsag av tra sasom i fonster och dorrar. Det rédande séttet
att bygga hus pai Italien idag & valdigt djupt kulturellt och traditionellt rotat. Darmed anser
de intervjuade att det storsta hindret &r det rent kulturella hindret med en |ang tradition av
husbyggande i andra material &n tra.

Italien &r ett land med terkommande jordbavningar, ndgot som stéller sarskilda krav pa
huskonstruktionerna. Dessa krav klarar man med murbruk och betong men man har inte
kunskap om hur man skall bygga tréhus som klarar jordbéavningar. Det kravs andra och mer
komplicerade utrékningar for att bygga hus av tréd som klarar jordbavningar pa ett bra sétt. |
Italien finns det ingen utbredd kunskap om dessa berdkningar och |6sningar bland
projekterare och konstruktorer. Foljden blir att detta forsvarar for dem att projektera ett trahus
jamfort med ett stenhus.

Kunskapen om att tillverka husi tra ar valdigt liten i Italien, vilket gor det svart att fa nagon
som kan bygga dven om idén till tréhus finns. En annan sak som forsvarar for trai Italien ar,
enligt en av de intervjuade arkitekterna, det faktum att Italien har hérda normer, hardare &n
|ander som England och Tyskland, som reglerar hur takkonstruktioner far vara beskaffade.
Dessa normer finnstill for att minskarisken for brand i takkonstruktioner.

22



4.2 Producenter

Materialet fran intervjuerna med de italienska producenterna har ssmmanstéllts for att ge
begripliga och verkningsfulla konklusioner. For ytterligare information om varje enskild
producent hanvisas till medfdljande bilaga.

4.2.1 Kundgrupper

De italienska producenterna har ett antal olika majligheter med avseende pavalet av
forsdljningsstrategi av sina produkter till avndmare. De vanligaste forekommande sétten &r
forsajning direkt till slutkunden d v s privatpersoner eller till aterforsdljare exempelvis
byggvaruhandeln eller till byggféretag och andra snickerier.

Det verkar finnas en klar koppling mellan producentens storlek och typ av kundkontakt. |
generelladrag ser det ut som att de minsta foretagen nastan uteslutande séljer direkt till
slutkunden, privatpersonen. Det kan dock férekomma forsaljning till aterforsaljare men da har
foretagen oftast kommit upp lite i storlek. Jag stétte pa ett mindre snickeriforetag som ibland
salde produkter till ett annat snickeri. Det snickeri som kdpte gjorde detta for att komplettera
sitt sortiment av komponenter mot slutkunden.

De storre foretagen hade antingen byggforetag eller dterforséljare som kunder. Inget av de
storre foretagen sdlde direkt till slutkunden. Bade dterforsdjarna och byggféretagen var, enligt
vad producenterna kunde forsta, ofta val medvetna om vad slutkunderna 6nskade for
produkter.

4.2.2 Produktion

For ett medelstort foretag kan situationen se ut pa foljande sétt. Ett kontrakt uppréttas med
kunden varefter man skaffar data pa bestallningen, vilka métt o s v som produkten skall hdlla.
Dérefter kalkylerar man med hjalp av dator fram produktens utseende etc. Forst kapas de rétta
langdernatill ur den rdvara som man kdpt fran sin italienska aterforséljare. Déarefter sker
profilering, sammanséttning, lackering osv. Det finns inget externt led i produktionen, allt
sker inom foretaget. Séljer de sin produkt till ett byggforetag sétter de @&ven in den fardiga
produkten i byggnaden. Ar forsaljningen till ett mindre snickeri skéter detta mindre snickeri
monteringen av produkten. Detta &r ett exempel som illustrerar en relativt vanlig form av
produktion.

Det &r tydligt att de flesta foretagen skoter hela produktionen fran ravaratill fardig produkt
och ibland @ en montering hos slutkund. De mindre foéretagen har oftast enklare maskinparker
men i regel relativt moderna. De stérre producenterna verkar ha automatiserat sin produktion i
en hogre utstrackning. De storre foretagen som jag talat med skryter allamed att ha en vadigt
modern och hdgt automatiserad produktion.

4.2.3 Traslag

| golven &terfinns framforallt harda och ofta exotiska tréslag. En valdigt liten andel av golven
ar tillverkade av ravara fran barrtrad sdsom tall och lark. | norraltalien &r det vanligare att
aerfinnafuru eller lark i golven éni andradelar av Italien. Har & man mer van vid tréslag
som innehdller kvist och har tydliga arsringar.
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| koken verkar det vara valnét som & mest populart men det varierar mycket dver tiden. Den
kokstillverkare som jag talar med sager att valet av tréslag & en modefraga mer an négot
annat. Visstillverkning av kok i furu har gjorts pa det féretag som jag intervjuat, dessa kok
har uteslutande gatt till kunder i nordligaste Italien. Anledningarnatill detta & desamma som
for golv.

Traslaget i de dorrar som bestdr av en fanerkladd traram ar till Gvervagande del nagon typ av
barrtra Det vanligaste traslaget verkar vara gran, vilket Gverensstdmmer med litteraturen. Ett
av foretagen anvander sig &ven av ett exotiskt tréaslag i tréramen. Det faner som nyttjas som
ytskikt pa dessa ramdorrar & av mer adellovskaraktéar som valnét men dven en del exotiska
traslag &erfinns. | de massiva tradorrarna anvander man sig ofta av vackra och exklusiva
traslag som kastanj, valnét, mahogny och liknande.

Fonster och ytterpersienner produceras av olikatraslag men den storsta volymen star furu for.
De storre fonstertillverkarna utnyttjar furu i upp till 90 % av sinafonster. Andratraslag som
anvands & gran, hemlock, douglas, cypress, lark, yellow pine samt i vissafall nagot exotiskt
traslag. Douglas och hemlock verkar vara de traslag som anvands mest, nast efter furu.

4.2.4 Ursprung

Furu kommer nastan uteslutande fran Sverige men en del namner aven Finland och Ryssland
som ursprungslander. De storsta foretagen har en direktimport av furu fran Sverige men de
flesta foretag & sma och kdper fran italienska grossister som ofta ar belagna relativt néra det
producerande foretaget. De som kdper viaitaliensk mellanhand erhdller ingen information om
det exakta ursprunget av det svenskatréet. Med andra ord vet inte kdparna om det ar
nordsvenskt eller sydsvenskt furu som de koper. Under minaintervjuer ar det bara ett foretag
som kanner till tréets ungefarliga ursprung. Det & ocksa naturligt att de kanner till ursprunget
béttre eftersom att detta foretag bedriver direktimport av svenskt tré. Det trd som de helst
koper &r nordsvensk furu.

Gran &r ett vanligt forekommande traslag och det har visat sig komma framfor allt ifran
Osterrike. En del gran verkar aven komma fran Italien och Jugoslavien, men det &r viss
osakerhet i detta beroende pa att vissa av producenternainte har helt klart for sig traets exakta
ursprung. Nagon enstakatar en del av sin gran fran Sverige. Coop legno, ett stort
dorrtillverkande foretag, har provat att ta gran fran Sverige med daligt resultat. Orsaken till
det daliga resultatet namns bland annat vara problem med det |anga avstandet. Man nyttjar
idag inom detta foretag enbart gran frén Osterrike och Italien.

Hemlock, douglas och yellow-pine har alla nordamerikanskt ursprung. De uppgifter som jag
har om lark &r att den har ryskt eller dsterrikiskt ursprung. Kastanj ar ett tréslag som de
foretag jag talat med tar frén Frankrike och Italien, detsamma verkar géllavalnét. | ett enstaka
fall anvander man sig av cypress som da har lokalt ursprung. De exotiska traslagen till golven
kommer frén delar av Asien och Afrika. Mer specifik an s kan jag g vara pa basis av svaren
fran intervjuerna

24



4.2.5 Ravarans vidareforadlingsgrad

De mindre fonster- och dorrproducenterna kdper négon form av sdgade standardsortiment fran
de italienska mellanhanderna. Hos de mindre snickerierna finns en stor variation i
dimensionerna pa det inkopta tréet. Tydligen véljer de mindre tillverkarna ofta att kopa de
dimensioner som lampar sig bast for den tankta produkten, alltsi en anpassning for varje
enskild bestalIning.

Storre producerande foretag verkar varamer homogenai sitt val av révara. Aven de négot
storre tillverkarna koper i hog grad standardsortiment. Det finns dock undantag fran detta som
| denna studieillustreras av det storre féretaget Cormo. Detta foretag kOper vissa volymer av
greensplit till sin fonstertillverkning. Greensplit & en produkt som &r speciellt framtagen for
fonstertillverkning. Den betingar ett ndgot hogre pris men ger béttre kvalitet pa slutprodukten
och forenklar en del vid fonstertillverkningen.

Hos de foretag som tillverkar dorrar av ramtyp har man till den solidaramen i dorren en
ravarai form av en fingerskarvad list. Listen har inga profiler utan & helt rak men kommer i
den rétta dimensionen. Den behdver bara kapas, profileras och sedan fogasihop till en
dorram. Ravara av dennatyp & homogen och enkel att fain i produktionen.

Jag gjorde en liten avstickare och tittade lite pa hur man ténker inom koksbranschen. Det
snickeri som jag besokte som producerar kok och badrumsinredningar anvéander sig valdigt
mycket av halvfabrikat och dgaren pastar att det & vanligt att foretag som tillverkar kok och
badrum utnyttjar halvfabrikat. Det betyder att han uteslutande koper sin révara fran foretag i
Italien som producerar och sdljer halvfabrikat i form av exempelvis fanerkladda fiberskivor.

4.2.6 Kvalitet

De producenter som anvander sig av furu lyfter allafram att det skall varafakvistar och
sprickor samt innehalla fa kadldpor. Daremot kdper allainte enbart den basta kvalitet som de
kan komma dver. Kunden far i mangafall avgora vilken kvalitet som man &r beredd att betala
for. Exempelvis anvander sig Solmi aven av samre kvalitet om kunden anser att han inte ar
villig att betala mer for att fa den basta kvaliteten.

De stérretillverkarna ser en fordel i att traet inte & frodvuxet, man vill med andra ord ha
tunna arsringar. Allatillverkarna hade dock inte denna uppfattning. En mindre snickerifirma
héavdade att det inte var sa viktigt att furu hade tunna &rsringar, utan snarare att det hade vuxit
med jamnhet dver &ren och att tréet var torkat under en langre tid och helst inte torkat i
virkestorkar. Samma firma anser &ven att furu & mindre bra pa grund av att det Slér sig mer
an andratrasag.

Nér det galler kvaliteten av gran till fonstertillverkning sa &r kriterierna desamma som for
furu. Ett av foretagen anvander sig inte av svensk gran pa grund av att det ar vanligt med sma
kvistar som kryper ut ur traet. Det tra som anvands i ramarna paicke massiva tradorrar har
man inte speciella kvalitetskrav pa, det viktigaste har verkar vara att man har en ekonomiskt
gynnsam révara.

Vad gdler besténdigheten hos trai de olika produkterna varierade kraven. Den &r en viktig

egenskap for fonster och furu & med sitt relativt hdgainnehall av hartsdmnen braenligt vissa
av producenterna. Nagon havdar att bestandigheten &r viktig men att det ar viktigare att traet
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inte ror sig for mycket och spricker, ngot som kan vara ett problem for furu i vissa fuktigare
regioner i Italien. Kraven pa traets bestandighet blir ocksa hogre i de fuktigare omradenai
Italien. Manga av tillverkarna pratar mycket om de lokala kraven patra. Furu kan fungerabra
i ett omrade men intei ett annat, beroende bland annat pa fuktighets- och
temperaturforhallanden. Bestandigheten &r inte viktig i det trd som monterasinnei dorrar och
man tar darfor inte hansyn till detta ndr man véljer sin ravara.

Darr- och fonsterproducenterna lagger inte s stor vikt vid tréets hallfasthet. Nar det géller
tragolveni Italien & hardheten viktigare an hallfastheten. De italienska kunderna & ofta noga
med att tragolvet skall vara hart och inte skadas 14tt. En anledning till detta tror de personer
jag talat med &r att man i Italien har en |ang tradition av harda keramgolv som tal valdigt
mycket.

4.2.7 Pris

Priset verkar varaen av faktorernatill varfor man anvander sig av furu i sa hog utstrackning
hos de storre fonstertillverkarna. Man anser att furu har ett bra prisi forhallande till kvaliteten.
Furu anses faktiskt vara det billigaste traslaget som lampar sig for fonstertillverkning.

Vissa kunder &r villiga att betala mer for ett fonster som &r tillverkat av exempelvis douglas,
som ofta anses vara ett "finare” tréslag. Det har dock visat sig att douglas stigit s& mycket i
pris under senare &r, bland annat beroende pa att Nordamerika har en begransad kvot av
douglas som far sdljas pa Europa, vilket har gjort att vissa fonstertillverkare har 6vergétt till
mer ekonomiska alternativ som t ex hemlock. Hos de mindre fonstertillverkarna & man ofta
man om att kunden fér ett bra fonster som fungerar for att sékra foretagets "goodwill". Detta
resulterar i att man ofta & beredd att betala lite mer och istéllet fa en béttre kvalitet. For att de
smatillverkarna av fonster skall kunna konkurrera med de storre anser de sig vara tvungna att
erbjuda en produkt som &r av béttre kvalitet. Foretaget Tecnoserramenti pastar att de
dverhuvudtaget inte tittar pa priset nér de koper sin ravara, valet avgors helt av kvaliteten.

Det &r tydligt att valet av trai ramdorrarnatill stor del gors med avseende pa priset, man vill
ha en ekonomiskt gynnsam vara. Deras viktigaste konkurrensmedel verkar vara deras laga
priser pa produkterna.

4.2.8 Val av traslag

En anledning till att man anvander sig mycket av furu, hemlock och douglasi
fonstertillverkning &r att de & de mest kommersialiserade traslagen i Italien. Det &r dessa
traslag som italienska producenter traditionellt sett & mest vana att anvanda sig av. En viktig
orsak till anvandningen av furu verkar vara att det ar ett traslag som héller hog kvalitet i
forhallande till pris. Dessutom finns det uppgifter pa att man anser att furu &r 1&tarbetat och
fungerar brai industriella sammanhang, det gar inte sd hart & maskinerna. En annan orsak till
att valjafuru ar att kommersialiseringen av furu gjort det relativt |&tt att fa tag pa de volymer
och kvaliteter man vill ha. Dessutom varierar priserna pa furu mest beroende pa vilken
kvalitet man véljer och inte sa mycket fran vilken producent man koper. Detta forenklar
kopet. PAnagra av de mindre foretagen anvander man sig helst av andra traslag an furu, om
fonstren inte skall installerasi husi nordligaste Italien. Vissa pastar att furu inte & brai
fuktiga omraden av Italien som t ex Emilia Romagna. De menar att de hellre anvander sig av
hemlock eller dsterrikisk gran bland annat pa grund av att dessa klarar det fuktiga klimatet
béttre. Sedan finns det kunder som inte tycker om utseendet hos furu. Detta & forstas inget
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problem om fonstren kommer att malas. Det & dock relativt populart i Italien att lackera traet
sa att tréet behaller en del av sitt naturliga utseende. Furu &r |&ttare att fa acceptans for i de
norradelarnaav Italien jdmfort med sodra Italien. | Syditalien & man van vid kvistfriatréslag
och vill darfor hatraslag som exempelvis douglas. Generellt kan man saga att det verkar som
de mindre fonstertillverkarna manga ganger har sina egna lokala anpassningar, vilket betyder
att de tréslag som anvands i fonstren kan variera kraftigt mellan olika féretag.

En av anledningarnatill anvandningen av osterrikisk och italiensk gran i ramar till dorrar &r
den langa erfarenheten av dessatraslag. De &r dessutom billiga och | &tta att inforskaffa. De
tva storre foretagen har bada provat att anvanda sig av svensk gran men funnit den alltfor dyr
eller inte passa deras produktion, samt att det har varit problem med transporterna pa grund av
avstandet. Anledningen till varfor man i massiva tradorrar har tréslag som kastanj, valnét, ek
0 sV verkar vara utseendet. Detsamma verkar situationen vara for tragolv och andra mer
synliga trékomponenter.

4.2.9 Kunskap om svenskt tra

Jag har forsokt att fa de tillfrdgade personerna att svara pa om de anser sig ha kunskaper om
den svenska ravaran med avseende pa dess anvandningsomraden, kvalitet, tillganglighet etc.

Kunskapsnivan géllande svenskt tra varierar relativt mycket mellan de olikaintervjuade
personerna. Av de foretag som jag intervjuade anser jag att Cormo var det foretag som hade
de basta kunskaperna. De ansag sig §alva ha goda kunskaper om svenskatrévaror. Detta &r ett
stort foretag som bedriver direktimport av svensk travara vilket forklarar deras kunskapsniva.
De flesta andra producenter har en kunskap om svenskt tréd som stracker sig till att de vet att
svensk furu anses hdlla hog kvalitet. Ofta kdper producenterna sin ravara fran en italiensk
aterforsdjare. | vissafall verkar det vara terforséljarna som sitter pa den storsta kunskapen
och formedlar baravad de anser varabraeller dalig kvalitet till sinakunder.

Skall man gora nagon separation mellan olikatyper av tillverkare & det réttvist att havda att
de som besitter mest kunskap framférallt &r fonstertillverkarna. Detta & ju en naturlig foljd av
att man nyttjar svenskatravaror i sin produktion. De som producerar innerdorrar av icke
massivt tré har valdigt liten eller ingen kunskap. Detsamma verkar gélla golvtillverkare dér
man mest fokuserar pa exotiska traslag.

En del av de intervjuade personerna namner i detta sammanhang att de kanner till att Sverige
bedriver ett forhallandevis naturvanligt och samtidigt effektivt skogsbruk. Foretaget Solmi
tycker att det kdnns bra att kopa ravara fran ett land dar skogsbruket skots pa ett uthalligt vis.

Bland detillfrdgade & det med andra ord s att de som besitter kunskap gor det framfor allt
genom erfarenhet i yrket och information via aterforsédljare. De som galv importerar sin
rdvara har i hog grad tillskansat sig information fran de svenska leveranttrerna.

4.2.10 Logistik

De flesta producenter kdper sin rdvara frén en italiensk aterforsaljarei samma region vilket
innebar att det inte & nagra avstand att tala om och déarmed inga transportproblem. De som
direktimporterar sin ravara fran Sverige anser inte att det & nagot storre problem eftersom
leveranserna &r planerade lang tid i forvag. De far de flesta av sina bestélIningar levererade
med tag, vilket tar catva veckor. Det finns dock vissa leveranser som kommer med lastbil pa
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bara nagra dagar. De har dessutom méjlighet att kopa fran italienska aterférsaljare om det
skulle vara problem med nagon leverans.

4.2.11 Traets framtid

Anvandningen av tragolv tror de tillfrégade kommer att 6ka pa grund av att framfor allt unga
manniskor borjar forsta vardet av naturliga produkter samt att det &r estetiskt tilltalande. |
Italien finns det en god tillgang pa keramer till golv och dessa &r oftalokala och hdller relativt
bra priser vilket gor att konkurrensen for tragolv &r relativt hard. Det & dock en sektor med
god framtida potential.

For kok och i badrum tror den tillverkare som jag besokte att det kommer att fortsétta finnas
en marknad for bratramaterial som tal dessa lite mer utsatta miljoer i huset. Idag anvands trai
manga italienska kok och daframfor allt i norraItalien. Dock menar han att det finns en stark
konkurrens med material som aluminium och plast.

Ramdorrar som &r bekladda med faner &r relativt billigai jamforelse med motsvarande dorrar
I massivt tra vilket gor att tillverkarnatror att det kommer att finnas en marknad fér denna
produkt &ven i framtiden. Tréatekniska lGsningar, dar man frangar det massiva tréet, anvands
inom méanga olika omraden och efterfragan pa dessa typer av produkter, menar vissaav de
intervjuade personerna, kommer att besta darfor att priserna & mycket konkurrenskraftiga.
Det finns en konkurrens av PV C inom sektorn for innerdorrar men det tros inte bli ndgot
storre problem med anledning av att trédorrarna har ett estetiskt dvertag.

Vad géller tréfonster namner allatillverkarna den pagaende konkurrensen med aluminium och
PV C. De konkurrerande materialen & underhalsfria, vilket tilltalar vissa kunder. Det finns
dock en generell asikt, enligt representanten pa foretaget Solmi, om att tré & vackrare och att
detta dr en av anledningarnatill att det kommer att fortsétta att finnas en marknad for
traprodukter som fénster, persienner och dorrar i Italien. Nagra har inte mérkt av ndgon
forsamring av forsaljningen som foljd av konkurrens fran andra material. Att tra har varit det
traditionellt anvanda materialet i fonster bidrar ocksatill att starka tréfonstren mot andra
alternativ pa marknaden. En av tillverkarna trycker pa hur avgérande mangden
nybyggnationer av hus &r for forsaljningen av dessatyper av produkter. Exempelvis gar det i
dagslaget bra for producenter i regionen runt Modena dér det finns en ansenlig nybyggnation
av hus.

Tréai takkonstruktioner borjar 6ka markant och i regionen kring Modena finns det idag foretag
som har paborjat en produktion av tratak. Nagon av producenterna namner att trai
takkonstruktioner borjar dyka upp allt mer i regionen kring Modena.

4.2.12 Sorlek och lokalisering

Det framgar tydligt i intervjuerna, i likhet med vad som hittatsi litteraturen, att de flesta
producerande foretagen i Italien & smatill medelstora. Dessa mindre foretag &r ofta
familjedgda och verkar finnas spridda 6ver helalandet men med tyngdpunkt pa de nordligare
regionerna Emilia Romagna och Toscana. Under intervjuerna kom det fram att man ansdg att
det i framtiden troligtvis kommer ske en reducering av antalet mindre féretag som foljd av att
snickeriyrket och att driva mindre snickeriforetag inte &r ett val som ungdomar i Italien idag
gor med samma intresse som for 30 &r sedan.

28



Det finns ett antal storre tillverkare som i mangafall & kooperativ med 1ang historia pa 50 till
100 &r. Hur deras organisation ser ut har jag inte studerat i detta arbete, men det framgér att
det &ven inom dessa storre foretag forekommer familjestyrning. De flesta av de storre
tillverkarna av fonster och dorrar &r lokaliserade till regionen Emilia Romagna.

4.2.13 Hinder for svenskt tra, enligt producenter

Jag har forsokt att fa de tillfrégade personerna att svara pa vad de salva anser vara de storsta
problemen for svenska travaror pa den italienska marknaden. En sak som namns som ett
troligt problem &r att det finns manga sméa och fa storaforetag i Italien, vilket forsvarar en
effektiv forsaljning. Man menar att det troligtvis ar svart att som forséljare lokalisera och ta
kontakt med alatillverkare.

Sedan namns att furu har svart att konkurrera pa grund av att det innehdller férhallandevis
mycket kvist vilket de italienska kundernainte & vanavid. Som jag forstod det sa menar
nagon att detta & en av anledningarnatill att furu nastan enbart anvandstill
fonstertillverkning och i mindre grad dorrar och andra mer synliga detaljer i huset. Furu anses
inte vara ett fint traslag och det passar inte in i manga italienares, framforallt de mer sydligt
boende, stil och smak.

Vissatror att det finns en risk for minskade inkop av den svenska furan som foljd av att de
anser att svensk trévara har blivit simrei kvaliteten, framférallt under de senaste tio aren.
Fleranamner att man som trébearbetande foretag i Italien idag har svart att hittaen hdg
kvalitet p& furu. Detta menar man missgynnar det svenska tréets stallning gentemot andra
konkurrerande tréslag.
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5. DISKUSSION

Hindren & manga och varierande vilket skapar en komplex problematik att ta hénsyn till och
en bedomning om vad som & mest avgorande for svenskt tra pa den italienska marknaden
|ater sig nog inte goras. Det har dock utkristalliserats ett antal viktiga foreteelser som skulle
behtva utrénas mer noggrant for att kunna gora an mer generella antaganden.

Man stéter pa manga frégor nar man studerar den italienska marknaden eftersom den skiljer
sig pa manga sétt fran var hemmamarknad. Jag tror att det & oerhort viktigt att forsta att deras
traditioner och kulturella arv ser annorlunda ut. Tréa som byggnadsmaterial kommer troligtvis
adrig att fa en avgorande stallning pa den italienska marknaden. Attityder som etablerats
under manga ar & med all sannolikhet mycket svéra att arbeta bort. Det faktum att man borjar
atergatill en anvandning av trai takkonstruktioner &r till viss del ett erkénnande for tréaet, men
jag uppfattar det som att betong, cement och tegel kommer att vara de dominerande
materialen dven i framtiden. Italienarna har inte kunskapen och inte heller nagon utpraglad
viljaatt byggai tra padet sétt som vi gor i Skandinavien. De byggnadssétt man idag har i
Italien &r val etablerade och industrialiserade vilket, enligt min mening, & de framsta
orsakernatill att tra har svéart att konkurrera pa denna marknad.

Problematiken kring att byggatrahusi Italien beroende pa den htga seismol ogiska aktiviteten
ar troligtvisinte storre an att man lar sig att gora kalkyler och dimensionera pa ett sétt som
passar byggandei tra. Det & dock ett moment som vallar ytterligare besvar och darmed
forsamrar for tréet i jamforelse med de radande byggmaterialen.

Det finns perifera marknader for trai italienska huskonstruktioner. De &terfinns bland annat i
nordligaste Italien dar tra traditionel It sett &r ett vanligare byggnadsmaterial och inom den nya
ekologiska arkitekturen som borjar etablerasi Italien. Vi skulle, med vératréavaror och var
kunskap, eventuellt kunnatatag i och for framtiden utveckla dettatill var fordel. Tra anses, av
de arkitekter jag intervjuat, vara ett intressant material och fragan & om inte framtida
generationer av italienare, som troligtvis & mindre traditionella och mer miljomedvetna
kommer att forsta traets maojligheter och se det som ett modernt byggnadsmaterial.

Pa golvmarknaden réder det idag en upptrappning av anvandandet av tragolv i Italien, men det
& en marknad som for ossi Sverige troligtvis ar relativt svar att ndpagrund av att
italienarnas val av trégolv oftaligger pa harda exotiska tréslag. De & vana vid stengolv som
& betydligt hardare och ditstarkare. Detta verkar 6verforas pa deras preferens gallande val et
av trégolv. Tragolven skall haliknande karaktarer som stengolven vilket i mangafall & svart
att fa Traet & dessutom i mangafall dyrare som golvmaterial i Italien an sten, beroende pa
den lokalatillgangen pa stenprodukter. Detta skapar en svar konkurrenssituation for
tramaterial att tampas med.

Fonstertillverkarna har ett forhallandevis stort nyttjande av var nordsvenska furu men jag tror
inte att denna marknad saknar utvecklingsmojligheter. Jag skall i slutet av diskussionen
beskrivavad jag anser var mojligt att utveckla. Nar det géller fonstermarknaden satror jag att
det & svart att fatill nagon ansenlig forbéttring av rdvaruanpassning for de italienska
fonstertillverkarna. Eftersom fonster inte & av standardiserade métt maste tillverkarna vara
flexibla och snabbt kunna stélla om sin produktion. Att da vara bunden till en svensk
leverantdr av vissa element skulle forsamra effektiviteten alltfor mycket. For en svensk
producent &r det oerhort svart att kunna varalikaflexibel, vilket &r ett krav idag om man skall
klara konkurrensen om kunderna. De storre italienska fonstertillverkarna har en férhallandevis
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stor anvandning av furu och det verkar bara vara de smatillverkarna som har svart att nyttja
furu i stor utstrackning. Attityden om att vart tra inte fungerar i vissaregioner pagrund av det
fuktiga klimatet &r troligtvis till viss del baserat pa verkliga fakta men dven pa rena gissningar
och antaganden. Hur som helst & det ett problem som bor uppméarksammas. Problemet hor
framst ihop med de mindre tillverkarna. Det faktum att manga av tillverkarna & sma samt att
de har en stor geografisk spridning 6ver landet gor det svart att fatill en effektiv
marknadsforing fran var sida gentemot dessa producenter. Den stora spridningen i
kombination med smaskaligheten forsamrar avsevért logistiken. For framtiden &r det troligt
att Italien kommer att fa farre men storre producerande foretag, nagot som troligtvis skulle
varatill fordel for varatrévaror.

Attitydernatill furuts utseende med avseende pa den forekomst av kvist som karaktériserar
furu &r ett problem sa val som nagot. Det & uppenbarligen svart att silja fonster innehdlande
kvist i de sydligare delarna av Italien. Har har tréslag som douglas och hemlock ett forsprang.
Att arbeta bort en sadan attityd verkar svart och det &r troligtvis baratiden som kan rada bot
padetta. Vi maste konkurreramed |&ga priser och bra kvalitet. Det verkar framfor allt vara
priset som gor att nordsvensk furu klarar den harda konkurrensen fran andra tréslag.
Utseendet pa dorrarna har en annu storre betydel se an for fonstren. Det typiska utseendet for
furu verkar vara accepterat i en hogre utstrackning i norra Italien. Eftersom det bor sa pass
manga méanniskor i Italien borde dven en liten andel av dessa, de nordligaste boende
manniskorna, vara viktiga kunder for vara svenska trésl ag.

Att limtrd & en produkt som italienarna borjar nyttja alltmer & positivt men produkten verkar
fortfarande ligga pa en relativt |&g anvandningsniva. Som svensk tillverkare av limtra &r det
nog svart att kommain pa den italienska marknaden eftersom det dels &r en forhallandevis
liten marknad samt att det i Italien idag finns framgangsrikatillverkare av limtra

Jag upplever att de italienska producenterna har val inarbetade kanaler for sin
ravaruférsorjning och att de ogédrna forandrar sinarutiner om de anser att de fungerar. Den
utbredda handeln med &terforséljare och agenter & bekvam for savd italienska producenter
som for svenska leverantorer. Det kravs troligtvis en aktiv och engagerad forséljning for att
luckra upp de radande rutinerna som till stor del hdmmar vara méjligheter till ett forbéttrat
|age pa den italienska marknaden.

Trots att den italienska marknaden visar paen hel del problem for svenska travaror tror jag att
det finns utvecklingsmgjligheter. | Italien & byggnadssektorn i hégsta grad levande och
relativt vilmaende. Aven den italienska ekonomin kommer att ligga pa en god niva och 6ka
den kommande tiden. Italien & en marknad som till stor del & beroende av import av trévaror
for att tillgodose den inhemska traindustrin. Vill man komma vidare in pa denna marknad
krévs det att man tydliggor de hinder som réder. Denna uppsats visar paen del av dessa
hinder och genom att vélja ut intressanta delar ur detta for vidare studier kan man faen braidé
om vilken strategi man bor tillampa pa denna marknad.

Utifran det jag har studerat tycker jag mig kunna se att det finns foretag inom framforallt
fonsterindustrin av medelstor storlek som kan vara goda framtida kunder for nordsvenskt tré.
Jag tanker i dettafall pa foretaget Solmi. Foretaget har en forhallandevis liten produktion men
en bralokalisering och till synes allmant goda utvecklingsmdjligheter. Till dags dato skéter de
all sin upphandling av svensk furu, ca 700 kubikmeter arligen, viaitalienska mellanhander.
Foretagets agare &r dock inte frammande for direktimport i en framtid. Svenska foretag skulle
med en inte allt for stor anstrangning kunna ha kontakt med en producent som Solmi. Ingen
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ravaruleverantor hade fram till tillfallet for intervjun varit i direkt kontakt med detta foretag.
Man skulle med andra ord vara forst med att etablera en kontakt med detta foretag. Det finns
antagligen fler producenter i Italien dar forutsattningarna & likartade. Eftersom marknaden i
Italien antagligen kommer att forandras, fran ett tillstdnd av manga sma producenter till farre
men storre, tror jag att det finns mycket att vinna pa att lokalisera foretag av medelstorlek som
har potential att utvecklasi en framtid. Om man tror att tra kommer att vara ett viktigt
framtida material i huskomponenter &r Italien, trots sina uppenbara problem, en marknad man
bor arbeta aktivt for att fa en kad andel av. Italien kommer aldrig att bli en stor marknad men
den kan varaviktig for det enskilda svenska foretaget. Huruvida Sverige kommer att klara den
framtida konkurrensen med andra lander pa denna marknad kan bara tiden utvisa, men med
effektiv marknadsf6ring och ett fortsatt och utokat kunskapsinhamtande kommer vi
antagligen att kunna bibehdlla, men dven 6ka vérat grepp om den italienska tramarknaden.
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Foretag: Giuffredi arch. Lorenzo
pl. S. D"Acquisto 1

43100 Parma (PR)
Tel: 0521 238655, 335 5893015
Fax: 0521 238655
Email: |.giuffredi @archiworld.it

Intervjuad person: Lorenzo Giuffredi, Arkitekt

Giuffredi arch. Lorenzo &r ett litet foretag som ags och drivs av arkitekten Lorenzo Giuffredi.
Han & ensam person pa detta féretag och har inte bedrivit denna firma under ndgon langre tid.
Han projekterar och bygger framforallt bostadshus at bade privatpersoner och foretag.

Han & galv vadigt intresserad av att bygga husi tra men har inte gjort det i ndgon stérre
skala @n. Han har provat pa att gora en del takkonstruktioner i tréi samband med projekt i
ekologiskt husbyggande. Ekologiskt byggande &r nagot som han har bérjat prova pa under
senare & och han havdar att han fortfarande &r pa forsoksstadiet. Han blir dock valdigt
engagerad och tillmotesgaende da jag frégar honom om vad det ekologiska byggandet i Italien
innebér. Han beréttar att det innebér ett byggande dar man enbart anvander naturliga
produkter som &r biologiskt nedbrytbara och dtervinningsbara. Dessutom skall huset byggas
sa att man minskar husets energiforbrukning, man forsoker anvanda stora glasrutor for
solind@pp o sv. Vid dennaform av arkitektur spelar traet, enligt honom, en central roll.

Eftersom han har ett intresse for ekologiskt byggande sa har han ett intresse for tra. Han anser
dock att han helst vill arbeta med lokala trévaror till sina ekologiska hus. Detta tycker han
kanns mest naturligt vid dennatyp av arkitektur.

Han har vid nagot enstaka besok i Sverige sett lite hur vi bygger tréhusi Sverige och forstar
att det bor finnas kompletta system for husbyggande i ett land som Sverige men han verkar
inte ha ndgot direkt intresse for att |&ra sig mer om detta for tillfallet.


mailto:l.giuffredi@archiworld.it

Foretag:  Arche” Studio architettura
ViaPiave 33
40133 Bologna (BO)

Td: 051 6141504

Intervjuad person: Bentini, Arkitekt

En for staden relativt liten arkitektfirma som ags av arkitekten Bentini. Hans féretag sysslar
uteslutande med projektering av byggnader i regionen kring Bologna. Denna arkitektfirma har
inget speciellt intresse for tra men han har provat pa att projektera trétak. Han arbetar ofta
tillsammans med ingenjorer i storre projekt. Han tycker att han inte gélv kan géravalet av
material i konstruktionerna utan maste tillfrdga och komma 6verens med ingenjorer. Han ser
positivt pa anvandningen av trai hus och anser att man pa hans firma kanner till hur man kan
arbeta med trai huskonstruktioner. Detta & kunskaper som han anser & naturliga for en
italiensk arkitekt eftersom man i nordligaste Italien bygger forhallandevis mycket i tré. For
den skull betyder det inte att han véaljer att arbeta med tré eftersom det finns stora problem
med att fafolk i allmanhet intresserade av trabyggande.

Denna arkitekt & mer &n nagon annan noga med att poéangtera den italienska historiens
betydelse for materialvalet i italienska hus. Han forklarar att man i Italien har haft stora
skogsomraden som forr i tiden forsag folket med tratill husbyggande men folktrycket har
varit for stort vilket resulterat i att skogarnainte éverlevt och tré har i och med detta
forsvunnit som material i hus och enbart anvantstill exklusivare saker som mobler och
liknande. Han forklarar att deras tradition och kultur inte till&ter en stor anvandning av trai
hus. Italienarnalagger enligt honom stort vardei att hdllasig till traditioner och detta galler
aven byggandet.

Anvandningen av limtra &r enligt herr Bentini pa uppgang och han ser att det finns en del
positiva anvandningsomraden for detta, framforallt i sim- och sportanl&ggningar. Han har
galv aldrig anvant sig av limtréi storre konstruktioner men kan absolut tdnka sig att prova det
| framtiden.
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Foretag: Architetto Piero Braccaloni S.R.L

ViaGallieral7
40125 Bologna (BO)
Tel: 051 226242
Fax: 051 222634
Hemsida: www.arch-braccaloni.it
E-post: studio@arch-braccaloni.it

Intervjuad person: Mario Serrantoni, Arkitekt

Detta & en av Bolognas storsta arkitektfirmor och enligt dem séva en av de mest
framgangsrika. De har ett antal arkitekter anstdllda pafirman varav Mario & en. De
projekterar ofta stora projekt. Jag tog del av information om ett nyligen fardigt projekt i form
av ett bostadsomrade med tillhdrande shoppingcentrum mm. Detta var ett stort projekt dar de
arbetat tillsammans med en amerikansk arkitektfirma. Deras anvandning av trai
konstruktioner ar valdigt begransad. Som exempel kan beréttas att man i det ovan ndmnda
projektet enbart dterfinner trai taket pa ett litet dagis. Han tycker att detta & synd eftersom tra
ar ett enligt honom utomordentligt byggnadsmaterial men menar att det ar valdigt svart att fa
italienska konstruktérer att byggai tra.

Aven om arkitekternai Italien vet mer om tra an vad konstruktorerna gor si & kunskaperna
hos arkitekternai allméanhet relativt |aga enligt Mario. Han hoppas pa att ekologiskt byggande
kommer att innebara 6kade kunskaper och 6kat anvandande av tra. Detta & en form av
byggande som i Italien & paforstksstadiet och fortfarande lite for dyrt for att allmanheten
skall fattatycke for det. | genomsnitt ligger kostnaderna for ett ekologiskt byggande ungeféar
tio procent hogre an ett normalt bygge.

Det finns en allméan asikt om att tra ar ett forlegat och gammalt material vilket & helt fel
enligt Mario som menar att det &r ett av de mest moderna materialen som finns med manga
intressanta applikationer. Kanske kommer ekologisk arkitektur att lyfta fram tréets
sarstallning inom byggandet.
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Foretag: Solmi —SR.L
Viadella Scienza 8/A — Castelnuovo Rangone
41051 Modena (MO)

Tel: 059 535557

Intervjuad person: Sandra Solmi, VD

Detta ar ett foretag som producerar dorrar, fonster och persienner i massivt tra. Det &r ett, med
italienska matt, medelstort foretag med ett tiotal anstallda. Foretaget & familjesgt och har
funnits sedan &ren strax innan andra varldskriget. Idag & Sandra Solmi VD i foretaget, en post
som hon har Gvertagit efter sin far.

Detta foretag har en bralokal marknad och foretaget stér sig brai konkurrensen om kunderna
i regionen. Marknaden kring Modena &r viktig eftersom det &r en region med hég andel
nybyggnationer av hus, en rik region.

Den Overvagande delen av révaran utgors av svensk furu och s har det varit sedan foretaget
grundades. Idag har man ett &rligt behov av omkring 700 kubikmeter furu. Den forhdllandevis
|&ga ravarudtgangen & en av anledningarnatill att féretaget koper sin révarafran italienska
mellanhander och inte direktimporterar. De kan pa detta sétt kopa sma mangder &t gangen,
10-15 kubikmeter, och Slipper pa sa sétt hdlla ndgra storre lager. Dessutom ar det smidigt att
kopa fran italienska mellanhander eftersom att man snabbt far reda pa om det finns den
kvalitet man behover och i de volymer man 6nskar. Den italienska mellanhanden har bra
kunskap om vilken typ av kvalitet féretaget vill ha, och en bra kommunikation dem emellan.
Man har ingen egen erfarenhet av import vilket gor att en egen import av ravara skulle skapa
en mer komplex och krévande situation for det relativt lillaforetaget. Det & mdjligt att dei en
framtid kommer att importera pa egen hand. De har adrig haft nagon svensk tréforsaljare som
har talat direkt med deras foretag. Detta & ndgot som skulle kunna varaintressant for att
eventuellt kunna fa en mer anpassad révarutillgang. Hon tror att det beror mycket pa att det
aven for de svenska sagverken & mer behandigt att ha en mellanhand som skéter kontakterna.
Hon har dock blivit tillfragad att kopa direkt fran Sverige pa annat satt men det har inte varit
aktuellt for dem annu.
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Foretag: Donini & Nicolini di Nicolini Cristoforo & C.—S.N.C
ViaLussemburgol5

41100 Modena (MO)
Td: 0059 310570
Hemsida:  users.libero.it/dnporte
E-post: info@dnporte.it

Intervjuad person: Nicolini Gianluca, VD

Foretaget producerar dorrar for inomhusbruk. Dorrarna &r av ramtyp, de bestar siledes av en
massiv tréram som fylls med fibermaterial och klés med faner. De har ingen tillverkning av
massiva trédorrar. Forsajningskanaler ar detaljhandel, grossister/distributdrer och direkt till
slutkund. Foretaget ar relativt litet med ett tiotal anstédllda. Det &r ett foretag som funnitsi
ungefar 30 & och &r familje&gt.

Foretaget har aldrig anvant sig av svenska ravaror och de anser inte det finns ndgon anledning
till att nyttja svensk ravara. Furu tycker han hor hemmai fonster av samre kvalitet ochintei
dorrar. Detta & ett foretag som exporterar stora delar av sin produktion till Tjeckien,
Slovakien och Ryssland. Deras produkter &r anpassade for dessa marknader och han anser att
det inte finns ndgot som talar for att dei framtiden kommer att forandra sitt produktsorti ment
och inkludera mer skandinaviskt tra.

Hans kunskaper om tra verkar vararelativt begransade men han beréttar att det & andrainom
foretaget som & mer kunniga én han géav. Komponenter som innerdorrar i trd anser han har
en bra stallning pa den italienska marknaden men det & ocksa en kréavande marknad som
stéller hoga krav pa produkternas utseende. Han tycker inte att det &r ett problem med
konkurrerande material som pvc och liknande.
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Foretag: Sgarbi

ViaT.Trieste 40
41100 Modena (MO)
Tel: 059 220749
Fax: 059 216602

Intervjuad persson: Guido Ferrari

Detta & inte ett producerande foretag utan en aterforséljare av golvprodukter. De sdljer
framforallt tragolv men @ven keramgolv. Man har enbart naturliga golvprodukter i sitt
sortiment. FOrsaljningen baseras pa ett forhdlandevis stort antal italienska golvproducenter.
De flesta av producenterna ér belégnai norra ltalien.

Forsaljningen av tragolv har tagit fart de senaste tio aren och det kommer troligtvis att okai
framtiden. De trégolv som de sédljer har ingen svensk ravaruanknytning. Foretaget &
intresserat av att sdlja naturvanliga golv och forsoker fa den italienska konsumenten att tankai
mer miljévanliga banor men Guido Ferrari menar att detta & valdigt svart i ett land som
Italien. Manga av traslagen som anvands &r tropiska med mer eller mindre okant ursprung.
Guido Ferrari forklarar att de italienska konsumenterna helst vill hatrégolv som & harda och
slitstarka och da passar de tropiska traslagen ofta valdigt bra. Det finns dock en viss
forsaljning av trdgolv som & producerade av barrtraslag. Av barrtréslagen anses lérken vara
det tréaslag som séljer bast.

En intressant detalj som jag far beréttat for mig ar att vissa kunder koper tragolv som &r
begagnade. Dessa trégolv betingar ett mycket hdgre pris an de andra tragolven. Det &r det
gamla dlitna utseendet som vissa ér beredda att betala mer for. Detta begagnade tragolv tas
fran hus som renoveras eller rivs. Trots att foretaget propsar pa att sélja nya oanvanda golv sa
dyker det inte séllan upp kunder som insisterar pa att kopa slitna golv trots det hogre priset.
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Foretag: Malavas Giorgio
Via Carpi-Ravarino 1886 Frazione Sozzigalli
41019 Soliera(MO)

Td: 059 563805

Intervjuad person: Herr Giorgio

Detta ar ett mindre familjeégt foretag som producerar trainredningar till kok och badrum.
Snickeriet har funnitsi ca45 & och startades av Giorgio galv. Produkterna sdljsinte enbart pa
den italienska marknaden utan &ven pa den tyska och Gsterrikiska. De har specialiserat sig pa
att producerai faner. De kdper ofta halvfabrikat i form av fanerkladda fiberskivor, plywood
mm som révaratill sina produkter.

Koksinredning i tra har alltid varit populart i Italien. De anvanda traslagen har varierat over
aren men det & framforallt en efterfragan parelativt morka tréslag som valnét och ek.
Produktioner av kok i ljusare traslag som furu och gran & sdllsynta. Giorgio namner att det &r
folk boendei de nordligaste omradenai Italien som kan efterfraga kok av furu och liknande.
Idag &r efterfragan stor patramed italienskt ursprung, t ex italiensk valnot.

Giorgio forklarar att det & en 6kande konkurrens med andra material som PV C och
aluminium. Han & inte frammande for att plockain andramaterial an trai vissaav sina
produkter eftersom att det i vissafall & valdigt praktiska material for kok och badrum. Detta
fOretag har inga goda kunskaper om svenska trévaror men tror sig veta att de basta
kvaliteterna av furu & av svenskt ursprung.
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Foretag: Bertolini — S.N.C di Bertolini Valentino E C
ViaBertozzi 35

42043 Gattatico (RE)
Tel: 0522 908770
E-post: ivb.caiani.bertolini @libero.it

Intervjuad person: Valentino Bertolini, Agare

Ett mindre snickeriforetag som tillverkar fonster och persienner i massivt tra. Foretaget har en
fyrtio ar lang historiainom snickeribranschen. Tidigare gjorde man ett storre antal olika
snickeriarbeten men med tiden har foretaget riktatsin pafonster- och persienntillverkning.
Foretagets framtid & osaker eftersom det inte finns ndgon som vill ta 6ver foretaget efter det
att dgaren pensioneras.

Inom det har foéretaget har man arbetat med ett antal olikatraslag, déribland furu.
Anskaffningen av révaran har varit via en italiensk dterforsaljare. Detta har lett till att han inte
altid har anvant svensk furu utan aven finsk och rysk. Han foredrar svensk furu framfor finsk
och rysk. Enligt honom &r kvaliteten pa svensk furu béattre. Det har dock blivit allt svarare att
fatag pafuru av brakvalitet. For femton &r sedan var utbudet av furu av bra kvalitet mycket
storre. Han tycker att detta ar ett problem och tror att det kommer att bli problematiskt for
svensk furu att konkurrera med andra traslag, fran framfor allt Nordamerika, om det skall
fortsétta att ske en forsamring av kvaliteten pa furu.

Pa detta foretag har man forsokt att undvika att anvanda sig av furu bland annat pa grund av
att det har en tendens att Sla sig mer an exempelvis douglas. Det ar dock ett bratraslag i
forhallande till priset vilket har lett till att han ibland gjort fonster av furu. Giorgio menar att i
nordligare delar av Italien som exempelvis Lombardiet, dar klimatet & mindre fuktigt och det
ar kallare, fungerar furu mycket brai fonster.

For Giorgios lillaforetag ar det viktigt att producera fonster som haller bra kvalitet for att
kunna konkurrera med storre foretag. Furu ar ett tr&slag som han anser |&mpar sig béttre for
storre foretag med hoga krav pa effektivitet och att hdlla ner kostnaderna. Furu &r | &tarbetat
och & skonsamt mot maskinerna.
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For etag: Cormo (soc.coop.r.l)
ViaG. Magnanini 40
42018 San Martino in Rio (RE)

Tel: 0522 695810

Fax: 0522 695445
Hemsida:  www.cormo.com
E-post: cormo@cormo.com

Intervjuad person: Herr Gualdi

Ett foretag som producerar fonster och dorrar i massivt tra. Det &r ett av landets allra storsta
foretag inom denna sektor. Foretaget har ett forflutet som ett kooperativ som startades 1890
av ett antal snickare. Foretaget har sedan dess vuxit och sedan1970-talet varit helt
industrialiserat. |dag har foretaget omkring 310 anstallda personer. Man producerar &rligen
omkring attiotusen fonster och etthundratusen dorrar. Foretaget omsétter omkring 46 miljoner
euro per ar.

Forsaljningsorgani sationen & omfattande med saval direkt forsajning till huskonstruktorer
som till dterforsdljare runt om i landet. Forutom fabriken i San Martino in Rio har de négra
andralokaler i landet. De & dessutom deldgarei ett antal lokala firmor i landet som stérker
foretagets produktions- och marknadsfringskapacitet. Det ar enligt herr Gualdi ett foretag
som gér valdigt bra och standigt utvecklas.

Foretaget anvander till storsta delen furu i sin fonstertillverkning. De skéter sin anskaffning
av furu genom direktimport fran framférallt Sverige. En [6sning som fungerar valdigt brafor
dem och de har inga planer pa att andra pa detta. De vill helst av alt ha furu frén norra
Sverige men ibland blir de tilldelade partier fran Finland som enligt Gualdi inte hdller samma
goda kvalitet.

Den révara som de idag anskaffar ar framforallt sagade standardsortiment. De har dock en del
inkop av Greengplit. Det kanns inte aktuellt for dem att idag kopa en mer anpassad produkt i
form av halvfardiga element och liknande pa grund av att de gor méttbestallda fonster. Skulle
de kopa element fran exempelvis Sverige skulle det antagligen drojafor lange innan de fick
produkten levererad fran Sverige. Detror inte heller att det & en god idé att forlagga
produktion till Sverige pa grund av att det troligtvis skulle innebara storre omkostnader.
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For etag: Coop legno (soc.coop.r.l)
Via Sant Eusebio 4/g

41014 Castelvetro (MO)
Td: 059 702712
Fax: 059 702254
Hemsida:  www.cooplegno.it
E-post: cooplegno@mo.nettuno.it

Intervjuad person: Vandel Mauro

Coop legno &r ett stort italienskt foretag som tillverkar dorrar av "ramtyp”. Det & en dorr som
bestar av en innerram av massivt tra som ar fylld med ett kartongliknande material. Pa denna
ram laggs en fiberskiva som klés med faner. De har en kapacitet pa nara tvahundratusen
dorrar per &r. Forutom dorrar tillverkar foretaget aven plywood av poppel.

Foretaget har en stor andel av sin forséljning i Italien men de har lyckats etablerasina
produkter i andralander och exporterar idag till andra delar av Europa, Mellandstern,
Ryssland, Japan, Kina och Sydamerika. De importerar rématerial fran Syd Amerika, Afrika
och Nordeuropa.

| derastillverkning ingér en relativt liten del massivt tra. Det & enbart tréramen innei dorren
som gors av massivt tra. Det ar en forhallandevis enkel révara som de kdper. Det &r
fingerskarvade kvadratiska lister som de sedan kapar upp i rétt langder, profilerar och
monterar. Man tar idag all sin rdvaraav detta slag frén Osterrike. Gran &r traslaget de koper
in. De har provat att anvanda sig av svensk gran, det fungerade dock inte tillfredsstallande.
Avstandet menar han kan var en faktor som gjort det mindre lyckat att anskaffa ravaran fran
Sverige. Man har en 1&ng historiaav kop frén Osterrike och man vill ogarna byta ett
fungerande samarbete.

All annan ravarai form av framforallt faner ar italiensk, afrikansk eller sydamerikansk. Det &
faneret som ar den viktiga pusselbiten till en lyckad produkt och det & pa detta som man
lagger krutet. Man verkar vara mer beredd pa att gora forandringar och byta inkGpsrutiner
gdllande faneret an ramvirket i dérren pagrund av att det finns mer pengar att tjana pa detta.
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Foretag: F.lIli Pandolfi di Pandolfi Stefano E C. S.N.C.
Via Chiantigiana 59 Frazione Ginestra fiorentina

50055 Lastraasigna (FI)
Tel: 055 8713564
E-post: giukmm@tin.it

Intervjuad person: Herr Pandolfi

| utkanten av Florens ligger detta mindre snickeriforetag som tillverkar fonster och dorrar i
massivt tra. Foretaget har funnitsi mer an trettio ar och &gsidag av broderna Pandolfi. Hela
produktionen sdljs pa den lokala marknaden och det verkar vara gott om arbete for foretaget
som har fullt upp nar jag bestker dem i november. De siger att manadernainnan jul ar alltid
fyllda med arbete. Foretaget skoter all produktion fran ravaratill fardig produkt och erbjuder
aven installering av produkterna.

Inom detta foretag har man valt gran och furu som révaratill fonstertillverkningen. Bade furu
och gran & mestadels av svensk hdrkomst. Eftersom det &r ett litet foretag tar man all sin
ravara fran italienska aterforsaljare. Detta & nagot som de altid har gjort och de har inga
planer pa att forandra sina rutiner. Ovanligt med denna firma &r att man &ven anvander sig av
lokalt vuxen cypressi en del av sinafonster.

Pandolfi menar att hans firma har en bra marknad kring Florens. Han tror att konkurrensen
inte & likahard i hér somt ex i Emilia Romagna dér det finns fler och storre foretag av den
hér typen. Det vill andainte saga att konkurrensen ar |&tt, han uppskattar att det finns omkring
tio foretag av samma storlek och med samma produkter i omradet kring Florens.

Han anser att man pa foretaget inte har nagon bra kunskap om virke fran Sverige trots att man
anvander sig av det. Det ar upp till dterforsdljaren i Italien att ta fram den kvalitet som de
onskar. §jav har han inget djupare intresse av att veta ursprunget paravaran.
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Foretag: Tecnoserramenti
Via Campo di marte 192
47100 Frazione Forli (FO)

Tel: 0543 404581
Fax: 0543 416201
Hemsida:  www.tecnoserramenti.net
E-post: tecnoserramenti @aruba.it

Intervjuad person: Antonio Rivalta, dgare

Foretaget producerar dorrar och fonster i massivt tr&d. Undantagsvistillverkar de mindre
tratrappor. Det &r ett gammalt foretag som startades for omkring 50 & sedan. Foretaget har
alltid producerat dessa typer av produkter men hade tidigare &ven en del andrajobb pa
fabriken som t ex mobeltillverkning. Det &r ett relativt litet foretag som satsar pa att halla hdg
kvalitet pa sina produkter for att kunna konkurrera med de storre foretagen. Foretaget gor hela
produktionen sjalv och erbjuder ocksdinstallation av produkterna.

Detta &r ett foretag som till skillnad frén de flesta andra intervjuade objekten anvander en
mycket liten andel furu i sin fonstertillverkning. Han pastar att furu inte fungerar brai Italiens
fuktiga klimat, fransett de allra nordligaste delarna av Italien. Lacken lossnar och det blir fult.
Han anvander sig framst av gran frén Osterrike och Jugoslavien samt Hemlock frén
Nordamerika. Han har provat att anvanda svensk gran men det har visat sig vara allt for
mycket smakvist i denna. FOr utseendets skull & kvisten inget problem om fonstret skall
malas s lange kvisten exempelvis inte kryper ut. Han menar dock att det ofta & sma
krypkvistar i den svenska granen och han kan darfér inte anvanda sig av den.
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